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2013年，全年销售51600辆，同比增长19 . 4%。

1、全年销量近5 . 2万辆，单月销量突
破4500辆

在经历两年低速增长后，2013年菏泽
汽车销量增长率达到19 . 4%，菏泽汽车消
费市场的正常回归，汽车市场获得了高速
增长，超过全国增速平均水平(14 . 3%)这
其中包括了一部分超前消费量。

2、行业经济运行态势良好，主要指标
稳中有增

2013年行业及重点汽车品牌4s店主
要经济效益指标保持平稳增长，营业收
入、利税总额主要经济指标增速均超过上
年同期水平。

3、市场集中度继续提高

4、乘用车继续保持增长，SUV增速较高
经济稳定发展，居民收入水平及购买

力的提高，新增购车需求与换购需求的释
放，进一步推动了今年乘用车市场的高速
增长。

5、民族品牌汽车市场份额继续下降
受市场竞争加剧、产品竞争力较弱等

因素的影响，国产品牌汽车企业销量增速
降低，发展形势严峻。

6、商用车重新回到增长状态
7、进口汽车小幅增长
在当前社会大环境下，进口汽车的产

品结构也出现了变化，从高价格、大排量
车型转向高性能、个性化车型。

一、2013年菏泽汽车基本运行情况

(一)市场有利因素
1、菏泽经济总体稳定，消费者信心增

强
2、汽车消费刚性需求依旧存在
3、新型城镇化的推进，催生新的购车

需求
4、消费升级促进汽车需求
(二)市场不利因素
1、空间制约：菏泽市汽贸市场以黄河

东路为核心，长期以来以业主自发经营的
汽配汽贸产业格局为主，这种原始积累下
来的粗放式发展模式缺乏统筹规划，严重
制约了汽贸市场的发展。

2、环境、能源、交通等问题的影响
3、人力资源：现在菏泽4S店经销商

面临着管理人才和技术人才的严重匮乏，
特别是实用型人才。由于发展的太快，管
理人员的业务技能跟不上发展的速度，技
术人员的短缺更为严重

4、市场：就目前菏泽的品牌4S店经
销商没有几家对自己的销售及维修状况
是感到非常满意的。原因是销售情况较好
的品牌4S店受厂家的制约，不可能完全
按照自己的意志去进货，经常会出现断货
或没货的问题。所以它们就要做市场，在
宣传自己企业的同时也要想办法将因各
种原因有可能流失的客户留住，因为现在
可供消费者选择的品牌是非常多的，稍不
注意就会造成客户的流失。同样销售情况
不好的品牌4S店为争取到尽可能多的客
户，它们更要做市场。但做市场已不向从
前那么容易了，消费者对购车送大礼、免
费检测已经不再有兴趣，他们(消费者)需
要更大、更实在、更有特色的优惠，没办法
只有加大投入。所以4S店的经销商大多
都在盲目地做着自己的宣传。这也是一种
资源的浪费，而且是眼看着自己的钱向流
水一样花出去，而得不到相应的回报。

整车市场的发展为菏泽汽配市场提
供了空间

1、根据数据表明，到2020年菏泽整车
市场依然能保持20%以上的增长速度，整
体市场将达到年销售12-15万辆的规模。
伴随着私人消费群体的增长，整车市场的
发展也给汽配流通行业带来了广阔的发
展空间

2、菏泽五金机电汽摩配市场商户存
量达到791户，主要分布在汽配市场、中原
科技电器城，缺乏大型五金机电汽摩配专
业市场：菏泽是农业大市，农业机械需求
量较大，五金机电汽摩配需求量较大，目
前没有大型的五金机电汽摩配专业市场，
都是商户自行租赁社区底商自发形成市
场需求量大，产品不齐全：菏泽市汽车保
有量较大，但是各种汽配都要从外地购
买，现有经营主体杂多、层次不一，很难进

行统一管理，所以在环境、位置便捷性、价
格透明度、信誉等方面存在无法避免的不
足，汽配市场存在商户质量不高，产品不
齐全等问题。

3、伴随着汽车市场的快速成熟，消费
群体从公务市场向私人市场转变，以私人
为消费主体的经济型轿车用户去4S服务
站维修的比例远远低于以公务消费为主
体的中高档轿车用户比例，前者仅为70%
左右，其他30%的用户将根据自己的经济
情况及对汽车服务市场的理解，选择独立
的维修站、路边店、其他品牌维修站，甚至
自己购买配件组装等。他们对4S服务站
的忠诚度也低于中高档轿车用户，仅为
72%左右，这个新的私人消费群体的选择
将给汽配流通行业带来新的变化，汽配城
的流通模式将是汽配摩配行业的主要方
式。

为落实市委市政府建设“五大基地一
大产业”的战略部署，丰源集团结合国内
汽车市场高速增长、汽配汽贸产业快速崛
起大背景，立足菏泽，辐射鲁西南，打造

“菏泽丰源国际汽贸城”，力争打造鲁西南
地区汽配汽贸产业基地，争创全国汽配汽
贸物流示范性园区。项目位于351国道成
武九女镇，丰源国际商贸城是由山东丰源
集团投资建设的集新车交易、汽车配件，
二手车交易，汽车主题公园、仓储物流、汽
车加油加气站、汽车检测与办证中心、汽
车生活商业配套、农机城等八大功能板块
组成的，鲁西南第一个及汽车商贸物流为
一体的现代化、国际化、专业化汽车博览
园区。项目总投资6 . 2亿，占地500余亩，
一期占地180亩，建筑面积20万平米
六大优势，将引领菏泽汽贸汽配市场：

1、无限广阔的发展空间
丰源国际商贸城坐落于成武县九女

镇，紧靠国道351国道，离菏泽市区仅30分
钟车程，单县20分钟车程，巨野40分钟，区
位优势极为明显，形成新车交易、、汽车配
件，二手车交易，汽车主题公园、汽车加油
加气站、汽车检测与办证中心、汽车生活
一体化市场，投入运营后将辐射整个菏泽
市场，撬动千亿市场，财富将滚滚而来

2、品牌拉拢优势
投资商山东丰源集团成立于1984年，

至今已经有28年的历史，是鲁西南地区第
一家具有维修进口汽车资质的专业化的、
大型汽车销售的维修企业。目前丰源集团
共有东风日产、北京现代、海马汽车、上汽
荣威、郑州日产、启辰和比亚迪汽车等7个
品牌和14家标准4S店品牌店，2013年丰源
集团营业额：50亿元，丰源国际商贸城是
丰源集团进入商业地产的开山之作，集团
将秉承扎根成武，永续经营的理念，将丰
源国际商贸城做大做强

3、丰源国际商贸城采用科学实用的
经营管理模式，实行“七个统一”，即“

a)统一营运，保证商业持续繁荣；
b)统一规划，保障业态布局科学合理；
c)统一招商，杜绝假冒伪劣，维护商

业整体信誉；
d)统一推广，树立和保持良好品牌形

象；
e)统一营销，提升商业整体形象，吸

纳广大消费人流；
f)统一信息服务，最大化拓展经营通

道，引导消费；

g)统一物业服务，保障商业经营井然
有序。”用先进的经营管理模式、超前的发
展思路、完善的规划体系，共同打造长久
兴旺的区域商贸中心。

优秀的商业管理是市场兴旺发达的
有力保证，从项目选址、规划、设计、招商、
策划、到经营管理，从本土精英到业内专
家，有一支有丰富商业营销管理经验的经
营团队，为项目的建设发展保驾护航。

5、二手车旧车交易平台
在国外是二手车的销售带动新车的

销售。而菏泽二手车销售还处于起步阶
段，这是一块很大的蛋糕，市场前景非常
看好。一是，可以以旧换新，带动新车的销
售；二是，二手车的交易能带动4S店的人
气，人气旺了企业也就旺了；三是，4S店对
那些收的比较多而且车况比较好的车可
以再利用。比如可用做客户的代步用车、
公司的公务用车，如果做的比较大还可以
供开展汽车租赁业务使用；四是，4S店可
以以自身的优势为销售出去的二手车提
供完善的售后跟踪服务。丰源国际商贸城
为4S店提供平台，提高二手车交易的公信
力，这样不但为消费者解除了购买二手的
后顾之忧，而且也使4S店本来“吃不饱”的
维修站产值大增。

6：搭建九大商业平台 赢取信息化未
来；承接上中下游产业链，扩张产业半径

商业管理团队在商业规划上满足消
费者一站式购物需求的同时，还为市场商
户搭建九大服务平台，来满足商户经营一
站式需求。

a)商业展示交易平台：集合各类品牌
商家，共建一站式物资采购中心。

b)仓储物流服务平台：便捷运输，通
达各地，降低成本，扩大辐射半径。

c)商务配套服务平台：解决商家吃住
行，让商户留得住，做得好。

d)商品信息采集推广平台：采集商品
信息，进行有效渠道推广。

e)金融服务平台：帮助融资，打通资
金通道。

f)电子信息商务平台：开展网上服务
通道，拓展交易渠道

g)消费者服务平台：做好消费者服务
保障，打造服务金招牌。

h)信息共享与商务指导平台：提供前
沿资讯，参与行业峰会，指导商家经营。

i)税收与行政服务平台：做好职能管理部
门衔接，缩短中间环节，提高行政服务效率。

二、2013年汽车市场的基本特点

三、影响2014年销量及增长率的主要原因分析

四、汽配摩配行业：

菏泽汽贸市场将走向何方？
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