
把把城城市市推推介介好好，，楼楼盘盘才才更更吸吸引引人人
业内人士表示日照房企异地参展是绝佳推销机会

文/片 本报记者 李玉涛 赵发宁

在济南举行的 2014 齐鲁春季房展会上，
美国队长、绿巨人、蜘蛛侠、小黄人等时下热播
电影的“明星人物”不停向观展的顾客招手，以
吸引大家看一下自家的楼盘。为招徕顾客，在
此次展会上，前来参展的各大房企可谓使出浑
身解数。

业内人士表示，这种异地推介是绝佳展示
自我的机会，同时也是一次学习的机会，他呼
吁今后有更多的日照本土房企抱团“走出去”。

省城市民挺关注日照海景房。

想推介房产项目，先推介好城市

此次展会，不仅囊括了济南
各大楼盘项目，更有来自日照、
威海、烟台等地的房企推介海景
房、沿海养生养老楼盘。兴业房
产现场一名负责人表示，异地推
介与在售楼处推介截然不同，在
外地，想要推介项目，要先推介
日照这座美丽的海滨城市。

“城市影响力大了，有自己

的特色，我们的项目才比较好
推广，所以我们首先给客户介
绍日照。”该负责人说。

该公司置业顾问米雅琪
说，在去济南之前，她们几个同
事为展会做了大量的准备工
作：在熟知公司各楼盘项目的
基础上，进一步了解了城市的
规划发展情况。“我们在家里的

时候，相互提问，防止出现客户
来问个问题，我们答不上来的
情况。”她说。

“参加异地展会，很多客户
首先问的不是项目情况，而是
城市的情况，这就要求我们的
置业顾问掌握全面的知识，对
他们来说也是一种锻炼。”兴业
房产现场一名负责人说。

与同行交流，展会上收获颇丰

本次房展会，不少房企请来
了美国队长、绿巨人、蜘蛛侠、小
黄人等时下热播电影中的“明星
人物”吸引顾客的注意。还有的
房企邀请到了专业的表演团队，
结合抽奖等活动与顾客互动。

业内人士表示，房展会上，

大家都是把最好的一面展示出
来，是个绝佳的自我展示和学习
的机会。“通过此次房展会，我们
对全省的房地产行情有了大致
的了解。”日照兴业房产一名置
业顾问说。

“现在海景房的选择性非常

大，产品同质化严重，这就要求
我们做出差异化，而首先就是城
市的差异化，其次才是产品的差
异化。”该公司一名相关负责人
呼吁，更多的本土房企应抱团

“走出去”，集中推介日照城市名
片和日照海景房。

“房产大鳄”入驻，倒逼本土房企走出去

据介绍，近几年，华润、招商
地产、绿城等房产大鳄陆续入驻
日照，也倒逼日照本土房企“走出
去”学习，提升产品内涵。

“这些大房企进驻日照，对本
土的企业来说有弊有利，但我认
为利大于弊。”兴业房产一负责人

说，首先，这证明“房产大鳄”看好
日照的房地产市场，其次能带来
竞争。

“良性的竞争可以推动行业
发展，正是这些大房企来了，也让
我们认识到自己的不足，有竞争
才有发展。”他说，本土企业想要

提升一个档次就要走出去学习。
此次房展会，与若干知名房

企同台竞争，便是一次学习的良
机。“我跟置业顾问们说，不忙的
时候，多到其他展区转转，看看大
房企都是怎么推广，怎么营销。”
该负责人说。
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短短租租海海景景房房挺挺受受外外地地游游客客青青睐睐
价格实惠、配套设施齐全，多是全家出游顾客租住

本报 4 月 22 日讯(记者 赵
发宁 实习生 孙凯悦 吕宁
宁) 日照旅游旺季马上就要到
来，记者近日走访了山海天旅游
度假区的多家房产中介发现，部
分房产中介推出的短租海景房
挺受青睐，不少将要来日照旅游
的游客，提前一个月租好海景房
准备享受日照海边风情。

在旅游旺季到来前

游客提前短租海景房

记者近日从儒房地产山海
天店了解到，随着气温逐渐上
升，来日照海边旅游的游客也逐
渐增多。“现在有一部分游客来
日照后已不是选择住宾馆了，而
是租一套海景房，在这住上几
天。”儒房地产山海天店王经理
说，不少游客已通过打电话或网
上预约的方式，提前预订了五六
月份周末时间的海景房。

“我们这种房源不多，现在

还剩 3 套，出租的情况还可以。”
万佳地产山海天十一分店的工
作人员郑先生告诉记者，很多房
主委托房产中介出租房屋，中介
经理人会建议房主在旅游旺季
的两三个月时间里进行短租。

“我们会在旅游旺季，帮着
房主进行短租，等旅游旺季过
后，再进行出租。”郑先生说，旅
游淡季，由于房子离大学城较
近，这些房子可以租给附近的大
学生。

配套设施一应俱全

游客还可自己做饭

记者在一租房网站上看到，
不少房产租赁中介也在网上挂
出了出租海景房的帖子，并上传
了多张房间内的照片作为参考。
记者通过电话咨询后了解到，这
种家庭式公寓海景房主要以精
装修为主，室内配套如冰箱、洗
衣机、空调等比较齐全。“除了环

境舒适以外，游客还可以在公寓
内自己动手做饭，让人有种四海
有家的感觉。”一家中介的工作
人员孙女士说。

在山海天一房产中介带领
下，记者走进一家待租的海景
房。这所房子离海边并不远，里
面沙发、电视、茶几、厨房的餐具
等一应俱全，也收拾得非常干
净。“像这种套三的房子，价格一
般在四五百元一天，套二的在两
三百元一天。”一房产中介王先
生说，租房的游客大多都是两三
个家庭结伴来日照旅游的，租期
一般在2天，周五下午开始入住，
到周天下午退房。

适合一家人来租

比住宾馆省不少

房产中介王先生给记者算
了一笔账，旅游旺季时，大多数
宾馆价格上涨，环境稍好点的
房间价格至少需要200元，而且

一家人来可能一个房间还不
够，而多个家庭租一套海景房，
每家平均下来不到200元，“游客
还可以到海鲜市场买些海鲜回
来自己烹饪，多带劲。”王先生
说。

王先生还介绍，对于出租房
屋的房主来说，每个周末两天时
间就有六百至一千元的房租入

手，工作日时间还可接待散客入
住。“相比该地段每月不到 2 千
元的房租，确实划算不少，而且
对房屋损耗也少。”

据了解，在房产中介的打理
下，淡旺季收益总体算下来，房
主的收入明显提高了。“由于房
源有限，所以预订情况比较好。”
王先生说。

山海天一套出租的海景房内收拾得非常干净。

详 情
请 关 注 上
海 大 众 日
照 乾 通 官
方二维码

关注有惊喜！

上上海海大大众众汽汽车车至至真真体体验验营营活活动动圆圆满满结结束束
4 月 19 日，上海大众汽车至

真体验营五莲站活动圆满结束，
现场参与客户的热情极高，让客
户切身体验到上海大众汽车卓
越性能与出众品质。

活动期间，为参加试驾的朋
友准备了丰厚的礼品，只要参与
活动就可获得上海大众钥匙扣
及精美相框一个，现场还为参加
趣味试驾比赛的客户设立了奖
项，奖品有上海大众原厂打火
机，折叠自行车、价值 1680 元原
厂便携式导航等。

此次至真体验营活动，设立
了“试驾体验”与“趣味试驾”环
节，试驾体验部分从连续弯道、
百米加速等方面展示上海大众
汽车的领先操控性能，让车主朋

友不仅能亲身体验超然的驾乘
品质，更能充分了解上海大众汽
车的操控性能。

2014 年 4 月 25-27 日，上海
大众日照乾通与您约太阳广场
车展，众惠狂享。上海大众汽车
打造重磅钜惠，本次参展车型覆
盖上海大众旗下多款车型，其目
的就是让消费者在享受到购车
底价，体验到上海大众带来的良
好品质和服务。不必担心你的梦
想太贵,现金钜惠、超值大礼包、
0 利率无压力信贷，足以让你想
出发就出发。希望你将成为下一
位上海大众日照乾通的车主，加
入到日照乾通的大家庭中，我们
会更加用心的服务好我们的每
一位车主朋友。
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