
为贯彻落实《国家新型城镇化
发展规划(2004-2020)》相关要求，
中国保监会近日印发《保险业服务
新型城镇化发展的指导意见》，提出
逐步使保险业成为统筹发展多层次
城乡保障体系的重要支柱、成为新
型城镇化建设的重要融资渠道等六
项重要举措。

普通民众如何通过合理的财务
规划来实现美满的生活？日益增长
的中产阶层如何通过稳健的投资渠
道来完成个人财富保值增值？在个
人金融市场上，年金类保险产品以
其天生所具有的中、长期规划、收益
持续稳健等特点，成为越来越多民
众在理财规划中的重要配置。

泰康人寿是一家全国性大型保
险公司，经历18年稳健、创新发展，
2013年总资产近4400亿元，净资产
超240亿元，在全国设有35家分公
司，累计为2978万个人客户和25万
有效机构客户提供保险服务。泰康
人寿旗下拥有泰康资产管理有限责
任公司、泰康养老保险股份有限公
司和泰康之家投资有限公司三家子
公司，其中的泰康资产管理有限责
任公司是国内资本市场大型机构投
资者之一，受托资产管理总规模近
6000亿元，综合投资收益率连续11
年表现优异，期间参与了多项国家
重大民生工程投资，为公司及客户
赢得了长期稳定收益。

近期，泰康人寿推出一款全新
年金保险产品组合———“泰康畅赢
人生保险计划”(以下简称“畅赢人
生”)，该产品可从不同层面满足客
户对子女教育、养老规划、财富增值
和人身保障等人生需求，为客户规
划出完美自由的人生。

“畅赢人生”由主险《泰康畅赢
人生年金保险(分红型)》和附加险

《泰康附加积极稳健定期寿险(万能
型)》组成，突出教育及养老功能，延
长了生存金保证领取时间，同时将
分红险和万能险进行组合，年金、分

红自动进入万能账户月复利生息，
实现了资金安全性、流动性、收益性
的完美结合，规划功能更突出，应用
更灵活，有效帮助客户完成教育、婚
嫁、养老等人生目标。

简单来讲，这款产品的保险利
益主要具有四大特色。

畅：年年给付，直到久久

自保险计划生效次年开始，只
要被保险人生存，每年就可按保额
的规定比例获得生存金，直到99岁
(含)。

领：保证领取，彰显人性

60岁后如果被保险人仍生存，
生存金将保证给付至89岁(含)。

多：教育养老，超多给付

自本计划生效次年开始至59
岁(含)，只要被保险人生存，每年按
保额的10%给付生存金；被保险人
从60岁(含)至99岁(含)，只要生存，
每年按保额的30%给付生存金。对
于0-15岁投保的被保险人，只要在
18、19、20和21岁生存，再额外按保
额的20%分别给付特别教育金。

赢：月月复利，赢在万能

“畅赢人生”的生存金、特别教
育金、红利在给付时默认自动进入

《泰康附加积极稳健定期寿险(万能
型)》账户，该账户在每月结算日按
公布的结算利率进行复利累积，客
户可根据需求进行部分领取。

“畅赢人生”是子女教育、养老
规划的“蓄水池”。“畅赢人生”自保
单生效次年开始，就会产生固定生
存金和现金分红两笔现金流，这两
笔钱自动进入万能账户月复利生
息，实现财富增值，客户可根据需求
随时支取满足人生的每一个目标。
如果给0-15岁的孩子购买，在18-
21岁能额外领取特别教育金满足孩
子大学教育金的需求。如果提前规

划幸福养老生活，约定15年的分期
资金投入，就能获得源源不断持续
至99岁的养老金，老年生活更加优
雅从容。

“畅赢人生”是财富传承的“接
力棒”。孩子或许不愿意子承父业，
或许不能复制父母的创富技能，如
何实现财富的代际传递？投保“畅赢
人生”，等于父母为孩子储备了一个
专属账户，不会因将来子女婚姻而
变，资金更安全，保值增值更省心。
为孩子每年投入一笔钱，连续投入
15年，提前设定领取节奏和金额，既
能保证财富稳妥传承，又能为孩子
提供一生源源不断的现金流。

“畅赢人生”是泰康养老社区的
“入场券”。“畅赢人生”的一大特色
是可以对接泰康养老社区，当客户
的累计保费达200万元及以上时，便
可获得入住泰康养老社区的确认
函，为养老生活觅得一个好去处。作
为中国保险业首家获得养老社区投
资试点、首家实现保险产品与养老社
区实体相结合的企业，泰康希望用保
险来帮助人们安排一辈子的幸福，真
正实现童年的纯真，少年的狂野，中
年的潇洒，老年的神闲，让“富足而
退、优雅一生”的生活理想成为现实。
泰康养老社区集居家生活、美食餐
饮、医疗护理、文化娱乐、健身运动等
全方位的服务与功能于一体，定位于
世界级标准的“医养活力社区”，力求
改变中国老年人的生活。

自2007年开始探索养老社区以
来，泰康养老社区已完成在北京昌
平、上海松江、广州萝岗、三亚海棠
湾等地的成功布局。未来5—8年，泰
康人寿计划投资1000亿元建设和运
营15—20个养老社区，拥有超过5万
客户的连锁养老网络。

拥有“畅赢人生”，可获得未来养
老生活的资金，还能获得泰康养老社区
的保证入住权，配偶可享受入住优惠，
同时还能让双方父母优先入住养老社
区，是一款值得选择的年金产品。
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◎2007年
3月18日，陈东升董事长在

一次婚宴上感悟到中国老人养
老方式必须变革，提出以如家
连锁酒店的模式改造养老院的
创业构思。进入养老服务行业
的思想开始形成。

11月，陈东升董事长率队
赴日本考察养老设施。参考日
本模式筹备轻资产居家养老服
务体系。

◎2008年
1月，泰康之家望京老年会

所开业，中国保险业第一家实
践社区养老模式。

2月，陈东升董事长率团访
问美国多个养老社区。美国养老
社区的活力生活方式和独特商
业模式使团队豁然开朗。养老社
区商业模式构想正式形成。

4月，泰康人寿正式向中国
保监会提交寿险资金投资养老
社区的可行性报告和试点申请。

4月至2009年11月，泰康人
寿养老社区筹备团队展开了全
面市场调研、投资可行性研究、
商业模式研究、产品标准研究。
在北京考察200多个备选地块。

◎2009年
11月19日，中国保监会正式

批准泰康人寿提出的养老社区
股权投资计划，泰康人寿成为
中国保险业第一家获得养老社
区投资试点的企业。

12月8日，泰康人寿与昌平
区政府签署《战略合作协议》。

◎2010年
3月，中国保险行业首个养

老社区投资实体——— 泰康之家
正式成立。

4月，泰康人寿董事会在美
国召开，与会董事考察美国养
老社区。

◎2011年
8月22日，在泰康人寿15周

年庆典之际，养老社区示范空

间正式开放。时任北京市市长
郭金龙、中国保监会原主席吴
定富、现任主席项俊波先后亲
临现场参观指导。

12月，养老社区土地购置
正式完成。

◎2012年
4月，中国保险业第一单虚

拟保险与实体养老社区相衔接
的“幸福有约”养老计划诞生。养
老社区发展掀开新的篇章。

5月18日，泰康之家生活体验
馆正式开馆，第一次全方位展示养
老社区的建设规划和功能设计。

6月6日，泰康之家旗舰社
区奠基仪式在北京昌平新城东
区隆重举行，国内第一家大规
模国际标准持续关爱社区正式
动工建设。

12月27日，泰康人寿竞得上海
松江地块，泰康养老社区顺利开
启长三角地区的战略布局。

◎2013年
4月26日，“寻梦之园——— 泰

康之家上海养老社区展示馆揭
幕”活动在上海举行，泰康养老
社区建设走向长三角、走向全国
的战略迈出了第一步。

6月16日，泰康之家·燕园生活
体验馆在北京昌平揭幕，标志着
由保险公司投资管理的第一家大
规模、全功能、国际标准的养老社
区雏形正式浮出水面。

7月，泰康成功竞得广州市
萝岗区项目地块，将用于建设广
州养老社区，标志着泰康养老社
区顺利完成在北京、上海、广州等
全国一线重点城市的战略布局。

11月1日，泰康之家申园体
验馆机构封顶仪式在上海松江
举行，此前，10月30日泰康成功
拿到上海松江地块二期，社区
建筑面积达到22万平方米。

12月，泰康成功竞得海棠湾土
地，泰康高端养老社区正式落户三
亚。

泰康养老社区项目大事记
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