
“直筒子”焦一杰：

从从兼兼职职推推销销员员到到团团队队带带头头人人
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从一个怀揣
梦想月入一两千
元的打工仔，到
一个崭露头角拥
有 1 7 名员工的
企业带头人；从
一个只有大专文
凭的毛头小子，
到 一 个 敢 于 挑
战，追求卓越的
行业佼佼者。平
凡的焦一杰用 5
年的坎坷经历，
书写了自己创业
的传奇。

少时的焦一杰家庭条
件算是比较优越的，父母有
稳定的工作，一家人虽没有
大富大贵，倒也吃穿不愁，
过得幸福。

只不过，父母工作经常

调动，儿时的焦一杰也随着
父母到处奔波。直到他上 5

年级时，父母才在市区稳定
了下来。

2003 年，焦一杰考取了
济南一所大学，主修计算机

专业。大二时，一个偶然的
机会他接触到一些做药品
销 售 的 朋 友 ，他 开 始 做 兼
职，成为了一名药品推销业
务员。

“当时就是围着济南的

大街小巷转，去诊所推销，
除了坐公交，就是步行，当
时夏天走在马路上，鞋底烫
得脚底板疼。”焦一杰说，后
两年的大学生活，所有的生
活费几乎都是自己挣的。

2005 年，焦一杰毕业后回
到日照工作。他先是在一家药
品公司做业务员，一年之后，
因公司经营不善，他跳槽到另
一家公司做业务主管。这一干
就是两年半，带领团队不断冲
着目标奋斗的经历为他日后
独自创业打下了基础。

“有一年的冬天，我骑着
摩托车到岚山送货，到了之

后，下车直接不会走路了。”
焦一杰说。

几年的工作经历，焦一
杰积累了一定的人脉资源，
并不安分的他想要独自创
业，为自己闯出一片天地。针
对当时日照市医疗器械市场
的现状，焦一杰决定做医疗
器械生意。

2010 年，焦一杰利用打

工挣的钱，又东拼西凑，注册
成立日照泽辰商贸有限公
司，迈出了创业的第一步。
2011 年，他拿到营业执照和
医疗器械经营许可证。

万事开头难，公司成立
后，摆在焦一杰面前的问题
数不胜数：仓库选址没有着
落、资金没有落实、售后人员
不到位……一系列的问题并

没有压垮他，反而激发了更
强的斗志。

为了节约资金，他购买
了二手办公设备，他带领业
务骨干，走街串巷考察诊所，
利用 3 个月的时间，考察完
了日照各类医疗机构。令人
惊喜的事，公司代理的两款
医疗器械，市场反响良好，供
不应求。

儿时随父母奔波 大学兼职踏入社会

毕业后回到家乡 独自创业实现价值

利用先前积累的人脉，
焦一杰逐渐拓展业务，招聘
业务员。发展到现在，他已
经拥有一个 17 人的团队。

“其实到现在我也不把
自己当一个老板看，我还是
个业务员。”焦一杰说。

2 0 1 1 年 1 2 月份，焦一
杰成为 YBC 扶持的创业青
年。日照市大岭中医正骨医

院院长牟庆军成为他的一
对一导师。“导师会定期到
我这里来，可以说是我创业
历程的指路明灯。”他说。

在焦一杰看来，做企业
也当饮水思源，财富取之于
社会，就要用之于社会。近
年来，他多次为受灾地区捐
款 捐 物 ，积 极 参 与 公 益 事
业，热心帮助孤寡老人和残

疾儿童，免费为社会福利院
行动不便的老人配置了助
行器。此外，还经常看望家
庭困难残疾的孩子，为他们
的衣食住行尽自己的绵薄
之力。

焦一杰是个典型的“直
筒子”，有啥说啥，从不避
讳，这样的性格让他得罪了
很多人，也结交了很多交心

的朋友。“我把友情看得比
金钱重要，这几年确实挣钱
不多，但交了一帮很好的朋
友。”焦一杰说。

今天取得的成绩，只是
明天事业的一个基点，是人
生中的一小步。在今后的创
业 过 程 中 ，焦 一 杰 将 高 举

“青春创业”的大旗，创出一
片属于自己的天地。

加入 YBC 大家庭 有了指路明灯

焦一杰，男，1983 年生，日照东港区
人，2003 年上大学，主修计算机专业，从
大二开始，做兼职药品业务员。2005 年毕
业后回到日照，继续做药品业务员。2010

年，注册公司，销售医疗器械。

□人物档案

文/片 本报记者 李玉涛
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