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工行德州分行

网网贷贷通通解解小小微微企企业业燃燃眉眉之之急急

走近中行贵金属

感感受受黄黄金金的的独独特特魅魅力力

本报5月19日讯 近年来，
工行德州分行深耕小企业金融
市场，针对目前传统信贷产品
无法完全满足小企业客户多样
化、个性化融资需求的实际，不
断创新中小企业融资产品，实
现了网贷通业务突破性发展。
截至5月17日，工行德州分行小
企业“网贷通”余额已近22亿
元，当年新增近3亿元，业务不
良率始终保持为零，呈现出强
劲的发展势头。

据介绍,“网贷通”业务是
工行凭借网络优势和风控技术
向小微企业客户提供的一种网
络自助式循环贷款服务。小微
企业只要一次性签订循环贷款
借款合同,在合同规定的有效
期内,即可通过网上银行自助

进行合同项下提款和还款业务
申请,系统自动处理,资金实时
到账,使企业足不出户即可完
成贷款的申请、提款和归还等
过程,其额度可循环使用。

对于小企业主来说,最关心
的应该是“急时有钱用”。据了
解,“网贷通”最显著的特色是

“随时随地、随借随还”,打破了
时间和空间上的限制,还款时间
是由企业自己做主,特别契合小
微企业融资“短、频、急”的需求
特点,且计息时间按资金的实际
使用天数计算,未使用贷款额度
不计息,这是与传统信贷产品最
主要的差别。所以如果企业根据
自身情况,合理计算好时间,融资
成本会比传统贷款节省不少。正
是由于这款产品通过网银自助

形式借贷,可以很便利地实现
“足额授信、高效自主、不提款不
计息”的功能,因此降低了小企
业的融资成本,有效提升了融资
服务的效率与水平。

据了解，为切实做好“网贷
通”业务推广工作，工行德州分
行抓住卖点，锁定目标客户。抓
住当地大力发展民营企业及民
营经济蓬勃发展的契机，顺势
而为，突出“网贷通”业务自动
化、自助性、全天候等市场“卖
点”，通过报纸、电视、电台等主
流媒体和柜面宣传等，广泛向
目标客户宣传“网贷通”业务优
势，得到了小企业的广泛欢迎。

延伸链条，锁定营销客户
群体。有的放矢展开营销活动。
重点营销存量优质客户，上门

进行洽谈并现场演示业务操作
流程，对符合融资条件的客户，
安排专人负责，抓紧组织资料，
确保第一时间落实发放到位。
简便的手续和高效的自助新模
式，为营销工作开展打下了良
好基础。

强化指导，提高网络循环
贷款的运营能力。不断提高客
户经理实际操作理解能力，切
实发挥客户经理的营销、推介
和演示帮促作用，及时深入目
标企业现场指导，提示企业客
户网络操作风险，正确使用网
上银行画面，帮助客户提高风
险防范意识和安全管理水平，
得到了企业一致青睐和好评。

(财经记者 孙萌萌
通讯员 宋开峰)

黄金作为抵御通货膨胀的
重要投资产品，由于兼具投资、
收藏、消费等特征，广受客户青
睐。“中银吉祥金”是中国银行
推出的一款自有品牌实物黄金
产品，以吉和祥为主元素，寓有
浓厚的吉祥韵味，为您增添独
特的华贵与祥瑞。“中银吉祥
金”为标准化金条，成色统一为
AU999 . 9，规格包括20g,50g,
100g,200g,500g,1000g六个品
种，价格挂钩上海黄金交易所
金价，每日浮动。作为黄金投资
产品，“中银吉祥金”可在中国
银行指定网点回购，最大限度

满足客户资产变现的需求，在
销售投资收益的同时又能享受
充分的流动性。

除 去 投 资 类 吉 祥 金 以
外，中国银行还为广大客户
提供账户贵金属买卖业务。
该业务是指个人客户通过银
行柜面服务人员、电话银行
或网上银行等渠道，进行的
不 可 透 支 的 人 民 币 对 贵 金
属、美元对贵金属的个人实
盘贵金属买卖业务，该业务
不发生实物贵金属的提取和
交割，目前包括黄金宝、白银
宝两种。黄金宝的特征主要
是投资门槛低，纸黄金起点
1 0 克 ，白 银 起 点 1 0 0 克 ，以
2 0 1 4 年 4 月平均价格计算，
2 6 0 0元就可以投资纸黄金，
400元就可以投资纸白银，适
合普通投资者参与。全天候
交易，除国际公众节假日外，
中行提供 2 4小时交易。交易
时间为每周一上午 7点至周
六凌晨 6点。资金运用灵活，
即账户贵金属实行T+0清算，
变现方便，流动性好。交易功
能灵活多样，交易方式有即

时交易和委托交易两种。其
中委托交易包括获利委托、
止损委托和追加委托等。通
过多样化的委托组合，投资
者可不用实时盯盘又不会错
过重大市场行情，还能通过
止损订单有效控制风险。报
价优惠，账户贵金属无开户
费，无交易手续费，买卖差价
远低于实物金银，可因单笔
交易金额不同享受更优惠的
报价，整体报价处于同业优
惠水平。双向宝主要是指个
人客户通过中国银行提供的
报价和交易平台，在事前存
入足额交易保证金后，实现
做多与做空双向选择的贵金
属交易工具。双向宝的特征
是双向交易，自由选择做多、
做空，无论市场涨跌，均有获
利机会。

双向宝还支持多种交易方
式：除即时交易外，提供多种委
托挂单交易方式，包括获利委
托、止损委托、二选一委托、追
加委托、连环委托等，帮助投资
者更好地把握瞬息万变的市场
行情。

贵金属T+D业务是中国银
行最新推出的一种黄金投资方
式，即个人客户通过中国银行提
供的代理交易平台直接参与上
海黄金交易所各种合约买卖的
业务。其中部分合约采用保证金
机制，具有杠杆特征，适合具有
一定投资经验，追求高收益，风
险承受能力较强的投资者。

贵金属T+D业务的特点包
括品种全面，提供黄金现货及
黄金/白银延期交收交易，满足
投资者不同的投资、投机需求。
双向操作(延期交收交易)，引
入做空机制，可同时进行做多、
做空双方向操作，无论市场涨
跌，均有机会实现盈利。交易快
捷，实行T+0交易、清算，当天
买入、卖出，流动性较好，满足
日内短线交易需求。

郭娜，中国银行德州铁西
支行理财经理，高级金融理财
师，先后取得国家理财规划师、
保险从业资格和AFP资格认
证。在外汇市场、黄金市场、基
金市场有丰富的理财实践经
验。联系电话：0534-2468028

平原县恩城镇北关村农民
高志勇，2012年在信用社100万
元贷款的扶持下，建起了家具
制造厂，年生产组合床3000套，
沙发1000多套，销售收入达1000

多万元，纯收入 1 5 0多万元。如
今，在平原县象高志勇这样的
家具厂有100多家。

近几年来，县农村信用社
鼓励农民利用这一传统手艺，
把家具制造业做强做大，他们
贷 款 重 点 培 育 木 器 加 工 专 业
村。派客户经理进驻木工专业
村集中评信授信，发放贷款。仅
恩城镇五里庄村就有30户农民
共贷款700万元，办起了25个家
具厂，年销售收入9000多万元，
纯收入1000多万元。到目前，全
县已累计发放贷款3000多万元，
扶持起木器加工专业户 2 0 0多
个，其中已有100多户发展成为
中小型家具厂，产品畅销河北、
河南、山西、北京 2 0多个省市。

(高玉才 董业勖)

到目前，平原县已建成2000

亩的酿酒葡萄种植基地，每年
可使种植葡萄的农民增加收入
2000多万元。

平原县桃园办事处的董庄
村早有种植葡萄的习惯，2009年
村里成立了葡萄种植合作社，
由信用社给43户农民发放贷款
50万元，种植葡萄600多亩。随着
葡萄种植户收入的不断提高，周
边候庄、马庄、韩庄等村的农民纷
纷加入合作社，信用社发放贷款
100多万元给予大力支持，使葡萄
种植面积很快达到了2000多亩，
成为烟台张裕、天津王朝等酿酒
企业的原料生产基地。为了提高
葡萄品质和农民收入，合作社还
引进了大棚种植葡萄新技术和金
手指、夏黑、阳光玫瑰等7个高产
新品种，使每亩纯收入达到了2万
多元。 (高玉才 董业勖)

郭娜，中国银行德州铁
西支行理财经理

平原建成两千亩
酿酒葡萄基地

近年来，德城区农村信用
社创新惠农产品，优化便民服
务，在鲁北德州初步走出了一
条助推农业现代化、产业化、
规模化发展的新路子。新农村
的大道上饱含着一辈辈德城
区农信人支农强农的“草根”
情怀，金灿灿的“富民惠农金
融创新”道路上汇聚着数千上
万德城区农信人的“泥泞”足
迹，步履的坚定绘就出“美丽
乡村”一幅幅优美的画卷。截
至目前，德城区联社发放涉农
贷款42 . 15亿元，发放小微企
业贷款36 . 31亿元，促进地方
经济的发展。

谱写现代农业“新乐章”

今年以来，德城区农村
信用社积极破解支农难题，
贷款投向逐步向农民专业合
作社发展，走出一条适合城
乡支农发展的新道路。目前

扶持以合作社为主体的贷款
7户、1538万元。该联社在黄
河涯信用社设立农民专业合
作社专营服务机构，配备工
作人员，针对农民专业合作
社组织模式特点和经营管理
水平，采取“宜社则社、宜户
则户”的贷款方式，采取“公
司+合作社+基地+农户”四位
一体的贷款模式，支持产业
基础牢、经营规模大、品牌效
应高、服务能力强、带动农户
多、规范管理好、信用记录良
的农民专业合作社。按照市
农业局提供的 3 1 9户专业合
作社名单，积极主动与合作
社联系，把符合条件的农民
专业合作社全部纳入信用评
定范围，对合作社及社员的
评级授信，核发贷款证，在有
资金需求时，第一时间发放
贷款资金。目前，已为溪林湾
养殖、东顺养殖、金坤养殖、
鑫盛畜禽等专业合作社投放

了流动资金贷款。

播撒支农惠农“及时雨”

德城区农村信用社深入
开展“金融服务进村入社区
工程”、“阳光信贷工程”、“富
民惠农创新工程”三大工程，
巩固农村金融主力军地位，
更高层次、更大范围地提升
支农服务水平。根据黄河涯
镇的经济区域特点，以“文明
信用富民工程”建设为载体，
不断优化信贷结构，加大对
农产品加工养殖、仓储运输
的信贷支农力度，针对辖区
内瓜果桃李种植面积较大、
瓜果桃李保鲜期限短、运输
困难、物流运输不完善等特
点，充分发挥农村金融主力
军的作用。对从事运输行业
和农产品加工的农户加大了
贷款扶持的力度，为黄河涯
镇打造了一条“生产、加工、

收购、运输”的“一条龙产业
链”。

争当绿色信贷“好帮手”

为贯彻落实国家宏观调
控政策，德州市积极推动以
太阳能产业为代表的新能源
产业发展，努力把德州建成
国内一流的太阳能利用产业
技术创新中心和“中国太阳
城”示范基地。德城区农信联
社紧紧抓住全市低碳经济迅
猛发展的机遇，积极调整信贷
投向，实施有效措施，先后投
入信贷资金3亿元，加大对“太
阳能产业”、节能减排企业、绿
色朝阳产业、新兴产业等领域
6 0 多 个 项 目 的 信 贷 支 持 力
度，在支持低碳产业做大做
强、形成集群优势的同时，进
一步加快了自身业务结构调
整，努力实现双赢。

(刘玉磊 孙海敏)

现现代代化化农农业业托托起起农农民民致致富富梦梦
——— 德城区农村信用社支持地方经济发展纪实

建行德州分行

私人银行获总行

“最佳私人银行”称号

建行德州分行私人银行自
成立以来，通过为客户提供个性
化、全方位、全流程和全生命周
期的私人财富管理、私人综合金
融产品服务以及私人专享增值
服务，赢得了高端人士的青睐与
信任。近日，该行私人银行凭借
优质、专业、高效的客户服务荣
获总行“最佳私人银行”称号。

建行德州分行私人银行为
客户组织了香港、澳大利亚等国
家投资移民、留学讲座，组织高
端人士健康游、健康查体、专家
预约、贵宾就医服务，提供绿色
采摘乐趣，同时还开展了一系列
的野外踏青、家庭亲子和理财沙
龙等活动。

目前，建行德州分行私人银
行专业团队中，绝大多数员工拥
有金融理财师、国际金融理财师
及私人银行家资质，能够根据客
户的财富状况、资产分布、风险
偏好和财富目标等信息，量身定
做专属财富规划方案，提供最专
业的金融服务。 (季宁)

联社资讯

平原着力培育

木器加工产业
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