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KK歌歌逃逃单单，，大大学学生生开开车车酿酿祸祸
撞毁路边车现场起火，所幸无人伤亡

凌晨发生车祸现场起火

5月17日凌晨3点，济南天
桥交警大队接到报警，大明湖
西南门附近发生车祸，现场起
火，还有人打了起来。

“赶到现场时，火已经被消
防员扑灭。”事故中队交警丁晓
东说，现场有两辆损毁严重的
轿车，一辆是白色大众CC，一
辆是黑色雪铁龙，还有一辆烧
得只剩下空架子的摩托车。事
发时火很大，着火的是摩托车，两
辆轿车并没有着火，但因为剧烈
的碰撞，基本上都报废了。

民警很快查清，肇事的是
白色大众，黑色雪铁龙和摩托
停在路边，没有责任。

民警控制了在现场打斗的
双方，一方是趵突泉北路一家
KTV的员工，另一方是从肇事

车上下来的小袁。

肇事司机是一名大学生

小袁说自己是山东某大学
长清校区的大一学生，不是白
色轿车的驾驶员。驾驶员是他
的同学小吕，事故发生后，因为
害怕逃离了现场。

为什么KTV的工作人员要
殴打小袁，这跟小吕有什么关
系呢？经过询问小袁和KTV员
工，民警得知此事还有另一名当
事人，同样是大一学生的小王。

小吕、小袁、小王是同一所
大学的同学，16日晚上，三人相
约到市区唱歌。白色大众车是小
吕父母给他新买的，小吕开车
到了市区。三人先是去酒吧喝
了一瓶洋酒，消费了1000多元，
然后去KTV唱歌，到17日凌晨3
点，工作人员要结账，三人才发

现身上的现金已经不足以结
账。三人商议后决定开车逃单，
于是小吕、小袁先到了车前，可
就在小王下楼时，KTV员工发
现了三人逃单，小吕、小袁顾不
上小王，发动车辆加速逃跑。
KTV多名员工跑了出来，发动
摩托车追赶。

小吕喝过酒，车速快，没注
意到路边停放的摩托和轿车，
白色轿车一头撞了上去，先是
撞倒了摩托，然后撞上了黑色
雪铁龙。

摩托里的汽油淌了一地，
现场起火。小吕、小袁只是受了
轻伤，担心发生爆炸，两人急忙
下了车。此时，KTV员工追了上
来，小吕撒腿就跑，小袁被围在
了中间。

肇事车里搜出两副牌照

肇事的白色大众悬挂的车
牌为鲁N××999。民警随后在
后备箱里发现另有两副车牌鲁
N××617和鲁N××C66。

经调查，该车悬挂的鲁N
××999并不是肇事车原号牌，
鲁N××617才是该车的号牌，
而鲁N××C66的号牌则是一
副假号牌。

18日，小吕到天桥交警大
队投案自首，交代了事故的来
龙去脉。原来，鲁N××999是小
吕姐姐车上的号牌，他觉得号
牌数字很牛，就挪用到了自己
车上，另外一副鲁N××C66的
号牌，是他在网吧上网时，一个
陌生人卖给他的。

警方对于小吕涉嫌饮酒后
驾驶机动车、违法使用其他车辆
号牌、涉嫌交通肇事逃逸等4项
交通违法行为，给予罚款4400
元、拘留15日以下的处罚。

不少大学生

开私家车上学

记者调查发现，在济南的
高校中均存在大学生开私家车
上学的情况。市区的高校如山
东大学、济南大学、山东青年政
治学院等虽然有学生开私家
车，但数量较少，而在市郊的山
师长清校区，开私家车的学生
则比较多。

在济南大学西校区的教职工
宿舍区，记者看到停放的轿车中
不少悬挂外地牌照，大学生小徐
告诉记者，其中就有在校学生的
轿车。“以前发生过老师开车蹭倒
学生的事件，学生宿舍楼前都安
装了隔离桩，不让学生停车，所以
少数开私家车的学生就将车停到
教职工宿舍区。”小徐说。

在山师长清校区学生开私
家车的情况更为普遍，“艺术和
体院学生开车的比较多，经常能
在他们宿舍楼下看到四五辆私
家车，价格在十多万，其中有不
少外地车牌。”学生小杨说。

据了解，目前多数高校对
学生开私家车并没有明确规定
允许还是不允许，只有山东大
学规定本科生不能开私家车，
硕士生、博士生可办理停车等
相关手续，本科生楼前基本看
不到私家车。

交警提醒，随着经济条件
的宽裕，越来越多的家长给在
读大学生购买新车，这无可厚
非，但要遵守交通法规。

本报见习记者 戚云雷

延伸调查

肇事车辆受损严重。
通讯员 张志扬 摄

白色轿车撞上路边停
放的黑色轿车和摩托车，现
场起火。白色轿车内两青年
急忙下车，一人撒腿就跑，
一人被赶来的KTV人员围
住。这是5月17日发生在济
南街头的一幕，而整个事情
的起因是三名在校大学生
在KTV唱歌无钱结账，企图
驾车逃单。

本报记者 张泰来
实习生 李倩

■发展

岛城金融机构新星

自2010年开业以来，青岛分
行立足“服务地方经济，服务中小
微企业，服务社区居民”的市场定
位，贷款100%投向中小企业，有
力地支持了全市中小企业的发
展。截至2013年12月末，分行资产
总额为65亿元，各项存款总额为
62亿元，各项贷款总额为29亿元，
累计缴纳营业税金及附加2628万
元，累计实现营业利润1亿元。

青岛在全省外贸的龙头地
位，为分行的国际业务发展提供
了良好的地利条件。自分行成立
国际业务部以来，充分发挥区位
优势，坚持以贸易融资支持为突
破口，强化本外币一体化营销，取
得了较好的营销业绩。截至2013
年末，分行外币结算账户121户，
其中授信客户23户，累计完成国
际结算10亿美元，实现中间业务
收入为1052万元，国际贸易融资
累放额为6 . 24亿元，这三项国际
业务指标的完成情况，两项在全
行排名第一，一项排名第二。

为了优化存款结构，分行在
机构客户存款营销上取得明显成
效，12家机构客户在该行开立结算
账户，截至2014年1季度末，分行机
构日均存款完成1 .76亿元，较上年
增长1.62亿元，增幅1161 . 56%。

■定位

参与客户的成长过程

青岛分行自成立以来，始终
坚持“服务中小、小微企业”的市
场定位，全面贯彻落实监管部门
有关支持小微企业发展的各项工
作部署，明确小微企业增长目标，
把小企业金融服务作为一项重要
任务来抓。

针对小企业、小微企业缺少
抵押物，财务信息不对称，贷款风
险高、手续繁杂的现状，齐鲁银行
青岛分行在担保方式、产品设计
等方面进行了大胆创新，相继结
合区域实践探索推出了担保池、
联贷通、诚信贷、订单融资、控货
融资等针对不同个性需求的融资
创新产品，探索出了一条独具特
色的小企业金融服务发展之路。

记者在采访中了解到，青岛
一家生产新型保温材料的公司注
册资本仅为500万元，名下固定资
产不多，是小企业中的典型代表，
亟需3000万元左右的流动资金，
难以通过传统方式得到银行的授
信。分行工作人员在进行深入调
查时，了解到该公司是“国家级高
新技术企业”，拥有6项国家发明
专利，2项实用新型专利，并形成
了标准化、规模化的生产能力，发
展潜力很大。为此，分行针对该企
业的特点，量身设计出一套授信

方案，担保方式主要由公司自有
发明专利作质押，使该企业顺利
得到了3000万元的综合授信额
度。青岛分行这一担保模式的创
新，既控制了资金风险，又与企业
共建诚信，共谋发展。

韩松表示：“银行是经营风险
的企业，银行和企业应该定位成
为成长共赢、价值相互提升的合
作伙伴关系，只有互利互惠才能
共同发展，否则银行也就失去了
发展之源。我们很多客户经理去
跑一些大企业，抢着给企业授信，
但是人家还不一定需要，这种合
作关系没有可持续性，我们还是
比较看重与企业的共同成长，所
以定位自己是价值提升的银行。”

■内功

做当地人满意的服务品牌

2014年3月，开发区支行为当
地的知名企业青岛希恩和汽车设
备有限公司开展了上门开通电子
银行服务，成功实现齐鲁银行第
一笔上门批量开办电子银行业务。
这次业务拓展不但开辟了全新的
服务模式，延伸了柜台服务的宽度
和广度，同时也是齐鲁银行服务水
平的一次重要提升，对开拓新市
场，巩固既有市场份额，培养新老
客户忠诚度提供很好的样本。

据支行行长陈波介绍，在确
立了上门服务的计划之后，支行

针对总行的相关制度进行了详尽
的学习和研究，并且结合当地企
业的实际情况和支行的具体条
件，协调各部门认真做好了筹备
工作，完善突发状况应急处理方
案。业务办理当天，通过工作小组
对企业职工耐心的讲解，企业职
工对齐鲁银行便捷的电子渠道产
生了浓厚的兴趣，要求开办电子
银行业务的客户络绎不绝，两次
上门服务前后共开立了网银手机
银行40余户，当日激活了20余户，
成效显著。很多客户表示，这种别
开生面的服务模式，提高了齐鲁
银行的亲和力，使齐鲁银行城镇
居民银行的形象更加深入人心。

对这件事情，青岛分行运营
部总经理魏宏表示：“分行一直把

‘您的需要，我们的责任；您的满
意，我们的标准’作为贴心服务和
树立优质品牌的着力点，‘满意’
二字其背后是我们金牌服务团队

‘ 每 天 进 步 一 点 点 ’的 不 懈 努
力。”。经过在青岛地区三年多的
发展，齐鲁银行的服务与品牌已
经得到了青岛当地企业和居民的
认同，取得了良好的社会效益和
社会形象。分行营业部、即墨支行
先后荣获“青年文明号”荣誉称
号，分行也先后被评选为“青岛最
具特色金融服务机构”、“最具竞
争力小企业服务品牌”“最具成长
性银行”、“最受关注理财品牌”等
荣誉称号。

齐鲁银行行庆18周年巡礼 之之 二

绽放在金改实验区的齐鲁银行

在青岛分行营业大厅的墙壁
上，挂满了精美的摄影作品，既有美
丽的青岛风光，也有温馨动人的生
活小品。这些全都是齐鲁银行青岛
分行客户的摄影作品，这些作品前，
总有不少前来办业务的客户驻足观
赏，不仅成为营业大厅一道亮丽的
风景，也永不落幕地诉说着齐鲁
银行与客户之间的那份独有的情
谊。在采访过程中，在青岛工作了
四年多的韩松副行长口音竟然有
股子青岛味，对此，韩行长笑笑表
示：“青岛这个地方养人，我们要加
快融入的步伐，成为青岛市民真正
喜欢的银行。”

是的，“练内功，用文化立行！”
齐鲁银行人是这样说的，更是这样
做的。青岛分行将对齐鲁银行文化
的理解和信仰浸透到每一笔业务
中，让齐鲁银行在岛城绽放生机和
活力。随着山东半岛蓝色经济区上
升为国家战略、西海岸经济新区规
划方案的正式出炉、全国金融改革
实验区的获批，青岛市的发展空间、
经济实力、金融环境、发展地位都将
实现新的跃升，也必将成为山东区
域经济发展最具活力的地区之一。
我们也深信，因为齐鲁银行的蓬勃
发展，必将会为这座全新的海洋经
济领军城市增添更多的金融魅力。

采采访访后后记记

齐鲁银行曾经创造了多个第一：山东首家成立的城市商业银行；山东首家、全国第四家实现与外资银行战略合作的城市市商业银行；山东首家跨省经营的城市商业银行……
走访青岛分行让我们感触很深：银行走出去容易，但是如何融入当地的风土人情，如何适应当地的文化基因则是个难题题。主持工作的韩松副行长说：“练内功，用文化立

行！”展现出了一个非常大的命题：作为立志于覆盖山东，服务环渤海区域，成为山东省最佳城市商业银行的齐鲁银行行，这个过程中，如何解决与当地文化的快速对接，实现稳健
与效率经营，打造百年知名品牌，则每落一子都必须深思熟虑。

虽同属齐鲁大地，青岛与济南却表现出了截然不同的文化特征，以济南为代表的儒家文化体现了极强的厚重性，而以青青岛为代表的海派文化则体现了很强的灵动性，两种
文化的交融其实并不容易。但是齐鲁银行人却以自己对包容、创新的理解，迅速打开了市场，成为岛城冉冉升起的金融融服务新星。 □本报记者 周爱宝 胡景波
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