
年中揽储大战打响

商商业业银银行行火火拼拼高高收收益益
本报记者 韩微

在本周银行理财排行榜中，上榜的20款银行理财
产品都被商业银行所包揽，年化预期收益率最低在
6%，申购门槛都控制在5万到30万之间，为此专业人士
表示，新一年的年中揽储大战已经紧锣密鼓地拉开帷
幕。但同时，记者也发现五大行的理财产品最高收益还
基本停留在5 . 3%左右，和商业银行的高收益相比，这样
的差值是什么原因造成的呢？

“投资 3 6 5天，收益率
7 . 2%，保证收益型，10万元
起认购。”在5月17日至5月23

日期间发行认购的一家商
业银行投资理财产品，吸引
了众多理财达人的注意，这
也给广大的理财人士发起
信号：年中银行揽储大战已
经打响，好的理财产品要盯
紧不放了。

29日，记者在浏览了各
大银行网站也发现，目前理
财产品不仅数量有所增多，
其预期收益也开始出现上
浮。其中，各家商业银行更
是频频出售年化率在6%以
上的理财产品，成为揽储行
动中的急先锋。虽不及商业
银行的高利率，但五大银行
还是加大了产品发售量。

“这一周我们推出了八款产

品，其中‘缤纷糖豆六一专
享保本’、‘乾元-金粽飘香
(端午节节高)’‘乾元-花儿
朵朵 (儿童节节高 )’都是应
对端午节和儿童节专门推
出的产品，最高收益达到
5 . 2%。”采访中，建设银行的
工作人员介绍，跟去年同期
普遍超过6%的收益相比，现
阶段的收益率还是有很大
的上涨空间的。

而同时，业内人士也分
析，较于去年银行一度“钱
荒”局面，小城市受到的影
响并不大，何况今年银行的
资金面宽松不少，理财产品
的预期收益率走高也是非
常有可能的。“但就现在情
况而言，商业银行的产品还
是 会 成 为 客 户 购 买 的 热
点。”

枣庄两商业银行引客各有招

采访中，业内人士表示，相
比中农工建交五大银行，济宁
银行、枣庄银行一类的商业银
行网点、业务量还是有限的，存
款压力下，为了争取到更多的
客源和资金，发行各类政策和
产品时都会推出更加优惠的条
件。

据了解，现今济宁银行主打
的“儒商卡”，实行了免费项目16
+1的政策，客户存款还可定活自
转，利率更是高于一般的活期存
款利率。“我现在最常用的就是

儒商卡了，因为在其他银行存取
款都不要手续费，方便用钱不
说，就算是去营业厅存取款也方
便，因为不用花手续费，用哪个
银行自动取款机都行。”在聊城
上大学的小孟是枣庄人，在回家
毕业实习期间，考虑到手续费问
题，在校办理的银行卡都只能暂
停使用了。

而有着同样跨区跨省可免
费存取款功能的枣庄银行幸福
卡，也在高中生艺考期间成了
使用率较高的银行卡。“通过柜

台和网上银行的同步服务，我
们 的 网 银 交 易 量 已 经 突 破 了
1 3 0亿，幸福卡的发放量也达到
了 8万张。”枣庄银行工作人员
介绍说。

“对于枣庄地区来说，银行
网点的数量算是比较多的，市
民在办理业务时都是凭借优惠
和方便这两项来选择的。”业内
人士介绍说，无论是济宁银行
还是枣庄银行在政策上都偏重
于对散存客户的吸引，很好的
和大银行的优势业务避开了。

年中揽储高利率很诱人

我 们 就 在 您 身 边
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