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工行德州分行发展供应链融资业务

为为小小微微企企业业融融资资开开辟辟新新渠渠道道

农行德州分行
多名青年员工受表彰分期理财通“算计”好了就赚钱

本报6月2日讯 没有足够的
周转资金进行原材料采购，没有更
多的交易数量使得在项目竞标中
取得客户的信任……由于缺乏资
金，不少中小企业难免会遇上各种
各样的瓶颈。此时，“供应链融资”
或将打破这类尴尬，为中小企业寻
求更多的发展机会。

“传统授信融资模式以固定
资产抵押为主，中小企业规模不
大、抵押难、财务信息不透明等
诸多因素，造成越来越多的中小
企业融资难度加大。只有根据客

户的需要，为其‘量身定做’具体
的融资计划才能获得更多客户
的青睐。这就是供应链融资的优
势所在。”工行德州分行工作人
员告诉记者，“供应链融资”与传
统的融资贷款不相同，它可以通
过链条的整合，让一些相对薄弱
的中小企业也能获得银行支持。
据了解，今年以来，工行德州分
行依托供应链融资这一平台已
为小企业客户投放供应链融资
贷款5户5100多万元，在提升金
融服务水平同时，为小微企业融

资提供了更为广阔的平台。
所谓“供应链融资”服务，是指

围绕核心企业的供应链，将核心企
业及其上下游相关企业作为一个
整体，来提供金融服务。包括以信
贷产品为主的融资服务，也包括财
务管理咨询、现金管理、应收账款
清收、结算、资信调查、理财等其他
金融服务。它是银行通过对整条供
应链的审查，及对供应链管理程度
和核心企业信用实力的掌握，对核
心企业和上下游多个企业提供的
一种灵活的金融产品和服务的新

融资模式。由于供应链中除核心企
业之外，基本上都是中小企业，所
以供应链融资从某种意义上说，就
是面向中小企业的金融服务。

“与传统贷款方式不同，供应
链金融服务不是看单个企业的资
质规模和财务报表，而是更加关注
其交易对手和合作伙伴，关注整个
产业链是否稳固”，工行相关工作
人员向记者表示，“这种金融产品
使中小企业可以脱离传统模式获
得融资。”

工行相关负责人表示，由于核

心企业大都建立了自己的产业链
系统，客户的订单、收货情况、应收
账款等情况在系统里都有记录，通
过系统工行可以确定客户在核心
企业的订单和应收账款情况。只要
是核心企业认可的供应商，均可以
向工行申请融资。工行则将重点审
查客户供货历史、过往合同履行能
力、信用记录等直接影响货款回笼
的因素，无需客户提供抵押担保，
即可为客户办理融资业务。

(财经记者 孙萌萌
通讯员 卞红远 宋开峰)

5月20日，农行山东省分行召开
2014年青年工作会议，对全省青年文
明号、青年岗位能手、青年之友、优秀
共青团员、优秀共青团干部、五四红旗
团委和五四红旗团支部(总支)进行表
彰。德州分行所属临邑县支行迎曦分
理处荣获省级青年文明号称号、夏津
支行陈晨荣获省级青年岗位能手称
号、市行信息技术管理部耿文豪荣获
省级优秀共青团员称号、市行电子银
行部魏艳荣获省级优秀共青团干部称
号、乐陵市支行团总支荣获省级五四
红旗团支部(总支)称号。

会议还以“奋斗的青春最美丽”为
主题，选择了来自全省5家分行不同岗
位、不同特点的5名青年员工代表，现场
讲述自身的奋斗故事。宁津县支行理财
经理白福旺以“火一样的青春”为题代
表德州分行青年员工在会上作了精彩
演讲，引发了参会人员的强烈共鸣，为
德州分行争得了荣誉。 (宫玉河)

大家好，又见面了，我是
中国银行新湖支行理财经理徐
娜娜，上次我给大家介绍的“学
会‘算计’巧理财”的理财理念
获得了客户的认可，很多客户
与我通话交流省钱的法宝，在
这里我衷心感谢大家对我的

信任。为了回报客户，这次我
给大家介绍一款既省钱又赚
钱的产品——— 分期理财通。

分期理财通简而言之，即
将自有资金存入中国银行作为
质押，提升信用卡额度，使用信
用卡对外支付，而后分期还款。
此业务既可用于个人消费，比
如说购车、购物，又可用于个体
工商户、私营业主购进货物。对
客户的益处主要有以下几点：

1、用银行的钱，轻松购物。
2、自己的钱存入银行，获

得较高收益。
3、成为我行中高端客户，

享受“VIP绿色通道”，异地存
取款、转账汇款、保管箱租赁、
存款证明等“各类交易费用优
惠减免”，尊享积分、交易积

分、跨境服务平台等“特色增
值服务”，个人贷款优惠利率。

4、按照质押金额1：1的比
例获得循环信用额度，随还款
额逐期释放，免息循环使用。

下面我们以个体工商户
的为例 ( 术语称之为“惠商
通”)，通过实际案例来说明本
产品的益处：

某超市需要进一批100万
元的货物用于销售，超市张总
到银行准备通过电汇方式将
100万元打入卖方账户，我为
其推荐了“惠商通”业务，张总
将100万存成2年期定期存款，
而后质押办理了一张100万元
额度的信用卡，通过受托支付
将100万元支付给卖方，并办
理24期分期。此笔业务两年定

期利息(通过我行差异化定价
业 务 上 浮 利 率 后 年 利 率
4 . 125%)为8 . 25万元，分期手
续费 7 万元，这样直接收益
1 . 25万元，同时，每月因还款
而释放免费额度，期限内免费
额度按照平均50万元计算，这
部分贷款利息 (年贷款利息
6%)需要6万元利息，按照我上
次讲的，“算计”理念，超市老
板可以挣到7 . 25万元。

徐娜娜，中国银行新湖支
行理财经理，高级金融理财
师，获得AFP资格认证，在外
汇市场、黄金市场、基金市场
具有丰富的实战经验。联系电
话 0 5 3 4 - 2 6 4 2 9 5 2 0 5 3 4 -
2642956

徐娜娜，中国银行新湖
支行理财经理

华华嬉嬉庄庄园园逆逆势势热热销销大大幕幕开开启启
6月1日，众多客户翘首期待的华嬉庄园盛大选房时刻

终于到来！绝佳户型、完善配套、绝版区位等多项优势吸引
了近500名准业主前来选房，短短两天内华嬉庄园推出的6
栋房源就劲销5成，其中西区8号楼房源已全部售罄，华嬉
庄园再次成为了德州楼市焦点！“人气楼盘”的称号可谓实
至名归！

华嬉庄园缘何热销？在楼市观望气氛日益浓厚的市场
环境下，是什么促使购房者纷至沓来？华嬉庄园凭借什么
在这个楼市淡季创造销售奇迹？

“现在这样的地段，这样
高品质的房子在德州从未出
现过……”不少客户表示，华
嬉庄园之所以吸引众多客户
踊跃购买，一方面是品质值
得信赖；另一方面，位于新城
区核心地段，位居城市景观
中轴、德州最有升值潜力的

地区，周边配套齐全，交通便
利，未来在居住的同时即可
享受购物休闲、餐饮娱乐等
完善的生活配套，入住华嬉
庄园不仅意味即将开启一种
宁静与奢华的生活，还是进
行一次极具升值潜力的不动
产投资。

热销揭秘1>> 绝佳黄金地段

在户型设计上，华嬉庄园
所有户型都做到了大面宽，
短进深，南北通透、户户朝
阳，全明设计。首推以刚性需
求为主100——— 145平方米多
种户型选择。华嬉庄园容积

率仅 2 . 0，社区超大绿化面
积，可比肩高端别墅，不仅在
德州绝无仅有，在全国也屈
指可数。在华嬉庄园，建筑总
体呈南低北高交错排列，保
证每栋楼都有充足光照；同

时楼间距最大可达100米，高
于同行230%，在可盖五栋楼
的地面上，华嬉庄园只盖三
栋，虽然牺牲了经济利益，换
来的是让每一位业主都能沐
浴到满满阳光。

热销揭秘2>> 高档产品定位

在这个信息高度发达的

社会，我们无法否认口碑对一
个企业的重要性，来华嬉庄园
购房的业主，很多是在朋友介
绍下来买房的。

品质：如今的房地产市场
降价风日盛，豪门地产投入重

金，着重打造项目品质，华嬉
庄园无论规划设计还是建造
施工，都是按照“联合国人居
奖”评选标准建造的。

当前的市场环境下，购房
者日益理性，只有真正具有价
值的楼盘才能让消费者倾心，

只有真正具有生命力的楼盘
才能逆势高飞。华嬉庄园的持
续热销，再一次用事实证明：
坚持以品质为先，坚持以人为
本的开发理念，才经得起市场
的多重考验，才能赢得更加壮
阔的明天!

热销揭秘3>> 产品口碑用建筑品质说话

活活动动现现场场。。

活活动动现现场场。。
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