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今日菏泽

郓城农商行：

培养致富带头人

助农村经济发展

为充分发挥农商行对新农村

建设的支持作用，改善和提高农

村金融服务质量和水平。郓城农

商行认真落实支农惠农政策，以

扶持特色专业村为突破口，以培

养农村致富带头人为切入点，引

导和鼓励一批有一定基础的专业

村，有一定经济基础和专业技术

的个人先富起来，通过充分发挥

致富带头人的示范引领作用，有

力地推动了农民增收和农村经济

发展。

农户要发展，资金是关键。在

农商行的大力扶持帮助下，全县

范围内涌出了一大批致富带头

人，初步形成了以马楼水貂、狐狸

特色养殖、于楼木材加工、于屯酒

类包装、黄集钢球、西唐林下养殖

等为代表的规模化、产业化专业

村。截止到目前，全县已累计扶持

专业村26个、支持致富带头人254

个，培育1600余户种植、养殖、农

副产品加工等农业专业户，发放

贷款2 . 4亿元，取得良好的经济效

益和社会效益，得到政府和社会

各界的充分肯定。

（赫元发）

伴随着城镇化和农业现
代化进程加速，农民向农业工
人转变，传统农业向产业化、
机械化升级转型，新农村建设
不断提速，三农迫切需要金融
支持。工行菏泽分行长期以来
高度重视三农金融服务工作，
积极探索金融支持三农途径，
不断加大对三农信贷投入，努
力提高金融服务水平，大大拓
宽了金融服务区域，改善了信
贷投放结构。

大力支持农业龙头企业。
该行抓住传统农业向产业化、

机械化升级转型机遇，大力支
持农业龙头企业，全方位对接
企业新项目、流动资金、理财、
结算等金融需求。围绕新农
村、城镇化，重点支持涉农企
业大项目、大客户金融需求，
充分利用企业的大宗原材料
产成品、销售过程中形成的应
收账款、采购环节的购销合同
和收到的国内信用证，开办了
商品融资、国内保理、卖方融
资、订单融资等贸易融资产
品。

高度关注特色产业、新兴
产业成长。认真筛选目标市
场，大力营销，积极探索“龙头
企业+农户”新型金融供应链

服务模式。菏泽尧舜牡丹有限
公司新上5万吨/年牡丹产业深
加工项目，依托农户种植的油
用牡丹，深加工生产牡丹籽
油、精油、牡丹花茶、牡丹菇等
多种产品，从而有效带动农民
致富、当地经济发展。该行已
对该项目审批项目贷款 2亿
元，目前已经到位1 . 12亿元。

对于城镇化、新农村带来
的大批农民入城购置住房、家
庭装修、家电采购等个人消费
需求，积极开展个人按揭、个
人消费、个人经营贷款，积极
推广适合农民、农村的金融产
品，全力满足农民进城金融需
求。通过在重点乡镇设立分理

处、增设自助设备等方式，充
分利用电子银行、网上银行、
自助设备等离柜服务渠道，不
断拓展服务区域及渠道。

至目前，该行共支持全市
三农行业中的农业龙头企业、
小微企业等140余户，贷款余
额22 . 29亿元，较年初增加3 . 5
亿元，增长18 . 62%。累放涉农
企业贷款19 . 75亿元，重点支
持了尧舜牡丹、巨鑫源食品、
大地玉米等重点农业龙头企
业；对农业种植、养殖、农机配
件经营户、化肥经营户通过个
人消费贷款、经营贷款等产品
也给予了大力支持。

(李鲁民 翟民坤)

单一的服务方式及产品种类
已无法满足客户多样化的金融需
求，为此，鄄城联社积极推动服务
方式创新和产品开发。

突破传统抵质押担保瓶颈制
约，积极创新开发业务品种，该社
分别推出钢结构抵押贷款、应收账
款质押贷款、林权抵押贷款、租金
质押贷款等产品，有效解决了客户
贷款抵质押担保难题。目前，共发
放钢结构抵押贷款11670万元，应
收账款质押贷款3416万元。

推行“限时服务”、“承诺服
务”，进一步规范和简化办贷流程，
加快贷款考察速度，缩短贷款审批
时间，提高办贷效率。

推行“无间隔”服务，针对贷款

到期归还仍有资金需求的客户，提
前介入开展贷款调查、风险评估及
贷款审批工作，缩短还后再贷时间
间隔，实现还贷、放贷同步。

提高贷款满足率、贷款覆
盖 率 和 满 意 度 ，该社对 生 产 正
常、资金周转一时困难的企业，
做到不抽贷、不压贷，切实降低小
微企业融资成本，努力满足区域实
体经济发展的需求，助推小微企业
稳步发展。

布放金融机具，加大惠农力
度。该社陆续推出个人网银、企业
网银、手机银行、电话银行等业务，
客户足不出户就可办理转账业务，
省时省力。共布放银联POS 657
台，农民自助服务终端202台，安装
自助设备41台，基本实现了“电子
机具村村通”，客户足不出村就可
办理存取款等业务。

(刘淑敏 盛巧华)

鄄城联社：

创创新新业业务务品品种种
提提升升服服务务质质量量

近日，省农行行长益虎一行到菏泽调研，听取
菏泽分行业务经营情况汇报，充分肯定了该行的工
作思路以及在抓基础管理、抓客户营销、抓考核机
制、抓服务、抓干部队伍建设等方面取得的成绩；并
对该行今后的工作提出了希望和要求：一是立足菏
泽农业大市实际，抓住山东省建设“西部经济隆起
带”的战略机遇，在控制住风险的前提下加快有效
发展、可持续发展。二是继续把操作风险的防控放
在首位，通过加强干部队伍特别是支行领导班子建
设，下大力气，持之以恒地做艰苦细致的工作，扎实
提升风险管控水平。三是制订有效措施，狠抓工作
落实，推动和主体业务发展进一步加速。

期间，益虎行长还拜会了菏泽市委书记于晓
明、市长孙爱军等菏泽市党政主要领导，并就加强
银政合作进行了沟通交流。

(李志联 王付忠)

省农行行长到菏调研

今年以来,建行菏泽电厂支行
持续加大个人存款业务营销力度,
探索转变个人金融业务经营运行
模式,业务拓展能力逐步增强。

首先强化客户资源管理,做好

现有客户的细分工作,重点维护发
展中高端客户,同时分析挖掘潜力
客户,促进了客户结构优化，提高
了优质客户的占比，实现了个人
存款业务的稳步快速发展。

截止5月28日，电厂支行个人
存款较年初新增7002万元，位列全
市第六，城区第一。

(张蔚)

建行菏泽电厂支行：

个个人人存存款款新新增增
超超过过77000000万万元元
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