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““京京东东””周周年年庆庆
““大大咖咖””凑凑热热闹闹

本报6月18日讯(记者 王领娣) 6
月18日，是京东商城11周年庆，连续20
天的促销，主打手机、电脑等京东传统
产品降价。除了京东，天猫、国美、苏宁
等电商也纷纷跟进，推出“年中大促”。
网友直呼，这是在贺寿还是砸场子。

作为主角的京东在5月26日公布
消息称，6月1日至20日，京东掀起“购
省6·18 PARTY ON”年度大促，为广
大用户带来京东史上最强力的购物大

“趴”。除了联合数万家品牌厂商推出
给力促销外，京东还通过京东APP、微
信、手机QQ发放价值10亿元的京东红
包、开启20天的“省心大使”明星送货
服务等系列活动，全线商品最高直降
2000元。

京东较大力度的促销活动，使其他
电商伙伴也纷纷加入进来，国美在线推
出“巅峰战”、苏宁易购推出“抢疯了”、
天猫推出“狂购节”、聚美优品推出“超
级促”、唯品会推出“1折购”……，打开
网址导航，各种类型的电商打出“年中
大促”的大旗，推出各种优惠活动。

作为京东对手的国美在线，5月底
推出“决战32天”6·18大促活动，发放

32亿现金券，每天推出32款商品，而且
支持全网比价。有趣的是，国美在线的
左上角打出“比某东贵，就赔双倍”的
字样。天猫商城在6·18促销中，也把焦
点放在了3C家电和手机上。天猫更在
官方微博发起专享T码1分钱抢购活
动，20分钟之内，1万个微博专享T码被
抢购一空。“T码”的名称，来源于天猫
英文名的首字母，它是天猫商城发放的
商品优先购买资格码，用户获得T码
后，对指定商品有优先购买权，无需抢
购。对于各家电商推出的年中优惠活
动，不少商家表示，年中是他们做促销
的日子，回馈更多消费者，并非与京东
商城拼价格。

虽然电商都在搞价格促销，但是一
些市民仍旧怀疑是否商家提价后又降
价，市民王先生一直在注意某空调品
牌，“年前我买了一款某品牌1 . 5匹的
变频空调，当时是3999元，但是现在在
京东网站上才3599元，果然是降价了，
而且抢购mini冰箱才60多元，以前就算
便宜的也要300多，是真正的降价。”电
商之间的价格促销，最终受益的还是消
费者。

网站导航首页各电商推出各种优惠活动。
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