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毕毕业业理理财财正正当当时时
你的钱包规划好了吗？

6月21日，为纪念中国共产党成立93周年，工商银行枣庄分行组织党员、入党积极分子到莱芜战
役纪念馆开展迎“七一”主题日活动，重温入党誓词，弘扬革命传统。

(颜海龙)

迎“七一”

教育投资：基金定投+儿童险

子子女女获获双双保保障障
暑期在即，学生群体迎来了

年度最长假期，但作为家长却仍
不能有丝毫放松。如何做好教育
投资，保证子女暑期安全都是令
人操心之处。对此，业内人士建
议，家长可提早备战基金定投，购
买儿童保险为孩子的成长保驾护
航。

教育投资：基金定投最为稳妥
据了解，当前试图通过购买

银行理财产品、存款储蓄、债券股
票、纸黄金等，为子女教育做资金
准备和规划的家长日渐增多，但
业内人士认为，基金定投更为符
合家庭需求。

中国银行东莞分行私人银行
客户经理许可表示，对普通中小
学生家庭而言，子女日后的学习
时间较长，家长应该越早着手越
好。新华保险专家也表示，在家庭
经济状况允许的条件下，家长更
应该及早为孩子购买教育险，“未

雨绸缪、聚沙成塔，为孩子铺就一
条平坦的求学之路。”

在选择基金定投时，年轻的
家长一定要量力而为。“最好取家
庭收入的10%左右。同时，投入资
金要具有一定的安全性及收益
性。最好选择品牌比较大，基金品
种比较多的基金公司，排名前三
十的基金公司都可考虑。”许可
说。

对于银行的理财产品，理财
师表示，其投资额度一般有5万元
和10万元的门槛限定，并不适合
作为教育资金储备。

儿童保险：在暑期加把安全伞
对于孩子们来说，快乐假期

终于可以撒欢儿玩耍，但如何让
孩子安全度过暑假却是一件令家
长头疼的事情。

“儿童因为安全意识差，身体
机能发育也不完善，抵御疾病侵
蚀的能力较弱，在加强对孩子假

期的教育和管理的同时，补充相
关的儿童保险也是很有必要的。”
平安人寿东莞中心支公司营销主
任袁建桥表示。

目前，平安、人保、太平洋等
多家公司均有新型儿童保险面
市。据了解，平安守护星成长计划
保险当下很受欢迎。该产品由平
安守护星少儿两全保险 (分红
型 ) 、平 安 附 加 重 大 疾 病 保 险
(2014)、平安附加少儿豁免保险费
重大疾病保险、平安附加豁免保
险费重大疾病保险(B，2014)组成。
其主险自第3个保单周年日起，每
个保单周年日被保险人生存，返
还基本保额6%的生存现金至终
身，同时还有伴随终身的保单分
红。此外，第3个保单周年日至22

周岁的保单周年日，孩子每年生
存更可获得基本保额的6%的教
育金。

(信息时报)

又是毕业季，
应届毕业生们，除
了要尽快适应职场
生活，也得赶紧适
应戒掉父母给钱自
由花的习惯，学会
规划个人财务，培
养金钱支配合理、
花销适度的个人理
财观。

挣多挣少先存再花

家住台儿庄的小方2013年一
毕业，就顺利地考进专业对口的
单位上班，虽说家庭并不属于非
常富裕的行列，但一直以来她父
母 也 从 没 因 为 买 东 西 而 亏 待 过
她。而自上班以后，除了见习期工
资比较低之外，自己每个月的工
资也都在两三千元以上，但一年
以来，除了给父母添置了点东西

外，不仅钱没攒着，信用卡还在分
期付款中。“想着每次都要规划好
钱怎么花，但是一到有钱了就总
想买这买那慰劳一下一个月的辛
苦，这样下来每个月总会有超支
的时候。”小方说，现在自己最后
悔的就是没有进行强制性存款，
要不一年下来总会有点积蓄。

为此，面对 2 0 1 4年的毕业生

们，小方也表示，个人理财一定要
下决心做死期，“不要相信活期存
款，就像不要相信自己不会淘宝
一样。”而除此之外，理财展架还
介绍，在济宁银行、枣庄银行推出
的“活期存款享定期利息”的政策
也非常适合理财初级人士，只要
是存款满三个月，市民便可享受
比其他存款同期更高的利息，而

若存款人发生提前支取，支取部
分则按照实际存期分段计算定期
及活期两部分利息。“存款也分方
式，不同的理财方式会导致收益
有很大差别不说，还可以有效抑
制年轻人的冲动消费。”理财专家
还介绍，零存整取的存款方式，也
非常适合职场新人，只是利息过
于低了。

理财不仅只有银行

现今，余额宝理财已经成为大
众生活理财方式的重要方式之一，
虽说近半年来的利年化率不尽如
人意，但仍受到年轻人的追捧。

“现在很多生活方式都是围
绕着互联网金融来得，打车想优
惠得用网上支付方式，钱放在第
三支付平台就能钱生钱，就连银

行理财也开始日趋网络化。重要
的是会不会理财都能够使用。”在
事业单位上班的小吴虽说有较舒
适的工作环境，但如何积攒财富
也成为他最关注的事情。除了用
余额宝管理零散的存款，小吴还
很热衷于在网上购买一些商业银
行的高息短期理财产品。

在以余额宝为代表的宝宝理
财产品中，多是挂钩货币基金产
品。在年化率上往往高于同期的
银行理财产品。对于急需攒钱的
职场新人们来说，这类产品让钱
生钱变得更加容易，但同时便捷
的支取方式，也让大家一不留心
就成了“败家子”，一次网购又回

到了解放前。
因此，理财专家们也提醒，对

于职场新人来说，理财的第一步
建立起正确的思维后，一定要坚
持按部就班的完成，钱和意志力
是成正比的，无论是哪种理财方
式，坚持才能更好地实现理财大
业。

本报记者 韩微

“极致服务”理念彰显
“十大保险经理人” 新华占两席

6月，中国保险经理人年度
评选如期而至。

6月12日，“2013中国年度十
大保险经理人”颁奖典礼在青
岛举行，来自新华保险的两名
经理人凭借突出的业绩与管理
能力从54名候选人中脱颖而
出，获此殊荣。这已是新华保险
连续5年在中国保险经理人第
一方阵中占据两席位置。

持续领先背后的秘密是什
么？

服务，做到极致的服务。经
过改革开放的发展与历练，如
今的保险市场已不再像最初拓
荒期那么简单粗放，主动迎接
市场变革，把保险融入日常生
活，打造一种安全可靠、专业审
慎的形象已经成为业界的共
识。众多险企不断从产品设计、
销售流程、两核服务、便捷服务
等多方面满足客户需求，而新
华保险的应对之道是回到本
源——— 服务客户。董事长康典
多次强调，要从保单转向客
户，提供极致的客户体验。所
谓极致，即每个细节都力求完
美，对客户的需求有无微不至
的理解，建立与客户从相识、
相知、相信、到相依的全新客
户关系。

此次，新华保险的两位获

奖者陈国平与李明启正是极
致客户体验的践行者。在江浙
这个竞争激烈的地区，他们恪
守定位，抵住盲目扩张的诱
惑，以细致深入来成就专业之
名，帮助客户对冲未来的风
险。

以李明启所在的南京中
心支公司为例，个险13个月继
续率为88 . 5%，银代13个月继
续率为93 . 5%，九成的客户在
保期到期后仍愿意继续选择
新华保险，本身就是对服务质
量的最好评判。而诚恳服务客
户带来的是市场的回报和持
续的增长动力。另一位获奖者
陈国平带领的新华保险浙江
分公司标保总量从2007年的
0 . 76亿元提升至2013年的4 . 04

亿元，6年复合增长率达39%，
系统排名也由2007年的第18位
提升至2013年的第3位。

极致服务理念不仅使得
浙江分公司、南京中心支公司
业务持续高速增长，更多次获
得总公司颁发的“最佳理赔服
务”、“价值贡献”等团体奖项，
而随着中国保险业的日益成
熟与完善，相信会有越来越多
的保险人将把极致服务贯穿
于行动之中。

(新保宣)

中国人寿
举办第八届客服节

6月15日上午,2014中国人
寿(601628，股吧)第八届客户服
务节暨国寿文惠卡发卡开幕式
在颐和园举行。本届中国人寿
客户服务节以“大手拉小手，健
康向前走”为主题，与全国的客
户朋友共同分享国寿成长的快
乐，践行真诚服务客户的承诺。

数据显示，2013年，中国人
寿总保费收入3248 . 13亿元，赔
款(给付)1387 . 1亿元，拥有1 . 77

亿份有效的长期个人和团体人
寿保单、年金合同及长期健康
险保单，在完善社会保障、参与
社会管理、履行社会责任、保障
经济发展、促进和谐稳定等方
面发挥了重要作用。

6·16国寿客户节为中国

人寿广大客户专享，从2007年
开始，迄今已成功举办七届。
从向地震灾区儿童捐赠爱心
书包，到共迎祖国60华诞，从
关注生命健康、实现自我减
压，到倡导低碳环保、绿色出
行，每一位“牵手国寿”的客
户，都能通过每年客户节期间
推出的精彩纷呈的活动，长知
识、做公益、讲环保、享服务。
我们特别推出的“国寿1+N”品
牌服务，让每一位国寿客户，
能够享受到N多项保单和附加
值服务。历数那些年，一起度
过的客户节，一次又一次心与
心的沟通，一座又一座关爱与
友谊的桥梁。

(人寿宣)
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