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全全新新第第1111代代CCOORROOLLLLAA卡卡罗罗拉拉：：正正式式上上市市！！
故事连载之十二

继北京车展“闪耀之夜”首次亮相，历
经两个月的等待，备受瞩目的全新第11代
COROLLA卡罗拉终于正式上市，从此走入
人们生活。

6月 1 9日 晚 ，在 上 海 的 标 志 性 地
点——— 南京路世纪广场上，伴随着“I AM
COROLLA我，就是卡罗拉”广告语所传递
的自豪与自信，全新第11代卡罗拉荣耀上
市。在上市会现场，两位卡罗拉先生———
总设计师安井慎一与代言人古天乐首次
面对面愉快畅谈。

全新卡罗拉共配备1 . 6L、1 . 8L两种
排量、7个级别的全新卡罗拉，价格区间
为10 . 78万元至15 . 98万元。同时，全新卡
罗拉现已陆续到店，将全力满足市场高
涨的购车热情。

为回馈消费者对全新卡罗拉的喜爱
与等待，一汽丰田特别推出“六重尊享、盛
情邀约”的新车关怀方案，包括：

8月31日前，选择“取我代之”的置换

用户，最高可享4000元补贴，进一步参与0
首付融资方案更可享受1000元礼上礼；

“‘贷’我回家”用户选择“管家贷”融资购
车，最高可享3年免费保养；8月31日前，经
由丰田老客户介绍成功购车，介绍人可获
赠2000元保养券，购车车主则可获赠2000
元精品券，共享“好事成双”；8月31日前，
成功购车的用户可获赠与所购车同色、同
牌照的专属定制车模，专享“我的定制”；
用户只要到店试驾，便可“找我有礼”，获
赠Hotel COROLLA甄选礼品，先到先得；
最终，凡在8月31日前成功订车的用户均
有机会“住在我家”，携全家免费入住精品
酒店Hotel COROLLA套房。

此外，6月28日至29日，一汽丰田全
国各经销店也将同步举办全新第11代卡
罗拉店头发布会。上百场卡罗拉巡回展
示活动也将在全国范围内开启，亮相本
次上市会的黄金版卡罗拉将出现在各个
巡展会场，让更多消费者分享全新卡罗

拉上市的喜悦！
随着全新卡罗拉的上市，一汽丰田还

将建立COROLLA CLUB，为200万CO-
ROLLA车主营造一个温馨的大家庭，并
将每年7月的最后一个周末设立为CO-
ROLLA DAY，让所有COROLLA车主从
此拥有一个属于自己的节日。

全新第11代卡罗拉上市正值卡罗拉
全球累计销量达成4100万台的重要时刻，
相信凭借辉煌的品牌历史积淀、傲人的
商品魅力、环环相扣的丰富的营销措
施，以及极具市场竞争力的价格体系，
全新卡罗拉必将续写传奇，再创辉煌。

如果您喜欢这期的
一汽丰田卡罗拉故事，请
登陆一汽丰田微博平台
h t t p : / / w e i b o . c o m /
ftmsservice或用手机扫描二
维码，参与有奖问答活动。

夏季如何正确使用汽车空调

■本期嘉宾：济南大友明汽车销售有限公司

■售后经理：王 明

赤日炎炎，酷暑难耐，对于有车一族来说，空
调成了夏季行车必备。无论你驾车行驶在城市道路
的大街小巷，还是穿行于乡村民间，火辣辣的高温
都让你离不开汽车空调。那么，在使用汽车空调的
过程中我们应该注意些什么问题？听听济南大友明
汽车销售有限公司售后经理王明是怎么说的。

一、选择合适的空调温度。当然在夏季，许多
人喜欢把温度调的很低。人体最适宜的温度是
20℃至25℃，超过28℃，人就会觉得闷热。而低于
14℃，人就会觉得冷。因此，空调应将车内温度控
制在18℃至25℃之间，温度过低容易使人生病。

二、空调出风应注意方向。有的车主在使用
空调时，不注意调整空调吹风的方向，这不利于
发挥空调的最佳效果。根据冷空气下沉、热空气
上升的原理，正确的做法应该是，开冷气时将出
风口向上，开暖气时将出风口向下。

三、低速行驶时尽量不使用空调。行车中遇
到交通堵塞时，不要为提高空调效能而使发动机
以较高转速运转，因为这样做对发动机和空调压
缩机的使用寿命都有不利影响。

四、先关空调再熄火。有的车主常常在熄火
之后才想起关闭空调，这对发动机是有害的，因
为这样在车辆下次启动时，发动机会带着空调的
负荷启动，这样的高负荷会损伤发动机。因此每次
停车后应先关闭空调再熄火，而且也应该在车辆启
动两三分钟、发动机得到润滑后，再打开空调。

5月15日，上汽大通G10“2014年APEC贸易部长会议
官方指定商务车”交车仪式在青岛国际会展中心隆重
举行。仪式现场，上海汽车商用车有限公司领导将上汽
大通全领域MPV G10的钥匙正式交付到APEC组委会
手中。在5月16日至18日于山东青岛举行的2014 APEC

外交和经贸双部长会议上，上汽大通G10将作为官方指
定商务车，以高端商务形象与出色的产品实力，高效精
准地服务于此次APEC会议。借助APEC这个国际大舞
台，G10将进一步展示上汽大通布局全球的雄图，加速
提升中国汽车企业的国际影响力，并引领中国汽车市
场的又一个黄金十年。

在众多的竞品中，2014年APEC贸易部长会议为什
么会选择上汽大通作为指定用车？

作为上汽集团历经数年生产研发筹备的战略产
品，上汽大通G10具有超越同级的“前瞻设计、澎湃动
力、舒享空间、全面安全、人性科技”五大亮点，可全面
满足消费者的全领域需求。从最早的英国皇家通勤、皇
家邮政、皇家旅行各领域指定用车，到旗下V80车型成
为2011年大湄公河次区域领导人会议指定用车、第七
届中欧工商峰会会议指定用车、第九届中国国际航空
航天博览会指定用车、G10成为第二届夏季青年奥林匹
克运动会商务用车等，上汽大通国际化商用车品牌的
高端品质已经受住了严苛的国际标准的考验。 (雪辉)

与未来同行

□ 韩杰

挖掘市场潜力，促进汽车消费

纵观2013年山东车市，全年销量
138万辆雄踞全国第一。省内三四线市
场的快速增长，为“冠军”提供了更多
数据支撑，聊城、日照、滨州等市场年
均增幅均在20%以上。地方消费者对于
汽车消费的刚性需求不断上升，亟待
汽车厂商挖掘与开拓。作为省内标志
性汽车巡展活动，“纵横齐鲁”巡展活
动已成功举办多届，由于将实惠与便
利送到了家门口，深受地方消费者欢
迎。据不完全统计，在此次活动中省内
八个地市实现销售近千台、10余万人
次观展的良好效果。

在此次巡展活动中，为了方便各
地消费者可以在自家门口看车展，在
场地选择上多为当地较繁华地带。如
滨州银座家居广场、泰安光彩大市场、
潍坊谷德广场、临沂国际会展中心、济
宁亿丰时代广场、东营沂州路步行街
等。让许多当地消费者，在家门口就能
实现赏车、选车、购车的优质服务。

把实惠送到家门口

在临沂站巡展现场，上海大众推
出“众夏风暴0元置换节”活动，旧
车抵新车首付不花钱即可换新车；东

风风行推出景逸X5特价车；东风日
产启辰在现场打出“1公里4毛钱”的
标语，配合大幅优惠也引人关注。东
南三菱临沂展商告诉记者，“我们在
巡展期间每天推出一款V3菱悦特价
车，4 . 98万元超低价前所未有，同时
V6菱仕巡展优惠1万元，也是今夏最
大幅度优惠。”

而作为“纵横齐鲁”汽车巡展的收
官之站，东营站的展商也给出了最低
价格。一些车型推出限时特价，让消费
者真实感受到在展会买车的实惠。东
风悦达起亚展商相关负责人表示，厂
家给出了K5购车钜惠26800元的政策，
头一天就签了数个订单。不少参展商
都表示，即使在销售淡季，此次活动也
为他们带来很多人气。

在此次巡展活动中，大多数参展
商除了主打“价格牌”以外，在分期购
车上也给出了许多有吸引力的政策:0

利率、免利息、0首付等纷纷推出，同样
吸引了大批消费者关注。

在济宁站，活动第一天就吸引了
万余人，不少从外地市民赶来参展。菏
泽市民张延亭说，他是一大早从菏泽
坐公共汽车赶来看车展的。在他看来，
几十块的车票钱和几千元的优惠相
比，很值得。

多样化的巡展更受欢迎

“纵横齐鲁”巡展活动不仅搭建了

一个良好的购车平台，同时也为当地
消费者送上了一场充满趣闻性的活动
大餐。

在泰安，展场中央为市民准备了
精彩的活动，热辣的舞蹈、小记者的
乐器表演等引来观众的阵阵掌声。同
时，为配合巡展活动举办的“寻宝大
赛”，让许多报名选手获得了现金折
扣券、笔记本电脑、电饼铛、高压
锅、啤酒、牛奶、电影票等千余件礼
品，大大丰富了市民周末休闲娱乐生
活。

东风日产日照站展商带来了安全
驾驶体验营，体验营内分为模拟翻滚
区和技术体验区，市民在其中真实感
受汽车侧翻180°等项目，不少体验完
了的人下车后表示，通过此次活动还
学到不少汽车安全知识。

东营站的组织者则邀请到乐队，
在现场为观众送上了多首好听的音
乐。同时，还为活动现场的小朋友发放

“寻宝地图”，许多小观众按图索骥找
到了藏在展车里的“宝藏”，让现场活
动趣味横生。而同时送出的购车抽奖
活动，也为现场购车的用户送出了众
多旅游、健身卡、景区门票等大奖，一
度让现场人气爆棚。

为了给观众更多与参展商沟通的
机会，潍坊站活动持续到晚上9点，
许多临近住宅区消夏乘凉的观众溜达
着即可到达活动现场，惬意地品味中
意爱车。

6月22日，伴随着最后一站东营站
的落幕，“纵横齐鲁”2014山东省大型汽
车巡展活动正式宣告收官。这场由山
东省商务厅、大众报业集团共同打造
的大型汽车巡展活动，是“山东省消费
促进月·诚信惠民 绿色安全”主题活
动下的一个重要组成部分。活动在5月
-6月时间内，陆续走进聊城、日照、滨
州、泰安、潍坊、临沂、济宁、东营八个
地市，携数十汽车品牌，为当地消费者
送去更多便利与实惠。
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