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存存款款向向理理财财““搬搬家家””存存款款理理财财化化趋趋势势明明显显

据Wind数据统计，截至6月30

日，今年以来393只普通股票型基
金平均收益仅为-0 . 82%，仅有30

只产品收益超过10%。汇添富基
金则凭借出色的主动管理能力脱
颖而出，公司旗下3只普通股票型
基金收益超过10%，在业内首屈
一指。

相关数据显示，截至6月30

日，上半年沪深300指数累计下跌
7 . 08%、上证综指下跌3 . 20%。以汇
添富基金为例，据Wind数据统
计，截至6月30日，今年以来汇添
富民营活力基金斩获14 . 95%的总
回报，高居同期可比384只普通股
票型基金第10名；同期汇添富逆

向投资和汇添富美丽30也分别赢
得14 . 78%和12 . 68%的总回报，分
居同期同类可比产品第12和第18

位。除了短期收益出众，汇添富基
金旗下也不乏长跑健将。比如成
立于2010年的汇添富民营活力和
汇添富医药保健的长期业绩均可
圈可点。

上半年仅30只股基收益超10% 汇添富基金独占三元

移动互联网金融方兴未
艾，作为试水移动金融的“先
头部队”，各家银行的信用卡
中心各出奇招，纷纷加入移
动互联网金融之战。一些优
秀银行在其最新年报中均体
现了信用卡业务在微信领域
的成绩。其中招行、广发、中
信的官方信用卡绑定率高达
69%、68%、67%，稳居“微信银
行”绑定率的第一梯队。

据中国银联公布的数据
显示，目前在全国范围内已

经铺设和改造3 0 0万台非接
“ 闪 付 ”终 端 ，全 国 各 地 的
POS机正大面积更换为可支
持 N F C 手 机 的 新 机 。据 了
解，今年广发信用卡中心和
万宁合作开展了非接支付优
惠活动，消费者办理“手机
信用卡”并圈存99元，就能得
到9 9元的免还签帐额，无论
是使用 IC信用卡还是“广发
手 机 信 用 卡 ”进 行 非 接 支
付，消费者均能够享受到9倍
信用卡积分的优惠赠送。

银行业争推“非接”新应用

今年国内非接业务办理网点、POSE机铺设及改造均有大幅提升

基金“中考”收官工银瑞信6基金居同类前10

2014年上半年行情在本周一
结束，基金“中考”业绩备受业内
瞩目。从目前形势来看，偏股基金
收益惨淡，债基成为市场香饽饽，
但部分基金公司旗下股债基均表
现良好。

Wind数据显示，工银瑞信旗
下股票基金、债券、货币基金均有
良好表现，其中工银信息产业勇
夺股票基金探花，工银60天理财B

等三基金入围全部货币型基金
(包括短期理财)十强。

银河证券数据显示，截至
2014年6月30日，工银添利债券B

排名同类基金第8名，工银14天理
财A、B均排名同类基金第6，工银
60天理财A、B均排名同类基金第
3，工银货币排名同类基金第12。

本报聊城7月2日讯 (记者
窦晴 ) 6月30日，中国银行业协
会发布《中国银行业发展报告
(2014)》显示，2013年，伴随银行
体系流动性总体紧张、资本市场
低迷，互联网金融快速发展等多
种因素的综合作用下，2013年总
负债增速大幅回落，存款理财化
趋势明显。

存款理财化从两方面理解：
一方面居民或企业将存款用于购
买理财产品，以获取较高投资回
报；另一方面商业银行通过理财
模式将“存款”转化为“贷款”，投
入实体经济。根据《年报》数据显
示，截至2013年末，中国银行业金
融机构负债总额达141 . 18万亿，
增幅12 . 99%，同比下降4 . 8个百
分点；个人活期存款占比持续小
幅下降，负债成本变动有所分化，
存款“理财化”趋势加强。 以上
市银行为例，2013年末大型商业
银行活期存款占比50 . 13%，比

2012年末下降0 . 1个百分点。
这种趋势在水城表现明显，

此前，有市民对水城投资渠道单
一的状况表示不满。“咱们除了银
行，证券也少，只能眼巴巴地盯着
银行做理财。”记者走访中，有理
财经理表示：“因为咱们聊城投资
方式比较单一，存款还是大部分
居民保值财富的方式。这一年来，
咱们聊城人理财观念发生很大变
化，都能感觉出来‘钱不再值钱’，
不升值就等于贬值，所以希望寻
求存款的代替品，这个时候，银行
理财就成了最保守、最稳妥的选
择。一方面，它有银行背景，代表
储蓄上的诚信度；另一方面，还能
提供比存款更高的收益水平。”该
理财经理表示，这一年，寻求将活
期、定期存款转而购买理财产品
的市民不在少数。

除市民或企业寻求高收益带
来的主动选择，银行鼓励居民将
存款转化成理财产品也是银行方

面积极寻求改善服务模式、盈利
模式，应对监管当局在月末、季末
等存贷比考核关键时期的必然需
求。数据显示，2013年，各家商业
银行争相推出高收益理财产品以
吸引客户，存款持续向理财产品

“搬家”，出现较为明显的存款“理
财化”倾向。从2005年商业银行获
准开展理财业务，如今集中力量
打造符合客户需求且技术供应量
较高的理财产品，商业银行理财
业务成为资产管理业务突破的核
心之一。

存款理财化并非毫无风险，
从投资者角度来看，大部分理财
产品不属于银行表内业务，因此，
资金运作的风险实际上是由市民
自身承担，但现在很多市民在将
存款“搬到”理财产品的过程中，
并没有很清楚地认识到理财产品
和存款之间的这种差异，因此，居
民在投资理财产品时，需要对承
担风险具备一定的心理准备。
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