
黄金楼市
C08-C10

2014年7月17日 星期四
编辑：梁敏 组版：张祯

今日泰山

本报筹百万首付款，助您圆安居梦

您您报报名名买买房房 我我们们帮帮您您付付首首付付

培训学习提升对于安居房
产来说并不陌生，更准确的说，
学习已经成为安居人的习惯。
为培养一只适应市场竞争要求
的队伍，多年来安居房产一直
坚持“走出去，引进来”的学习
思路。不定期到各大城市参观
学习实力开发商好的楼盘，吸
取先进的理念；同时定期邀请
专家教授来讲课，提高管理人
员的专业知识。正是这样，安居
房产不断壮大，开发项目一个
比一个夺目。

随着互联网的快速发展，
让安居人又再次燃起学习的欲
望。长期以来，营销一直是企业
整体活动中最重要的策略组成
部分。随着手机、电脑在互联网
的广泛应用下，整个营销主体
已由企业转为顾客主导的模
式，形成新趋势下营销观念。这
种新的营销观念影响着各个行
业的发展，在这样一种环境中，
如果企业还固守传统的营销观
念，以主导者的形象在社会化
媒体上传播信息，必然会因与
其他用户作为消费者之间的不
平等关系而被用户所回避，使
企业的营销传播彻底失效。在
互联网时代，为了更好地满足
消费者日趋个性化和多样化的
需求，企业必须改变营销策略，
实行产品策略、价格策略、分销
策略以及促销策略的创新。

7月19日，安居房产特邀北
京大学专业讲师关立新老师，
为员工做内训提升。关老师是
北京大学互联时代企业经营与
管理班课程导师，腾讯公司大
数据御用培训讲师，北京航天
航空大学总裁执行力EMBA课
程主讲导师，同时还担任了多
家集团企业的常年顾问。关老
师多年从事互联网方面的企业
战略运营、执行管控与团队职
业化训练，在团队打造和员工
激励方面有着丰富的授课经
验。其课程集理论性、实用性和
趣味性于一身，讲解深入浅出，
能通过工具化的管理理念，系
统化的管理方法，帮助企业突
破管理瓶颈，塑造职业化团队，
打造强有力的中层支持以及高
层的战略、文化、机制、营销、团
队建设。

安居房产希望通过此次内
训，能够加强员工学习，让员工
认识互联网的发展趋势，了解
新鲜资讯，带来的全新思维，对
自己的工作进行思考和创新。
安居房产也希望通过学习能够
将社会化营销的策略与方法融
入到企业整合营销策略之中，
让安居人以创新的精神应对社
会的发展，让更多的人了解安
居，认识安居，安居品牌更加深
入人心。

安安居居房房产产组组织织内内训训提提升升
学习互联网时代市场营销创新

久等了，泰安市民

新新兴兴··悦悦蓝蓝山山1199日日盛盛大大开开盘盘
备受瞩目的央企巨作———

新兴·悦蓝山“微公馆”产品，即
将于7月19日盛大开盘，80—139
㎡两居、三居臻品户型，抢筹倒
计时中，钜惠交5000直抵20000

元，丰富的产品类型、面积区
间，满足各种居住需求。

随着天气逐渐炎热，泰安
楼市略显冷淡，在此情况下，
新兴·悦蓝山却受到了泰安人
民的追捧，吸引了众多客户前
来认筹。究其原因是：一、悦蓝
山是由实力央企——— 中国新
兴集团倾力巨筑，质量、品质
无忧；二、户型的优势明显，微
公馆户型面积较小，却能实现
大空间的功能需求；三、悦蓝
山建筑7度抗震、5重科技保障，
园林景观设计超前，社区内配
套全面——— 幼儿园、集中商业
无所不有，周边教育、商业资
源更是丰富；四、依托泰安高
铁站，片区保值、升值潜力巨
大。诸此种种，无一不透露着
新兴集团的良苦用心，悦蓝山
也因此在泰安楼市上占有了
强有力的地位，立志为泰安人
民打造最为舒适的生活。

订制化时代，我们接触的
很多事物都可以订制，也越来
越个性化，吃的、用的、玩的、
穿的订制化物品随处可见。有
谁想到房子也是订制的呢？听
说新兴·悦蓝山推出“微公馆”

产品，根据家庭的不同状况，
订制购房服务，让您的购房无
忧，轻松拥有品质生活。

新兴·悦蓝山为您量身打
造购房计划。很多购房者为了
首付款而烦恼、很多青年置业
者为了房子还贷而压力很大，
每个月大部分的资金都用在还
贷款上。很多客户由于存款不
足，一直在守望，而错过了最佳
购房时间和错过享受幸福的机
会。新兴·悦蓝山奉献全家庭型
精致小户，低总价，低首付，高
得房率，轻松满足新兴栋梁们
对生活质量的追求，真正实现
微公民的“微负担”生活。

新兴·悦蓝山的“微公馆”
精妙设计，合理布局，实现罕
有小身板，蕴藏“宽心”大格
局。79平米微两居，罕有4 . 1米
阔绰宽厅；104、111、121平米微
三居，珍稀南北通透，轻轻松
松圆梦三代同堂；138平米奢适
三居，独家私梯入户，私享超
大前厅，享受媲美150平米的终
身大“室”，为家族传承之礼。

据悉，新兴·悦蓝山7月19

日即将盛大开盘，惠交5000直
抵20000元，这次错过了，真的
要后悔了！开盘倒计时2天，近
百组客户翘首以盼，房源有
限，欲买从速。

7月下旬，本报将联合泰城十余家房地产企业，推出一项有利于购房者的大型公益活
动———“置业泰安，晚报帮您付首付”。本报将筹集百万首付款，资助读者买房。读者免费参加，
即可获得最低5000元，最高10万元的首付资助金，帮您减轻压力，安居泰城。

本报记者 梁敏

凑不够首付款

想买房也难

从年初杭州楼盘降价
风波到楼市“崩盘论”、“拐
点论”，似乎所有人都有了
这样一种预判，房价要降，
现在不能买房，也没人买
房。然而记者每天到各售楼
处都能看到前来看房、买房
的人。很多置业顾问反映，
虽然来电来访量不高，但每
天仍有10余组顾客进店看房
咨询。诚如一位销售经理所
说，刚需仍然存在，市场仍
有成交。

记者身边也有几位天
天关注房价的朋友。“不是
不想买，而是一直凑不够首
付，看中的一套房要60万左
右，至少得先准备一笔20万
的首付款。可工作才几年时
间，银行卡里基本没什么存
款，首付都凑不齐，怎么买
房？”很多人都是因为类似
的原因，就差那么一点首付
款，却只能望楼兴叹。

也正是因为这样的原
因，前不久，泰安有部分楼
盘推出了“0首付”、“开发商
垫付首付款”等优惠政策，
这些政策虽然可以解购房
者一时之忧，但这些钱终归
是要还的。想到半年内凑齐
首付款，将来还有巨大房贷
压力，有些购房者即使满足
了“0首付”条件，依然犹豫不
决。

报报名名参参与与活活动动的的购购房房者者越越
多多，，活活动动吸吸引引到到的的楼楼盘盘越越多多，，幸幸
运运购购房房者者可可获获得得的的首首付付资资助助金金
越越多多。。

本本次次活活动动已已经经得得到到了了华华
新新··新新干干线线、、安安居居··金金域域缇缇香香、、大大
安安··绿绿视视界界、、恒恒基基··都都市市森森林林、、海海
普普··凤凤凰凰城城、、阳阳光光和和墅墅、、御御驾驾新新
苑苑等等多多个个楼楼盘盘的的大大力力支支持持，，东东
岳岳鑫鑫城城、、新新华华城城、、泰泰山山公公馆馆、、宝宝
盛盛广广场场、、印印象象泰泰山山、、新新兴兴园园等等楼楼
盘盘也也有有极极为为浓浓厚厚的的兴兴趣趣。。

活活动动动动定定于于77月月下下旬旬正正式式
启启动动。。只只要要你你具具有有泰泰安安购购房房资资
格格，，只只要要你你看看中中了了中中意意的的刚刚需需
楼楼盘盘，，都都可可以以报报名名参参加加我我们们的的

活活动动，，说说不不定定，，那那个个““晚晚报报帮帮付付
首首付付””的的人人就就是是你你哦哦。。

活活动动期期间间，，本本报报报报纸纸上上每每
天天刊刊登登活活动动进进展展，，官官方方微微博博、、微微
信信平平台台将将实实时时推推送送活活动动和和参参与与
楼楼盘盘的的最最新新动动态态。。除除了了首首批批参参
与与楼楼盘盘，，如如果果您您有有意意向向购购买买其其
他他项项目目的的房房源源，，也也可可拨拨打打记记者者
电电话话提提供供建建议议，，本本报报将将为为您您积积
极极争争取取。。同同时时欢欢迎迎开开发发商商自自荐荐，，
要要 求求 楼楼 盘盘 五五
证证齐齐全全，，房房源源
优优质质。。预预报报名名
及及 咨咨 询询 电电 话话
1188665533888811000011。。

多家楼盘加盟

户型全任您挑

买方有需求却缺少资金和
足够心动的优惠，另一方面，卖
家又不会主动降价，在市场陷
入僵持时，本报精心策划了“置
业泰安——— 晚报为您付首付”
大型公益活动。活动流程如下：

1、报名：
购房者在活动期间可通过

扫描报纸上的二维码、拨打本
报报名电话、在售楼处报名等
方式参与活动。

2、参与：
本报电话回访后，将邀请

您参加免费看房团。实地看房
后，您将获得一张调查问卷，填
写唯一的意向楼盘名称，从而
获得抽奖资格。

3、抽奖：
8月下旬活动结束时，本

报将在公证处公证下，从
所有参与活动并且填写
了问卷的读者中，抽取
幸运购房者6名，其中1等
奖1名，2等级2名，3等奖3

名。
4、奖励：
目前已有10家楼盘

响应活动，1等奖为5万元首付
资助金；2等奖为2万元首付资
助金；3等奖为1万元首付资助
金。

如响应楼盘增至15家，则1

等奖为8万元首付资助金；2等
奖为3万元首付资助金；3等奖
为2万元首付资助金。

如响应楼盘增至20家，则1

等奖为10万元首付资助金；2等
奖为5万元首付资助金；3等奖
为3万元首付资助金。

参与活动却未获奖者，一
个月内购买相应楼盘房源，享
受5000元首付资助金。首付资
助金须专款专用。

参与就享5千元资助

最高可获10万首付
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