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营营销销秀秀

三三伙伙伴伴拼拼销销量量
较较劲劲最最后后冲冲刺刺

本报7月16日讯(见习记者 孙秀峰)
16日，“移动4G·和生活”杯第三届中小

学生社会实践活动暨暑期营销秀大赛第
一期已到了最后冲刺阶段，以杨帆、孙超
和王英玮为首的“老报童”纷纷“加餐”展
开最后的较量。据记者统计，三位老报童
自活动开始起以日均售报201份的成绩
领跑营销秀。

“你好，我是杨帆，明天我要卖350份
报纸，帮我订上吧。”每天下午两点半左
右，杨帆都会跟记者预订明天要卖的报
纸数，而今天他将报纸数加到了350份，
毫无疑问，他已经做好准备进入最后的
冲刺阶段，与杨帆“势均力敌”的两位“老
报童”王英玮和孙超也将明天要卖的报
纸数加到了350份和260份。

营销秀进行八天以来，三位报童每
天卖的报纸数一直呈梯状上升之势，不
管天气有多么炎热，他们都坚持了下来，

并且努力追寻着更高的目标。“这个小女
孩真是了不起，这么瘦弱的身材，每天还
能卖出这么多报纸去。”这是六街市场一
店铺老板娘对王英玮的评价。

营销秀第一期最后两天的时间，三
位“老报童”已进入了最后的冲刺状态。

“明天我一定会超过王英玮的。”杨帆说。
“在营销秀没开始之前，杨帆就跟我说这
次他一定要夺冠。”杨帆妈妈陈燕说，“他
是奔着冠军来的，所以我跟他奶奶一直
这么支持他，我也知道他的性格，想要做
的事他一定会全力以赴的。”

如果你想要参加暑期营销秀，抓紧
行动吧，第二期活动暂定于7月21日开
始，活动时间为10天，现在开始接收报
名。

报名地址：黄河十路渤海九路锦城
大厦8楼

报名电话：3210007 18754398998

等车、坐车、排队……那么多无
聊时间怎么打发？用“和阅读”呗！

“和阅读”，掌上的图书馆，海量图书
随身携带。中国移动“和阅读”，35万
本海量电子商务书籍与您时刻相
伴；缤纷种类包罗生活万象，随时随
地一站即享，从此，史无前例的国家
级图书馆与您随身而行。你可以使
用手机登录wap.cmread.com直接阅
读，也可以发送“8082”至10086，可获
得客户端下载地址，安装后可进行
阅读，使用和阅读更能和“悦读会”
百位名家面对面交流，随时随地和3

亿手机用户共同进行阅读新世界。

移动4G·和生活杯
营销秀明星榜

王瑛玮 300份
杨 帆 280份
孙 超 245份
苏福奕 60份
王晟烨 60份
张梦雨 60份
杨舒鑫 50份
李相志 50份
王俊杰 50份
李松媛 40份
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