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今日聊城

房产

七七载载九九盘盘，，聚聚焦焦新新城城荣荣耀耀蝶蝶变变
——— 荣盛阿尔卡迪亚项目发展纪实

这个时代，风云际会！不断外延的城市格局加速聊城大步跨入“大城”时代，各路房企竞相发力，
名盘遍地开花，竞显百舸争流之势。地块巨大升值潜力悄然发力，外部营商环境不断优化，加速地产
业在良性轨道稳健前行。

与之同时，水城这片热土上，出现一群向着理想不懈奔走的人，他们躬耕于每寸土地，致力于用
决心和信心实现百姓市民“居者有其所，商者有其利”的目标与追求。今起，本报《精英论道》栏目将向
您解读这群人和他们背后的故事。 （张超）
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7年，见证一处新城邦的
变迁与发展，7年，彰显一份
事业的追求与格调。

2007年荣盛发展入驻聊
城，成为聊城首家上市房地
产企业，同年开发了备受关
注的阿尔卡迪亚项目。2008
年小户型样板社区荣盛·西
湖馨苑开发兴建，同年阿尔
卡 迪 亚 国 际 大 酒 店 大 气 启
幕；2012年首个临清项目荣
盛·馨河郦舍和兼顾精致户
型的荣盛·水岸花语、荣盛·
阳光逸墅也载誉起航。

7年后的2 0 1 4年7月1 9
日，荣盛·阿尔卡迪亚营销中
心、样板示范单位开放活动

圆满举办。一上午时间，阿尔
卡迪亚开放活动共赢得了一
万多人次客户的踊跃到访，
以项目多重魅力价值成就全
城盛况。而阿尔卡迪亚北区
项目的公开面世也标志着荣
盛发展 7 年 9盘成功布局聊
城，万千业主已然成为荣盛
聊城分公司旗下项目的忠实
业主。

作为荣盛进驻聊城以来
的又一超级大盘，荣盛·阿尔
卡迪亚北区项目体量160万
㎡，比整个阿尔卡迪亚规模
还要大，在配套设施方面与
阿卡相比也更为齐全。六期
规划有花园路小学、东西两

个组团均规划有幼儿园，中
学教育配套方面，财校将引
进 知 名 中 学 ，聊 城 三 中 小
学、初中部也在北部片区，
在片区内让孩子实现 1 2 年
基础教育；日常生活配套方
面，六期规划有会所、农贸
市场、沿街商业，在社区内
让业主享受到应有尽有的日
常配套。

7载城变，聊城北部城市
格局被阿尔卡迪亚重新定义
并改写，引领聊城置业者向
更高的居住品质进发。今天，
阿尔卡迪亚北区的项目再次
落户聊城北部新城，势将引
领北区城变的新传奇。

7载炬力成就北区宅邸翘楚

19日，随着荣盛·阿尔卡迪亚营销中心、样板示范单位的重装入市，水城目光再次齐聚阿尔卡迪亚，数年间的目光聚焦对对于荣
盛而言或许不再新鲜，但逾万人次亲临现场的盛景给眼下不温不火的楼市注入一剂强心针。

正如此，7年间，荣盛发展聊城分公司上演了开发者慧眼独具的开疆拓土史，同时肩负起责任房企应有的社会担当。放眼整个
聊城市场，精心布局，合理规划，实现了九盘联动的空前布局，更缔造了百万级大盘的宜居传奇。7年间，在一个个饱含赞誉的项目
背后，更是荣盛助力北区蝶变，拉大城市框架的实录。

如果说，阿尔卡迪亚北区营
销中心的完美入市即将开启一段

“新型生活”的体验，那七年来实
现九盘联动的现实，更彰显出荣
盛根植聊城，着力北区，实现引领
全新居住体验的宏大布局。

自临时接待中心开放至今，荣
盛·阿尔卡迪亚始终在吸引着聊城
房地产市场的持续关注，每一次项
目的进展举动都会成为业界以及
客户街头巷尾谈论的热点。

相当一段时期内，北部地块
一直不温不火，相比学区及环湖
地块一直升温的单房售价，北区
楼市显“弱势”，但随着城市大格
局的变化及发展，如今的北区吸
引了大批市民来此购房置业，商
住两宜的住区新规划让商业楼盘
带动了北区形成较为完整的大型
社区。

作为北区百万级超级大盘，
项目一经入市就引发全民关注，

阿尔卡迪亚小区吸引数万人到此
安家落户，刺激周围消费，大批市
民的入住促进了该区域迅速发
展。数年间，小区多期项目的相继
问世让北区作为一个住宅区的板
块更加鲜明，吸引众多企业和个
人前来投资，增加区域知名度，增
加就业机会，提升区域竞争力，拉
动城市的经济发展。伴随着阿尔
卡迪亚小区的成熟问世，以此为
基点辐射周边，西南，东北等大体
量楼盘也相继问世，整个北区的
投资置业潜力持续升温，市民眼
中“禁锢”的思维定势也逐渐被打
破。

借助城北发展潜力，完善的
配套建设、周公河及小区内江南
园林景观优势，人性化户型设计，
荣盛?阿尔卡迪亚北区坐拥北区，
势将领衔一个新型生活的宜居风
潮，成为助力北区蝶变的璀璨明
珠。

着眼北区，锻造城市宜居样本

7月19日，荣盛·阿尔卡迪
亚营销中心、样板示范单位开
放活动圆满举办。逾万人次的
客户到访量，成就了一个传
奇，项目散发的独特魅力不言
而喻。

“缔造新型生活”成为阿
尔卡迪亚北区的醒目标语，始
终引领着聊城房地产的新格
局的荣盛发展。2014年初，荣
盛郑坑片区案名确定为阿尔
卡迪亚六期即阿尔卡迪亚北
区，从一开始的宏伟布局，到
全面施工建设，阿尔卡迪亚北
区项目吸引着聊城房地产市
场的持续关注，而数年来，荣
盛相继拔地而起的项目，更打

破市民对于北区的偏执眼光。
荣盛·阿尔卡迪亚北区营

销中心的拔地而起，彻底打消
市民对北区发展受禁锢的不
实说法，施工进度的稳步推进
使得刚一面世的营销中心就
博得满堂彩。

据悉，2014年5月阿尔卡
迪亚六期全面开工，东区确定
为首开区，阿尔卡迪亚营销中
心施工进度也最为迅速，一直
以来，阿尔卡迪亚北区备受关
注，却一直保持着神秘姿态，
而这时典雅营销中心、唯美江
南景观园林以及精致样板间
已经在这个定义为“北部新
城”的地方悄悄绽放。

7年来，荣盛在聊项目立足聊
城，精于品质，致力于为水城
置业者提供优质的房源，凭借
前瞻的项目布局与设计，人性
化的服务成就了市民的良好
赞誉。

此次阿尔卡迪亚北区样
板示范单位的首度亮相，为客
户零距离感受荣盛品质提供
了契机。规划的三套精装样板
间各具特色。人性化与个性彰
显，时尚感与艺术感十足。室
内装修均由知名设计师设计，
符合现代人居住习惯。低调而
奢华的风格，让居者感受到一
种典雅自然的优越气质，做到
看似简单却又极富内涵。

精工品质，营造民众良好口碑

本报记者 张超

荣盛发展聊城分公司总经理高传江(中)等领导为营销中心开放助力。
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