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卖卖报报传传正正能能量量，，小小报报童童有有生生意意经经
经过营销秀活动，苏冠齐历练自己弘扬好风气

本报7月24日讯 (见习记者
王昊 ) 24日，第三届中小学

生社会活动暨暑期营销秀大赛
第二期已经过半，小报童们也有
领 悟 : 那 就 是 诚 信 ，勇 敢 ，执
着……这些正能量不仅激励着
小报童自己，也在感染着周围每
一个人。

锻炼交际能力、结识新朋
友、赚取零花钱……身穿红色T
恤、斜背蓝色报兜的小报童们在
卖报中收获了成长。虽然每天要
早起，还可能要遭到很多次的拒
绝，但是小报童们依然乐在其
中，因为卖报让这个暑假变得快
乐充实。

“每卖出一份报纸，我就觉得

自己进步了一点。”杜文暄说，除
了能赚点零花钱，卖报最大的好
处就是锻炼了自己的交际能力，
以前他不太擅长与人交流，现在
觉得自己开朗了很多，既能有礼
貌地向陌生人推销自己的报纸，
又能跟其他小报童和谐相处。

清晨7时许，苏冠齐在家长
的陪伴下领取了自己的70份报
纸。“昨天卖了60份，今天增加了
10份，今天一定能完成任务。”小
冠齐信心满满地说。本周一刚加
入齐鲁晚报小报童行列的苏冠
齐告诉记者，经过前两天的实
战，他已经找到了一些卖报诀
窍，所以增加了订报数量。而他
的生意经就是诚信。

24日,齐鲁晚报小报童们逐
渐褪去了刚开始时的青涩,拥有
了一批老主顾,也掌握了很多生
意经,虽然阴天下雨,小报童始终
坚守诚信卖报,从不多收钱,这也
感动了很多市民,赢得了市民的
尊重。

“叔叔 ,一份报纸只要五角
钱,这是找您的钱。”苏冠齐告诉
记者,卖东西要讲诚信,是多少就
是多少 ,不能多拿别人的钱。苏
冠齐的爸爸说，本来让孩子参加
这种活动只是想让孩子历练历
练，可结果明显高于预期，“每个
孩子就是咱城市的一名成员，他
们每一点进步，都为咱们生活的
这座城市增添一份正能量。”

唐萱慧：以前早上都起不
来，现在早上五点半就能起来，
因为卖报纸让我有动力。通过
卖报纸，我能够跟别人交流的
更多了，今天我还为自己定下
来几个老客户，明天我还要到

六街这来卖报纸。
谢妃玥：没想到今天这么

快就卖完了，感觉很好玩。昨天
10份报纸买了近一个小时，而
今天的30份不到一小时就卖完
了，我进步了，信心大增。
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杜少语 110份
苏冠齐 70份
谢妃玥 60份

唐萱慧 60份
张 霁 60份
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