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农业银行随薪贷

随随““薪薪””所所欲欲，，梦梦想想成成真真！！

11002200万万！！平平安安人人寿寿完完成成国国内内个个险险史史上上最最大大理理赔赔
匹配自身需求的高额保障渐成保险消费新趋势

日前，中国平安集团旗下平安人寿赔
付某身故客户家属1020万元。该案不仅成为
平安人寿成立以来的最大个人保险赔案，
更是国内个险史上的第一大赔付案件。

在案件处理过程中，平安人寿本着
“客户至上”的服务宗旨，依托强大的后
援支持平台，高效地完成自客户递交理
赔申请资料到支付赔付金的全部流程。

客户Y先生不幸意外身故。Y先生经
济实力雄厚，也非常认可保险理念，从
2010年开始陆续在平安人寿投保“护身
福”、“护身福重疾”、“护身福意外”、“附
加意外08险”等多重保障。在接到报案
后，平安人寿第一时间组织核实工作，并
在最短的时间完成了审核流程，履行契
约精神赔付身故受益人共1020万余元。

这笔高额赔付对身故客户家属是阴

霾中的抚慰，对普罗大众来说则是一次
提醒。您是否还在为需不需要购买保险
而犹豫？您购买的保险充足吗？平安人寿
相关专家建议，风险面前人人平等，经济
能力宽裕的客户更该购买匹配自身情况
的充足保障，在风险来临时才能最大限
度发挥保险的保障功能。
◆高额保单频频出现

如今，越来越多的高收入人群率先
改变了对商业保险固有的观念，他们在
设计自己的保障计划时，已经不仅仅满
足于基本的保障需要，而是从分析需求
出发，综合考虑未来不可知的风险因素，
为自己量身购买足额、全面的人身保险。

2014年，平安人寿的高额保单保持
快速增长，一季度中承保保额在500万以
上的大额保单件数较去年同期增长
124%。这些高额保单计划多为包括寿险、
意外险、医疗险等多种保障产品的组合。
购买与自身需求相匹配的高额保障，已

悄然成为中高端人士保险消费的大趋
势。
◆兼顾保障与财富传承

据平安人寿相关专家介绍，高收入
人群购买高额保险，同时也能很好兼顾
资产保全的问题。因此，能兼顾保障与财
富传承的高额的险种组合日益受到高收
入人群青睐。
◆专业核保推动高额保单

高额件承保在一定程度上体现了保
险公司专业的承保能力与先进的风险管
理能力。据了解，为贯彻体现保险行业

“守信用、担风险、重服务、合规范”的核
心价值理念，平安人寿致力于提升客户
保障水平，为了帮助客户得到充足的保
障，使投保申请能够顺利、快速承保，平
安人寿为高额投保申请制定了针对性的
核保政策、绿色通道和服务支持举措，安
排专家全程提供专业贴心的服务，运用
专业的核保技术提供保障建议。

什么是随薪贷？

随薪贷是指农业银行以信用方式向
资信良好的个人优质客户发放的、以个
人稳定的薪资收入作为还款保障的、用
于满足消费需求的人民币贷款。

具有哪些优势？

1、无需担保；2、无需抵押或第三方
保证，个人信用即是您最好的贷款通行
证；3、用途广泛；4、根据您的薪资收入水
平和资信情况，综合确定您的信用额度，
可用于购买自用车、房屋装修、大额消费
品、旅游、教育等各项消费支出。

贷款对象有哪些？

年满18周岁且不超过60周岁，具有

中华人民共和国国籍、具有完全民事行
为能力的自然人。

贷款额度有多少？

最高200万元。

贷款期限和利率？

期限最长5年。利率根据总行利率定
价相关规定执行。

还款方式有哪些？

贷款期限在一年以内(含)的，可选择
会计核算系统提供的各种还本付息方
式。

贷款期限在一年以上的，可选择按
月(季)等额本息、等额本金方式分期偿
还。

借款人申办随薪贷需具备哪些条件？

1、年满18周岁且不超过60周岁，具有中
华人民共和国国籍、具有完全民事行为能
力；2、具有合法有效身份证件及贷款行所在
地户籍证明(或有效居住证明)；3、借款人及
配偶符合农业银行规定的信用记录条件；4、
信用评分、工作年限、税后年收入达到农业
银行规定的标准；5、收入稳定，具备按期偿
还信用的能力；6、贷款用途合理、明确；7、在
农业银行开立个人结算账户；8、贷款行规定
的其他条件。

如何办理随薪贷？

贷款申请→贷款调查→贷款审查→
贷款审批→签订合同→用信审核→贷款
发放→贷款收回。

近日，当济宁客户李先生（化名）接到
太平人寿理赔人员的电话，并得知30万元
的重大疾病理赔款已经到他账户的时候，
还未说话，就已激动得声音哽咽。

据了解，今年6月开幕的太平人寿
2014年客服节，其中一项活动是为公司
VIP客户提供免费体检。客户李先生应邀
参加了免费体检服务，竟然意外查出了

“甲状腺癌”。这一结果让原本以为自己很
健康的李先生大吃一惊，便第一时间到济
宁市第一人民医院进行了手术治疗。由于
发现较早，治疗及时，暂时没有危及生命
安全，但近20万元的医疗费用，也给李先
生的家庭带来了不小的压力。

太平人寿济宁中心支公司了解到李
先生身为太平人寿的VIP客户，购买了卓
越人生重大疾病保险与无忧终身重大疾
病保险，保额合计30万元。在客户住院期
间，太平人寿理赔人员就主动完成了调
查，待客户正式提交理赔资料后3个工作
日，就做出了赔付重大疾病理赔款30万元
的决定。

李先生激动地表示：“如果不是太平
人寿的客服节让我享受到这次免费体检
服务，就不能及时发现我的疾病；如果不
是太平人寿的快速理赔，我很难度过这个
困难时期，可以说是太平人寿赋予了我第
二次生命。”

据悉，自2011年起，太平人寿山东分
公司就安排各机构在当地精心挑选优质
的合作体检机构，为客户安排每年一次约
定体检套餐的体检服务，体检费用由公司
承担。为了进一步提升卓越的客户体验，
自2013年，太平人寿开始创建健康管理服
务体系，对VIP客户进行分层级、差异化
服务，其中所含项目包括24小时电话医生
服务、国内紧急医疗救援、专家门诊预约、
中医上门服务、西医上门服务、救护车费
用报销服务、协助住院手术安排、海外就
医安排等一系列服务计划。

免费体检查出大病

太平人寿速赔30万元

保险资讯
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