
会外功夫做得足 会上订单才爆棚

白白酒酒订订货货会会越越来来越越精精细细

地处鲁西北平原地区的武
城县，区位和资源优势并不突
出，但其在玻璃钢产业领域却
拥有一系列骄人的光环：中国
第一个玻璃钢县、中国最具竞
争力玻璃钢行业100强。

据不完全统计，武城县拥有
规模以上玻璃钢企业172家，个
体工商户350余家，2013年销售收
入达268.3亿元，实现利税收入
5.1亿元，占地方财政收入的30%
以上，玻璃钢产业已成为全县经
济的支柱型产业、财政收入的主
要来源和农民增收的重要途径。

育龙头，发挥集群效应。
“产业快速发展，必须要有龙
头企业来支撑。龙头企业有多
强，产业集群能力就有多强。”

一直以来，“缺大少强”是
困扰武城玻璃钢行业的难题。
今年初，武城县委县政府明确
提出“做大龙头企业、延伸产业
链条、形成产业集群”的发展之

路，武城联社顺势而为、迅速行
动，将目光聚焦在信用好、经营
好、发展前景广阔的大中型企
业上，通过与县相关部门对接
掌握全面的信息资料，主动接
洽，寻求合作点。同时，该联社
将该部分信贷资金的投入作为
抢占市场份额、维持持续发展
的重要战略措施。而且通过优
化信贷结构，正确投放信贷资
金，使该联社优质客户不断增
加，既降低了经营风险，又取得
了良好的社会效益。

截至7月末，武城联社贷款
余额28 . 5亿元，市场占有率达
36 .74%，支持玻璃钢大型企业
已达14家、个体工商户134家，
累计发放该类贷款3.6亿元，占
全部信贷资金的13%。

科莱空调设备有限公司、
贝州集团、中威空调设备、同创
集团等企业发展为玻璃钢行业
的领军企业，产品达40多个系

列、800个品种，年产量55万吨，
约占全国总产量的30%。

助小微，实现华丽蜕变。
“目前，公司订单已排到年底。
今天的成绩，离不开信用社的
大力支持。”科禄格风机有限公
司负责人滕振岗激动不已。

成立于1992年的科禄格公
司，其成长的每一步中都有武
城联社深深的烙印——— 2001
年，该公司进军中央空调通风
制冷领域，面临着严重的流动
性不足问题，农信社一次性给
予信贷资金支持270万元；2007
年，公司引进全国一流的流水
线设备，农信社为其增加授信
400万元，3日内资金到位，免除
企业的后顾之忧。据统计，引进
该流水线以来，平均每年为企
业节约成本70万元，而产量增
加近两倍，该公司先后在农信
社2300万元信贷资金扶持下，
目前已发展为德州民营骨干企

业，享有“国家高新技术企业”、
“AA级信用企业”的称号。

这只是武城联社始终坚持
“抓大不放小”的一个缩影。为
破解企业抵押物不足等问题，
武城联社创办了钢结构抵质押
贷款等多种担保形式，仅此一
项新增贷款2.3亿元。针对民营
企业财务不规范等问题，该联
社开创“两看两不看”风险识别
法，掌握真实财务状况，合理对
企业评级授信，在防控风险基
础上，降低贷款企业准入门槛。

“在经济下行压力依然较大
的形势下，我们对企业不抽贷、不
惜贷，与企业同舟共济，贷款不仅
没有减少，还有一定程度的增
加。”武城联社负责人对笔者说。

下一步，该联社将继续以
支持地方经济发展为己任，在
积极运用传统信贷模式的同
时，不断加大融资模式的创新
力度，为推动经济社会跨越发
展、建设美丽幸福新武城做出
新的更大贡献。 (孙灵芝)

“中国第一个玻璃钢县”背后的金融推手

今今年年的的又又一一村村酒酒客客户户联联谊谊会会时时间间提提前前，，人人气气爆爆棚棚。。

经过数年的营销竞争以及
白酒遇冷后的营销策略的调
整，每年必搞的各大酒企的订
货会或客户联谊会，都成为酒
企年底冲量的跳板，也吹响了
向下一年销售目标冲刺的集结
号。

8月18日，德州又一村酿酒
有限公司2014年客户联谊会
上，会场人气爆棚，部分大经销
商带头交钱带来的从众效应，
让客户联谊会变成实实在在的
订货会，考验得是酒企前戏是
否做得足。

订货会提前搞

与去年的客户联谊会相
比，德州又一村酿酒有限公司
今年提前了10天的时间，规模
也比去年大一些，活动现场来
了将近300人的经销商队伍。

“为的是早点让经销商感
受到酒企的诚意，也是给大伙
检查一下我们这半年来做的功
课。”德州又一村酿酒有限公司
高级品酒师王瑞坤说，今年活
动的互动环节特别多，有的是

例行节目，更多的是今年新推
出的。

在现场，除了传统的现场
抽奖、免费品酒，还有宣传片展
示、节目表演等互动，现场面包
车、高档赛车、高级箱包等奖品
被早早摆放在会场的视角范围
内，极具诱惑力。

18日一大早，德州又一村
酿酒有限公司总经理于洪波就
早早来到现场，查看展位布置
情况及抽奖奖品到位情况，还
不时与经销商照相合影。“今年
的会提前搞，得益于我们去年
销量提升及与经销商的良好沟
通机制。”于洪波说。

从众交钱效应

上午11时许，到现场的人
越来越多，但经销商又被酒企
工作人员“礼请”出场外。原来，
经销商要开始交钱订货了。在
专门设立的收款间内，财务人
员坐了一排忙碌地收现金、刷
银联卡，门口不时有排队的经
销商。

“又一村这酒口感质量都

不错，厂家对经销商支持力度
也不小，我卖了好多年了，客户
群相对比较稳定了。”一位交完
钱拿着抽奖券的经销商说，白
酒业的寒冬来临，影响了部分
高中端酒的销量，但是能满足
广大消费者日常消费的产品、
质量又有保障的酒，一样是受
市场欢迎的。

不少经销商认为，酒厂搞
个联谊会吃饭、拿礼品、抽奖等
活动，每个酒厂都在搞，关键是
看经销商订了货能否得到客户
的认可，能不能挣到钱。当然，
现场交钱的人多，大伙才会从
众而行，才有信心。

对此，德州又一村酿酒有限
公司高级品酒师王瑞坤有自己
的看法。他说，德州又一村酿酒

有限公司，在竞争激烈的酒类行
业中，安守着一份寂寞，耐得住
一份孤独，坚守着古法酿酒的真
谛和传统工艺，兢兢业业，以自
己的信誉来保证酒的品质。逐渐
征服人们挑剔的味蕾，使得众口
不再难调。

提升服务获益

对于酒企而言，只要是开
订货会，无论是来多少经销商，
无论来的经销商朋友订多少
货、是否订货，场地费，招待费、
礼品费、音响费、主持人及歌舞
费等等，这些固定费用一分少不
了，加上这些年经销商朋友已经
被大大小小的订货会搞得筋疲
力尽，稍有不慎，其结果就会变

成订货会的排场很大，结果是
花钱买吆喝，赔得一塌糊涂。

那么，做好会前沟通、费用
预算是提升客户联谊会质量和
效果的根本解决路径。今年，又
一村确立了“生产围绕销售转、
销售围绕市场转”的行动方针，
早早地走访市场，主动上门与
经销商沟通，并完善服务。

不仅如此，进入2014年，又
一村公司在打开大门迎宾客的
基础上策划推出了"喝又一村
酒，走进百年窖池"的活动，以
事实说话，用行动证明，借此回
复社会上部分消费者的疑问。
无形之中，让经销商获得了信
心，才带来了客户联谊会“旧曲
新唱唱得响亮”的成功转身。

(文/片 王金强)

嘉诚置业16载，2014年伴随入
秋的脚步，在嘉诚东郡学府又闻到
阵阵收获的气息。从卫冕德州销售
冠军楼盘，到二期产品荣耀封顶，捷
报频传。

自入市来，嘉诚东郡项目的开发
进展情况一直受到全城市民的关注
和支持。继一期产品顺利交房，业主
成功入住之后，2014年8月17日，嘉诚
东郡项目再迎新喜。经过建设者们数
百个日日夜夜的紧张建设，二期终于
荣耀封顶。繁忙但秩序井然的工地
上，拔地而起的楼房披上了喜庆的盛
装，长长的彩带上写满了收获的喜
悦。一早，嘉诚东郡售楼处就是人山
人海，虽然签到时下起了小雨，但依
然挡不住德州人民的热情，售楼处
门前的锣鼓喧天，专业的舞狮表演

更是给人们带来了一场视觉盛宴。
上午9点半在一场时尚的开场

乐队表演之后封顶仪式正式启动，
嘉诚集团领导对此特别重视，着重
指出“此次二期封顶是项目施工进
程中完成的一个重大节点。随着工
程的顺利推进，接下来其他楼栋将
连续进入封顶阶段。”为此建筑施工
单位进行了庄重的宣誓仪式，表示
一定保质保量的完成工作进度。同
时监管部门表示要严把质量关、安
全关、时间关，以更强的社会责任
感，保证工期进度，确保向业主提交
高品质的建筑产品。

嘉诚东郡为“源自德州服务德
州”精耕16载的嘉诚置业实力打造，
也是嘉诚集团斥巨资打造的首个百
万方房地产精品项目，其对于嘉诚

集团的意义至关重要。项目不仅延
续16年升级品质，还由全国知名团
队担纲重任，全力确保建设进度
和质量，满足业主高质量、高标准
的产品需求；随着封顶的相继实
现，德州经济开发区的百万平米教
育大盘已渐具雏形。而精湛的施工
技术、规范化的现场管理、标准化实
施作业，也无不获得业主和业内专
家的高度赞誉。

在保质保量的前提保障下，嘉
诚东郡一期交房、二期封顶，之后，
其他楼栋也将陆续封顶，这无疑将
是给业主们最强劲有效的交房定心
丸。同时，我们亦期待着嘉诚东郡品
质升级时代的全面开启。嘉诚集团
为更好地服务德州，回馈德州，今天
到访客户，及老业主均能参与嘉诚

集团举行的抽奖活动，更有购房优
惠大奖，实现客户安家置业梦想！目

前，嘉诚东郡楼王产品93-137㎡火
爆热销中，恭迎莅临品鉴！

嘉嘉诚诚东东郡郡二二期期荣荣耀耀封封顶顶，，保保质质保保量量保保交交房房

封封顶顶活活动动现现场场。。

售 抵 顶 新 车

★2012款，1 . 8L精英版：灰色、手动挡、带天窗，真皮

座椅,带行李架，倒车雷达。

★1 . 8L精英升级版：灰色、手动挡、带天窗、真皮座

椅，导航，DVD大屏幕，带迎宾踏板，倒车雷达。

★1 . 8L精英升级版：红色、手动挡、带天窗，真皮座

椅，导航，DVD大屏幕，倒车雷达。
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