
2014年9月2日 星期二

本版编辑：孙萌萌 美编：任上上

C04

工工行行德德州州分分行行力力推推““供供应应链链融融资资””
助力实体经济发展

工行德州分行紧紧围绕
服务实体经济主基调，不断深
化经营转型，切实从以企业为
主要服务对象向产业为主要服
务对象的金融服务体系转变，
全面建立服务全产业链的“链
金融”服务模式，通过创新供应
链金融业务更好地满足实体经
济需求，受到企业一致认可和
欢迎。截至7月末，该行供应链
融资较年初新增超过3亿元，
为企业融资开辟了一条新路。

据介绍，供应链融资是指
银行将供应链中信用状况较
好、综合实力较强的单位确定

为核心企业，为其及上下游企
业提供以融资业务为基础，并
进而向全方位金融服务延伸
的一种业务模式。一方面，通
过提供高质量的供应链融资
服务，该行能够帮助大型企业
(核心企业)稳固上游供应商，
扶持下游经销商，培育终端用
户市场，增强其在所处行业中
的核心竞争力；另一方面，对
于上下游小微企业而言，能够
基于核心企业信用从工行获
得国内保理、发票融资等业务
支持，解决货款不能及时回笼
的问题，提升资金使用效率。

工行德州分行相关工作
人员表示，“目前实体经济的
金融需求已从企业的个体需
求更多地转变为整条供应链
的综合需求。我们要做的创新
就是为产业链条上下游企业
提供全面金融服务，以促进供
应链核心企业及产-供-销链
条的稳固和顺畅流转，将供应
商、制造商、分销商、零售商直
至终端用户全部纳入服务范
围，建立适合实体经济产业发
展和转型升级要求的服务体
系和服务模式”。

据悉，为切实做好供应链

融资业务，工行德州分行以目
标核心企业为龙头，认真梳理
核心企业供应链客户资金和服
务需求，逐户对接，建立供应链
全流程管理体制，实现各环节
的高效衔接，既帮助大客户稳
定市场，使银企合作关系在新
的形式上得以巩固和深入；又
能为上下游小微企业客户开辟
新的融资渠道。同时，该行还以
供应链融资为切入点，为上下
游小微企业提供包括存款、结
算、企业网银、理财等在内的综
合金融服务，全面提升了小微
企业金融服务水平。（宋开峰）

“我们住上了洋房，还能像城里人
一样挣工资，这些还都得从农信社的
贷款说起嘞！”庆云县尚堂镇尚信社区
王希昌喜气洋洋地说。王希昌是庆云
农信社扶持农民“上楼”并实现“家门
口就业”的典型案例。

庆云农信社紧跟城镇化建设步
伐，通过青年创业、妇女创业等民生贷
款扶持敢闯敢干的农村青年从事规模
种养殖、加工等项目，并对社区附近农
业产业园内小微企业给予资金支持，
帮扶小微企业做大做强，带动更多社
区居民实现就业，推动城镇化链条建
设。目前，该社共帮助辖内6个社区210

余户农民“上楼”并实现了“家门口就
业”。 (王新波 周赞磊)

庆云农信社

助力城镇化
链条建设

8月26日，乐陵市青年企业家协会
三届一次大会在乐陵联社召开，乐陵
市委宣传部、共青团乐陵市委负责人
及部分会员单位法人代表参加了会议。

会上，乐陵联社杨希军理事长(乐陵
市青企协会长)代表第二届青年企业家
协会对协会工作做了总结；会议选举
产生了新一届协会会长、副会长、理事
等人员，经过选举，杨希军理事长继续
担任会长。会后，乐陵联社组织与会企
业填制了“企业金融产品需求意向
表”，对企业融资及金融服务意向进行
了现场调查，并与有信贷需求的企业
进行了进一步对接。近年来，乐陵联社
以青企协为平台，与40余家小微企业
新建立了信贷关系，有力支持了地方
经济的发展。 (郑海波)

乐陵市青年企业家协会

三届一次大会
在乐陵联社召开

联社资讯

平原农信

贷款投放
突出四个重点

账户上那几万元的应急资
金闲着不动是不是让您很头疼
呢？不知道什么时候会用不敢
存定期，在活期账户上放着又
觉得太可惜。其实如何让钱生

“钱”是有技巧的，中国银行的
理财产品会给你带来意外的惊
喜。下面我就向大家推荐一款
理财产品——— 中银日积月累系
列。

中银日积月累系列日计
划——— 顾名思义属于超短期
理财产品，主要投资于货币市
场，为投资者提供类似于活期
存款的流动性，运用尽可能保
证资金安全性和流动性的策
略，获取稳健收益。具体来说，
实时申购赎回型产品，按天计
算投资日期。产品每工作日开
放申购和赎回，资金实时到
账，资金安全，无论申购、赎
回，均无手续费，收益率每日
计算，每月分配。投资本金和

收益币种均为人民币。预期年
化收益率2 . 8%，远高于活期
存款，更高于目前七天通知存
款收益率的1 . 35%，由此可
见，对于持有大量闲置资金而
又惧怕风险的投资者来说，中
国银行“日积月累”产品提供
了一种理想的现金管理工具。
因此自推出起，即获得了众多
客户的青睐。

中银日积月累系列收益
累进——— 属于日积月累系列
的一个子产品，主要投资于固
定收益市场的理财产品，投资
目标运用尽可能保证资产安
全性和流动性的投资策略，获
取稳健收益。可每日申购赎
回，没有申购和赎回费用，投

资风险低。无固定期限产品，
高收益，产品流动性高，持有
产品时间越长，收益率越高。
适合有投资经验和无投资经
验的投资者。预期收益率与客
户持有时间的长短成正比，投
资门槛一般为5万元。本金和
收益次日上午9点前到账。无
论个人客户还是企业客户“日
积月累——— 收益累进”都有广
泛的适应性和针对性，它成为
短期高收益理财产品的首选。

夏淑红，中国银行陵县支
行理财经理。获得全国理财规
划师资格证书，同时能熟练掌
握银行的各项业务，了解客户
的需求。

中中银银““日日积积月月累累””让让闲闲钱钱动动起起来来

夏淑红 中国银行陵县支
行理财经理

德城区农村信用社作为
农村金融的主力军，坚持“面
向三农，面向社区，面向中小
企业，面向县域经济”的市场
定位，始终把支持“三农”作为
各项工作的重中之重，以支持
农民增收、服务农业发展、致
力于新农村建设为己任，加大
信贷投放，推进金融创新，全
力服务地方经济发展。

贷活地方特色产业

“多亏了农村信用社对俺
村合作社的鼎力相助，在我们
缺乏资金的时候，是德城区农
村信用社信贷人员主动走进
我们合作社，提供一站式信贷
服务，第一时间帮助解决了资
金难题，我们把信用社的好，
全记心里了”。位于德州市德
城区黄河涯镇店二村的德丰
罗非鱼养殖专业合作社法人

代表池书刚乐呵呵地说道。
针对该农村专业合作社

资金匮乏这一情况，德城区农
村信用社信贷人员积极主动
与德丰罗非鱼养殖专业合作
社取得联系，主动走进合作
社，提供一站式服务,促使该
合作社发展壮大。同时，推行

“承诺服务”、“上门服务”，定
期上门对黄金客户和优质客
户进行走访，宣传农信社信
贷、网上银行、手机银行等全
方位的金融服务，实现了农民
专业合作社资金结算、融资的
高效与快捷，并让合作社社员
乘上“信息快车”，积极向合作
社赠送科技宣传材料，提供种
养业、农业新技术等科技知
识，及时提供资金、技术支持，
让合作社社员吃上“科技快
餐”，帮助合作社解决发展中
的难题，有力“贷”动了当地农
村专业合作社及村民的创业

致富。

助力进城农民有房住

走进袁桥社区，一栋栋崭
新的楼房错落有致。作为德城
区城镇化建设的首批受益者
之一，范学良一家四口住进了
130多平方米的安置楼房，他
说：“能住进这么好的房子，感
谢农信社的支持。”

面对进城农民的住房信
贷需要，德城区农信社在全市
率先推出了“新居乐”住房贷
款，专门为进城农民购房联保
体进行综合授信。截至7月末，
德州市已建成新型城镇社区
378个，德州农信社的贷款已
实现全覆盖。

拓小微企业蓝海

“多亏咱们农信社的鼎力
相助，在我们最需要资金时，

是德城区农村信用社信贷人
员主动走进企业、提供一站式
服务！”德州桃源农业生态有
限公司总经理感激地说。

该联社积极贯彻落实国
家支持小微企业的调控政策，
把拓展“小微企业信贷市场”
放在突出位置，积极为小微企
业配备“专业服务区”、“专业
服务队伍”、“专业金融产品”
贷款模式、金融产品和服务创
新的“三线一体”支持体系。推
行“阳光办贷”、“承诺服务”、

“上门服务”，定期上门对黄金
客户和优质客户进行走访，大
力支持绿色环保型、科技型、
成长型小微行业或产业，重点
支持了桃源生态农业、馨秋等
企业，有力地促进了小微企业
的健康、快速发展。截至目前，
小微贷款余额为39 . 90亿元，
较年初增加6 . 78亿元。

(刘玉磊 孙海敏)

德城区农村信用社

扶扶持持特特色色农农业业““贷贷””富富一一方方百百姓姓

9月1日，德州学院体育
馆西广场人头攒动，热闹非
凡，只见着装整齐、身披绶带
的金融机构员工精神焕发。
由德州银监分局和德州市银
行业协会主办的“金融知识
进万家”宣传服务月活动盛
大开幕。

农行德州分行制作了精
美的易拉宝宣传展板，印制
了相关金融产品宣传折页，
前来咨询的大学生们络绎不
绝。由个人金融业务部、电子

银行部、个人信贷部等业务
骨干组成的咨询小组，热情
向大学生介绍农行业务，耐
心回答他们的咨询，展示了
农行员工良好的职业形象。

据悉，这次活动的主旨
是“金融知识早接触，走向社
会有帮助”。宣传活动将主要
面向青少年群体普及基础金
融知识，引导辖内青少年增
进对金融和银行知识的认
识，合理使用银行产品和服
务。 (宫玉河)

农行德州分行

开启“金融知识进万家”
宣传服务月活动

今年以来，平原县农村信用社紧紧
围绕农民、企业和市场需求，在信贷投
放上突出狠抓了四个重点。

一是重点抓好小额贷款投放，全
力推进农民致富步伐。二是突出抓好
对小微企业的重点扶持，促进小微企
业科技创新。目前全县已向小微企业
投放贷款近3亿元，帮助企业创新项目
20个，研发新产品60多个。三是重点突
出抓好农民住房贷款发放。四是重点
突出抓好贷款品种创新。到目前为
止，今年平原县农村信用社共新增发
放贷款3 . 95亿元，比去年同期增长1 . 9

亿元。 （高玉才 张磊）

武城联社

开展金融知识
进万家

9月1日，武城联社开展“金融知识
进万家”集中宣传活动。宣传分队走进
齐鲁学院，借助学生军训的时机开展
集中宣传，同时各营业网点启动驻点
宣传，重点引导辖内广大市民，特别是
青少年群体对金融和银行知识的认知
和了解，树立正确的金融观念。此次宣
传活动，促进了金融生态环境的可持
续发展、提升了农信社的社会美誉度，
受到了社会的一致好评。 (孙灵芝)

为了进一步丰富员工业余文化生活，提升员工幸福指数，
德州中行自8月初开始，利用周末时间，开展了为期一个月，以

“天天运动、健康一生”为主题的“三人”篮球赛。本次比赛共有
24支代表队参加，员工参与率超过60%，在全辖营造了“天天
运动、健康一生”的全员运动热潮。 （李明远）

德州中行

成功举办首届
“三人制”篮球赛
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