
济济宁宁万万达达：：
全全系系产产品品交交付付在在即即，，抢抢赚赚中中心心仅仅剩剩公公寓寓

金秋将至，济宁万达也将迎来

“收获季”，商铺、公寓、住宅及

写 字 楼 等 产 品 即 将 陆 续 交 付 到 业

主，整座万达广场的繁华人气也将

更上一层楼！住宅、商铺、写字楼

早已售罄，仅剩少量精装公寓，而

交付前就是您抢赚万达广场中心财

富的最后机遇！

交付在即繁华升级
抢到即赚到

7月5日万达广场的开业，让济宁市民见证了万
达的繁华魅力，而接下来随着商铺、公寓、住宅及
甲级写字楼等产品的陆续交付，无论是商家数量还
是人气都将进一步醇熟丰富，届时万达广场的繁华
将真正全部呈现！

众所周知，投资房产首先看地段，地段决定了配
套的完善与否、决定了未来升值潜力的大小。坐落在
万达广场之上的精装公寓，称得上真正意义上的中心
房。不仅享有楼下的一站式都会繁华，而且享有项目
周边的银行、医疗、教育等济宁最成熟的生活配套，更
坐拥中心地段的价值潜力，可谓钱景无限！

人气配套一项不少
投资回报高

对于买来自住的业主来说，精装公寓将享受繁
华升级后的万达广场一站式便捷都会生活！而作为
投资者来说，更完善的配套、更便捷的交通、更繁
华的都市生活，意味着您的精装公寓更容易出租，
租金也要比普通公寓高。

依托万达广场完善的配套与超高人气，作为创
业公司的办公室，交通便利、配套齐全、商务形象
也高端；作为连锁酒店、培训机构等商办用处，每
天数万次的客流量都是潜在消费客群。而更让人期
待的是，作为不动产本身，万达精装公寓物业本身
的价值，也将跟着租金连年涨！

左手交房右手收租
首付15万起

对于很多中小投资者来说，他们平常都要上班
工作、有自己的生活和事业，时间、精力都是成
本，所以对他们来说能买精装就不要毛坯，能有现
房就不考虑期房。而入手一套万达精装公寓，就能
拎包入住，一步到位！没有不同步装修的噪声污
染，也没有自个装修的忙前顾后，奔波劳累。

精装修准现房，让您摸得着房子的质量，感受
得到未来生活的精彩。对于投资之用，更能左手拿
钥匙，右手就能出租有收益。更千载难逢的是，公
寓因其面积不大，首付15万起即刻拥有，即使工作
不久的年轻人亦可轻松投资。

41-79m2万达精装公寓准现房发售，即买即享即
收益！（刘兰兰）

最近，全国各地到处都是大雨倾盆，家中也时

不时的渗入雨水，那么，我们该如何保养家中的木

地板呢？下面，跟随经验小编一起来看一下吧！

多做些打蜡护理

在新木地板使用半个月或一个月之后，进行首

次打蜡，然后每隔两个星期或隔一个月打蜡一次，

一般新地板打蜡3-4次之后就可以基本根除在施工过

程中残留的潮气，使用过程中一般半年或者一年再

补打一次蜡，这样可以延长木地板的使用寿命，或

者防止在梅雨季节表面受到潮气的侵袭。

表面加铺防潮薄膜

市面上有专门的木地板表面防潮出售，这种专用

于木地板的防潮薄膜可铺贴于木地板的表面上，能够

起到隔绝木地板表面、防止木地板表面受潮的作用，

有些品牌会在铺设时将防潮膜附送给消费者，不需要

另外购买。此外，平时在护理木地板时也要注意不要

让湿气渗入木地板，擦洗地板时拖把要拧干。

特别提醒

实木地板受气候的影响比较大，气温和湿度变

化大的情况下品质和铺装不好的实木地板容易产生

类似您家的情况。小编提醒您，在多雨季节铺装地

板一定要注意关紧门窗，保持室内适当的空气湿

度。如果小面积起翘，要及时处理，避免引起大面

积拱起。

地板拱起来了怎么办

原因分析：一般来说，地板起拱了是由于地板

泡水或者被雨淋湿了。

解决办法：千万不能在阳光下曝晒，否则地板

会变得十分不稳定，出现开裂、变形、油漆变色等

状况。正确的做法是把湿地板旁边的一块板拿开，

让里面的潮气慢慢散开，或者用电吹风、电风扇等

向龙骨下吹，把水分吹干，然后再联系地板安装的

专业人员来处理。

下雨天该怎样保养地板

9月10日，海信正式发布了全球首
套100英寸激光影院，正式将第四代显
示技术推向市场。海信对激光影院寄
予厚望，并表示，如同10年前平板电
视对CRT的换代一样，从今天起，凭
借高性价比，激光影院将角逐高成本
的超大屏液晶电视。

“这就是一个‘去屏化’的过
程，激光显示技术的出现真正摆脱了
电视机对屏的依赖，打破了‘屏’高
成本的制约，实现了更大尺寸、更高
画质、更自然护眼以及更震撼的音
效，成为电视机历史上又一次划时代
显示技术的革命”，海信电器总经理
刘洪新介绍。

海信激光影院克服了人眼长时间
观看CRT、液晶电视直射发光源造成的
不适感，用户看到的是屏幕的反射光

线，柔和舒适，且因配备菲涅尔无源仿
生屏幕，不受环境光限制，可全天候观
看；在观看距离方面，激光影院采用短
焦镜头，最佳观看距离4米左右，而85英
寸超大屏幕电视收视距离要6米以上。

10多年前，平板电视以其超薄、节
能、色域广、寿命长等突出的优势特点
迅速替代了CRT电视，而海信正是抓住
了显示技术升级的大机遇，准确预言了

“平板电视将取代CRT电视”，率先启动
平板化产业转型，一举奠定了平板电视
市场销量第一的地位。今天，海信再次
拉开显示技术升级的序幕，通过激光显
示技术的应用，彻底打破了“屏”对显示
技术的桎梏，激光显示具有的超高清、
全色域、高亮度、屏幕尺寸灵活、节能护
眼等优势都是液晶大平板电视无法比
拟的。

业内专家预测，激光显示作为下
一代显示技术，一旦产业化会有上千
亿美元的市场规模。海信在激光显示
领域已经有7年的技术储备，共取得50

项发明专利、10项实用新型专利，依
托自主技术创新，海信已经站到了行
业前沿。（张效良）

超大电视趋向“去屏化” 海信激光影院图谋超大屏市场

本报记者 高建璋

4字头5字头、88折、低首付、送大
礼、特价房……今年以来，济宁城区
楼市在价格上不能如同往昔那样高
歌猛进，甚至有多盘出现了优惠幅度
惊人的“特价房”。所谓“明涨易见，暗
跌难防”，常见于坊间各房产大佬的
争辩、各路谣言的四起和银行房贷的
持续收紧，使得楼市发展扑朔迷离。
特别是进入传统的“金九银十”后，许
多开发商更是坐不住了，使出浑身解
数“以价换量”，特价房、内部认购等
花样层出不穷，终极目标：多招揽些
客源，多卖房！

无论是在前期楼市热得烫手时，
还是当前的如入冬季，各房企促销、
暖场手段都是层出不穷。房子卖得火
时，促销是为了从竞争者手中拉到客
源；房子卖得差时，促销则是为了吸
引大众眼球，寻找一种“存在感”。无

可否认，无论何时，形式各样的促销
手段，都起到了不小的作用。

纵观近年来济宁城区楼市的促
销手段，简单罗列一下大致包括买房
送大礼、团购、老带新、内部员工认
购、低首付、减免物业费开口费、特价
房等等。

但是针对不同的促销手段，购房
者是否能够真正得到实惠，而开放商
有能非常适用呢？仔细了解特价房就
不难发现，它们的共同特点都是小区
里位置不太好的房源，而相对优质的
房源并没被纳入特价行列，因此，大
家对于特价房还要有一个更清楚一
些的认知。当然，如果购房者当前资
金确实紧张，而购买特价房居住仅仅
是一个过渡期，在此时出手也可谓是
一种明智之选。

多年以来，购房抽大奖、送大礼
活动可谓是诸多房企必选的促销手
段。而真正细细观察这一促销手段，

参加过的购房者心里也很清楚，真正
的大奖毕竟在少数，绝大部分购房者
获得的仅仅是心理安慰。

而 作 为 促 销 的 利 剑 ， 降 价 促
销、内部团购认购确定是最吸引购
房者的手段。今年年初，济宁一房
企实行内部员工认购，价格直接定
在了一个让人趋之若鹜的价格区间
上，一时间，非该单位的购房者要
么干干地羡慕，要么通过关系求得
一名额。

无论团购也好，还是内部员工
认购，其最根本的就是房子确实便
宜了，而且便宜了不少。所以，无
论是何促销手段，真正能够让房价
有一个较大幅度的降低，才能在当
前的形式下吸引更多人的关注。

当然，这种手段也仅仅适用在当
前买房双方日趋僵持的局面之下。与
其花大力气、搞大活动吸引人气，到
不如让购房者真真正正得到实惠。

“特价房”、低首付、送大礼……

““优优惠惠””一一堆堆
何何不不捅捅破破降降价价窗窗户户纸纸
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