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前不久，在中国酒店行业一
年一度分量最重的一场峰会———
第七届世界酒店论坛上，通联支
付执行总裁兰奇的一篇题为“支
付，为酒店行业带来新变革”的
主题演讲，引发了酒店行业的高
度关注。传统支付、移动收单、
会员管理、积分增值、金融服
务，跨境支付，五花八门的名词
被不断抛出，不少人猛然发现，
发源于“汇”业务的现代第三方
支付企业，能够为广大企业和消
费者带来的，已经远远超乎大家
的想象。

“做第三方支付业务的，都
很低调，我们自己称自己为‘准
金融类业务’，顾名思义，我们
还不是真正的金融企业，我们做
的业务，也不与银行或其他金融
机构正面竞争，各方间更多的是
一种互惠互利，互为补充的竞合
关系。”当记者专访通联支付山
东分公司总经理张玉梅女士时，
她出乎意料地为第三方支付行业
下了这样低调的定义：“但第三
方支付有自己的特点和巨大的发
展空间，可以用‘从小处入手，

起深刻作用’这句话来概括。”

小与大的博弈

从解决小问题入手

2014年3月，在通联支付与国
内某著名物流公司举行的业务合
作发布会上，一款彩色大屏幕手
写触摸式移动收款机引发热议。
体积小、屏幕分辨率高、最关键
的是所有菜单都经过了重新设
计。快递员平时有什么收款喜
好，是根据订单号确认价格步骤
在先，还是根据地址确定收货人
步骤在先，所有菜单逻辑的设
计，都经过与快递公司的反复确
认和个性化定制，并经过了不少
一线快递员的亲身试用，所以快
递员用起来，感觉特别棒。

屏幕、分辨率、操作，这都
是看似微不足道的小处，然而正
是这些被人忽视的小处，背后却
暗藏着看不到的玄机，解决了快
递公司的大难题。以这些新型移
动POS机为载体，通联为这家物
流公司搭建的是一整套强大的收

单管理系统，有收款时间地点的
监控，包裹的实时追踪、收款资
金报表的导出等一系列的功能。
看似毫不起眼的小小POS机，却
成功地将快递公司的日常业务管
理系统和财务管理系统进行了有
机结合，有针对性地解决了物
流公司快递速度不及时，服务
态度难以监控，特别是错单、
漏单的问题，据统计能够为快递
公司有效节省15%-20%左右的运
营成本。

繁与简的博弈

支付不止是通道还是产品

济南某寿险公司的业务员小
王，是通联“保付通”产品的受
益者之一。传统保险公司业务员
遇到的共同烦恼并不是谈客户，
而是签客户。正式签约前一天，
一定要提前打电话问清客户用的
是哪家银行的关联银行卡，提前
准备该银行的标准报文资料，并
再三提醒客户一定要保证账户中
的余额充足，几个步骤缺一不

可。耗费大量的精力，交易支付
过程的顺利完成需要很大的运气
成分。通联的保付通产品则让小
王省去了上述所有烦恼，统一收
款平台，提供各家主流银行银行
卡的收银服务；统一报文平台，
根据银行卡所属银行，自动生成
对应的银行报文。一台像机器猫
一样的全能机带到现场，轻松应
对客户的一切临时变故。过去繁
琐的签约步骤，一下子变得简化
了。

极度简化是背后庞大的系统
工程。五年时间，通联保险产品
系统后台逐一直连了国内几乎所
有的主流保险公司系统，逐一核
对、整理和归集了国内几乎所有
主流银行的标准报文系统，两相
融合，这才在产品前端显示了便
捷极简到令人惊讶的程度。

“支付是什么？大家都说是
通道业务，但是我们内部有种说
法，你把支付做成通道，你只能
得 6 0 分 ， 你 要 把 支 付 做 成 产
品，做成傻瓜式操作，精英式
体 验 的 产 品 ， 你 才 能 得 1 0 0
分。”通联支付山东分公司总经
理张玉梅如是说。

专与博的博弈

梦想远不止于支付

聚焦济南，山东中石化在用
由通联发行的预付费卡，银座
在用由通联设计的传统收单系
统，中信银行在与通联合作积

分互动系统的线下商品兑换；
放眼全国，大连的游娃娃旅游
网电商业务由通联开发运营，
汉庭的全国 6 0 6 家直营门店，
2 0 0 0多家加盟店即将都换上通
联的MIS系统，山西的许多家
商户最新体验了在通联POS机
上轻松实现短期融资贷款，而
四川的社区居民已经能够通过
通联的社区便民终端缴纳各类
费用了。从传统支付到网上支
付，从金融服务到电商服务，
通联支付真的把人们想象中简
单的“汇”业务，做出了名堂
来。

专注于通联旗下230多项大大
小小产品的细微体验，却放眼于
支付+金融+电商的广阔蓝海。支
付这个词的概念，在张玉梅总经
理的脑海中，是一切能够为客户
提供现代化的资金流整体解决方
案的产品或领域，没有太多的定式
和局限。“我们与银行、与保险、与
基金，与许许多多传统金融机构
合作，互相发挥自身长处，通联
的梦想就是把‘汇’给做活了，
做精了，做博了。我认为留给我
们的空间真的还有许多。”

从别人不愿意做、看不上眼
的累活做起；苦心经营五年，以
拿得出手的“产品”的要求来优
化每一项产品体验；做支付，也
做电商和金融服务，为客户提供
全方位的资金管理解决方案，借
着互联网金融的浪潮，通联支付
正在带给我们一场从小处入手的
深度变革。

支支付付，，一一场场从从小小处处入入手手的的深深度度变变革革
熟悉传统金融行业的人，往往能够如数家珍地向你介绍传统银行业的三大业务板块：存，

贷，汇。这其中存和贷两大板块因为在极大程度上影响着企业资金流的日常管理，总是被人们放
在很重要的位置。而“汇”业务本身，无论是几千年前最早的票汇形式，还是而今互联网时代泛滥的各
种电汇、网汇，似乎永远摆脱不了“通道业务”的尴尬身份。简单的“汇”，即便赋予它一个更加现代的
名字，支付业务，许多人认为，这不就是一个简单的资金往来通道吗？还能整出啥名堂来？

本报记者 周爱宝 胡景波

长期以来由央行、发改委和证
监会分头监管、高度分裂的中国
债券市场的大一统即将迎来重大
进展《经济参考报》记者近日获
悉，监管层正在酝酿允许非上市
房企在上交所发行公司债。而在
业内人士看来，这一改革举措更
大的意义，则在于一直高度分裂
的中国债券市场统一互联终于迈出
实质性的一步。

有业内人士日前透露，监管机
构正酝酿非上市公司在上交所发行
公司债。据悉，首批发债非上市
公司名单中，将包括非上市房地
产企业。“允许非上市房企在上
交所发行公司债，是公司债发行
主体范围扩大的一个信号，也是
监管层基于近来房地产市场整体
‘钱紧’再次发出‘救市’信
号”，某知名券商房地产业分析
人士在接受《经济参考报》记者
采访时表示。他认为，若公司债
发 行 主 体 能 够 扩 大 到 非 上 市公
司，则将给券商债券承销业务带来
重大利好。

稍早之前，中国银行间市场交
易商协会召开相关会议讨论未来房
地产企业融资方向，允许部分满
足条件的上市房地产企业在银行
间债券市场发行中期票据。其
中，房地产企业发行中票募集的
资金须用于符合国家政策支持的
普通商品房项目、补充流动资
金、偿还银行贷款，而该贷款必
须为保障房项目、普通商品房项
目的贷款。此外，募集资金只能用
于房建开发，不可用作土地款等其
他用途。

国泰君安首席债券分析师徐寒
飞表示，相比较央行打开上市房企
中票发行的“闸门”，这一次公司
债发行主体的扩围，其影响面将大
得多，应该可以看作是监管层明显
的“救市”举动。

(经济参考报)

监管层酝酿

非上市房企发公司债

救市意图明确

根据统计，截至9月16日，
全市场保本基金今年来平均收益
率为7 . 58%，与今年债券基金平
均收益率相当。保本基金间业绩
分化明显，其中表现最好的是长
城 久 利 保 本 ， 今 年 来 收 益 为
31 . 71%，表现最差的今年收益
仅为-0 . 30%。

目前，保本基金多为偏债混
合型基金，资产配置以债券为
主，也少量参与一级市场投资。
保本基金通常有一个固定的保本
周期，在未达到周期时很可能并
未实现保本。

今年以来，业绩排名最靠前
的保本基金有个共同点，即热衷

参与新股申购。长城久利保本、
大成景恒保本、诺安汇鑫保本、
诺安鸿鑫保本、国联安保本今年
以来收益率分别为3 1 . 7 1%、
17 . 51%、14 . 03%、12 . 21%、
11 . 95%，这五只保本基金都是
今年以来的打新热门户，其对新
股申购的热情高，申购量大，中
签率也相对较高。

长城久利保本今年以来获配
170万股众信旅游、32万股绿盟
科技、15 . 47万股汇金股份，及
依顿电子、飞天诚信等多只新
股。大成景恒保本获配287 . 29
万股金贵银业、100万股岭南园
林、26 . 57万股安硕信息等多只

新股。诺安汇鑫保本也获配了
22 . 89万股鹏翎股份、89 . 53万
股金轮股份等多只新股。

债券投资也是保本基金今年
超额收益的重要来源之一。今年
债券走出一波牛市，带动债券基
金净值上涨。数据显示，债券基
金今年以来平均收益率已超过
7%。

数据显示，安信宝利分级B
今年以来的收益率为12 . 12%，
截至2014年年中该基金组合投资
债券市值占基金资产净值比达到
204%。“上半年我们对债券市场
判断比较乐观，操作上也基本保
持了组合的较高杠杆。上半年资

金成本相比去年大幅降低，在资
金面宽松的环境下维持的杠杆比
例获得了一定的增厚收益。”安
信宝利分级B在中报中分析道。

除安信宝利分级以外，不少
保本基金在今年上半年都维持了
高杠杆的操作策略。数据显示，
截至2014年年中，金元惠理惠利
投资债券市值占比173%，金鹰
元 安 保 本 投 资 债 券 市 值 占 比
161%，东吴保本债券市值占比
170%。这三只高杠杆基金今年
以来的收益率分别为9 . 49%、
9 . 08%、9 . 05%，也跑赢保本基
金平均收益。

(证时)

保保本本基基金金平平均均赚赚77 .. 5588%% 最最高高3311 .. 7711%%

一、什么是银行定投彩票业
务：是福彩中心与相关银行官方
合作的无纸化投注方式，彩民和
银行签约后，每期对约定号码进
行自动投注和兑奖，山东邮储首
期上市的定投产品是福彩中的
航母“双色球”。

二、邮储银行定投彩票三大
优势：一是丰富了定投产品种
类，三类套餐自主选择，即一年
期定投306元(153期)、半年166元
(83期)和季度86元(43期)。二是改
善了自选投注，允许用户中途修
改自选投注号码，提高了定投产
品的用户体验。三是邮储银行网
点众多，全省三千多个营业网点
遍布城乡，方便了城乡居民的购
彩需求。

三、惊喜大礼送惠彩民：为

庆祝邮储银行双色球定投业务
上市，邮储银行与省福利彩票发
行中心定于8月4日至9月28日联
合开展“福满邮储”福彩“双色
球”银行定投促销活动，凡是在
此期间一次性购买306元以上套
餐一单，即有机会参加当周的抽
奖，奖品为省福利彩票发行中心
提供的500元一卡通一张。抽奖
实况于每周一晚在山东彩票网播
放，并在齐鲁晚报公布获奖名单。

“福满邮储”活动开展以来，已经
有200多人次获得了一卡通。

四、银行定投，小奖自动发，
大奖电话通知。彩民持身份证和
邮储银行借记卡，填写定投委托
申请单即可办理彩票定投业务，
手续简便。一次定投可实现多
期投注，免去客户每期都要跑

投注站的麻烦，省时省力。彩民
定投成功后，系统提供免费短
信通知服务，投注、中奖、账户
变动即时通知，真正的全程贴
心服务。若客户中奖 (奖金≤
10000元/注)，银行代彩票管理
中心将奖金发至客户账户，若
彩民中大奖(奖金>10000元/
注)福彩中心电话通知彩民到指
定地点领取，不会出现因购彩小
票丢失或其他原因无法兑奖的
风险。

距离“福满邮储”活动结束
还有两周的时间，请广大彩民朋
友抓住有利时机，抓紧时间来邮
储银行购买福彩“双色球”吧，即
满足了购彩的愿望，又有机会获
得大奖。给公益一份关怀，给梦
想一个机会。

邮邮储储银银行行结结缘缘福福彩彩
双双色色球球定定投投产产品品正正式式上上市市

为给广大彩民提供更丰富的彩票购买渠道，邮储银行与省福利彩票管理中心经过近一年
的共同努力，于8月4日正式上线邮储银行彩票定投业务。


	A19-PDF 版面

