
网网上上卖卖冬冬枣枣，，一一天天盈盈利利1177万万元元
沾化刘孟让冬枣走电商之路，努力为家乡特色农产品做代言
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一天下单2700多件

毛利17万元

虽然刘孟没有高学历，但是
他却从没停止过学习，与书本上
识字读书不同，他总是从新闻、
网络、政府文件和会议上了解当
下时代发展的趋势和潮流。“无
论是政府导向还是市场发展，大
力推进现代农业与电子商务的
融合似有势不可挡的趋势，也会
成为未来主流。”刘孟说，“我研
究过多个电子商务平台上农产
品的销售量，增长比例很振奋人
心。以淘宝为例，生鲜蔬果类农
产品以每年2 0 0%的速度在增
长。”此外，他还关注每年的中央
一号文件，里面多次提到生态农
业、农业现代化，体现出国家对
于新型农业的重视程度。

作为沾化县古城镇刘家村
人，将家乡的冬枣通过电商之路
卖向全国的想法便在刘孟心中
扎根。2010年，刘孟在淘宝网上
注册了一家名为“刘氏农庄”的
网店，用他的话说，这是他与电
子商务的第一次亲密接触。从刚
开始时的一窍不通，到现在的门
儿清，网店的冬枣销售量也一路

攀升。四年来，他的冬枣网店销
售量成100%-200%增长。在国庆
期间，他最高的一天下单2700多
件，毛利17万元。

带领乡亲致富

被推为村里代主任

随着刘孟网上冬枣售卖的
良好发展，沾化的很多年轻人开
始向这条道上靠拢，很多人还向
他请教，无论是推广宣传还是选
枣包装，刘孟都毫不保留相告。
当别人问他为什么培养自己的
竞争对手时，刘孟坦言，网上销
售冬枣，不仅只有沾化，全国的
市场很大，沾化多几个像我这样
的，就会在网上为沾化冬枣的推
广做贡献，这样反过来对我们都
有利。

目前，刘孟雇着村里和邻村
的50多个乡亲，从选枣到包装到
运输，解决了村里的大批闲置劳
动力，同时他还开出一天 1 7 0
元—200元的高工资。乡亲徐建
芹告诉记者，平时自己在市场上
打零工或者去厂子收入也仅有
100元。

“电子商务平台能直接反映
消费者对于产品的看法，这就要

求枣农必须生产出优质的符合
消费者需求的冬枣。”刘孟说。为
了更多的乡亲受益和保证网上
售卖冬枣的质量，刘孟成立了沾
化县刘氏农庄冬枣种植专业合
作社。如今，合作社拥有41户枣
农、412亩冬枣园，统一枣树的管
理，减少农药的使用。

刘孟说，与传统销售模式不
同，电子商务平台能减少中间环
节，这样一来能够保证利润，从
而提高枣农收入。他们的冬枣要
比市场上的价格高一元左右，不
仅解决了乡亲们冬枣的销售问
题，也提高了他们的收入。为此，
今年7月初，这个1987年出生的
年轻人被村民推为沾化县古城
镇刘家村村委会代主任。

誓为家乡

特色农产品做代言

刘孟坦言，就拿冬枣而言，
整个沾化电子商务销售模式的
销量不及传统销售模式，但如果
市场推广操作得当，势必能进一
步提高沾化冬枣的市场认知度。
因此刘孟认为要做就要做好，正
因如此，在9月份全国“我为家乡
做代言”农产品视频大赛中，刘
孟的冬枣胜出，和烟台苹果一并
成为山东仅有的两家。

7月初，刘孟收到电商巨头
阿里巴巴的邀请，到位于杭州的
阿里巴巴总部参加了淘宝新农
业频道与商家的交流论坛。他有

幸成为滨州唯一一个，全国50个
被邀请的商家之一，一同讨论农
村电子商务的发展。这次会议让
刘孟认识到，淘宝这个电商巨头
是在整合优质资源向新农业倾
斜，重点扶持相关种植、养殖产
业的发展，这也坚定了他从事这
一行业的信心。

“毕竟冬枣的售卖只有很
短的时间，除了冬枣，滨州还有
很多好的特色农产品，然而认
知度却很低，像邹平的山药，小
营的大米都可以走电商之路，
推向全国。”刘孟自信地说，“我
不仅要为家乡的冬枣代言，其
他家乡的农产品我也要代言。”
对于刘孟而言，有梦想就一定
要去实现。

裕华实业庆祝三十周年

强化员工“仁义礼智信”

本报10月12日讯 (通讯员
赵玲 记者 李运恒) 12日，滨
州市裕华实业有限公司组织创建
三十周年庆祝活动，通过给离职
中层同事写信、传承“仁义礼智
信”职工签字等形式让员工践行
优秀传统文化，振作企业精神。

裕华实业有限公司成立于
1984年，经过三十年的拼搏，现已
形成化工、房地产、林业等多业并
举、多业同兴的良好格局。企业先
后荣获国家扶贫龙头企业、国家
火炬计划重点高新技术企业、山
东省高新技术企业、山东省星火
示范企业、中国果品行业十佳影
响力企业、国家高新技术产业化
示范工程等荣誉。2009年，“雁来

红”荣获中国驰名商标。
公司从改造万亩盐碱地实现

冬枣产业一体化，到以房地产和
化工产业为发展主力军、林业为
发展后盾，裕华企业一直本着不
断创新的作风和勇于拼搏的精
神，造福于社会、造福于职工、造
福于子孙后代的理念，努力打造
长青基业。企业创建三十年之际，
公司首先做到“不忘记”，对三十
年来曾经在公司担任过中层以上
职务而离职的同事，不能忘记，写
一封信给与问候；让在职员工在
坚持践行和传承“仁义礼智信”的
条幅上签字，强化全员以德立业；
同时还将进一步装饰办公环境，
增加文化艺术气息。

昨日起，强冷空气来袭，气温直降8℃

今今天天多多穿穿点点！！最最低低温温仅仅66℃℃
本报10月12日讯(记者 王

晓霜 ) 受一股强冷空气的影
响，滨州市从12日开始出现了
一场大风降温天气，在4—5级
东北风的影响下，降温幅度达
到8℃。根据最新气象资料分
析，本周一冷空气将持续影响
滨州市，届时最低温仅有6℃，
大家要注意做好防寒保暖工
作，及时增添衣物。

自从8日寒露节气过后，滨
州市民一直没有感受到寒意。上
周五、周六，滨州依旧延续了晴
朗的好天气，秋高气爽，云淡风
轻，暖意融融。然而，受一股冷空
气的影响，滨州市从12日开始迎

来一场大风降温过程。没有了阳
光的照射，外出的市民无不穿上
了厚衣服，尤其是骑车出行的市
民都把自己全副武装起来，但仍
感觉寒冷。

根据最新气象资料分析，受
较强冷空气的影响，本周一滨州
还有一次明显的大风、降温天气
过程，白天阴转晴，东北风3—4
级阵风6级。气温降持续下降，周
一白天最高温降至16℃，最低温
仅有6℃，有种“一夜入冬”的感
觉。大家外出时一定要注意做好
防寒保暖工作，谨防天气变化引
起感冒等疾病。

不过这股冷空气不会持续

太长时间，周二开始，风力减小，
温度也将逐步回升，预计周三最
高温能达到24℃，最低温也升至
10℃。需要提醒大家的是，毕竟
已经进入10月中旬，温度再回升
幅度也不会太大，大家还是要做
好保暖工作，随时关注天气变
化，加强防范。

一个年仅27岁的农村年轻人，没上过大学，然而正如当
下最流行的一句话“梦想还是要有的，一旦实现了呢”。刘孟
一直在寻找他心中的梦想，2006高中毕业，他曾做过品牌推
广、区域经理，也在街头卖过牛奶、推销过农药。直到决定让
家乡的冬枣走电商之路后，他毅然辞掉了自己收入不错的工
作，一做就是四年。别人眼中“瞎折腾”的刘孟坚信电商在未
来的潜力。他坦言：“时代在变，通过网络推广、销售滨州特色
产品是我未来要走的道路，而冬枣便是第一个要做的产品。”

文/片 本报记者 谭正正

无论枣的质量还是包装，刘孟都要做到精益求精。
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