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金色领域———

占占领领城城市市主主干干道道，，把把握握未未来来发发展展脉脉搏搏

泰安，除了时代发
展线外，长城路CBD延
伸段与之共同构建起
新城市版块，是整座城
市以后居住、工作、生
活的构想蓝图之一，特
别是长城路CBD北端已
蔚然成型，而长城路南
段正在如火如荼的筑
造过程，与此兼顾的
是，由政府牵头营运的
泮河景观组团借“生态
宜居、艺术人文复合开
发”战略理念在长城路
沿线两端崛起。同时，
东西向的万官大街正
在拓宽成宽90米双向8
车道的城市一级道路。

金色领域位于长
城路和万官大街交汇
处，紧邻泰安两条城市
主干道，是未来泰安城
市发展的重要中心之
一。

孩子，是家庭的未来，如何让
孩子良好成长，让每个家长都是煞
费苦心。而良好的学校，则能让孩
子赢在人生起跑线上。金色领域坐
拥大白峪小学、万官路学校、泰安
一中等名校学区资源，让您再也不
用为孩子的教育问题操心了。

而随着生活水平的提高，过去
我们关心的是如何吃饱，现在我们

追求的是怎样健康。健康的要素有
很多，饮食、运动、心态等，而良好
的空气则是保持身心健康最好的
灵丹妙药。金色领域紧临市政公
园，就相当于您每天生活在一个天
然氧吧旁，清晨或傍晚，您可与家
人在此散步、休憩，或打太极、遛
鸟，或陪孩子嬉戏，享受无穷乐趣。

享优质学区，把家安在公园旁

金色领域由三栋高层组成，
分别沿着万官路自西向东次第
排列，正南正北巍然屹立，威仪
不凡，北面对望岳首，常年山脉
之意象深植心灵，愉悦人性方称
得上宜居，金色领域规划之初依
据地势，摆出颠覆常规的非围合
式布局，栋栋无遮挡，日照、采
光、通风户户均好。金色领域是
扁塔式高层，均是两梯四户或两
梯五户的格局，优越于筒塔高层
同层八至十户的规划设计，私密
性、舒适性更高且同单元至少两
户南北通透，户户好景观视野。
在外立面风格上，是古典三段式

设计，色彩淡雅素净，在户型面
积段上把握泰安实用性消费需
求，控制为中小户型为主，主力
面积68-130㎡。作为一个高端社
区，智能化配置愈来愈成为主流
生活时尚之一，金色领域配装有
可视对讲系统、视频监控系统、
离线巡更系统、停车场管理系
统、电梯控制系统、周界报警系
统、防雷系统、公共广播系统等
等十几项综合系统，是按照当前
中国一二线城市高档社区通用
的智能化配置而装，是接轨国际
化的标准。

精致户型

智能化配套让您生活无忧

豪豪迈迈人人生生 乡乡土土情情怀怀——““土土豪豪””杨杨国国强强印印象象

世上每个励志故事都有个心
酸的开始，杨国强也不例外。家境
贫寒的他念书时，为省7分钱饭钱，
中午放学要走一个小时回家吃。尽
管这样，到高中时，由于交不起每
学期7块钱的学费，不得不提出退
学。后来学校给他免了学费，并给
了两块钱助学金，杨国强才又回到
学堂。

渴望知识的杨国强和同伴跑
到废品收购站用助学金买了一大
堆废旧书，一人一本轮流挑，挑完
了两人分头看，看完再换着看，剩
下实在没用的再拿回去卖废品。读
书中，碰上什么是什么，天文、地

理、自然、人文……少年杨国强如
饥似渴，来者不拒，也正是这种爱
学习的精神，让他走到了今天。

多年来，身价百亿的“土豪”杨
国强却始终致力于慈善事业。1997

年，用母亲的名字“仲明”命名，建
立自己第一个慈善基金；2002年，
用大哥的名字命名，创办了全国第
一家纯慈善、全免费、全寄宿民办
高级中学——— 国华纪念中学；2007

年12月，杨国强捐建的一所专门针
对退伍军人的全免费慈善学校，命
名为“国良职业技术培训学校”，为
的是纪念曾是退伍军人的兄长杨
国良。杨国强用做公益、做慈善的

方式，表达对亲人的怀念，对社会
的感恩。

“我过去的经历中有很多值得
感谢的人和事，我每天都在感谢这
个社会。我觉得，今天我所拥有的
财富，只是社会财富交给我保管的
一部分。现在，我的工作不是为了
拥有这些财富，而是为了一份责
任。”从贫穷走来的杨国强曾经那
么渴望金钱，但今天，这个亿万富
翁却坦承自己“不算幸福”，“有钱
是好事，能让你过上好生活。但它
代表不了幸福。幸福是一种内心感
受。”

成功套路农村包围城市

“未来领袖计划”大规模、高规格引进人才

碧桂园开发的项目遍布全国，
杨国强眼里的成功秘诀，就是坚持
做自己。“做自己”也有做自己的套
路，那就是坚持“走‘农村包围城市’
的路，盖‘住得起的’房子”。

2001年开发的碧桂园凤凰城，
就是这一模式的经典之作。该项目
圈地10000亩，从规划、设计、施工到
装饰、物业管理，都是碧桂园自己负
责。当时的“造城”场景蔚为可观：几
千套楼房同时拔地而起，几百台吊
车同时操作……最终，凤凰城以每
平方米2800元的均价推出带装修的
房子，由此创下一分钟卖出十栋房
子的惊人纪录，被业界笑称“像卖白
菜一样卖房”。

多年来，碧桂园一直致力于“为
大众建造买得起的好房子，提升大
部分人的居住品质”。全国多地的碧
桂园项目多在大城市周边，在大片
荒地上盖房子、筑酒店、办学校、建
社区——— 当一处处小城镇建设起来
之时，也是当地农村落后面貌改观
之日。

2007年4月，碧桂园在香港成功
上市，集资百亿元，上市后总市值一
度逾2000亿港元。杨国强把他的开
发模式迅速推向了全国，如今，碧桂
园在全国已有230多个项目。

对此，杨国强感受更多的不是
自得而是压力，面对今年房地产市
场的波动，杨国强说：“房地产暴利

的时代已经过去，未来不会再有过
去那么红火的日子了，这是行业的

‘新常态’，我们要做好充分准备，是
比拼耐力的时候了。”

除了“做自己”，人才计划在杨
国强眼里同样重要。上市7年来，碧
桂园逐步从家族企业向现代企业
蜕变，形成了一套比较成熟的现代
企业管理体制。今年，碧桂园引入
很多跨国公司“管理培训生”的做
法，在全球范围内启动高端校园招
聘与人才发展项目“未来领袖计
划”，一举招聘100多个博士。如此
大规模、高规格的人才引进，无不
显示了这位创业者对公司未来的
深谋远虑。

曾因交不起学费差点退学

多年如一日热衷于慈善事业

他是有成就的“豪”：
亲历中国住宅商品化全过程、伴随着改革开放成长起

来的一代民营企业家，经过20年奋斗，带领一家镇办建筑企
业发展成为全国知名的房地产开发公司，并成功在香港挂
牌上市。2013年，公司销售收入翻倍增长，高达1060亿元，闯
入中国房企千亿军团，增速位列龙头房企中第一。

他是有情怀的“土”：
出身草根，始终情系乡土，坚持走“农村包围城市”的发

展道路，立志盖老百姓“买得起”的好房子。富裕之后，先后
以母亲、兄长命名，建慈善基金，办免费学校，热心公益回报
社会，历年来为教育、扶贫、医疗、赈灾等公益事业捐款逾19

亿元。
他，就是被誉为“南中国房地产业航空母舰”、中国房地

产十强企业碧桂园控股有限公司的掌舵人——— 碧桂园董事
局主席杨国强。

曾经赤贫到连几块钱学费都交不出，有过
身处社会最底层辛酸过往的农村少年，如今，
已届耳顺之年，身价百亿却异常低调。碧桂园
控股有限公司创始人、董事局主席杨国强用大
半生的奋斗和努力，对“土豪”二字做出了全新
的诠释。
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