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商商家家促促销销盯盯上上““改改善善型型””车车主主
名下有车的市民购车可享4000元补贴，他们将成未来主力消费群

本报4月12日讯(记者 秦雪
丽) 2015年烟台春季车展，优惠
力度可真不小，放眼望去，海报
上的降价数字比比皆是，在促销
方式和人群上，商家也是蛮拼
的。记者调查发现，一些汽车商
家将“改善型”车主列为营销重
点人群，围绕“二次买车”“多次
买车”专门制定优惠政策。

12日车展现场，一家汽车品
牌的广告海报吸引了不少参观者

驻足。除了增配不增价、10万公里
免费保养、专享金融购车政策等
优惠之外，该海报还打出了专享
二手车置换补贴4000元的标语。

“二手车置换补贴很有吸引
力。”市民张先生感叹地说，三年
前他买了一辆经济实用型的汽
车，今年准备换个高档点的，便
到车展逛逛看有没有合适的，这
种优惠政策对他这种想买改善
型车的人来说，很划得来。

“要想拿到这个补贴也是有
一定条件的。”该品牌车商一位
工作人员介绍，首先车主必须是
同一人，不能是亲属；其次，第一
辆车必须在车主名下有半年之
久，防止一些人随便买辆二手车
来赚补贴。

该工作人员透露，这个政策
主要针对准备换车的改善型人
群，属于定制的优惠政策，之前
名下无车的市民不能享受。因为

从近年的销售情况看，改善类型
的销量一直处于上升的趋势。随
后，记者在现场又咨询了多家汽
车品牌经销商，对方称尽管没有
进行过详细统计，但改善型车主
并不在少数，这类客户处于升温
状态。

车展首日，在2015中国(烟台)

“车界新起点”研讨会上，中国汽
车流通协会副秘书长、有形市场
分会会长苏晖介绍，过去在每年

的汽车销量中，80%的车主都是
第一次买车。但从目前来看，第
一次买车的客户占不到总量的
50%，改善型车主将成为将来汽
车市场的一个主力消费人群。

消费结构的变化，也要求商
家促销方式的转变，优惠人群要
更有目的性。“相对第一次买车
的市民来说，二次、多次买车的
市民更理性，更重视地地道道的
实惠。”苏晖说。

本报4月12日讯(记者 秦
雪丽 ) 12日来看车展的市民
算有眼福了。12日上午，在烟台
国际博览中心大厅，2015烟台
国际车展第二届大学生模特大
赛总决赛拉开帷幕，39位青春
靓丽、充满活力的大学生登台
亮相，进行才艺比拼，经过近4

小时的比拼，大学生车模“三
强”出炉。

“这些车模都是烟台本地
的大学生，前期进行了初赛，决
赛安排在车展期间进行。”组委
会工作人员介绍，这些大学生
车模将给车模行业增加新鲜的
血液与活力，也成为车展上的
一道亮丽风景线。

经过近4个小时的比赛角
逐，最终三位佳丽脱颖而出。
来自烟台大学文经学院工商
管理专业的大四学生宋佩璇
取得冠军，来自鲁东大学学习
食品专业的大一学生王琳获
得亚军，来自烟台大学建筑类
专业的大三学生井明娇获得
季军。

“之前也参加过其他的一
些文艺演出，报名参加车模大
赛还是第一次。”宋佩璇介绍，
自己1992年出生，已经考上了
烟台大学的研究生，“参加这样
的比赛，可以更好地增强自己
的自信心。”

除了证书、奖杯之外，本次

大学生模特大赛的三强选手还
有奖金奖励，冠军奖金1 0 0 0 0

元、亚军奖金8000元、季军奖金
7000元。除了冠军、亚军、季军，
现场还评出“十佳”选手、最佳
气质选手、最佳形象选手等奖
项。

值得一提的是，除了美女
车模，现场还有“小鲜肉”男模
上台，并配合女模走台。“晚礼
服走秀，可以体现选手对服装
的表演能力，与男模搭配，则
是为了考验选手与其他人员
的配合技巧。”一位评委告诉
记者，从预赛到决赛，他发现
不少选手都实现了蜕变，进步
非常大。

据了解，活动现场分为走
台、晚礼服走秀、才艺表演三大
环节，并进行综合打分。在才艺
表演环节，随着一位位青春靓
丽的大学生出现在舞台，伴随
着悦耳的歌声、动人的舞姿，活
动也进入了高潮。当然，台下观
众也非常忙碌，“长枪短炮”对
准这些佳丽们拍个不停。

比赛现场，第一届大学生
车模“三强”及其他一些获奖者
也前来助阵，给整个活动增色
不少。据组委会一位负责人介
绍，烟台作为一个地级市，近年
来，在车展规模、车模素质水平
上都有很大提高，并不逊于大
城市，这一点难能可贵。

车展现场人声鼎沸，也吸引了
各行各业前来凑热闹。12日，刚进
入烟台国际博览中心广场，各种广
告传单便扑面而来，从外广场到进
入展馆短短一段距离，记者手里已
塞满广告传单。

记者看到这些传单不少都是
房地产广告，一些开发商聘用一些
年轻大学生，高举楼盘优惠海报，
在车展上来回走动，吸引市民关
注。现场还有一些建材家装用品商
家、化妆品商家、美容机构凑热闹。

这次车展也带动了附近小吃
餐饮的销量。在室内外展馆都设有
餐饮区，其中一处销售烤肠的摊位
前一直有人排队。一位摊主介绍，
他们一天能卖出上千个煎饼。

本报记者 秦雪丽

房产销售搭上
车展顺风车

本次车展时间为4月9日-13日。
据组委会统计，车展在4月12日(周
日)的时候销量爆发，到目前为止车
展四天总体销量5738台，室内外观
展人数突破16万。

“这次车展明显感觉比以前热
闹得多，人多车也多。”面对车展热闹
的人气，一位出租车司机介绍，这两
天他们经常接送逛车展的市民，早上
入馆那会儿，车展门前还会堵车。

车展上，养眼的豪车一直是市
民关注的热点。尽管价格昂贵，但车
展上的一些豪车也已经名花有主。
据组委会工作人员介绍，价值419万
劳斯莱斯、价值90万的玛莎拉蒂都
已被参展市民预订。

“烟台市场确实不错，这也是我
们多次参展的原因。”玛莎拉蒂豪车
展区一位负责人介绍，他们从青岛
专程赶来，并多次参加过烟台车展，
每次都有收获。法拉利豪车展区一
位工作人员称，这次他们带来两款
车，售价分别为370多万、440多万元，
烟台的法拉利保有量大概有5台。

本报记者 秦雪丽

419万的劳斯莱斯
被市民订走

大大学学生生模模特特大大赛赛““三三强强””出出炉炉
比舞台、比走秀、比才艺，这些美女秀出一道亮丽的风景线

模特大赛上，一名选手带来走秀表演。 本报
记者 秦雪丽 摄

车展现场，参展商请来男模助阵。本报记者
秦雪丽 摄

▲大学生模特大赛冠军(中)、亚军(右)、季军
(左)选手合影。 本报记者 秦雪丽 摄

来自烟台大学文经学院的大四学生宋佩璇
获得车模大赛冠军。 本报记者 秦雪丽 摄

车展花絮
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