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近期，河北最大担保公司河
北融投陷入危机一事，再次在
网贷业内引发去担保热议，但
业界对此话题讨论的结果是，
担保依然是P 2P行业头号增信
手段。

P2P研究机构棕榈树CEO洪
自华表示，虽然河北融投事件再
一次给了网贷行业敲响了警钟，
但在经济下行的大背景下，P2P行
业还是少不了必要的增信手段。
同时，目前投资人还是倾向于接
受担保这种增信模式。

一方面，担保是P2P行业难以
舍弃的最主要的增信手段；另一
方面，担保又因为风险事件频发
而饱受质疑。这种看似矛盾的事
实，凸显出当前P2P行业还没有更
好的、可普及的增信方式出现。

另有业内人士表示，如(平台
的)备付金账户放到银行托管，可
解决信息披露及监管问题，这也
是目前最好的办法。

保险模式难以推广

值得注意的是，保险模式作
为取代担保的一种增信手段，曾被
寄予厚望，然而经过一年多的发
展，始终未成主流。“目前在P2P行
业，真正的履约险极少，几乎举不
出例子来。有许多平台宣传和保险
公司建立了合作关系，保险公司进
行承包，但多数是宣传大于实际。”
联金所运营总监刘哲说。

刘哲表示，目前P2P平台与保
险公司的合作一般分为两种情
况：一种是保险公司对平台的信
息安全承包，比如平台受到黑客
攻击，保险公司对平台的损失进
行理赔；另一种是平台为借款人
买了人身保险，当借款人出现人
身意外时才理赔。但平台往往存
在误导宣传或者信息披露不准确
的情况，使投资人误以为是履约
保险。

事实上，网贷行业真正做到
履约保险的极少。有种情况可能
做到，就是项目来自保险公司，保
险公司反过来承保。

以号称中国首家由保险公司
承保的网贷平台财路通为例，其
称与国寿财险进行合作，包括借
款人人身意外险和针对平台成交
总额的履约责任险。但国寿财险
一位内部人士近日透露，国寿财
险与财路通的合作仅限于意外
险。“据我所知，只有极少项目能
够买到履约险。比如少数核心企
业的优质保理业务，并且只接受
明保。”洪自华表示。

据了解，曾被热捧的保险增
信模式，也越来越失去它的光环。

“保险(增信)在P2P这个行业之所
以难以普及，主要原因在于风险
和收益不匹配。P2P行业风险很
高，但保费一般来说比较低，所以
保险公司缺乏积极性。”刘哲说。
不过，洪自华认为，在具备一定条

件下，保险这种增信手段有可能
在网贷行业普及起来，这个条件
就是资产的风险是可测的。

备付金制度亦有缺陷

事实上，除了担保、保险，P2P
平台可能的增信手段还有备付金
制度和资金托管，尤其是银行资
金托管。

对备付金制度，洪自华认为
理论上是可行的，“不管资产质量
如何，只要备付率与坏账率匹配，
理论上风险可控。但实际上，平台
坏账到底有多高，没有透明的数
据。而平台本身有扩张的动机，这
和备付金的充足性具有天然的矛
盾。所以目前来看，备付金实际的
作用有限。”

刘哲也认为，备付金的缺陷
在于信息披露与监管上，比如平
台声称有一定数额的备付金，但
这个备付金在平台账户里，随时

可调动，所以投资人的资金安全
并未得到真正的保障。

刘哲表示，如果(平台的)备
付金账户放到银行托管，就可以
解决信息披露与监管的问题。“最
好的办法当然是能够实现所有资
金都在银行托管。”

不过，某银行人士向记者透
露，目前虽然有多家银行对互联
网金融的资金托管感兴趣，并完
成了系统开发，但因为监管政策
不太明朗，因而一直持观望态度。

此外，行业内“去担保化”的
呼声也日渐升高。所谓“去担保
化”，指P2P平台自身不为投资者
提供担保，而只作为信息中介，撮
合投融资双方交易。据悉，陆金所
去年下半年开始，就开始逐步推
行“去担保化”。亦有业内人士称，

“去担保化”是P2P行业的必然趋
势，因为担保也有风险，平台需要
具有缓释风险的能力才能继续下
去。 (杨珏轩)

一方面是数量庞大的老年人的保
险保障需求客观存在，另一方面是国
内市场对于老年群体养老和健康保障
的相对缺乏——— 面对这一市场矛盾，
新华保险在今年4月一举推出了全系
列老年产品：“康寿长乐”养老年金保
险、“康健长青”防癌疾病保险、以及

“康健长安”意外伤害附加险，给予老
年群体全方位保障。

据全国老龄工作委员会办公室发
布的《中国人口老龄化发展趋势预测
研究报告》显示，我国目前正处于快速
老龄化阶段。截至2014年底,我国60岁
以上老年人口已经达到2 . 12亿,占总
人口的15 . 5%，未来5年中国将平均每
年新增596万老年人口。但是目前市场
上可供老年人投保的保险产品少之又
少，多数产品尤其是健康险，出于风险
大、成本高的原因，将客户购买年龄限
制在60/65岁以下。

作为全国寿险三甲的新华保险在
2011年明确了“以客户为中心”的战略
转型路径，专注于寿险市场，围绕客户
全生命周期提供保险保障服务。社会
城镇化、老龄化这两大趋势被纳入到
新华保险的整体战略考量当中，继而
发展了“新华家园”老年社区和“新华
健康”健康管理产业。“康寿长乐”和

“康健长青”是公司在寿险领域面向老
年人这一细分市场的突破创新，从而
使新华保险“全生命周期”产品和服务
体系更加完善。

这两款产品的投保年龄最高可以
到70周岁。“康寿长乐”养老年金保险
交费形式灵活，利益明确，可以终身领
取养老金。“康健长青”防癌疾病保险
是面向这一癌症高发年龄段的专项防
癌保险，免体检，对轻症癌症与癌症均
有保障。这两款产品还可以附加“附加
康健长安意外伤害保险”以及“附加康

健长安意外伤害医疗保险”，让老年人
的保险保障更加全面。

养怡之福，可得永年。现代人养老
的观念是不仅要长寿，更要良好的生
活品质和健康的体格。新华保险在老
年保险领域精耕细作，既是公司坚定
不移深耕寿险产业的体现，更是以实
际行动践行一家保险公司的社会责
任。

关注更多新华保险信息，请扫描
关注新华保险微信公众号：

新新华华保保险险推推出出老老年年专专属属保保险险
最高投保年龄可至70岁

服务号

“新华保险”

订阅号

“新华保险直通车”

近日，山东保监局举
办第二届社会监督员聘
任仪式。据悉，本届聘任
的二十位监督员分别来
自大学、媒体、仲裁委等
不同行业。

山东保监局局长孙
建宁在仪式上指出，近年
来，中国保监会把保护
保险消费者权益工作作
为重中之重，出台了一
系列政策措施。山东保
监局进一步明确做“消
费者权益维护者”的监
管定位，以建立社会监
督员制度为契机，以保
护保险消费者权益为天

职，进一步加大工作力
度，让消费者的合法权
益得到切实保障。

据悉，我省保险社会
监 督 员 聘 任 工 作始于
2012年。建立保险社会监
督员队伍以来，成功搭建
了一个监管机构与社会
各界、与广大消费者沟通
交流的渠道，在帮助监管
机构了解社会各界对保
险业的评价的同时，最大
限度地增进了保险消费
者权益保护工作的透明
度。

(财金记者 季静静
通讯员 马峻川)
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我省保险业聘任

第二届社会监督员

上周五，中国保监会
副主席王祖继一番关于
地震保险推进情况的言
论，成为市场关注的对
象。24日，由北京大学中
国保险与社会保障研究
中心(CCISSR)和北大经
济学院举办了第12届北
大塞瑟论坛。中国保监会
副主席王祖继在论坛上
做了主题为“关于保险业
与现代国家治理现代化
之间的关系”的发言。

当问及我国巨灾保
险推进情况时，王祖继
称，地震、沿海台风，包括

农业的洪灾等等，都是巨
灾保险范畴，要逐步推
出，有序推进，先推出地
震巨灾保险。地震巨灾保
险全国系统化推出还需
要一定时间，保监会已在
云南、深圳等有条件的地
方先推试点。

“地震保险的条例也
要做；再一个是建立巨灾
基金。所以，巨灾保险很重
要，但很复杂，但是我们会
抓紧推进，如当前住房地
震保险已经开始试点了，
我们会单项制度逐步推
进。”王祖继表示。(卢晓平)

保监会相关负责人表示：
将有序推进地震巨灾险

本以为在牛市的冲
击下，“宝宝”类货基的规
模大幅瘦身，但让人意外
的是“宝宝”类货基在一
季度表现出了更加顽强
的生命力，今年一季度货
币基金整体规模依然稳
健增长了152 . 45亿元。

好买基金数据显示，
今年一季度货基整体规
模达到22066 . 78亿元，
较 2 0 1 4 年 四 季 度 的
21914 . 33亿元，增长了
152 . 45亿元。记者注意
到，货币基金之所以保
持稳健的规模涨势，与

“宝宝”类货基在一季度
强劲吸金不无关系。最
为引人注目的“宝宝”类
货基鼻祖余额宝，今年
一季度的规模还在迅速

扩张。数据显示，截至今
年3月底，余额宝规模已
经达到7117 . 24亿元，相
对2014年年末增1328亿
元，环比增幅达23%。

除了余额宝之外，
兴全添利宝是一季度货
基规模增长的第二名，
净申购规模达到147 . 26
亿元。此外，华夏财富宝
货币、招商招钱宝货币B
一季度的净申购规模也
均超过百亿元，分别为
131 . 89亿元和109 . 69亿
元。

据统计，一季度前20
名货币基金净申购规模
榜单中，以“T+0”交易为
主的“宝宝”类货币基金
占据了15只。

(宋娅 苏长春)

“宝宝”类产品吸金能力不减

据悉，“小轻新”版光大理财夜市
自3月27日一经推出，立即引爆新老客
户投资热情，短短5天时间，两款夜市
产品即宣告售罄，销售额突破13亿元，
掀起理财夜市又一个抢购热潮。

光大理财夜市诞生于2012年4月，
开启了银行延时服务不间断、晚上8点
再开市、理财收益节节高和金牌理财
师实时在线咨询四大特点，深受客户
欢迎。本次光大理财夜市经过“小轻

新”化改造，使投资者在光大官网可一
键购买专属高收益e理财产品，提升了
服务效率。在手机银行同步开设的e理
财购买服务，更使拇指族也可轻松享
受理财升值的乐趣。同时推出的资金
归集专属理财产品，预期年化收益率
最高达5 . 88%，实现了高收益、定向邀
请和精准服务三合一。

“此次理财夜市的轻新归来，是光
大电子银行为满足客户理财需求，通

过整合优质资源、创新服务流程、实现
精准化服务体验的又一次服务升级。
随着光大银行对互联网金融研究的不
断深入，将进一步推出符合大众生活
习惯和财务需求的
及时、便捷、高价值
的金融服务，让普
惠 金 融 成 为 新 常
态”，光大银行相关
负责人说。

光光大大理理财财夜夜市市55天天销销售售额额破破1133亿亿

今年以来，市场风格再度转向，成
长股再成领涨主力军。与此同时，主动
管理型偏股基金在持股风格上也有所
调整，尤其是去年业绩亏损的基金，其
换股特征及收益情况备受关注。记者
注意到，14只去年亏损的偏股基金今
年以来平均回报率高达61 . 71%，这些
基金在今年一季度换掉了44%的重仓
股。

“去年的业绩亏损，增加了基金经
理调仓换股的动力。”北京一基金分析
师表示，最重要的是这些曾经亏损的
基金经过换股后，成功踏准了近几个
月的市场节奏。

记者重点观察了这14只偏股基金
一季度重仓股的变化情况，新进的53
只股票中，有22只为互联网、电子制
造、信息技术等电子信息类股，占比超
四成。电子信息板块年内平均涨幅已
经超过100%，是今年以来所有板块的
领头羊。

11只亏损股基年内跻身前1/3

上周，上证指数在4400点徘徊，截
至 上 周 末 该 指 数 年 内 累 计 上 涨

35 . 83%，其中，代表成长股的创业板指
数、中小板指数同期分别大涨85 . 81%、
62 . 78%；而代表大盘蓝筹的上证50指
数年内涨幅为24 . 88%，沪深300指数同
期涨幅为33 . 08%。显然，成长股再次占
领股市城头。记者发现，去年业绩亏损
的14只主动管理型偏股基金，借助今
年的风格转换，成功实现了业绩大翻
身。14只业绩亏损的偏股基金去年平
均回报率为-5 . 16%，而今年以来平均
回报率已经高达61 . 71%。

据WIND资讯最新统计，农银汇理
策略精选去年回报率为-15 . 52%，在
主动管理型偏股基金中位居倒数第
一，但今年以来回报率则达53 . 61%，远
远跑赢大盘；上投摩根内需动力、广发
核心精选，去年分别以-12 . 3 5%、-
8 . 54%的回报率位居同类业绩榜单倒
数第2名、倒数第3名，今年以来回报率
则分别达65 . 35%、70 . 60%；业绩扭转
力度最大的基金是融通领先成长，去
年回报率为-0 . 55%，而今年以来则已
经斩获87 . 77%的回报率。

进一步分析发现，上述 1 4只基
金中有11只成功跻身年内业绩榜单
前1/3。

四成新进股薅住“羊头”

在A股风格转向的同时，基金经理
也在积极调仓换股以期能踏准市场节
奏。记者重点观察了14只去年业绩亏
损的偏股基金的一季报，发现其新进
股有四成属于互联网、电子制造、信息
技术等电子信息类股，而此类股票今
年以来领涨A股。

据WIND资讯最新统计，14只去年
亏损的偏股基金有140个重仓股席位，
增持股占据45席，减仓股占据24席，平
仓股占10席，而新进股则有61席，新进
股席位占重仓股总席位的43 . 57%。

不过，由于不同基金的重仓股有
一定重叠性，记者注意到，14只基金
的新进重仓股合计为53只，这些股票
去年净利润同比平均增幅为69 . 87%，
成长性突出。从行业的角度看，53只
新进股中有2 2只为互联网、电子制
造、信息技术等电子信息类股，占比
为41 . 51%。电子信息板块年内平均涨
幅已经超过100%，是今年以来所有板
块的领头羊。

(赵学毅)
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14只去年亏损股基年内平均收益61 . 71%
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