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找找对对方方向向，，他他年年赚赚三三千千万万
陈冬岩：新技术产品必须接受市场考验
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政政府府扶扶持持不不等等于于帮帮你你推推销销产产品品
中国是一个工业大国，无线

监控产品在工业企业中的应用
基本是空白。究其原因，可靠性、
能耗、安全性等的严格要求是无
线传输的技术难关。这是陈冬岩
当初回国创业看到的最大商机。

“既然开发出了好的技术
产品，为什么当初市场开拓如
此艰难呢？”如今，当陈冬岩再
回望创业初期碰到的那个问题
时，已经有了不同的理解。

“有人说如果企业的产品
好，政府有责任帮助推销产品，
我觉得这个想法并不太合适。”
陈冬岩认为，政府的职能是做
服务，而企业产品的推广只能
由企业自己接受市场的检验，
无论产品优劣。

实际上，热计量远传系统在
向热力公司推介时也有一个过
程。“供热作为关系到千家万户
的公用事业，远传系统的技术成

熟度是热力公司考量的关键。当
年，热力只和我们签了5000户，
去年又签5000户，今年上半年我
们又签了12000户。”陈冬岩介
绍，有了供热领域的探索，目前
他正在将业务向供水和燃气等
公用事业领域扩展。

如今，陈冬岩的普赛公司
已经发展壮大，去年年底，在高
新区相关扶持政策的帮助下，
他在高新区孙村ICT产业园的

创新工场里新租用了1700平方
米的生产厂房，企业发展进入
二次加速阶段。

技术创新不等于市场必然
接受。尽管当年陈冬岩及时做出
了企业进军领域的转向，但是作
为一个技术研发人员，他始终坚
信，新技术必然将被广泛应用到
各个领域，只是不同的国情需要
不同的时机，而他始终关注着每
一个新领域的应用动向。

高新区将打造

四大众创空间

创客空间、国际孵化空间、
创新创业金融服务空间、公共
技术平台服务空间。高新区将
打造四大众创空间。

创客空间，将引导孵化器
将特色化、专业化的创业服务
体系服务大众。按照“大企业创
办孵化器、孵化器走进校园”的
新形式、新业态孵化器建设思
路，引导不同经济性质不同领
域的大企业开办孵化器，引导
大学及周边开辟更多的创客空
间。以迪亚孵化器、同科孵化器
为主体，推动建立电商联盟空
间、手游联盟空间、创客咖啡、
创客俱乐部等创客载体。

所谓国际孵化空间，主要
是引进国外高端管理团队，创
立“国际孵化器”，建立国际技
术转移中心。以中乌高科技园、
国际人才项目云平台为载体，
建设中乌科技转移中心、俄罗
斯远东科学院生物技术转移中
心等高端对接机构，开展技术、
人才交流与合作。

创新创业金融服务空间将
整合汇聚银行、天使投资、风险
投资、融资租赁、融资担保、小
额贷等金融机构。8月底建设完
成3 . 6万平方米的创新创业金
融市场，建立银企线上、线下信
息发布交流平台。开办金融市
场对接日，举行投资洽谈会、路
演、银企见面会等活动。

公共技术平台服务空间，
主要是完善济南药谷生物医药
公共技术服务平台建设。年内
完成化药中试、基因工程、生物
医用材料与组织工程三个子平
台建设。

创客资讯

从为矿井等做无线
工业监控，到进军供暖等
公用事业；从年收入不到
70万，再到年赚3000多
万。同样的核心技术，找
对了应用方向，就会产生
不同的经济效益。海归博
士陈冬岩就是这个找准
了方向的人。

文/片 本报记者 修从涛

陈冬岩和他的远程无
限监控产品。

陈冬岩研发的温控设备已
得到逐步应用。

单枪匹马回国创业，国情差异遭碰壁

“在山东信息通信研究院
五楼走廊上，放置着很多三脚
架，架子上固定着一块电路板，
竖着一根天线，在电路板周围
还装有几只发光的灯泡。”陈冬
岩仍记得，6年前，自己回国创
业开发出首款无线传感监控设
备时的展示场景。

陈冬岩大学学的是无线电
工程，先后拿到新加坡南洋理
工大学的硕士和美国杜克大学
的博士。2008年6月，山东省科
技厅组织了一批高校、企业到
硅谷与风投机构洽谈。陈冬岩
接到了山东大学控制科学与工
程学院的邀请。也正是这次接
触点燃了他回国创业的激情。

2009年4月，曾在美国硅谷
无线传感网络研发公司做工程
师的陈冬岩，告别10年美国生
活，单枪匹马回到济南创办了

济南普赛通信技术有限公司，
开启了自己的创业之旅。普赛
成立仅一年多时间，就参与到
我国ISO/IEC无线传感网络标
准的制定，而这也使得其技术
有望在未来国家标准中占据一
席之地。

然而，这一切并未让其真
正感受到创业的成功，反而有
些受挫感。“2011年，我们的公
司收入只有不到70万元，市场
推广很难。”陈冬岩觉得这跟自
己最初的设想差距太大。

“是哪里出了问题？”陈冬
岩分析，其产品原先主要试图
进军电力监控、智能电表、矿井
应用等工业监控产品市场，但
是目前国内的这些领域一般还
属于粗放型的人力管控，新技
术的应用阻力太大，与国外的
情况差别较大。

转向开拓公用领域，企业年赚三千万

2011年，济南推行热计量，
这个偶然的机会让陈冬岩看到
了机遇。“一户一表改造后，谁来
抄表呢？”带着这个问题，陈冬岩
觉得自己的无线传感监控技术
完全可以应用在热计量上，并提
出“远程抄表”设想。

陈冬岩的想法得到了热力部
门的积极回应，并成为济南热力3
家远程抄表服务企业之一，2012
年当年，公司收入就首次突破100
万元。随后，陈冬岩又进一步研发
温控系统。“远程抄表解决了人力
抄表的不便，温控系统可以让老
百姓自己控制家里的温度，进一
步达到节能效果。”陈冬岩的设想
又得到积极回应，如今他的温控
系统也正逐步得到应用。

这次转向让陈冬岩找回了
最初创业时的兴奋。2013年，陈
冬岩的公司收入突破800万元，

2014年突破3000万元，今年他的
目标是5000万元。

作为企业老总，陈冬岩没有
高兴得太早，而作为一名技术人
员，他敏锐的技术控热情正不断
延展。“老百姓可以控制家里的
温度了，热力企业能不能远程控
制热力管道的阀门呢？”带着这
一问题，他将科研方向与热力企
业的自动化改造结合，投向阀门
远控研究。

“这项研发成功之后，就可
以掌握老百姓家里的实时温度
情况，同时根据末端用户的用热
情况对区域管网阀门进行远程
监控调节，做到对整个热力管网
的调配分析，形成大数据。”在陈
冬岩的设想里，未来的热力供应
可根据大数据分析，得出今天烧
10吨煤还是12吨煤，最大限度地
降低能耗。
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