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大大佬佬云云集集泉泉城城论论剑剑““互互联联网网++””
为企业与互联网对接、转型支招

本报济南5月15日讯（记者 刘相华）
15日上午，山东省互联网+应用创新峰

会在济南举行。峰会针对企业在与互联网
对接、转型的过程中遇到的问题，邀请业
界大佬、行业精英、创业者、投资者围绕
互联网+带来的发展机遇进行了热烈的
讨论，分享了企业抓住机遇“触网”腾飞的
实战案例。

今年，“互联网＋”首次出现在政府工
作报告中。为帮助企业做好这个“加法”，
来自全国各地互联网行业精英今天在山

东省互联网+应用创新峰会，对“互联网+
时代的移动电子商务”展开了全面探讨。
中国互联网络中心副主任金键、中国电
子商务协会副秘书长卢建新分别对“互
联网+”时代政策和电子商务政策进行了
解读。

上午的演讲之后，峰会下午还专门设
立了互联网营销专场、电子商务专场、全
域营销专场、产品招商专场、投融资专
场、O2O专场和互联网+创业教育专场七
个分会场。分会场将由各行业精英围绕

“下一个营销方案怎么做”、“如何利用互
联网让营销和管理变得简单”等实战内
容展开讨论，同时就搜索营销、微营销、
移动营销、互联网金融、跨界电商等热门
话题，进行专业经验分享，促进企业间的
跨界交流与合作，推动传统行业的移动网
络化转型。

据悉，本次峰会由中国互联网络信息
中心（CNNIC）、山东省商务厅、山东省中
小企业局指导，山东省青年企业家协会、
山东省电子商务促进会、山东电子学会、

大众网、山东开创集团共同主办，本次峰
会由绿地集团冠名，西城西进时代中心项
目协办。来自中国互联网络信息中心、中
国电子商务协会等有关部门专家、互联网
业界领军人物、各界精英等1000多人参加
了峰会。

“此次互联网+应用创新峰会，也是为
了响应国家的发展战略，推动互联网+下
的万众创业的浪潮。”峰会主办方代表、
开创集团董事长周伯虎在接受记者采访
时说。

“互联网引领一切变
革”，在开创集团创始人、
董事长兼CEO周伯虎看
来，互联网引发人们生活
的彻底变革，造就了一种
全新的生活模式。周伯虎
在演讲中表示，此次互联

网+应用创新峰会，旨在
通过行业先驱的经验分
享，将先进的互联网思维
带进山东，让成长中的中
国小企业从中获得启发，
进行经营方式的革新，发
展壮大。互联网时代的经
营模式，在抓得住商机、善
于运营互联网新思维大胆
尝试新方式的创业者努力
下，将实现人们对于未来
商业领域的一切可能。

“我们山东互联网发
展与其他发达省份相比，
有不少薄弱环节，但是我
认为互联网从业者不能一
味抄袭，创新才是永远的
主题，只有不断创新，推出
新的有价值的产品，才能
永远立于百尺竿头。”

开创集团董事长周伯虎：

互联网从业者

不能一味抄袭

冯军表示，奥运会模
式是他推崇 的 行 业 监
督，在这里没有人敢违
规，来自同行和组织者
的 监 督 让 运 动 会 暴 露
在阳光下。拿互联网来
讲，民间自发的行业组

织对企业的发展既是帮
助又是监督。

冯军说，他们正在各
地找寻一批严守诚信的
中国企业组成爱国者诚
信联盟，其核心是通过建
设线上国货精品商城和
线下诚信商家体系，发行
全国通用爱国积分，兑换
各种服务，打造异业联盟，
资源对接、互推客流，由爱
国者诚信联盟进行统一市
场宣传和提供信息金融服
务，以理念、机制和技术三
重征信系统为消费者提供
具有完善保障的实惠生活
平台，最终实现“中国各行
各业优秀的诚信企业抱
团崛起并走向世界”。

本报记者 刘相华

峰会上，白鸦在峰会
上以《去中心化的未来零
售业》为题对零售业的发
展进行了展望。他认为微
商是可怕的，有点像文化
大革命时候的大炼钢铁，
一窝蜂地涌上去。很多人

以为微商就是拍个产品
的照片挂在网上销售就
叫微商了。其实不然，个
人做微商是不现实的，进
货、仓储、销售这些环节
一个人打不通。即便是个
人有能力去销售，有能力
去传播，但是没有能力搞
定供应链，也没有能力搞
定售后。

所以，做微商要谨
慎，如果纯靠个人卖货，
出现的结果一定是假货、
欺诈、传销。个人通过互
联网卖货，第一需求不是
网上卖货而是通过互联
网凝聚用户。有赞并不服
务自己卖货的个人，而是
利用他的传播能力和鉴
别能力分享商品。

有赞CEO白鸦：

做微商要谨慎

别陷入传销怪圈

爱国者董事长冯军：

互联网诚信机制

离不开同行监督

毫无疑问，强大的嘉宾团队和雄
厚的演讲实力，是这次峰会的最大看
点。阅读参与嘉宾名单，有中国互联网
络信息中心副主任金键、中国电子商
务协会副秘书长卢建新、山东省电子
商务促进会副秘书长娄雷震等官方权
威人士，也有互联网行业BOSS级的身
影——— 开创集团董事长周伯虎、爱国
者集团董事长冯军、有赞CEO白鸦、上
海云意网络科技有限公司董事长刘明
杰、聚合数据市场总监李少娜、知耕科
技CEO周力兵、教育宝董事长许连颂、
大众网品味山东电商项目总监赵宇、
指动生活副总裁王德伟等重量级人
物。

“真的没有想到呀，会来这么多
人。”组委会的工作人员告诉记者，虽
然这是第二届山东互联网峰会，但是现
场火爆的程度超出了他的想象。开幕式
原定于上午9点，可是有观众竟然7点半
左右就来了，活动过程中还有观众不断
涌入会场。王先生是一家做广告公司的
相关负责人，14日就从莱芜赶来了，让记
者感到意外的是，他竟然自带摄像机。

“我要把这些干货录下来，回去后分享给
我的员工们，这可都是宝贝。”王先生一
边说一边支起了三脚架。

“我这次来就是想和有赞CEO白
鸦做一些深入的交流，要是可以的话
请他帮我指导下我现在运营的微信服
务号。”济南一家从事餐饮的老板说。
峰会上这些互联网的领军人物谈论的
话题不仅实用性强，而且实战性更强，

“如何解读互联网+时代政策”、“如何
解读电子商务政策”、“如何利用移动
互联网+帮助诚信的企业抱团共赢”、

“互联网+时代的中小企业互联网战
略”、“去中心化的未来零售业”等热门
话题赢得了与会者的连续掌声。

莱芜一老板

带摄像机录干货

新品亮相吸眼球，现场达成合作意向

营销大师约翰·沃纳梅克说过，“我知道
在广告上的投资有一半是无用的，但问题是
我不知道是哪一半。”大数据时代，能否破解
这一百年谜题？开创集团贴吧事业开发部经
理汤琦在分会场为大家讲解了如何在互联
网营销大潮下合理利用贴吧进行推广，独到
使用的经验和技巧让与会者受益匪浅。

“开创是我一直尊重和信赖的企业，
有了他的推广我的医疗设备销路已经打
开了，我这次来就是看看他们还有什么新
的产品，没想到，真的没有让我失望。”淄
博一家从事医疗器械的私营业主说。

这位私营业主所指的就是开创集团
新推出的两款开创云产品。现场工作人员
告诉记者，全域建站是开创云在长期观察
互联网大佬的布局战略后做出的创意新
品，它将手机站、pc站和微信站统一后台，
全面布局，三管齐下，让后台得到统一管
理、数据能够同步更新，为无数企业省去
了网络管理的诸多烦恼。

“全域商城则是集微信商城、手机触
屏版商城、app商城和PC独立商城于一身
的完美融合体。全域商城的优势在于，多
端数据同步更新，方便管理铺货，商品、订

单、会员数据完全云同步，深度整合商城
系统，领先进入移动购物时代。同时，全域
商城拥有强大的推广分佣体系，整合PC

端和移动端形成立体式推广，它可承载千
万级访问量，让企业低成本快速构建在线
商城，开启电子商务业务。”汤琦说。

在洽谈区，记者看到，有多名与会者
仔细询问产品情况，并达成了初步意向合
作，认为会上的产品内容对企业的发展大
有裨益。另外，山东省电子商务公共服务
平台服务机构招募信息在会上发布，众筹
网上线启动仪式也于同日举行。

吃过午饭后，从威海赶来的张女士早
早地来到了020专场门前。“这是我此行的
重要目的，我经营土特产品，微博粉丝已
经有5万多了，但是不知道如何转化为效
益，特意来学学。”张女士的困惑也困扰着
诸多的传统企业，“不触网，毋宁死”，许多
传统企业虽然意识到了这一点，但与互联
网对接、转型的过程中在不同程度上遭遇
了瓶颈。

正是基于这种考虑，组委会另设立了互
联网营销、投融资、电子商务、产品招商、全
域营销、O2O、互联网+创业教育等七个分会

场。分会场是互联网热点集聚、前沿话题交
锋的阵地。行业精英围绕“下一个营销方案
怎么做”,“如何利用互联网让营销和管理变
得简单”等实战内容展开讨论。同时就搜索
营销、微营销、移动营销、互联网金融、跨界
电商等热门话题，进行专业经验分享，促进
企业间的跨界交流与合作，推动传统行业的
移动网络化转型。

在互联网营销专场，山东省中小企业
局、中国电信、百度在线网络技术（北京）有
限公司在现场成功签署了《实施山东互联网
+小微企业行动计划合作协议书》，百度将进

一步为省内中小企业提供互联网技术、培训
及基金等全方面的支持与服务。

在O2O专场，由山东鼎好餐饮集团、济
南超意兴餐饮有限公司、飞越外语学校、开
创集团共同启动了山东餐饮企业安全诚信
服务联盟。与此同时，为了保障广大消费者
网络订餐安全，推动网络订餐平台和餐饮行
业诚信建设，构建良好餐饮消费环境，指动
生活联合餐饮行业巨头共同发布了首个《餐
饮巨头食品安全自律公约》。“联盟和公约的
成立将进一步维护餐饮消费环境、规范行业
发展秩序。”周伯虎说。本报记者 刘相华

触网遇瓶颈，分会场给出专业答案

现场花絮
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白鸦 冯军周伯虎

大佬观点

峰会现场。本报记者 刘相华 摄
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