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地地瓜瓜郎郎五五年年卖卖出出个个千千万万元元公公司司
小伙白手起家让地瓜成百变零食，计划3年推千店

一开始创业，宋章峰选择
一个看上去不那么“高大上”的
地瓜行业，宋章峰告诉记者，无
论是营养价值还是市场前景，
地瓜都是值得投资的。薯类包
括马铃薯、甘薯、木薯等主要提
供碳水化合物、蛋白质、膳食纤
维及B族维生素。从市场前景
看，目前，我国休闲食品的市场

容量已超过300亿元，未来几年
估计每年增幅在15%左右。“最
关键的是，薯类食品前景好，而
且投资少、风险低、利润高，特
别适合缺乏资金的年轻人投资
创业。”宋章峰说。

尽管投资不大，但资金还是
成了宋章峰创业路上的拦路虎，
手里仅有的6000元对于创业真是

杯水车薪，他找同学借了1 . 6万
元，有了进货的钱，却还差租店铺
的钱。于是，他找到房东软磨硬泡
要求两个月之后再付房租。宋章
峰说，当时为了省钱，他住在冷得
洗脸水都结冰的小屋里，站在零
下10摄氏度的店面里售货，为省
搬运费，自己卸下400多箱的货
物，用仅剩的几元钱吃一碗面。

三元六角

是他“第一桶金”

2011年，宋章峰走出大学
校园，父母在地里整天辛苦劳
作，而家庭依然不富裕，他决心
要靠自己的大脑和双手做生意
赚钱。

高中时期，宋章峰的创业激
情就萌发了。2005年，读高中时
靠批发笔芯赚了3元6角做成了
第一笔生意，“第一次进门之前，
我犹豫了很久，最后下定决心走
了进去，卖掉了3支笔芯，接下来

的推销就顺利多了。”
谈起第一次做生意的经

历，宋章峰都很感慨：万事开头
难，只要勇敢地迈出第一步，以
后的路就会平坦、顺畅。也正是
这次做生意的经历，为他以后
创业奠定了基础。

2008年，宋章峰考进了威
海职业学院的大门，读的是专
科，宋章峰说，要想超过比自己
优秀的人，唯一的办法就是趁

他们休息的时候，自己加倍努
力。经常组织和参加学院的各
种社会实践活动，使他的交际
能力、语言表达能力和综合素
质明显提高，他和同学参加“加
拿大汉博公立理工学院中国校
园赛区营销企划精英赛”，青岛
赛区获得全国一等奖，得到了
母校老师的认可。大学三年里，
他创建了威海职业学院最大的
社团。

报名方式：电话：96706；邮箱：476939748@qq.com。
也可下载齐鲁壹点app，注册登录后到情报站提交创业故事。

“卖地瓜能卖出个销售
额达千万的公司?”很多人
或许觉得不可思议，从2011
年创立休闲食品薯立方品
牌到现在的拥有500多家合
作店，短短四年时间，宋章
峰这个“80后”大学毕业生、
地地道道的农二代，在缺乏
人脉、资金短缺的情况下，
靠着山东人特有的执著和
坚韧，干出了这份事业。

文/片 本报记者 高扩

创业点评

地地瓜瓜弄弄出出新新花花样样

照照样样热热销销全全国国

小地瓜做出大文章。作为
济南市大学生创业的佼佼者，
宋章峰的创业事迹得到了济
南市创业促进会会长胡占平
的高度评价。

胡占平表示，“薯立方是我
们济南市青年创业的典范，小
宋（宋章峰）是大学生创业的榜
样”；目前，他的公司又围绕电
子商务、餐饮连锁经营两大核
心业务不断扩大规模，朝着集
餐饮经营、电子商务为一体的
综合型现代企业的目标迈进。

作为宋章峰的朋友，山东
华森传媒总经理这样评价他：
宋章峰是一个不一样的年轻
人，他敏锐智慧，眼光独特。从
校园到社会一直是同学们眼
中的牛人。地瓜一个普通的农
产品，却被他演绎得花样翻
新，热销全国，一次次创造了
地瓜行业的奇迹。

事实上，宋章峰的创业故
事也得到了郭树清省长的肯
定。去年1月7日，郭树清正就

《政府工作报告》(征求意见稿)

征求基层群众的意见和建议 ,

宋章峰作为大学生创业代表
与会。当天的座谈会上,根据自
己的创业经历 ,小宋向省长建
议,“对大学生创业帮扶政策很
多 ,就是宣传太少,很多创业者
不了解。其中一个原因是政策
太分散 ,不仅人社部门有,其他
不少政府部门也有 ,大学生创
业者常常不知道去找谁。”“省
长当即指示身边工作人员 ,这
个建议可以采纳。”

本报记者 高扩
在济南大学附近，市民常

常能看到一个叫“地瓜坊”的小
店，来往的大中小学生都很喜
欢这里用地瓜做的各种小食
品，这是宋章峰在济南开设的
第一家地瓜坊。开业一个月他
不仅还清了房租，还大赚了一
笔，这个小店让宋章峰看到了
薯类食品的美好前景。

在市场经济时代，品牌已
经成为企业重要的无形资产，
为做大做强薯类市场，宋章峰
将旗下的薯类产品命名为“薯
立方”，相继开设了12家直营
店，发展了20多家合作店面。为
了方便对加盟店的规范化管
理，2012年他成立了济南薯立
方商业管理有限公司，并成功

注册“薯立方”营销品牌。
面对取得的成绩，宋章峰

没有高枕无忧，也没有沾沾自
喜，而是一边实施扩张计划，一
边打造品牌、丰富内涵。截止到
2015年初，公司旗下已经拥有
500多家合作店面，在全国薯类
休闲食品市场上占据着一席之
地，品牌知名度不断提升。

近年来，宋章峰先后开发
出精品地瓜坊、薯立方电烤地
瓜、薯大大薯条、薯妹地瓜粉、
薯滋味饮品等项目，凭借营养、
美味、色香味俱全、优质的服务
而吸引了消费者和加盟商的目
光。事实也证明，“薯立方”的店
铺恰好迎合了年轻一族追求时

尚、快捷、清新的审美理念，也
使得顾客回头率明显提升，一
个三年推出千店的梦想计划在
宋章峰脑海里诞生！

宋章峰表示，薯类休闲食品
市场潜力大，到2015年底，薯立
方立志加盟店发展到1000家，完
成在全国主要地级、县级城市的

店面布局。而眼下，我国大学生
就业难也成为绕不开的话题。宋
章峰将自己旗下的地瓜坊作为
大学生创业项目，薯立方为大学
生提供1对1专业的咨询服务，对
于来访的创业者，总部还提供专
业的店面选址，大学生只需拿千
元就可以创业了。

为省搬运费

只身卸400箱货

地瓜坊开大学旁

一月就回了本

助大学生创业

千元就可开店 薯立方的员工都是年轻的
80后、90后，图为公司内部培
训。 本报记者 高扩 摄

宋章峰说，你不创业，永远不知道创业有多苦。
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