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李李庄庄蒜蒜薹薹丰丰收收，，却却难难掩掩尴尴尬尬
质量上乘却无自己的品牌，多被外地收购商收走
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“震撼5 . 1 赢宝马X1”大型促销活动圆满结束

银银座座家家居居顾顾客客赢赢得得宝宝马马XX11
本报讯 5月1日-17

日，银座家居举办“震撼
5 . 1 赢宝马X1”大型促销
活动，活动通过“购物满
赠”、“满3000元赠抽奖券”
等多种促销形式大幅度让
利，吸引了众多顾客前来
商场购物。

5月17日下午5点，银
座家居商场中厅举办了万
人瞩目的宝马X1抽奖活
动，活动现场人气火爆。
本着公平、公正、公开的
原则，在公司领导、主持
人、众多顾客及现场工作
人员的共同鉴证下，本次
活动的特等奖终于名车有
主——— 随着市民魏女士的
一声呼喊，本次抽奖活动
圆满拉下帷幕。

除了宝马X1大奖外，

本次活动还送出了一等奖
5台海尔冰箱、二等奖10台
洗衣机、三等奖60辆时尚
折叠自行车，让前来购物
的顾客不虚此行、满载而
归，本次活动也画上了圆
满的句号。

获得特等奖宝马汽车
的幸运顾客是来自中海城
的业主，在银座家居欧派
橱柜、风鸟楼梯专柜购买
的产品。魏女士表示，来
银座家居买家具，是因为
一直以来对银座家居的信
任、对品牌的信赖以及银
座深入人心的售后保障。
对于这次中得汽车，对自
己来说是意外之喜，魏女
士特别激动、高兴。通过
此次抽奖，她更加相信银
座家居是一个守信用、重

承诺的优秀商场！
活动虽然已经结束，

但人们心中对宝马X1汽车
的那份激情还没有消退，
市民纷纷期待下次购物狂
欢的时刻。在本次促销活
动过后，银座家居还会有
更多、更优惠的活动陆续
推出，若想及时了解银座
家居的最新活动，请关注
滨州银座家居微信平台。

魏女士中了特等奖宝马汽车。

今年，惠民县李庄镇大蒜种植面积共2万余亩，蒜薹根
壮、叶绿、苗齐，品质不错，预计总产达3000万斤，这对蒜农
来说又是一个丰收年。只是，李庄的这些蒜薹却没有一根
是销往滨州本地的，一辆辆大货车进进出出，把李庄的蒜
薹全部运送到了临沂、寿光、东北等地。究其原因，本地没
有冷库，无法储藏新鲜的蒜薹，虽然品质好却也无法打造
自己的品牌。

蒜薹喜获丰收，价格平稳略低于去年

蒜薹的生长期只有20多天，
4月底拔节，5月18日左右采收。
如果想要蒜薹大获丰收，必须要
保证足够的光照强度，否则就会
影响蒜薹的质量。然而今年5月
初，正值蒜薹的生长期，惠民持
续降雨，蒜农着了急。

“一直下雨、阴天，导致光
照不足，地温很低，直接造成蒜
薹生长缓慢，容易得黄斑病，影
响产量。”惠民县李庄镇冯马村
村主任、浩东果树种植合作社
理事长冯崇宝告诉记者，“黄斑
病就是出现黄色斑点，如果入
库后，黄斑处会向下凹陷，逐渐
腐烂”。

为了防治黄斑病，保证蒜薹
丰产丰收，合作社组织技术人员
走进田间地头指导蒜农，适度用
药，合理管理。“幸亏抢救及时，
蒜薹没有大面积出现黄斑病，只
受到了轻微的影响。”冯崇宝说，
今年蒜薹的收购价格相对不错，
每斤2 . 25元左右，虽然比去年
低，但是稳定在正常水平。然而，
因为阴雨造成的黄斑病，今年商
河的蒜薹亏损巨大，市场收购价
只有1 . 7元左右。

19日下午3点多，冯马村的
一条公路上，十多辆大货车停
在路边，车上装着一捆捆蒜薹，
此时，不少蒜农正开着装满蒜

薹的三轮车排队等待收购。每
年这时候，来自河北、莱芜、寿
光、临沂、莒县的蒜薹收购商都
会准时齐聚惠民县李庄镇，瞄
准质量好的蒜薹抢购。

“今年，受全国大面积降雨
影响，各地蒜薹质量普遍受影
响，但是相对于其他地方的蒜
薹来说，今年李庄镇的蒜薹质
量绝对是上乘的。”一位来自惠
民县淄角镇的收购商文连湖
说，他经营蒜薹收购已经15年
了，转遍了济宁金乡、莱芜、苍
山、广饶等蒜薹产地，从今年的
行情看，李庄镇蒜薹的质量和
产量优于其他产地。

文/片 本报记者 王晓霜 王茜茜 本报通讯员 董士达

政府、合作社助力蒜薹走上标准化生产之路

如今，李庄镇种植蒜薹的农
民越来越多，蒜薹的种植也达到
了一定规模，2万余亩蒜薹基本
连成了片，达到了标准化生产，
这全部要归功于当地政府与涉
农合作社。为了做到标准化种
植，保证蒜薹品质，李庄镇对大
蒜主产区的水源、土地、大气等
产地环境进行严格保护，按照市
场准入制度，制定了严格的技术
操作规程，加强了产地环境、农
业投入品、生产过程、包装标识、

市场准入五个环节的管理，建立
了质量安全标准、监测、认证、执
法监督、技术推广和市场信息六
大体系，进一步提高产品质量，
增强了大蒜产品的市场竞争力。

“为了确保蒜薹销售顺利，
我们在蒜薹大面积上市之前就
通过手机、网络等各种渠道发布
蒜薹销售信息，拓宽了蒜薹销售
渠道，吸引各地的收购商前来。”
冯崇宝介绍，李庄镇种植的大蒜
属于四六瓣品种，这个品种长出

来的蒜头较小，但蒜薹比较发
达，质量较好，这也是能吸引收
购商前来收购的原因。

“要是没有合作社的支撑，
我们只能靠零散的小贩过来收
购，或者自己拉着成车的蒜薹到
集市上卖，销路不能保证，更重
要的是卖不上好价钱。”一位蒜
农告诉记者，合作社在蒜薹销售
的过程中还起着调控价格的作
用，“有合作社在我们不担心乱
价。”

搭建冷库、打造专属品牌是李庄蒜薹的出路

目前，李庄大多数蒜农进行
的依然是散供散卖的销售模式，
蒜薹丰收时节，大部分都会在地
头、村头就卖给了前来收购的外
地蒜薹商，很难见到集中统一对
外销售。而且，前来收购的蒜薹
商大多是外地人，当天收购接着
拉回当地的冷库储存，等待合适
的时机对外销售。

散户散卖的销售模式更加
不利于李庄镇蒜薹打响知名度，
建立品牌。虽然李庄蒜薹的产量
丰富，品质优良，但是面对几乎
所有蒜薹销往全国各地的李庄
蒜薹来说，想要真正能确立“李
庄蒜薹”保护性的品牌身份证，
还有很长的路要走。

“拥有品质好的蒜薹，是我

们的优势，但是我们现在还不
能把这种优势充分转换为品牌
效应。”冯崇宝苦恼地说，现在
合作社只是给蒜农和收购商牵
线搭桥，在阿里巴巴、蒜薹网站
上发布销售信息，等待外地商
家来收购，然而却没有形成种
植、销售、收购、储藏等产业化
的链条。

面对有些尴尬的蒜薹行情，
今后该怎么办？冯崇宝分析，这
主要还是硬件设施不完善、配套
设施没跟上的缘故。“我们要是
自己镇上、村里有冷库，可以储
藏蒜薹的话，就不用担心价格问
题，滨州人也就能吃上自己的蒜
薹了。”冯崇宝说，有了这个想法
之后，他与合作社的社员商量、

筹资，从2014年8月份开始建设
450㎡的冷库。

记者在合作社驻地看到，冷
库的大体框架已经搭建完成，就
差内部的机器和设备了，建成后
能同时储存200多吨蒜薹和800
吨洋葱。“虽然遇到些问题被搁
置了，但今年一定能建起来。”建
成之后，2016年的蒜薹就可以直
接放到冷库里，既保证了新鲜又
让蒜农受益。

“到时候我们还会注册商
标，要以自己的品牌为依托，喊
出‘惠民李庄蒜薹绿色健康无公
害’的口号，这样才能逐渐形成
自己的主打保鲜产品，提高品
质，增强市场竞争力。”冯崇宝
说。

冯崇宝告诉记者，为了打造产业化链条，他修建了冷库，计划
明年投入使用。

“今年蒜薹收成还算可以。”冯马村的村民王振平说今年种了
3 . 5亩蒜薹，每亩收成在1200斤左右。
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