
这这个个““牛牛仔仔””淡淡定定从从容容卖卖报报纸纸
今年他依然雄心壮志，“勇争第一，保住第二”

本报7月15日讯(记者 孙丽
娟 ) 华联站点的段佳林是名老
报童，从容、淡定，一副悠然自得
的神情是他的平日状态。每天头
戴牛仔帽、挂着挎包、拉着拖车，
游走在大街小巷售卖报纸，这悠
然自得的神情背后，其实隐藏着
爆发的力量。去年赢得金奖，今年
他依然雄心壮志，“勇争第一，保
住第二”。

头戴一顶牛仔帽，腰间挂着一
个挎包，脚上穿着一双凉拖，拉着

一辆简易的黑色小拖车，举手投足
之间无时不散发出一股“大老板范
儿”，这位小报童就是华联站点的
段佳林，每年暑假，大街上总有他
的身影。

今年12岁的段佳林是名副其
实的老报童，参加本报暑期营销秀
活动已有三年时间。同时，他更是
众人皆知的“订报大户”，曾于去年
勇夺营销秀第一名的好成绩。第一
年获奖去了西霞口野生动物园游
玩，第二年赢得去大连旅游的机

会，今年他的目标依然很远大，“勇
争第一，保住第二”。

看上去，段佳林显得从容、淡
定，一副悠然自得的神情，用他自
己的话说就是“我不着急”。他的性
格温和，领报、插报和卖报，一切都
表现得很“慢节奏”。然而，这看似
悠闲的状态，却丝毫不影响他的卖
报速度，“100份报纸，中午12点之
前差不多就能卖完，正好不耽误下
午的英语课。”100份，这对于其他
部分小报童来说，可能是个天文数

字，但对于段佳林来说却是小菜一
碟。“等学完英语课，我想以后再
多订点”，段佳林并不满足于现在
每天100多份的订报量，他想要
更大程度地挑战自己。

说起卖报心得，段佳林还总
结出一套卖报秘诀：眼尖、嘴甜、
腿勤。他说，自己的行走范围并不
大，选择一个相对固定的地段，围
绕着目标地段不断来回走，“我就
转着圈问，总会遇到不同的行
人。”

小报童之间存在竞争在所难
免，在某一地段出现多名小报童
扎堆的现象也真实存在，但对于
竞争，小报童们表现得很义气。今
年，段佳林和谷卓峰、谷卓恒兄弟
俩同样选择了妇幼医院前的光明
路作为售报重点区域。“看见有人
来，我们就轮流着问”，段佳林表
示，如果和谷卓峰、谷卓恒兄弟俩
偶遇在一起，又同样遇到了一名
目标客户，那三个人就会轮流上
前询问，不会发生争抢。

小小体验 收获多多

烈日炎炎，美丽的暑假开始了。在妈
妈的建议下，我当了一名《齐鲁晚报》小
报童。刚刚体验了几天，我就觉着收获多
多，想和大家分享一下。

我平时爱睡懒觉，经常“十分钟之前
还在被窝里，十分钟之后就在教室里”。
当了小报童，闹钟从5点半就拼命地“叫”
我，任务在身，我只能强迫自己起来，睡
眼惺忪走出家门，才发现原来威海有那
么多早起的人，晨练的人、环卫工人、公
交司机、上早班的人、卖菜的人、买菜的
人……威海的早晨就是被这些勤快的人
叫醒的，现在我也光荣地成为了其中一
员。

每天卖报，我都会有意外的惊喜和
收获。有一天，我偶然碰到了我的老师，
她很爽快地成为了我的顾客，我也很客
气地说声谢谢。我还遇到了一位叔叔，他
在买下我的一份报纸后，告诉我他刚刚
已经买过了一份。面对叔叔的善良和热
心，我打心眼里感激他。还有一位卖水果
的老奶奶，她自己的水果都没卖出去，就
掏出钱买了我的一份报纸，她一边掏钱
一边说：“支持一下孩子”。类似的故事几
乎每天都会发生。

当然，也有不好卖的时候。有一天，
我走得脚都起泡了，卖出的报纸还是个
位数。一想到还剩不到一个小时，我就要
去学素描了，这可咋办呢？突然，我想起
我的那些好朋友，我就一个个打电话求
助。很快，其中一位好朋友赶到，在她的
帮助下，我顺利地卖完了当天的报纸。报
纸有价，情义无价呀！

烈日炎炎的夏季，我愿做一名快乐
的小报童。

古寨小学 四年级二班 戴小雨
记者 孙丽娟 整理
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小报童作文

卖报，走起
在汽车站售报站点，张博的妈妈领取报纸后，带着

张博去居住地附近售报。
记者 王震 摄

营销秀第一期
(截至7月15日)

记者 孙丽娟 整理

名次 姓名 份数

1 谷卓峰 1300

2 段佳林 1145

3 王沐恩 860

4 于耀杰 730

5 梁凯 690

6 崔正宇 590

7 林佳诚 500

8 周晓冬 470

9 李泽 450

9 宋子健 450

11 林凡婷 440

12 邹佩锦 400

13 房韩 380

14 徐东 370

15 刘金朴 365
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