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办办张张卡卡给给5500块块 还还有有车车免免费费接接送送
几位农村老人想挣点小钱，却不知卖信息风险大

泰泰安安市市农农村村信信用用社社信信贷贷产产品品介介绍绍

个人耐用消费品贷款

产品简介：个人耐用消费
品贷款是指农村信用社向符合
条件的借款人发放的用于支付
其购买耐用消费品的贷款。

贷款对象：能提供个人真
实资料，在本地居住或有固定

的生产、经营场所，具有完全民
事行为能力和贷款偿还能力的
自然人。

贷款条件：
1、具有完全民事行为能

力，年龄在18--50周岁，且年龄
加借款期限不超过55年；

2、户口所在地或经营场所
必须在信用社服务辖区内；

3、具有稳定、合法的收入
来源，具有按时偿还贷款本息
的能力，能提供证明贷款用途
的文件；

4、具有良好的信用记录和
还款意愿 ,无重大不良信用记
录；

5、在农村信用社开立个人

结算账户，自愿接受农村信用
社的信贷监督和结算监督；

6、农村信用社规定的其他
条件。

贷款额度：贷款额度最高5
万元。

贷款期限：贷款期限最长3
年。

贷款利率：按照人民银行
规定的基准利率和信用社有关
利率定价管理制度合理确定。

申请资料：借款人有效身
份证件和信用社规定的相应
资料。

还款方式：可采用定期结
息一次性还本、等额本息、等额
本金等还款方式。

个人汽车消费贷款

产品简介：个人汽车消费贷
款是指农村信用社向辖内符合
条件的个人发放的用于购买个
人消费类汽车用途的贷款。

贷款对象：在特约汽车销售
商处购买指定品牌汽车的自然人。

贷款条件：
1、具有本辖区常住户口；
2、有稳定的职业和收入，有

按期偿还贷款本息的能力；
3、借款人的信用等级在A

级(含)以上，无重大不良信用记
录；

4、具有合法有效的购车协
议；

5、在信用社开立个人结算
账户，具有不低于规定比例的首
付款资金；

6、贷款社规定的其它条件。
贷款额度：根据借款申请人

的信用等级状况，确定首付款比
例，首付款比例最低30%。

贷款期限：贷款期限最长5
年。

贷款利率：按照人民银行规
定的基准利率和信用社有关利
率定价管理制度合理确定。

申请资料：借款人有效身份
证件和信用社规定的相应资料。

还款方式：可采用定期结息
一次性还本、等额本息、等额本
金等还款方式。

本报泰安8月18日讯
(记者 赵兴超) 不懂得
开办银行卡所需手续，在
陌生人指示下用自己的身
份证办卡，一张卡给几十
元不等的酬劳，这一行为
被银行工作人员发现后主
动拒绝开卡。工作人员称，
这类开卡行为虽然并无违
规，但办卡人疑似被骗，办
的卡可能用于非法途径。

8月初，泰城东岳大
街一处银行网点内，一男

一女两个年轻人带着几
位农村来的中老年人准
备办理银行卡，办卡的中
老年人不知道怎么填写
单子，年轻人就帮忙写
字。在柜台办理时，年轻
人也跟随左右，垫付办卡
费用。银行工作人员发现
办卡人对所有情况都不
了解，只知道办卡，给银
行卡设定初始密码时，也
是年轻人帮忙按密码，理
由是老人年纪大记不清

密码怕忘掉。
工作人员询问办卡人

员时，办卡的中老年人说
是工程上给他们办卡结工
钱，但在哪干的什么工作，
办卡人说不太清。其中一
名办卡人员透露了一些信
息，说他们都是农村来的，
两个年轻人让他们帮忙办
卡，开车接送，办一张卡给
50块钱。随后，工作人员拒
绝给这批人办理。

18日，记者从泰城多

家银行了解到，这类办卡
情况与聋哑人集中开卡相
似，都属于高危风险开卡
的情况，不能说清办卡用
途。银行将其列入涉嫌买
卖银行卡、传销、洗钱等可
疑范围，遇到这种情况会
详细和办卡人沟通，尽可
能减少上当受骗情况发
生。业内人士也提醒市民，
不要贪图小利而把个人信
用等当做儿戏，很有可能
陷入违法陷阱。

为进一步加强远程授权风险控
制，有效防范操作风险，工行泰安分
行突出重点，采取多项措施，切实提
高远程授权工作效率和质量。

一、合理调配安排劳动组合。一
是合理调配远程授权人员，保障前
台网点业务需要。二是根据网点业
务的峰谷时间合理安排值班人员，
及时处理授权业务，减少客户排队
时间，提高客户满意度。

二、强化业务培训，提高业务技
能。一是针对新业务变化快、流程优
化快、业务集中快特点，强化对远程
授权人员的学习和培训，努力提高
业务素质。二是采取现场培训、电话
督导、以会代训的形式对前台柜员
进行培训，使网点柜员熟练掌握业
务操作细节。

三、强化履职和业务指导。一是
年初及时召开运行督导员会议，分
析经授权后风险事件成因，加强各
行之间的沟通。二是强化督导履职，
开展业务调研，对平时特殊业务、疑
难问题、风险事件进行点评、分析操
作风险。三是充分发挥网点运营副
主任作用，根据远程授权通报，及时
纠正网点存在问题，做到规范操作。

四、加强考核。年初修定运行管
理考核办法，将远程授权指标纳入
运行管理考核。安排专人定期通报
各支行、各网点通过率和拒绝率。

(赵绪春 李向东)

本报泰安8月18日
讯(记者 赵兴超) 为
响应“中国制造2025”
号召和泰安市委、市政
府扩大对外经济合作，
开展工业经济运行督
导的总体要求，15日，
由泰安市投融资商会
主办、安能电气集团承
办的“中国制造2025”
泰山论坛成功举行。

到会专家、教授以
发达国家智能制造发
展现状为授课切入点，
全面介绍以智能制造
为主题的新一代产业
革命，深入解读了“中
国制造2025”重大战

略，并结合全市制造业
发展现状，为全市制造
业转型发展提出了意
见建议。泰安作为具有
一定智能制造基础的
北方城市，与南方先进
城市相比仍有较大差
距。专家建议泰安相关
企业准确把握新一轮
科技革命和产业革命
趋势，以“中国制造
2025”为发展指南，实
现全市制造业发展的
历史性跨越。

出席本次论坛的
有中国电器工业协会
副会长周彦伦，天津电
器科学研究院有限公

司董事长仲明振，上海
工业自动化仪表研究
院院长徐洪海等12位
智能制造领域的权威
专家、教授；泰安市副
市长展宝卫，市政协副
主席、市工商联主席王
淑玲；市政府相关部门
负责人和来自各县市
区的机械制造、装备制
造等相关领域的100余
位企业家，共计120余
人参加活动。

安能电气集团与
菲尼克斯(中国)投资
公司举行了签约仪式，
达成合作意向，成为战
略合作伙伴。

本报泰安8月18日讯
(记者 赵兴超) 马上迎
来传统七夕情人节，加上
国际金价下跌的大环境，
泰城黄金市场销售逐渐
增温，有品牌专柜销量增
加两成。其中，戒指吊坠
等小件商品销量最好。

“我们专柜这几天顾
客越来越多，一天能卖十
万左右吧，主要是七夕快
到了。”17日，在东岳大街
一银座商城黄金专柜，销
售员张女士刚说了几句
又来了一对情侣顾客。记

者在多个黄金柜台看到，
每个柜台三三两两都有
挑选金饰品的顾客，成交
率相对较高，购买群体多
为年轻情侣。

市民陈先生和女友
一起挑选了一对相中已
久的戒指，算下来一共
2700多元，按照现在一克
280元的价格，和前两个
月相中时的310元相比，
省了二百多块钱。“现在
国际金价走低，咱这里的
金价也合适多了。”陈先
生说。

一品牌黄金饰品专
柜销售经理介绍，针对
七夕许多同行都在做促
销活动，加上金价本来
就在下跌区间，有的加
上促销优惠每克还不到
260元非常合算。记者从
三家商场不同柜台了解
到，目前金饰品销售总
量增加两成左右，销售
件数同比增加更多，但
因为主要是小件饰品如
戒指、吊坠等适合做七
夕礼物的首饰，总体销
售克重增加不太明显。

把握技术变革新方向 开启智能制造新时代

“中国制造2025”泰山论坛成功举办

工行泰安分行提高
远程授权工作效率

金金价价现现在在不不算算贵贵
七七夕夕前前戒戒指指吊吊坠坠卖卖得得俏俏


	S09-PDF 版面

