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相信多数人对赖氏家具这个
品牌不会陌生，赖氏家具作为山东
本土企业，知名度较高，常年领跑
山东实木家具销售排行榜。自“看
工厂选家居”活动举办以来，赖氏
家具已经连续三年参与，率先向消
费者开放工厂，着力将工厂打造为
山东乃至全国的标杆性示范工厂，
可参观性较强。

参观目的
防止买到“流星企业”的劣质品

最近记者经常接到消费者反
映，去年购买的家具出现了干裂，
想找品牌维修，店面却早已易主，
根本找不到人来解决问题，无奈之
下只能重再新购置家具。

据了解，出现这种情况的企业
大多是一些没有原始积累与工厂实
力的小品牌，主要靠低价吸引消费者

购买，这种低价策略能快速扩大品牌
效应。但是在半年或者一年后，由于
本身产品质量不过关，导致出现了大
面积的不可逆转的质量问题，他们没
有能力售后，只能关店撤场失踪，最
后受伤害最大的还是消费者自己。而

“看工厂选家居”活动的目的，就是为
了让消费者学会分辨“流星企业”
和正规有实力的企业，防止以后再
遭遇此类情况。

生产工艺
家具生产需要80道工序

一般消费者选购家具时，都会
去家居卖场，根据门店的装修、位
置以及家具的款式、价格等外在条
件决定是否购买。而一件家具质量
是否过关，恰恰是由消费者不易看
到的“内在因素”决定的，比如原材
料的使用、产品的制作工艺等。这
些将在本次参观赖氏家具工厂的
活动中，一一揭秘。

赖氏家具专注实木家具生产
十余年，无论是生产设备还是制作
工艺，都在全国家具行业中排在前
列。赖氏家具的应厂长跟实木家具
打交道已有30多年，“从备料到最后
的包装，一件家具的生产要经过近
80道工序。现在，大部分工序都可
以通过机械化来完成，只有少数比
较复杂的工序比如打磨、擦色等需
要人工。”以前赖氏家具的工厂只
有一条生产线，随着企业的不断发
展壮大，目前已经扩大为四条生产
线，分别为红橡木、胡桃木、乌金木
以及核桃木，一种木种一条生产
线，所有生产车间累积占地十万余
平方米，要参观完所有的车间，一
天时间完全不够。

工厂价
“工厂-消费者”的消费模式

一件商品的常规流通过程是
“工厂→商场→消费者”，所以定价

也会由于商场租金、运营成本、人
力成本的增加而上涨。而看工厂选
家居活动，创造了“工厂-消费者”
的全新模式，省掉了中间环节一系
列附加费用，能够在很大程度上降
低家具的成本，从而可以给消费者
更多的让利空间。

据赖氏家具相关负责人介绍，
针对此次活动，工厂将在超过2000平
方米的展厅里展出多款商场内热销
的家具样品，风格多样，款式齐全，
包括北美壹号、至尚、乌金名作、胡

桃大师四大系列。而且更重要的是
此次活动的价格非常有吸引力优
势，全线产品都工厂价出售，还有特
价的爆款家具限量抢购，消费者可
以直接在工厂下单，然后回家坐等
家具送货上门即可。一样的家具，一
样的售后，却是不一样的价格，进工
厂买家具，省的不是一点点。近期装
修的消费者想要参加本次厂购活
动，可以拨打电话提前报名。

报名电话：0531-67602997，
85196153

本报“看工厂选家居活动”再启动

走走！！下下周周末末去去工工厂厂买买家家具具
时间：8月29、30日 地点：赖氏家具济阳工业园

“十二载流金岁月 铸就银
座宏伟蓝图”、“十二载光辉历程

谱写家居盛世华章”，银座家
居一路披荆斩棘，勇立潮头，迎
来了12年的辉煌一刻。为了这一
刻，银座家居精心策划、筹备了

“12周年全省联动破纪录”活动，
在全省7个城市济南、菏泽、淄
博、威海、东营、临沂、滨州的8个
店面共同掀起了一场“家装风
暴”，参与家居品牌两千余个，近
6万装修业主参与了这一盛典，8

月15日—16日两天的销售额冲
破2个亿，俨然成了家居圈里一
场狂欢。

在8月16日晚举行的银座家
居“12周年全省联动 破纪录”
晚会现场，万人攒动，山东银座
家居有限公司总部及门店负责
人及银座家居的新老客户，一起
见证了银座家居12年店庆的盛
举。

在晚会现场，大家不仅一起
见证了银座家居12年的辉煌历

程，更看到了银座家居作为一个
企业的社会责任感，不论是对贫
困学生的帮扶、贫困山区的救
助，还是抗震救灾，银座家居在
公益的道路上从未止步。而对多
年来一直支持银座家居的新老
顾客银座家居也充满了感恩，本
次店庆活动不仅折扣破纪录、红
包破纪录、回馈破纪录、福利破
纪录，感恩和奖品也破纪录，仅
济南两店就推出了100张1000元
的一卡通、10部IPhone6 plus，更
有3辆奔驰smart压轴。一轮轮激
动人心的大奖不断掀起晚会的
浪潮。而银座家居倾情邀请爱乐
团助阵，更是将晚会推向了高
潮，而大奖也在这一波波高潮中
尘埃落定。

店庆的华章虽然落幕，银座
家居的使命却未停下，我们相信
银座家居会继续秉承她作为家
居企业的使命，为更多千千万万
的家庭提供更好的家居产品和
服务，创造更美好的生活。

银座家居12周年“破纪录”

全省联动销售额破2亿元

古人云：没有规矩不成方
圆。家装人清楚：想要打破市场
乱象，保证消费者利益，建立标
准是核心！带着这个责任，生活
家人寻访世界，他们惊奇地发
现：从汉诺威、科隆、海德堡再到
法兰克福，在中国被视作奢侈品
的生活用品，在德国则是人们的
生活必需品。无论是钟表、陶瓷、
卫浴、橱柜、还是汽车、火车、轮
船，“德国工艺”都表现出耐用、
务实、可靠、安全与精密。越来越
多的中国人感叹于德国的橱柜
可以用一辈子、德国的锅刀可以
传世。

“凡是我们生产的产品都是
可以永久使用的，不会坏 !”德国
人对于德国工艺从来骄傲自信。

日耳曼民族严谨理性的性格，给
这个世界留下了“有一种制造，
叫德国”的传世名句。德国一直
都坚持个性化和高质量的服务，
这项悠久的传统也给“德国制
造”这一词注入了强大的力量。

苛刻的生活家人，以苦苦寻
觅了13年后，在遥远的欧洲找到
了一个改变家装行业的健康标
准。在商界一直流传着这样的规
律，“一流的企业定标准，二流的
企业做品牌，三流的企业卖产
品。” 生活家家居落户济南后，
多次在各大主流媒体的见证下，
锱铢必较，企业标准远超行业标
准，为济南的家装业主带来了从
设计、选材到施工、验收等等七
类核心的欧洲健康装修标准。

“德标工程”家装标准落户济南

“看工厂选家居”活动可以说是本报《我爱我家》的招牌活动，自2013年开始举办，已经组织过
万消费者先后参观了百强家具、圣象地板、海尔橱柜等多个一线品牌的工厂，在济南创造了“工厂-
消费者”的全新消费模式。今年，“看工厂选家居”活动第一站将走进赖氏家具，近期有购买家具需
求的消费者可以拨打电话提前报名，搭乘免费直通车去工厂买实木家具。

▲赖氏家具济阳工业园内的木料仓库实景照片

读者刘女士：想在阳台上种
花，请问需要注意什么？

《爱家》解答：阳台空间不
大，可以利用线条简洁、色彩淡
雅的不锈钢花槽进行组合，结实
耐用又美观大方，将所有容器都
做排水处理，浇花的水直接排入
下水道，不会从花盆底下渗出，
从而保持地面干净整洁，原有地
面墙面也没有被破坏。

在长方形的阳台正面，可以
选择铁线莲、绣球、天竺葵等景
观性、观赏性较强的植物，从室
内望出去满眼都是繁花似锦。阳
台另一边可以种蔬菜和香草，为
厨房提供一些新鲜食材。

在形式设计上，首先，要充
分考虑原建筑的采光情况，不要
破坏了原建筑良好的采光性。其
次，要考虑阳台的荷载能力，做
景观可能用到假山、水池等装
置，所以一定要详细了解楼盘的

承重情况再进行设计。第三要注
意防水，很多人喜欢在阳台上砌
水池养鱼，一定要规范施工，用
质量好的防水材料，一般防水层

要有5毫米厚。最后选择植物不要
贪多，植物一般都容易惹蚊虫，
如果种得太多则很容易让阳台变
成寄生虫的乐园。

行业资讯

读者问答

阳阳台台种种花花 注注意意防防水水

美克家居旗下品牌A.R.T.于8
月16日在上海旗舰店成功举办品
牌进入中国市场1周年庆典，并正
式发布3个套系新品。活动当天，美
克家居高层、美国A.R.T.团队与全
国200多位加盟商代表以及全国50
多家主流家居、财经、时尚类媒体
出席了本次庆典活动。

A.R.T.是美克家居旗下家具
品牌,2003年创立于美国加利福尼
亚州，A.R.T.在全美拥有864个零售
经销商，在1837家门店，1038个楼面
销售。自2010年，美克家居全资收购
A.R.T.公司，2014年4月首家加盟大
连店开业。短短一年，A.R.T.从一线
城市至省会城市，再到二线城市，迅
速布局。截至2015年8月，A.R.T.已在
上海、杭州、成都、沈阳、郑州、重庆、
南京、石家庄、呼和浩特、哈尔滨、南
昌、西安、福州、长沙、长春、宁波、厦
门、大连、邯郸、邢台、无锡、苏州、张

家港、淄博、烟台、温州、扬州、嘉兴、
江阴、湖州、金华、南通、昆山、十堰、
威海、唐山、宜昌、莆田等城市设立
40多家门店。

美克家居A.R.T.主要以加盟
形式进入高端家居卖场。A.R.T.中
国区负责人表示，将继续深耕中国
市场，稳中求进，聚焦品牌发展核
心目标，进一步提升已开加盟店面
运营能力，更大关注二、三线城市。

庆典当日，A.R.T.复兴印记浅
色系、寻宝之旅、作品集一号3套新
品首次向全国加盟商、媒体朋友、
消费者、行业设计师展示，并正式
发布上市。据了解，为了配合此次
一周年全球同庆活动，全新上市专
享9折优惠：复兴印记浅色系、寻宝
之旅、作品集一号等十大指定新品
特惠8 . 8折，具体促销信息可详询
各城市的专卖店。
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