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首首届届青青年年创创业业大大赛赛初初赛赛开开始始了了！！
A、B两个赛场同时启动，每组前十名进入决赛

卖卖掉掉结结婚婚家家具具
租租了了店店面面开开始始干干
商河县金桥家居董事长刘长忠谈创业

文/片 本报记者 李云云

30年前，刘长忠还是一家小家
具厂的帮工，那时的他做梦也没有
想到，30年后会有自己的“家居王
国”。看着一手打造
的“金桥家居”慢慢
成熟壮大，他不禁
感叹：“创业不易
啊，要想创业成功，
除了努力，没有任
何捷径可走。”

在刘长忠的眼
中，对于创业者来
讲，最重要的是创
业资金的筹集，而
他的创业资金是用
自己的新婚家具换
来的。刘长忠在家
具厂帮了几年工
后，想自己单干，手
头没有钱，父母和朋友七拼八凑才给
他凑了400元。刘长忠说：“这钱哪够
啊，我当时自己做家具，结婚时我和
妻子有不少家具，我就趁她回娘家
的时候，把家具卖了，拿着换来的钱
去商河老剧院周围租了个门面，就
开始干了。”

现在，对于创业者来说，融资渠
道多了不少，小额贷款、资产抵押、社
会融资等渠道多种多样。不过如何使
用创业资金也是一门“学问”，刘长忠
认为创业初期创业资金不宜过多，避
免盲目扩展规模。他说：“如果创业资
金过多，会给自己运营中增加负担。

一定要学会拿着有限的创业资金做
实事。买设备，租厂房是必备的，好车
豪宅的购置则没有必要。”

刘长忠谈道，他之前认识的一
个创业者，在创业初期筹了不少钱，

一小部分钱
用来购货之
外，剩下的都
用来装饰店
面 、购 买 车
辆 、吃 喝 玩
乐，最终资金
链发生问题，
负债累累只
能关门大吉。
刘 长 忠 说 ：

“ 这 哪 是 创
业，分明是享
受。现在很多
年轻人在创
业中重视面

子问题，认为我店面不好，穿得不
好，车也不好，和人家合作时会不会
看不起我。其实这些都不重要，只要
你货好就够了。”

创业者对于厂家、顾客都是“新
面孔”，刘长忠强调一定要敢于将自
己推销出去，根据自己的实际情况
制定合理的营销方案。创业者可以
从与自己相关的行业，或者上门讲
解等最底层最直接的销售方式，来
尝试销售产品。刘长忠强调说：“创
业初期是艰难的，哪有那么多讲究，
不要怕吃闭门羹，慢慢打开市场就
好了。”

初初赛赛开开始始，，电电商商导导师师给给您您支支个个招招
为避免选手走弯路，听听导师说些啥

创业大赛
初 赛 即 将 开
始，为避免选
手走弯路，专
业从事电子商
务的创业导师
特意给选手带
来很多中肯的
意见和建议。
希望选手能在
初赛中给评委
留下好印象，
取得好成绩。

本报记者 邢敏

商河联荷电商有限公司总经理尉可望：
好的构思、好的队伍。这是一项创业计划的

两个重要方面，或者说两个“卖点”，是今天的评
委、明天的投资者最关心的部分，要慎重考虑。
作为创业计划来讲，应将视野放开，进行创新。
想要在这个大舞台上充分地展现自己，选手们
尽量要用独特的视角，简洁的语言讲述自己项
目的发展。

“参加比赛的每一位选手都敏锐地把握了
当下市场脉搏，但只有产品得到应用才能更好
地发展。”尉可望说，创业大赛中有很多选手公
司的发展已经进入正常轨道，但仍建议他们要
结合市场，延伸产业链。通过这次比赛，发现自
己的不足，也借鉴到了别人的经验，互相启发，
取长补短，充实自己。共同发展才是这个比赛给
他们带来的最大收获。

济南纳贺商贸有限公司总经理陈衍强：
“做电子商务，最大的问题就是人才问题。

换句话说，做电商最缺的就是人，只要人有了，
资金、技术这些问题都能解决。所以，时至今日，
就是要做人的文章。”陈衍强说，选手面对现实
竞争所做出的表态常常很消极，但是在他看来，
创业不能是理想状态中的我能赚多少，而是将
思想放回现实，考虑我能少赔多少，只有不断总
结经验，做到越赔越少，慢慢地就会实现越赚越
多。

创业有时需要的就是一股子冲劲和一个好
的契机，现在创业大赛为广大的创业者提供了
一个良好的契机，并为这些创业者成功打下了

良好的基础，创业者需要做的就是在梦想和现
实间做出选择，从而实现自己的创业梦想。

济南美好时光商贸有限公司总经理陈莱
琴：

赛前很多创业老师给出的意见和建议要牢
记，从事电商创业的选手就特色、盈利模式、线上
推广前景、网站完善等作了进一步分析，在自我阐
述中也做了详细表述，使自己的创业前景显得更
加明亮。

“为什么参赛，要做些什么，怎么做”，这是
每一个团队中每一个人都应该明确的。在创业
的开始，就应有一个较为详尽的工作计划，分工
明确、责任到个人。选手要将计划书做得尽量吸
引人，详尽、全面地说明自己的优势，避免泛泛
而谈，用事实、数据证明自己的观点，给人以客
观、真实的感觉；并强调指出产品技术的不可复
制性；再次，注意真实性。这是我们在做创业计
划书时应重点把握的。

济南众诚昊有限公司总经理段雷山：
“在团队的组织方面，要注意选好人。”段雷

山说，团队的组成者不一定是“最优秀”的，但一
定是“最合作”的。他认为合作精神是一个团队
形成、发展的前提。

有些选手的创意很好，但没有考虑到如何
将一个空泛的概念打造成为人们所认识和接受
的事物，没有充分考虑创业的资金来源以及员
工费用如何解决。此外，还有一个市场需求量的
问题，产品创意虽好，但受到实用性的制约，不
足以达到一个量的销售。所以，他建议选手一定

要结合市场，赛前对自己的创业计划进行充分
地考虑。

济南朗威体育器材有限公司总经理王兴
强：

这次创业大赛中有不少是大学生，接触社会的
面比较窄，对社会、市场的把控和认识有一些欠缺。
王兴强建议这些选手进行深入的市场调查，切实把
握市场的脉搏。

王兴强说，创业成功要有三个因素，首先要
有明确的创业目标，知道自己要干什么；其次，
要具备创业能力，根据创业目标培养创业能力；
再次要具备创业环境，要善于利用创业环境。不
排除有些人具备天生的创业能力，特别敏感，思
维敏锐，但和后天的努力也分不开。最后，在比
赛过程中，创业大赛选手不要过于紧张，以免表
达欠佳。

深度传媒有限公司总经理王蕾：
“我感觉大部分选手创业项目创新性强、创

意比较好。但产业化、可行性方面比较差。”她
说，选手对产品的分析比较充分，但对市场的分
析不够。前期的市场调查不足，可以看出有些选
手只是上网查查资料，没有真正地进行市场调
查，理想和现实之间总是存在着不小的距离。

王蕾认为，创业大赛的平台不仅是一个比赛
的平台，更是一个为创业者提供各种资源的平台。
对创业者来说，必须具备先知先觉的能力，资源整
合能力和组建完整团队的能力。如果想创业成功
的话，就需要拥有独具创新性的核心技术，创业资
本的支持以及一个搭配良好的运作团队。

编者按

刘长忠
本报8月19日讯(记者

李云云 通讯员 李娜) 商
河县首届青年创业大赛自6
月份启动以来，受到了市民
的广泛关注。参赛者最关心
的问题“初赛什么时候开始”，
近日也有了回复。记者在商河
团县委了解到，商河县首届青
年创业大赛初赛将于20日上
午8点半在商河县城市展馆举
行。

据了解，初赛分为A、B
两组，参赛者抽签决定自己
所在的参赛组。在所有的大
赛评委中，随机邀请6位担任
本次大赛A、B两组的评委，

并抽签决定每个赛场的主评
委。商河团县委的工作人员
说：“无论参赛者还是评委，
他们所在的分组都是随机抽
取产生，这样有利于比赛公
平进行。”

参赛者张先生说：“6月
份报名以来，通过参加大赛
组委会组织的一系列活动，
自己的创业计划书也在不断
完善，马上就要初赛了，还是
觉得心里没底，初赛流程是
什么样的呢？”

对此，商河团县委的工
作人员解释道，初赛过程中，
每个创业选手都有5分钟的
个人展示时间，选手可以自
行选择是否使用PPT。在5分
钟的展示时间内，选手可以
根据自己实际情况着重陈述
自我介绍、创业经历、项目阐
述三个方面的问题。

选手陈述完后，会进入
导师提问环节，导师会向参
赛者随机提问。导师尉可望

说：“创业者在初赛中，一定
要注意语言的简洁性。在有
限的时间内切入主题，讲述
自己的优势，学会表达也是
一门艺术。”

初赛过程实行十分制，
各自赛场的三个评委当场打
分，并保留小数点后一位，以
总分排序，分别取各赛场前十
名进入决赛。当各赛场出现第
十名分数相同时，进行淘汰
赛，取总分高者进入决赛。商
河团县委工作人员说：“初赛
中现场表现很关键，希望每
一位参赛者都能放平心态，
好好发挥。”

深度
传媒有限
公司总经
理王蕾。

济南
纳贺商贸
有限公司
总经理陈
衍强。

商河
联荷电商
有限公司
总经理尉
可望。
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