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中国传统情人节——— 七夕节到
来了。在这个浪漫的季节里，向TA

表达了心中的甜情蜜意之后，当然
还需要一套好房子来许TA一个温
馨的家。“以爱之名，安家恒大”！目
前，恒大名都甜蜜换房，特惠推出，
全城感恩大回馈，先抢先得！

济宁恒大名都，90-170m2湖景
准现房，首付3 . 8万起，送1500元/m2

精装修，享无理由退房！老业主带新
客户成功认购，老业主可获0 . 6-1%

成交额奖励，新业主享额外享98折！
根据新业主成交额，老业主还可额
外获赠最高价值5640元的恒大兴安
粮油卡！心动不如行动，月供仅需
2500元起，轻松实现安家梦想！

新城核心板块
占据价值高地

恒大名都位于太白湖新城核
心区域，西临济宁一中北湖校区、
东接新市府大楼、北靠“鸟巢”体
育中心、南瞰太白湖省级旅游度假
区，是集教育文化、商业中心、体
育休闲、旅游度假于一体的高品质
成熟大盘。

项目北侧将开发建设25万m2

城市级商务集群—恒大时代广场，
内涵超高层甲级写字楼，4万m2区
域级商务中心、5000m2恒大影城、
恒大百货等旗舰配套，携手太白湖
新区政府重金打造太白湖新区
CBD。

恒大名都内部还规划建设
6000m2风情商业街、400余间旗舰
店铺，恒大集团标配招商业态，品
牌甄选，荟萃时尚名品；大型商
场、高端酒楼、品牌快餐、银行网

点、连锁药店等，入住即开业，居
家生活一步到位。

9A精装生活
从恒大名都开始

恒大名都严格贯彻集团9A精
装6000余条标准，无论是主材、辅
料一律选取绿色环保材料，联袂海
尔、美的、美标等国内外上百家知
名品牌，满屋名牌汇集。在样板间
内，亲眼见证精装现房的真材实
料，目光所及，处处大牌，这赢得
众多新老客户为之倾心。

此外，中国地产龙头企业恒大
地产集团同时向全国消费者承诺
践行无理由退房政策。凡是购买济
宁恒大名都的住宅产品，且履行

《楼宇认购书》和《商品房买卖合
同》的各项义务的，并且无任何违

约行为，自签署购房合同之日起至
办理入住手续前的任何时间，均可

享受无理由退房，安心购房省去后
顾之忧。（李从伟）

恒恒大大名名都都七七夕夕盛盛惠惠，，精精装装好好房房幸幸福福““价价””给给你你

8月13日，东风风神AX7“致敬英
雄 自豪向前”纪念抗战胜利70周年
探访之旅—走进山东启动仪式在青
岛汇泉广场隆重开启。东风公司因军
而建、因军而兴。1969年建厂后，制定
了“以军为主、先军后民”的发展思
路，全面开启了长达半个世纪的军工
辉煌史。1975年，东风EQ240、EQ140先
后投产，并参加了对越自卫反击战，
被部队官兵誉为“功臣车”、“英雄

车”。2006年，东风公司成功研制东风
猛士，并获得国家科技进步奖一等
奖，这一奖项是我国军车研制获得的
国家最高奖。

作为东风的核心事业板块，东风
风神传承东风优秀基因，历经8年积
淀，构建起了全价值链的业务体系，
拥有了较为广泛的品牌知名度和美
誉度。此次担当探访之旅车队主力的
东风风神AX7更是东风军转民的代

表作，前后有超过1500名研发人员参
与AX7开发过程，尤其是东风猛士设
计团队的加入，使其继承了中国“军
车之王”东风猛士的纯正血统与优秀
基因。万里征程再展风神品质自信。

据悉，整个车队覆盖了东风风神
第二代的所有产品。每条路线由2辆
东风猛士作头车，外加7辆东风风神
AX7、2辆东风风神L60、1辆东风风神
A30组成。东风公司将在青岛、莱州、
济宁、潍坊特别推出“致敬英雄 自
豪向前——— 东风风神全系百城联动
大惠战“专场活动，给广大客户朋友

带来更多的惊喜和实惠。今年1-7月
份，国内汽车市场全面进入“微增
长”，东风风神凭借着锐不可当的气
势，逆市上扬。在今年1-7月中，累计
销售57175辆车，实现同比增长33%。

东风自主首款SUV东风风神AX7

表现突出，单车销量突破3 . 5万辆，占
据销量半壁江山。基于东风军工二号
平台打造的东风风神AX7继承了东
风猛士优秀的军工基因，充分融合了
当下时尚造型与科技配置，具备智臻
造型、智善安全、智享驾控、智远科技
四大核心优势，在三大件上更是领先

同级。短短半年时间东风风神喜报频
传，A30、AX7、L60等新车型先后以高
分获得C-NCAP五星安全认证，在刚
刚结束的JD.POWER调查中，东风风
神售后服务满意度荣获自主品牌第
一名，行业前5名的优异成绩。

我们相信，未来，在东风大自主
战略协同效应下，作为大自主核心事
业单元的东风风神将继续坚持“质量
卓越”、“服务领先”、“魅力产品”三大
战略发展路径，推动东风大自主事业
自豪向前，助力擎起中国品牌大旗。

(缪大鹏)

东风风神纪念抗战胜利70周年探访之旅
—走进山东正式启动

每年的齐鲁(济宁)车展，各汽车经销商都会拿出最大的力度来进
行促销。在2015齐鲁(济宁)秋季车展上，依然会让打算购车的消费者
享受到全年最低价。

9月买车最佳时机

众多报名预定展位的汽车经
销商认为，9月是全年最重要的销
售月份，而齐鲁(济宁)秋季车展正
在9月最黄金的时间段，因此各品
牌经销商不但提前给厂家预定了
展具，更是准备新上市车型，申请
全年最低优惠价格，全方位做足
准备工作参加齐鲁(济宁)秋季车
展。面对令人眼花缭乱的各类新
车，全年最低的购车价格和各种
购车大礼包，消费者购车的欲望
也会被完全激发。

车展买车需求明确

齐鲁(济宁)秋季车展涵盖的车

辆品牌十分丰富，进口品牌、合资
品牌和自主品牌在车展上一览无
遗。车迷们来到车展现场，脑海中
的车型库一下子得到极大地扩充，
选择的余地大大增加。在车展上看
车时可以认真想清楚自己的需求，
如果只是为了上下班方便买一代
步车，就没必要考虑那些高油耗的
SUV车型；如果生活场所在郊区或
者农村，道路条件不佳，那么就不
适合购买那些外形华丽、底盘偏低
的运动型轿车了。

车展看车便于深入了解

面对齐鲁(济宁)秋季车展上
的众多车型，最好的做法是车展
第一天先看一遍，选定自己想买
的品牌和价格范围，然后了解相

关资料，在车展的
第二天和第三天去
侃价。这样不但少跑
路，还能加大侃价成功
的几率。有的放矢再加上销
售人员的讲解，这样才能更好
地了解一款车。

车展买车优惠最佳

齐鲁(济宁)车展是汽车优惠
的集中爆发期。即使一些由于货
源紧缺而处于长时间等车状态的
汽车，也会在齐鲁车展上降低价
格或者缩短等车时间的措施。所
以，齐鲁车展上车型优惠是没有
疑问，消费者在选购时要注意在
同级别两个或者多个车型中进行
对比，看看哪个价格更实惠。需要

提醒的是，有的
车型只有送礼包的
优惠或者既有现金优惠，又
有礼包优惠。这样，关键就看礼
包的价值，一般而言，1000元的礼
包是远不如1 0 0 0元降价来得实
惠。但是，如果是原厂的礼包，含
金量相对会比较高。
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