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爱爱车车实实时时状状况况用用手手机机即即可可查查询询
“双创之星”牟振华开发车联网，用“大数据”赚钱

本报记者 蒋大伟

8月 2 0日，“发现双创之
星”大型主题系列活动山东专
场活动在济南举行，来自全省
的“双创之星”齐聚一堂相互
交流。来自烟台的“双创之星”
牟振华，自2009年走上创业之
路后，跌过跟头、尝过甜头，如
今他和团队研发的“云宝宝”
车联网系统已经上市，他的梦
想是让每一辆没有车联网功
能的汽车连上互联网，让汽车
维修等汽车后市场企业通过

“云宝宝”平台融入互联网+浪
潮中。

大数据抱团瞄准汽车

后市场

在烟台开发区留学人员创
业园区见到牟振华时，他正在
整理准备参加车展宣传用的易
拉宝。“很多市民现在对车联网
还很陌生，通过在车上安装一
个硬件设备，将所有车辆实时
车况读取传到平台，车主通过
手机的终端软件便可以随时查
看自己车辆的信息。”牟振华
说。

记 者 通 过 查 看 云 端 车
联网的“云宝宝”的APP，车
辆 目 前 所 处 的 位 置 以 及 状
态 一 目 了 然 。“ 车 辆 每 天 启
动 几 次 、运 行 速 度 、几 次 急
刹车、几次急转弯等实时状
态都能监控到，此外还有一
键设防功能，爱车在静止状
态 出 现 挪 动 或 碰 撞 等 状 况
便会推送警报。”牟振华说，
安 装 在 车 辆 的 硬 件 设 备 能
将 车 辆 的 发 动 机 等 设 备 的
状况进行检测，出现问题会
及时通过APP推送给车主，
以 及 监 控 油 耗 和 分 析 驾驶
习惯，对于车辆后期的保养

十分方便。
“目前国内很多企业也在

做车联网业务，我们企业注册
资金5000万，目前前期开发和
运营已经投入1000万左右，我
们将从烟台本地先做起，服务
好将客户留住增强我们的黏
性。”牟振华说。

据了解，云端车联网还将
增设商城模块，将一些传统的
汽车维修、保养，汽车保险等汽
车后市场企业纳入该平台，利
用平台的大数据优势抱团发
展。“我们的平台可以精准地了
解每辆车的实时状态以及车主
的驾驶习惯，入驻的维修企业
和保险公司都能第一时间了解
到这些信息，和我们合作的维
修企业将安设全方位摄像头，
车主不用到现场就能通过APP

了解到维修的全过程。”牟振华
说。

从抛弃互联网到拥抱

互联网

2002年牟振华从解放军装
甲兵工程学院机械电子工程专
业毕业后，同年12月入职上海
通用东岳汽车有限公司质量部
质量工程师。“当时也很能吃苦
的，晚上经常加班到10点多，汽
车的整个路线图我都能背下
来，每次客户来领导都喊我去，
出现什么问题基本我现场就能
给出解答。”已经有了稳定收入
和职务的牟振华心里那个创业
的梦想一直在敲打他。

2009年，牟振华辞职成立
了烟台谷米电子科技公司，在
数码商城卖过GPS导航仪等
电子产品。“当时淘宝开始盛
行，我深圳的一个合作伙伴和
我说让我去淘宝开店，价钱可
以卖得低一点，但是我当时不
理解，觉得还是要靠线下卖，
而且能卖上价格，但是随后客
户告诉我你这产品网上也有
卖的，但是价格比你便宜很
多。”抛弃互联网的牟振华尝
到了苦头。

2011年牟振华公司承接福

山区和牟平区400辆出租车的
GPS定位管理系统以及LED广
告发布系统。凭着扎实的软硬
件设备以及良好的服务，这个
项目正在顺利运行。

“感觉不再疯狂我就不再
年轻，云端车联网这个项目从
硬件和软件都是我们独立开
发的，当时我的想法和在北京
工作的几个同学说了，他们也
受到我的感染，同意和我一起
做这个项目，我每个月去好几
趟北京，晚上坐地铁在同学单
位门口等他们加班到10点再
一起商量我们的想法。”牟振
华说。

牟振华的梦想就是让每
一辆没有车联网功能的汽车
连到互联网上，享受互联网+

的优惠与便利，让每一个传
统的汽车维修、保养、装潢类
的汽车后市场企业，通过我
们的平台和服务快速地享受
O2O\O2F的便利，在互联网+

的浪潮中享受更大的利润和
便利。

一中学子获

余光中散文奖

本报9月9日讯(记者 李楠楠)

近日，2015余光中散文奖创作大
赛在台湾省台北市拉开帷幕。烟台
一中10名学子参加了比赛，经过激
烈角逐，董雯洁同学获得一等奖，李
杰晟同学获得三等奖，刘昱嵘、李宗
泰、董倚君3名同学获得优秀奖。

大赛期间，同学们聆听了台湾
师范大学国文系胡衍南教授和徐
国能教授对古典小说人物描写和
现代诗歌的深度讲解，以及国立东
华大学华文文学系须文蔚教授对
纪实文学的解读。通过对教授讲解
的高深理论的把握，结合具体的诗
歌散文，同学们根据当天学习情况，
进行散文或者现代诗歌的创作。

同时，海峡两岸的同学们一起
参加两岸高中生交流沙龙，一起参
观了钱穆故居、士林官邸、诚品书
店等地，在云门舞集剧场进行了50

分钟的现代舞体验课程，真正领悟
了舞者的不易、舞蹈的美。

期间举行的两岸文化知识竞
赛分为“经文”“唐诗”“宋词”三个
板块。同学们切身体会到台湾学生
深厚的知识积累，能全文背诵所有
诗词并娓娓道来。同学们还聆听了
陈俊宏建筑师“打开世界的窗口”
讲座。不同的教授、从不同的角度，
打开了同学们看世界、看人生的视
角，享受了一场知识的盛宴。

▲云端车联网运管指挥中心，在线的车辆位置实时显示在屏幕中。 本
报记者 蒋大伟 摄

▲牟振华 受访
者 供图

整整合合闲闲置置海海景景房房转转租租给给游游客客
打造度假式公寓，“四海友家”吸引不少旅游地产商上门谈合作

本报记者 秦雪丽

见到龚海涛的时候，他正用手机监管基层“微
店长”的工作情况，详细了解公司在全国各地托管
的房源信息。看到闲置海景房的商机，2011年，龚
海涛创建了“四海友家”度假式公寓品牌，整合全
国旅游沿海城市的闲置海景房资源，租给游客，不
仅解决了旅游旺季游客“一床难求”的尴尬，也给
房主提供了托管服务及赢收的渠道。

在四年的创业历程中，龚海涛成熟稳重了很
多，更有碧桂园、万达、南山等旅游地产项目上门
谈合作。

龚海涛 本报记者 秦雪丽 摄

干过导游卖过房子

看准闲置海景房资源

“创业首先得有一定的资
源才行，不能盲目。”龚海涛说，
他之所以走上创业的道路，也
是源于之前的两段从业经历，

“之前干过导游，卖过海景房，
这样的基层工作大概干了9年
时间。”

2009年，还在龙口销售海
景房的龚海涛发现了一个问
题，每到周末，由于宾馆住宿紧
张，就有很多旅行社打电话联
系，希望短租一些海景房给游
客，而他卖出房子的不少业主，
也经常咨询如何将房子租出
去。

“对于这个问题，当时就很
纳闷。”龚海涛说，尽管当时海
景房比较好卖，但他已经不想

再干，年轻气盛的他打算迎接
新一轮的挑战，当年，龚海涛沿
着中国海岸线转了一圈，各大
沿海旅游城市闲置的海景房资
源让他惊讶，“市场容量很大，
这是一块金矿。”

经过两年考察和准备，
2011年5月1日，四海友家第一
批房子在龙口正式上线，将闲
置的海景房进行整合，游客可
通过网络平台进行预订。这些
房子都地处高档小区，环境优
美，物业服务好，家电配套齐
全，可以洗衣服做饭，统一配备
床上用品，舒服且方便，很适合
旅游的家庭居住，价位则定位
中高端市场。

“项目启动之初确实遇到
很多问题，不少业主持怀疑态
度，不愿将房子交给我们托
管。”龚海涛说，“为了让房主放
心，我们一遍遍展示平台，讲述

自己的模式，并安装了智能门
锁，让业主能时刻监控到入住
信息。”

今年将设400个微店长

给大学生提供创业平台

目前，四海友家在全国共有
合作房源37万套，随着品牌的壮
大，不少知名旅游地产开发商主
动找上门谈合作。2013年，南山地
产与四海友家签署战略合作，
2014年，海阳碧桂园地产项目与
四海友家签署战略合作，随后，
青岛万达地产等很多知名地产
项目都抛出橄榄枝。

“碧桂园80%的旅游地产
项目都与我们有合作。”龚海涛
说，与其合作的楼盘，业主们都
可以将房屋交给他们托管，还
可享受交换房源的待遇，可以
在异地入住四海友家的其他房

源。比如业主的房子在烟台，到
西安去旅游，就可以交换入住
四海友家西安的房源。

“这种战略合作，对业主很
有吸引力，对开发商更有诱惑
力，可以更好地销售房子。”一
位与四海友家合作的开发商负
责人介绍，引入托管模式之后，
可以打消业主的顾虑，提供更
细微的服务，即使业主不住，可
以托管获得房租，而不至于看
着资产浪费。

随着企业发展，龚海涛也
一直探索新的经营模式，目前
主要推广微直营房源。“目前在
全国16个城市有63个微店长，
今年的目标是设 4 0 0个微店
长。”龚海涛说，在新常态经济
形势下，他们也做了很多调整，
精简人员，采取微直营模式，招
募一些毕业大学生等作为微店
长。

凭借模式的创新，四海友家
也获得不少荣誉，在2012年第二届

“邮储银行杯”山东省青年创业大
赛总决赛中，烟台四海友家项目
获得了本届创业大赛总决赛创意
组的冠军，在2014年中国青年创业
创新大赛中，四海友家获得了全
国第七名的好成绩。

融资难是很多中小企业面临的
问题，四海友家也不例外，前行中遇
到很多的问题。“压力一直很大，但
总得想办法。”龚海涛揉了揉额头
说，目前，不少创业的人都在抱怨，
希望得到外力的帮助，其实没有那
个必要，创业本来就是个人的事情，
遇到麻烦和问题，首先自己得想办
法想点子来解决。

为了融到资金，龚海涛想到
了当下的热词“众筹”。前段时间，
龚海涛在朋友圈内发起股权众
筹，参与众筹的市民不仅可以享
受年底分红，还可以获得等额入
住券，众筹资金近百万元，缓解了
企业运营压力。

龚海涛说，目前他正筹备发
起装主众筹和地主众筹，所谓“装
主”众筹就是面向社会征集为房
子进行装修的人，首先他们会与
一些拥有海景房，但长期不居住
也不装修的业主进行沟通，以为
其装修及入住券为条件，获得该
房源。然后面对社会众筹征集资
金，装修房子，参与众筹的人可获
得分红及入住券。

“目前已经拿到5套房源，装主
众筹已进入试验阶段。”龚海涛
说，地主众筹主要是低价团购房
产，目前还在深度策划中。

朋友圈内众筹股权

想创意和点子解决融资难
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