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齐齐鲁鲁车车展展开开幕幕，，四四万万人人冒冒雨雨参参观观
从哈雷到红旗应有尽有，“复仇者联盟”也来助阵

泰安经销商带着特斯拉来了

由于坐拥市区绝佳地段，
舜耕展馆云集了各大豪车品
牌，在本届齐鲁车展上人气超
高。走进展厅，红旗坐镇舜耕
展馆一层的黄金VIP展位，红
旗L5的亮相吸引了大批观众
围观。阅兵式结束后，由于红
旗这款车很好地彰显了国车
的尊贵，市民对红旗这一国
车的追捧热度达到了顶峰。

展厅内受追捧的还有首
次参展的哈雷戴维森。其展位
在红旗展厅西邻，市民参观的
热情非常高。记者看到，为了

控制人流，也让参观市民获得
最好的体验，哈雷整个展厅都
被围了起来，分批次让市民进
入参观。

据哈雷戴维森济南授权
经销商总经理马其伟介绍，
自上午9点半开馆，其展厅人
流就未断过。此次展会，商家
带 来 了 四 款 哈 雷 的 主 流 车
型，从入门级的运动者、戴纳
到中级的软尾、旅行车都有。
最贵的旅行车售价高达40万
元左右，成为车展上闪亮的
明星。为了回馈消费者，商家

特推出优惠活动，除了价格
优惠外，旅行车系列现场订
车可享受两万元改装基金，
其他车获改装基金五千元。
而只要是哈雷的老用户，到
现场即可领取1000元维修代
金券。

此次车展，新能源车也受
到市民关注。江淮电动汽车、
特斯拉等均亮相车展。泰安的
经销商专门带着特斯拉从泰
安赶到济南参展。江淮汽车甚
至搬出了“复仇者联盟”的团
队，在场馆里巡游。

“车展上便宜了一万多，还有不少赠品呢”

在济南高新国际会展中
心，市民于先生称，他最近打
算买车，前段时间在4S店看
中了某品牌一款新车，但是
一直没有入手。“都说齐鲁秋
季车展价格便宜，我就等着
车展来比比价。”在该品牌展
台前，于先生说，销售人员报
出的价格让他颇为心动。

于先生说：“这款车我在
4S店问的是15万，车展上竟
然不到1 4万，而且还有不少
赠品赠送，真是便宜啊。”当
即，于先生就交了定金。

据了解，此次车展厂家优
惠力度很大。以沃尔沃为例，
入门级产品V40价格20 . 59万
元起售，比市场价直降1 . 8万；

中级车S80L价格32 . 99万元起
售，降幅达7万元；XC classic
47 . 89万元起售，直降7万元。

济南某汽车销售公司销
售总监介绍，现在各大汽车
参展商都是冲着年底冲量来
的，因此厂家为了清理库存
增加销量都非常拼。他介绍，
现在一些4S店的库存系数已
经破3，甚至接近4，很多4S店
都在苦苦支撑。记者了解到，
今 年 不 少 4 S 店 迎 来 了 倒 闭
潮。

今年年初，中国工商联
汽车经销商商会发布了《中
国乘用车经销商与供应商关
系白皮书（2014）》。白皮书显
示，2014年，近55%的汽车经

销商无法在新车销售环节盈
利，而豪华车经销商新车销
售不盈利的比例高达63%。同
时，抽样调查显示，2014年，
盈利经销商的比例从2009年
的七成降至 2 0 1 4 年的近三
成，其中又有三成左右乘用
车经销商盈利情况非常不乐
观。而且，经销商的库存系数
远远大于厂家的库存系数。
因此，最大限度地卖车成了
经销商的唯一目标。

所以，齐鲁车展上，经销
商们都拿出了最低的价格来
吸引准车主们买车。“过了秋
季展，再无便宜价。”一位在
车展上成功购车的市民李女
士感慨道。

10日，2015齐鲁秋季汽车展示交易会开幕第一天，接待
参观市民4万多人。尤其是到了下午，虽然济南下起了雨，但
市民参观的热情仍十分高涨。记者在济南舜耕国际会展中心
看到，会展上人头攒动，车模们使尽浑身解数吸引参观市民
到展厅看车，像哈雷这样首次亮相车展的品牌，更是受到市
民追捧。

本报记者 任磊磊

10日，济南舜耕会展中心，2015齐鲁秋季汽车交易展示会在此开
幕。据介绍，本次车展为期四天，在济南国际会展中心和舜耕会展中心
同时开展，合计6万余平米的展位面积云集了百余个汽车品牌，国内主
流汽车品牌无一缺席，同时新能源车、二手车、摩托车等也亮相车展。

本报记者 王媛 摄
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