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负利率时代来临，如何跑赢CPI

存存钱钱方方式式不不当当，，钱钱会会越越存存越越少少
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上周，国家统计局发布的数
据显示，8月份我国CPI(居民消费
价格)上涨到年内新高2%，环比上
涨0 . 5%。因为当前一年期存款基
准利率为1 . 75%，这就意味着我国
在8月份进入了负利率时代。也就
是如果掌握不到合适的存钱方
式，你的钱可能越存越少。

什么是负利率？举个简单的
例子，一万块钱存在银行，按照银
行一年期基准利率，一年后的本
息收入是10175元，如果CPI维持
在2%，如今10000元可以买到的东
西，一年后就需要10200元，相当
于亏损25元。如果一味地将钱存
定期，可能会出现越存越“不值
钱”的情况，也就是负利率。

既然CPI这么高，存款利率在
几次降息后一路走低，如何在复
杂的经济环境下跑赢CPI呢？

巧用货币基金

说起货币基金，最简单的要
数余额宝类产品了，虽然在4次降
息后，货币类基金的收益一路走

低，但是年化收益即使低至3 . 2%，
也可以轻松跑赢CPI。这类产品投
资门槛低，对于小额理财来说非
常合适，而且随用随取的便捷性
更适合零花钱和流动资金理财。

购买国债

上周四，2015年凭证式(三
期)正式发行。本期国债分三年期
和五年期。三年期票面年利率
4 . 2 5 % ，五 年 期 票 面 年 利 率
4 . 67%。而某国有银行的定期存款
仅为3 . 00%和3 . 05%，国债的收益
率更为客观。

银行理财产品

相关数据显示，8月银行理财
产品的平均预期年化收益率为
4 . 54%，较7月份下降0 . 14个百分
点。其中，保证收益类理财产品平
均预期收益率为3 . 68%，保本浮动
收益类理财产品平均预期收益率
为3 . 8%，非保本浮动收益类理财
产品平均预期收益率为4 . 93%，今
年以来非保本类理财产品收益首

次跌破5%。在降息通道下，虽然理
财产品的收益也会顺势下调，但
是跑赢CPI还是毋庸置疑的，对于
资金实力较强的投资者，不妨多
关注一下理财产品，可选择中长
期的产品来锁定高收益。

（本报记者 李婷婷）

中国银行滨州分行

创创新新服服务务模模式式更更好好服服务务客客户户
近期，中国银行滨州分行营

业部参加了省银行业协会统一组
织的星级网点验收。为做好此次
星级网点申报工作，该行严格按
照省银行业协会200条创建标准，
对营业环境、硬件设施、档案资料
等逐条进行整改，得到了省银协
检查组及当地银行业协会的一致
好评。

为进一步提升全辖整体文明
优质服务水平，增强各级网点负
责人对文优服务标准的认识和理
解，明确下一步整改目标和方向，
加快推进当地服务最佳银行建
设，滨州中行以分行营业部为模
板，于9月7日组织文明优质服务
现场观摩，该行杨明纪委书记，工
会、营业部有关负责人，各支行分
管行长、综合管理部、营业部主任
及辖属经营性支行行长共计40余
人参加了观摩。

期间，为确保参会人员对营
业部创建情况有一个直观、全面
的了解，该行组织参会人员集中
参观了营业部的软件、硬件设施，
特别是一些细节之处，工会、营业
部相关人员都一一进行了讲解和
强调。对于营业厅内硬件设施，此
次创建过程中，该行都按照统一
标准进行了规范，尤其是对城区
自助银行分布图、周边金融机构

分布图、营业厅功能分布图、日间
客流高低峰信息表、消费者权益
保护站等一系列便民设施进行了
填充和完善。在软件方面，该行对
文明优质服务档案、星级网点创
建档案都进行了细化、完善，共计
整理档案合计28盒、80余册，内容
非常详实，得到省行检查组的高
度评价。现场观摩结束后，该行组
织参会人员集中座谈交流，营业
部详细介绍了创建准备情况，分
行工会对技能达标、优质高效网
点创建、客户投诉等近期重点工
作进行了部署安排，各参会人员

都围绕着文优服务等工会方面重
点工作进行了交流发言，杨明纪
委书记作总结讲话。

此次现场观摩，通过树立先进
典型和标杆，促使中国银行各网点
对文明优质服务的要求和标准有
了更深的认识和理解，进一步明确
了整改方向和目标，对于加快推进

“中行系统一流，当地同业最优”的
服务品牌建设将起到积极的促进
作用，下一步，滨州中行将继续探
索新的服务模式，以新的理念、新
的标准服务于当地民众。

(通讯员 刘贵翔)

兴业银行滨州分行

启动“金融知识进万家”活动
为进一步提升社会金融

之水平，切实履行公众教育
服务的社会责任及义务，满
足滨州市广大居民日益增长
的金融知识需求，在监管部
门的指导下，兴业银行滨州
分行于 8 月底正式启动了
2015年度“金融知识进万家”
宣传活动。

本次活动以“维护资金
安全，就是维护银行声誉”为
主题，主要围绕安全用卡、自
助设备、客户信息保护等多
方面金融知识开展，集中宣
传时间贯穿9月份。

活动期间，该行专门成
立了活动领导小组，并制定
了详细的实施方案，统一印
制了宣传折页及海报，利用
该行县域支行、社区支行网
点优势，多渠道营造宣传氛
围。一是针对营业厅内客户
开展金融知识宣传，各分支
机构利用营业网点LED滚动
宣传屏播放宣传口号，在公
众教育区张贴宣传海报，放

置宣传折页。同时，每周均派
出工作人员利用“社区行”活
动走出网点，在人流密集地
设立宣传点，向前来办理、咨
询业务的客户和途经市民发
放包括国库国债、存贷款、资
金安全、银行理财等方面的
金融知识材料，以通俗易懂
的语言，向消费者宣传金融
产品和服务的基本情况。该
行还根据产品和服务特点，
通过开办讲座、设立宣传咨
询台、发放宣传折页等宣传
手段，向消费者普及各类金
融知识。

活动中，该行还不断创
新宣传渠道，多元化普及金
融知识。除了充分利用网点
LED显示屏、多媒体终端、宣
传展架等传统媒介进行宣传
外，还针对本次活动的普及
重点，通过该行微信公众号、
行报等平台等开展了形式多
样的自有宣传渠道，全面、持
续展开金融知识普及活动。

滨城联社

“贷”动农业发展
滨城联社积极组织辖内

信用社客户经理深入农村田
间地头、农资企业等做好农
业信贷需求调研工作，真实
了解和基本掌握了辖内农户
农业备播等生产情况、农资
市场情况和农产品市场前景
等，并用金融企业特有的优
势指导农民农业生产，避免

了农民盲目生产和“丰产不
丰收”的局面，帮助农民实现
共同致富。自今年初，滨城联
社已组织客户经理深入调查
达500余人次，在田间地头帮
助农户办理贷款证1 0 0 0余
个，授权授信金额达2000余
万元，有力地支持当地经济
发展。 (黎汝冰 李朝辉)

滨城联社

做好“三秋”金融服务
滨城联社积极发挥支农

主力军作用，及早谋划，多策
并举，加大对“三秋”生产支
持力度，有效提升“三农”金
融服务水平。

通过开展“金融知识进
万家”、“金融消费权益保护
知识”等宣传活动，广泛宣
传支农信贷政策，提高农户
对信贷服务认知度和透明
度，增强求贷和用贷意识。
积极推广网上银行、ATM

自助设备、银联POS机、农
民自助服务终端等业务，不

断完善农村支付渠道。组织
支农小分队，实施网格化管
理，加大考核力度，强化监
督管理，确保工作实效，积
极深入“三农”一线，了解客
户资金需求和生产供销情
况，掌握客户资金动向和一
手信贷资料，提前安排资金
发放“三秋”贷款，大力扶持

“三农”生产，既节省了客户
宝贵的时间，又提高该社信
贷资产质量，现已发放“三
秋”贷款近亿元。

(黎汝冰 梅松)
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