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据悉，为了回馈广大手机
银行客户，满足随时随地摇一
摇的兴趣，今年 4月 1日- 1 2月
3 1日，建行将继续开展“手机
尽 情 摇 ”活 动 ，玩 游 戏 、抽 大
奖，带给用户不一样的金融服
务体验。

建行始终秉承用户第一
的服务态度，时时回馈，“建行
手机尽情摇”更是将丰厚大礼
回馈给用户，实实在在的为用
户谋福利。

“善建者行”，建行一贯将
企业的品牌文化放在首位，从
产品细节处凸显产品特色，从
需求上满足大众，提升用户体
验，建行坚持做最好用、最实
用、最便利的手机银行。多年
来，建行堪称银行业的领军和

标 杆 企 业 ，密 切 关 注 行 业 动
态，紧跟时尚潮流，满足用户
需求，并针对银行业务进行多
项探索，此次活动是建行根据
大众需求结合游戏的趣味性
和手机银行的便利性，带给用

户更多的新鲜感受。
活动期间，手机银行客户

端客户通过完成符合条件的
转账、“悦生活”手机银行支付
业务或投资理财业务，可获得
摇奖的资格，在交易成功页面

点击“手机尽情摇”入口进入
摇 奖 页 面 ，摇 晃 手 机 参 与 抽
奖。没有次数限制，用户只要
满足条件即可参与摇奖，有机
会获得话费充值卡、善融商务
电子券、i P a d m i n i等丰厚大
奖。用户摇奖后，无论中奖与
否，在摇奖页面将参加活动经
历分享至指定社交网络，即可
额外获得一次冲击神秘大奖
的机会。

此 外 ，若 用 户 想 要 了 解
活动详情，查看奖品信息，可
在建行手机银行客户端首页
底 部 的 菜 单 栏 即 可 找 到“ 摇
一摇”或“我的最爱”菜单，点
击进入“手机尽情摇”查询。

“手机尽情摇”活动的设
计理念是让用户在最短的时

间 ，用 最 便 捷 的 方 式 即 可 参
与 活 动 ，这 样 便 捷 的 操 作 正
是 建 行 用 户 至 上 态 度 的 彰
显 ，也 是 手 机 交 互 设 计 的 完
美呈现。

做时代的先行者，这是建
行一直以来奉行的准则，关注
科技进步，着眼社会发展，立
足时代潮流。无论是在界面设
计上还是产品功能设定，完美
的 用 户 体 验 、先 进 的 技 术 开
发、良好的视觉感受、强大的
功 能 、科 技 与 人 文 的 完 美 结
合，还有人性化的产品设计，
所有的一切都是为了给用户
最好的产品。

春 暖 花 开 ，建 行 浓 情 献
礼，“建行手机尽情摇”带给您
不一样的感官刺激！

建建行行““手手机机尽尽情情摇摇””活活动动进进行行中中
从现在起持续至12月31日，丰厚大礼回馈用户

工工行行推推出出““互互联联网网++校校园园””服服务务

记者从工行淄博分行获悉：
9月15日，中国工商银行在北京
举行“助力梦想，青年成才”行动
发布会，宣布正式启动“互联网+

校园”服务计划，将充分运用自
身的产品和互联网手段，通过志
愿服务、爱心助学、社会实践和
财商教育等四位一体的综合服
务，着力打造契合大学生客户群

体需求的专属服务平台。根据
“助力梦想，青年成才”行动计
划，工商银行将每年赞助100万
元人民币，支持中国青年志愿者
协会开展社会志愿服务活动；建
立社会性高校学生助学平台，创
新社会助学新渠道和新手段；每
年提供1000个岗位供在校学生利
用业余时间进行社会实践。

工商银行董事长姜建清在
“助力梦想，青年成才”行动发布
会上表示，青年强则国家强，青
年兴则国家兴，青年群体代表了
未来中国发展的希望。工商银行

作为全球最大的商业银行，始终
高度关注以在校大学生为代表
的青年客户群体，愿意借助自
身的资金、技术和服务平台，积
极把握最新科技发展成果，并
联合教育部、团中央等政府部
门和机构，共同创新服务手段
和服务模式，更好履行自身的
企业社会责任，提升高校综合金
融服务水平，助力广大在校大学
生成长成才。

在发布会上，工商银行还
正式推出一款针对在校大学生
的互联网APP“工银e校园”，这

是国内银行业唯一一个面向在
校大学生的综合化互联网金融
服务平台。据了解，“工银 e校
园”是在近千名大学生种子用
户的共同参与下研发完善的。
这一平台充分运用工商银行的
互联网金融优势，围绕学生在
校期间汇款、理财、融资等金融
类服务和购物、通讯、健康、阅
读、校园卡充值非金融需求，提
供便捷、安全、优惠的服务方
案。例如，在校大学生无论是否
持有工行卡，均可在线完成注
册；符合条件的学生可以享受

到工行提供的最高6000元的信
用贷款，审批触发全部在线完
成，无缝衔接线上消费，在享受
融资便利的同时，也可以更早
开始积累个人信用；对大学生
异地汇款的手续费给予大幅减
免，贷款价格远低于市场同类
应用；提供大量银行工作实践、
参与公益的机会，帮助大学生
以实际行动践行公民责任。目
前，“工银 e校园”AP P已经在
360手机助手率先首发，并在苹
果市场和各大安卓应用市场上
线。

1 0 月 1 日 起 ，保 监 会 下
发的《互联网保险业务监管
暂 行 办 法 》将 正 式 实 施 ，监
管 层 在 鼓 励 互 联 网 保 险 创
新 的 同 时 也 更 注 重 规 范 发
展 。新 规 实 施 日 期 将 至 ，监
管 层 的 整 治 力 度 也 有 所 加
大 ，近 期 有 不 少“ 披 着 保 险
外衣”的网销理财产品已遭
下架。

不少投资者可能对高收
益的网销保险还记忆犹新，
动 辄 7 % 甚至 8 % 的收益率让

不少投资者趋之若鹜。去年
“双十一”期间，淘宝上的理
财型保险产品曾经创造了半
小时销售1 0亿元的记录。

而 记 者 近 日 登 录 招 财
宝 、淘 宝 、京 东 等 电 商 平 台
发现，大多数网销理财型保
险都已显示下架或售罄，目
前 市 场 上 可 供 选 择 的 网 销
理 财 保 险 寥 寥 无 几 。例 如 ，
安 邦 保 险 官 网 的 理 财 型 保
险均已下架，珠江人寿官网
上 的 高 收 益 万 能 险 则 显 示

售罄。
业内人士表示，这是监

管 层“ 动 刀 ”规 范 互 联 网 保
险的举措之一。所谓的互联
网保险理财产品，往往以高
收益吸引投资者购买，实际
上保障功能可忽略不计，这
当中隐含了不少风险。

如目前仍然大张旗鼓在
官网首页叫卖的富德生命人
寿就给出了 7 . 6 8 %的预期年
化收益，不少投资者只注意
其“ 理 财 高 收 益 ，稳 赚 有 保

障 ”的 宣 传 ，却 忽 略 了 细 究
这款产品的本质。这款产品
如 果 提 前 支 取 要 收 取 手 续
费，而且虽然是保险产品但
保障功能几乎为零。

华宝证券的报告指出，
“ 虽 然 这 些 理 财 产 品 高 收
益、低门槛的优势使得它们
在互联网平台上的销售异常
火爆，有的产品在开卖当天
就被抢购一空。但热销的背
后我们依然需要冷静思考产
品的风险。”

互联网保险新规下月起实施，鼓励创新同时更重规范发展

网网销销高高收收益益理理财财保保险险频频遭遭下下架架 9月22日，农业银行成功为淄博
市一公司发放“鲁青基准贷”1笔、金
额100万元，这是该行落实支持实体
经济和青年创业政策发放的首笔贷
款。

在了解到某公司符合“鲁青基
准贷”条件后，农业银行淄博分行和
桓台县支行两级联动，主动上门服
务，同时加强与市县两级团委的联
系，为该公司开通信贷绿色通道，在
最短的时间内，将100万元贷款发放
到位。

该笔贷款的成功发放，可为企
业节省利息支出4 . 5万元，有效解决
了小微企业的融资难、融资贵的问
题。

(王方杰 齐向东)

农业银行成功发放

首笔“鲁青基准贷”

近日,中国银行淄博博
山支行走进博山某服饰店，
为全体店员进行了个人金
融产品的宣传与介绍，特别
是中银易商APP的应用。

作为中行第一批社保
卡客户，中银易商养老宝是
该服饰店所有店员的首选
理财工具。货币市场基金买

入、T+0快速卖出服务，能
够实时到账，轻松管理闲余
资金等一系列专属、高效、
便捷的理财服务，在该行员
工的详细讲解下，店员们逐
渐了解了中银易商APP的
使用，有效地帮助了店员更
好地学“慧”理财。

陈伟

中国银行淄博博山支行

“互联网+”服务
走进客户
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