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本报讯(通讯员 郭守仁)

近日，美国《财富》杂志发布2015
年世界500强企业榜单，中国人
寿以近872 . 5亿美元的年营业收
入位列第94位，连续13年入选

《财富》“世界500强”，较去年上
升4位，排名中国保险企业第一。
此前，在世界品牌实验室发布的
2015年“中国500最具价值品牌”
排行榜中，中国人寿连续第九年
位列第5位，品牌价值达人民币
1822 . 72亿元，同样排名中国保
险企业第一。凭借这两项殊荣，
中国人寿再次成为所有入选中
国保险企业中独一无二的“双冠
王”。

《财富》“世界500强”企业排
行榜一直是衡量全球大型公司
最著名、最权威的排行榜单。自
2003年以来，中国人寿已连续13
年入选《财富》“世界500强”排行
榜，随着公司实力和影响力不断
增强，排名由2003年首次入选时
的第290位上升至今年的94位，
累计上升了196位。同时，品牌价
值较2004年初次入选“中国500
最具价值品牌”排行榜时上升了
1395 . 05亿元，牢牢占据中国保
险企业的首位。

2014年，中国人寿坚持“创
新驱动发展战略”，抢抓新“国十
条”带来的战略机遇，实现了稳

中有进、稳中增效、稳中有为，集
团合并营业收入首次突破5000
亿元大关，获得保险行业“五个
第一”。2015年上半年，集团合并
营业收入突破4000亿元，再次创
历史同期新高，达到4032亿元
(未经审计，下同)，总资产突破
2 . 9万亿元，合并保费收入同比
增长19 . 1%，取得了历史上少有
的好成绩。

排名的变化体现了快速发
展的步伐，更展现了全体“国寿
人”共同努力、无私奉献、主动作
为、拼搏奋进的精神和所付出的
无数心血和汗水。近年来，中国
人寿积极适应经济发展新常态，

努力应对经济下行压力持续加
大、资本市场扑朔迷离的复杂形
势，秉持“成己为人、成人达己”
的企业文化核心理念，不断深化
体制机制改革，在加强集团管
控、完善公司治理、推进资源整
合、强化风险管理、提升综合服
务能力等方面迈出坚实步伐，所
属各子公司均实现了较快发展。
2015年上半年，中国人寿首个养
老社区项目——— 国寿苏州阳澄
湖半岛养老养生社区项目正式
对公众发布，使得中国人寿“大
资管、大养老、大健康”发展战略
日益明确，而新加坡公司正式挂
牌成立，标志着中国人寿海外布

局迈出重要一步。中国人寿从一
家传统的国有保险公司，已发展
成为旗下拥有八家成员单位的
现代化金融保险集团，业务范围
涵盖寿险、财险、养老险、资产管
理、基金管理、实业投资、电子商
务、海外业务和保险职业教育等
众多领域。

持续入选《财富》“世界500
强”前100名，尤其是连续13年排
名中国保险企业第一，标志着中
国人寿实力的不断增强与国际
影响力的持续扩大。当前，中国
人寿已站在一个崭新起点上，正
朝着加快建设国际一流金融保
险集团的目标奋勇前进。

中国人寿跃升《财富》世界500强94位
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本报讯(通讯员 马纯) 近
日，恒丰银行总行正式启动试点

“恒信快贷”业务，即将推出专门
为小微企业以及小微企业主量身
定制的无抵押、免担保便捷贷款
方式。依据小微企业融资需求

“短、小、频、急”特点，小微企业主
只需提交简单的授信材料，最快
即可在8小时内获得最高100万元
的贷款额度，随借随还，方便快
捷。该贷款品种的推出，将成为济
宁地区广大中小企业又一可选择
的融资渠道，有助于进一步缓解
小微企业融资难问题。

据了解，恒丰银行济宁分行
成立于2010年4月20日，系恒丰银

行济南分行辖属二级分行。经过
五年多的发展，恒丰银行济宁分
行各项存款余额达到83 . 66亿元，
各项贷款余额35 . 10亿元，其中
80%投向中小企业。良好的经营业
绩，优质的金融服务赢得了系统
内及社会各界的一致认可。开业
五年来，该行先后荣获“恒丰银行
十佳二级分行”、“济南分行先进
集体”、“山东省银行业文明服务
示范单位”、“济宁市五一劳动奖
章”、“济宁市支付结算先进单
位”、“济宁市高新区特殊贡献企
业”等数十项荣誉称号。

恒丰银行济宁分行自成立以
来，坚持立足济宁、服务城乡，以

“恒久发展、丰裕社会”为基石，秉
承“以卓越的服务，创造卓越的品
牌”的经营理念，遵循服务地方经
济，谋求共同发展的经营方针，经
营效益稳步提升，市场竞争力不
断增强。开业以来，通过不断加大
对实体经济、小微企业的信贷投
放力度，支持企业做大做强，促进
济宁地方经济跨越发展，受到了
社会各界的广泛好评；同时通过
不断强化内部管理，努力提高服
务水平，客户满意度稳步提高，良
好的服务品牌逐步确立。

在支持中小企业方面，该行
始终坚持将中小企业授信业务
作为发展重点，不断加大中小企

业信贷支持力度，保障对中小企
业信贷的持续倾斜，累计向济宁
地区中小企业投放贷款过百亿
元，支持的中小企业超过500家，
为济宁地区经济的发展做出了
突出贡献。根据济宁区域经济发
展特色，该行还对济宁市中小企
业金融服务实施专项政策，推行

“以大促小、集群开发”的金融服
务模式，并不断创新担保方式、
拓宽融资渠道。在市政府、监管
部门的大力支持下，全力推进中
小企业集合票据业务，促进民营
企业直接融资，由济宁市政府主
办、该行承办的济宁市首支区域
集优集合票据顺利发行。此次中

小企业集合票据的发行成功，为
解决中小企业融资难、融资贵的
难题开辟了新的路径，受到社会
的广泛赞誉。

2015年以来，为进一步提高
服务小微企业的专业化和精细
化，该行对小微企业的经营模式
进行了大力改革，成立了专门的
小微企业管理部门和专营团队，
着力进行制度建设，完善服务体
系，丰富产品品种，相继推出超额
抵押贷、应收账款池、产业链项下
的批量营销模式等创新业务品
种，进一步改善了小微企业的融
资环境，提高了服务小微企业的
业务水平。

恒丰银行济宁分行

支支持持实实体体经经济济发发展展 助助推推小小微微企企业业腾腾飞飞

应山东省银监局开展“第四届小
微企业金融服务宣传月”宣传活动要
求,遵循“普助小微 惠及民生”的主
旨，浦发银行济宁分行开展多种途径
的金融知识宣传活动，创新小微企业
金融服务产品，助推小微企业发展。

线上推广渠道。浦发银行济宁分
行利用官网、微信服务号、微信订阅
号、短信平台等常规途径，宣传金融
知识。线下推广渠道。浦发银行济宁
分行利用网点及自助银行LED屏滚
动播出；厅堂联动宣传；公交车载体
宣传与89 .0音乐台滚动播出；网点内
显著位置摆放相关宣传折页；路演活
动工作人员现场宣传；社区、批发市
场等公共场所现场宣传。

小微金融产品丰富多样
一)、房抵快贷业务
房抵快贷以房屋抵押为风险缓

释措施，较传统小微贷款业务主要凸
显“高效率、标准化”的特点。方案明
确规定了客户所需提供的资料，并标
明了每份资料对应的政策规定，确保
信贷政策和信贷资料的证明关系，明
确了贷款调查和审贷标准。符合条件
的客户，只需提供9份资料，即可申请

“房抵快贷”
产品特点
(1)速度快：2-3个工作日完成审

查审批，政策标准明确，易于把握；
(2)材料精简：申请材料有清单

明确规定，符合条件客户只需提供9
份材料即可申请；

(3)额度高：最高500万，符合条
件客户更可获得最高100%抵押率的
优惠政策。

二)、融资易商人卡
融资易是将个人经营类贷款额

度划拨至借款人专属银行卡，用于刷
卡支付或向绑定账户定向转账汇款，
并根据设定的规则自动生成的个人
经营性贷款。

目标客户
定位于上游交易渠道相对固定

以及经常有临时小额资金支付需求
的个人经营性贷款客户。

使用渠道
为提高客户的便利性，融资易贷

款将通过个人网上银行、电话银行、
手机银行等渠道，提供融资易贷款查
询、融资易额度冻结管理、融资易贷
款向绑定账户汇款转账、融资易贷款
自动提前还款等功能。

三)、个人网络贷款---点即贷
点即贷，指客户通过我行电子渠

道，包括网上金融超市，手机银行、远
程智能银行(VTM)等发起贷款申

请，自助填写贷款信息，在线审批，审
批通过在线签约并发起贷款，贷款资
金用于满足客户日常合规合理的消
费需求。

四)、商超如意贷
指在联营模式零售行业中，由商

场、超市、电视购物等核心零售商配
合本行对供应商在商务合同项下应
收账款债权进行付款确认，浦发银行
以控制核心零售商的销售付款为主
要风险缓释和贷后监控手段，以分期
还款为主要还款模式，为商超供应链
上的中小供应商企业提供授信的业
务模式。

业务对象
商超、电视购物等联营模式零售

行业的上游供应商。
产品特点
授信期限:额度有效期原则上不

超过1年(含)，单笔融资期限不超过
180天(含)

适用产品：流动资金贷款、银行
承兑汇票、国内信用证

还款方式：分期还款、续补保证
金，使用托管账户保留最低还款额等
值资金

三、优惠活动
代发客户专属，笔笔返现3%。
短信报名即可，年度最强现金回

馈。
8月以来有过代发的客户(正式

员工更是代发客户)短信报名后，名
下所有借记卡9、10月在餐饮、超市、
百货商户的消费笔笔返3%，IC卡加
赠1%，每人每月最高返150元。活动
单月回馈100万，先刷先得！

现在就发短信XC# 0 0 4 0至
95528报名吧！(于国防)

浦发银行创新产品 助推小微企业发展

齐商银行济宁分行

举办行庆文艺晚会

为庆祝齐商银行济
宁分行成立 2周年，近
日，齐商银行济宁分行
在分行院内举办了文艺
晚会。

两个小时的演出时
间里，演员们表演了《鼓
舞中华》、《今天是你的
生日我的祖国》、《穆桂
英挂帅》、《疼爱妈妈》、

《感到幸福拍拍手》以及
小品、魔术、健美操等各
具特色、精彩纷呈的节
目，吸引了市民驻足观
看。晚会中，齐商银行济
宁分行工作人员向市民
发 放金 融知识宣传折
页，介绍业务产品，并通
过答题砸金蛋的形式与
观众进行互动，受到热
烈的欢迎。

本次晚会，既丰富
了市民的生活，又提升
了齐商银行济宁分行的
社会形象，取得圆满成
功。(通讯员 刘鹏 摄)

本报讯(通讯员 张国强)

农业银行邹城市支行把支持城
乡居民购房这一民生项目作为
工作重点，加大投放力度，大力
支持居民购房住有其所。截至9
月末，该行个人住房贷款余额
3 . 7亿元，年初以来已累计投放
1 . 8亿元，增量居同业前列。

为支持服务城乡居民购房，
邹城农行采取多种方式宣传，让

城乡居民了解农行住房贷款的
有关规定；在新楼盘开盘期间，
组织客户经理到楼盘售楼现场
进行住房贷款咨询服务，现场收
集资料，指导居民贷款购房。同
时，加强与住房公积金中心联系
协调，对能使用住房公积金办理
贷款的居民按照规定及时办理，
提高办事效率，让贷款及时快速
发放到位。

邹城农行支持城乡居民购房

本报讯 (通讯员 张省
邱瑾 ) 鱼台联社积极发挥支
农主力军作用，及早谋划，多策
并举，加大对“三秋”生产支持
力度，有效提升金融服务水平。

近期，该联社组织九支营
销 队 伍 开 展“ 金 融 知识进 万
家”、“社区零售银行”等宣传活
动，广泛宣传支农富民政策，提
高广大群众对信贷服务认知度
和透明度，增强安全用信意识。

积极推广网上银行、手机银行、
ATM自助设备、银联POS机、
农民自助服务终端等业务，不
断完善农村支付渠道。各支队
伍深入“三农”一线，了解客户
资金需求和生产供销情况，掌
握客户资金动向和第一手资
料，简化“三秋”贷款流程，全力
扶持农忙生产，截至9月末，该
联社已发放“三秋”贷款110余
笔，金额1200万元。

鱼台联社积极备战“三秋”支农


	H08-PDF 版面

