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贝瓷企业牵手专业电商，破解转型痛点

触触网网仅仅半半年年 卖卖出出11000000万万

用大数据实现精细管理，蛋糕企业利润率从3%上升到15%

“原来利润率也就在3%
左右，现在提升到10%-15%，
这就是互联网+带来的实实
在在的管理效益。”滨州市娇
点商贸有限公司总经理刘晓
蓬告诉记者，作为一家从事
生产蛋糕、面包等烘焙产品
的企业，受制于人工作业环
节较多，最大的痛点就在于
如何做到管理精细化。“比方
做一个蛋糕，配方是面粉80
克，但人工可能会称100克；
肉松夹心，配方是30克，员工
会抓到60克，这样卖蛋糕可
能就赔了。所以随着产值规
模越做越大，如果标准化做
不好，漏洞就会越来越大。看
着销售额变大了，其实一算

利润所剩无几。”
正 是 基 于 此 ，娇 点 从

2013年开始借助全新的互联
网+信息化手段来进行全流
程的精细化管理，靠管理提
升效益。

“今天截至目前我们全滨
州市18家门店的订单都在这
里。”在娇点信息化系统的后台
记者看到，每天各个门店都会
上报预估的订单量，软件系
统会迅速测算出所需要的面
粉、糖、食品添加剂等各类原
料的详细数量，并且会由统
一的配料室精确分配到每个
操作工人。“根据这个打印的
对账单，工人要严格按照多
少克来生产，比如一个蛋糕，假

设分配的原料能生产出100个，
工人生产出98个或102个是在
误差要求范围之内的，但90个
就说明有浪费，要处罚。而要做
多了比如110个，说明单个产品
净含量是不够的，也要处罚，这
样就实现了原料精确控制。”刘
晓蓬介绍说。

这一点在节假日备货时
显得尤其重要。比如月饼，中
秋节一过，很多厂家、超市都
在1块钱甩卖。“我们借助基于
互联网的预警系统，客户一填
订单，就能自动计算出可用原
料多少，成品多少，超过库存
量，这个订单就不能接了，换
别的品种。实现随时观察，动
态变化。像前年中秋过后我

们只剩下147枚月饼，这在行
业内也是不多见的。”

此外，借助系统沉淀的
大数据，娇点的节能管理也
实现了提升。“像去年第一个
月电费9 . 8万。从今年开始我
们从系统搜集调取数据，去
年用多少，今年可以照常给
你，但要绩效考核，省的费用
必须在生产没有减少的前提
下，同时省下的一半给予奖
励，没想到3个月时间就省了
7万块！”刘晓蓬表示，对中小
企业来说，省下了钱就等于
赚了钱，正是靠互联网+的系
统，娇点在没有增加新店的
情况下，整体利润却实现了
快速增长。

入驻齐鲁壹点仅两日

创客团产品销售火爆

本报济南10月13日讯（记者 韩
笑） 如果你想把自己的产品，打造
成家喻户晓的品牌，现在机会来了。
齐鲁壹点APP向齐鲁晚报创客团成
员开放销售渠道，创客团成员的首批
商品于12日上线，销售情况火爆。目
前，更多商品入驻正在报名中。

首批产品一上线，即以优质的
质量和优惠的价格，吸引了广大用
户的眼球。不少用户纷纷下单进行
抢购，成交量不断攀升，销售火爆。
目前，更多商品入驻正在准备中。

“我关注齐鲁壹点APP的抢购功
能很久了，没想到现在有机会可以把
自己的商品也放到上面销售。这是一
个很好的平台，我相信能让我的商品
销路大开！”联荷电商摄影基地创始
人告诉记者。“我选取了公司最近的
一款主打商品——— 儿童学习桌进行
线上销售，上线后效果非常好，订单
一直源源不断，感谢齐鲁壹点为创业
者提供的平台。”山东元脉电子技术
有限公司负责人告诉记者。

壹点APP是齐鲁晚报为晚报读
者提供更多线上服务 ,适应移动互
联网时代传播新格局 ,尽心打造的
一款生活服务新闻资讯客户端。我
们将继续开放商品抢购渠道，邀请
更多商品入驻。如果您对您的产品
有信心，并想把其打造成山东省家
喻户晓的品牌，您可以加入齐鲁晚
报创客团交流群（群号365214320），
或者和我们联系，联系电话：0531-
85193838。
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齐鲁晚报倾力打造
齐鲁交通网—齐鲁晚报网

http://jt.qlwb.com.cn/

齐鲁能源新闻网—齐鲁晚报
网 http://nengyuan.qlwb.com.cn/

山东产经新闻网—齐鲁晚报
网 http://chanjing.qlwb.com.cn/

食安山东网—齐鲁晚报网
http://shian.qlwb.com.cn/

了解更多中小企业互联网+

内 容 ，请 加 入 Q Q 交 流 群 :
483961397或扫描众行齐鲁创客
服务团二维码。

贝瓷产品网上热卖，得益于专业电商系统方案

“我们半年多前接手，到
现在销售额已经突破了1000
万。”滨州新动力电子商务有
限公司邱广伟对记者说道。在
他身后，由12人组成的专业电
商团队按照各自分工在电脑
前有条不紊地工作着。而在办
公室一角，整齐排列着各类瓷
制餐具、茶具，这正是他们所
承接的商品——— 山东海瓷集
团用贝壳烧制的贝瓷产品。

仅仅半年时间就卖出了
1000万，这要靠传统的线下销
售显然是很难想象的，那么新
动力电商是如何做到的？

“这主要得益于我们并不
是简单地在网上开店卖产品，
而是帮助企业搭建一整套的
电商系统。”邱广伟介绍说，现
在各行业都面临产能过剩的
问题，传统企业尤其是中小企
业目前普遍都意识到了不转

型电商只能越做越小甚至消
亡的事实，但问题在于都想做
又都不会做，而且资金投入、
人才瓶颈都是现实的问题。

“作为专业的电商运营公司，
我们从电商策划到招人、培
训、管理再到后期的推广，整
套系统做下来，规避了中小企
业做电商的种种痛点。”

记者了解到，在新动力电
商的模式里，企业只负责产品

生产、物流发货，而所有的网
络销售、人员均由公司负责。
以海瓷集团为例，新动力电商
的运营人员由企业支付基本
工资，企业需派一名员工加入
电商团队，负责学习业务和联
络，然后新动力电商会根据大
数据测算，确定同类产品的网
上流行趋势，进而选款，让企
业专门制作，然后根据销售额
分成。

政府统一搭建平台，引导绳网集群转型互联网+

“这批货马上就要发往欧
洲。”在滨州华冉工贸有限公
司成品车间记者看到，一卷卷
防护网产品正整齐有序地排
列，工作人员忙着进行包装，
它们将漂洋过海用于欧洲农
业种植、养殖场上方覆盖物，
作为遮阳、防鸟、防虫用。

公司总经理李帅告诉记
者，由于这种绳网产品应用范
围广、使用量大，目前在国内
建筑市场低迷导致的需求下

滑背景下，外贸出口依然保持
着增长势头，而对于制造企业
来说，要想抓住这一机遇，必
须靠跨境电子商务。“今年上
半年通过网络电商我们出口
做到了50万美金，全年完成
100万没有问题。”

而在惠民县姜楼镇绳网
产业集群服务中心，一个由政
府出面搭建的“中国绳网”平
台已经基本完成内部测试，近
期即将正式上线运营。记者注

意到，在这一平台上不但可以
展示企业形象、产品，而且可
以在线交易。“整个姜楼镇汇
聚了近200余家绳网企业，其
中很多有自己的网站，但在乡
镇上没有专业人才经营，变成
僵尸网站，政府通过这种统一
平台引导和信用背书，可以将
绳网产业集群影响力快速推
广。”姜楼镇党委书记吴表辉
表示。

“1-6月份电商销售收入

达 到 3 6 0 0 万 元 , 同 比 增 长
312%。”同样是绳网企业集聚
的惠民县李庄镇，镇长霍清林
介绍说，目前镇上成立了电子
商务办公室，加大了电子商务
培训应用的培训服务，全镇入
驻电商交易平台企业达到326
家,其中入驻大型电商平台企
业4家。“下一步我们启动总投
资2 . 3亿元的中国惠民国际绳
网会展中心项目，其中电商是
重中之重。”

传统中小制造企业如何
打破转型电商的资金、人才
瓶颈？如何用互联网+的方式
来改造提升面临的管理难
题？成百上千家中小企业集
聚的产业集群又该如何借力
互联网+发展？记者日前在滨
州采访发现，针对中小企业
触网发展面临的种种行业痛
点，当地通过与专业的电商
系统化运营公司合作，搭建
政府背书的统一平台等方
式，不但实现了产品的网销、
跨境销售，更重要的是依靠
互联网+提升管理效率，直接
省出实实在在的利润。

文/片 本报记者 马绍栋 滨州华冉工贸有限公司车间，员工正赶制跨境电商的订单。
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