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创创客客汇汇项项目目路路演演收收获获意意外外之之喜喜
原本瞄准投资机构，却引出民间投资人“截和”

11月11日下午2点，
创客汇专场路演在大众
传媒大厦27楼会议室举
办，三家企业现场展示。
其中，上马餐饮管理公司
的上马水饺项目除了受
到投资大佬肯定外，还吸
引了民间投资人的青睐，
并表现出投资意向。另外
两家展示企业分别为山
东桌趣文化传媒有限公
司、聊城秒展信息科技有
限公司，投资大佬都进行
了逐一点评。

本报记者 王颖颖 韩笑

路演企业负责人在介
绍自己的项目。

本报记者 戴伟 摄

在11月11日的创客汇专
场路演中，上马餐饮管理公司
的上马水饺项目成为明星项
目。上马水饺于去年创建，定
位于水饺快餐连锁，依托当前
已有的O2O外卖平台，主营水
饺、面食、米饭等产品的外卖，
店面小而多，开一家店大概只
需要10万元。上马水饺的经营
方式得到了得厚资本总经理
助理张文亮的认可，他认为公
司应当轻资产运营以减轻负
担，并建议考虑众筹。

除了受到投资大佬的认
可，上马水饺还收获意外之
喜。在往期路演中，本报曾报
道过青岛利康源医疗器械有

限公司愿意释放股权融资的
消息，主投医疗器械和餐饮行
业的民间投资人张德海对此
很感兴趣，并报名参加了此次
路演，张德海表示，这两个行
业投资额度5000万元以下的
项目他都在考察。“虽然这次
利康源没有来，但上马水饺也
不错，我很有意向。”张德海
说。

之所以对上马水饺表示
出兴趣，除了行业对口外，上
马水饺的收入模式及盈利能
力他都比较看好。路演结束
后，张德海与张斌在会议室交
谈许久，并表示出投资意向。

另外两个路演项目也是

亮点纷呈，红图资本合伙人及
执行董事韩红与张文亮两位
大佬进行了逐一点评，并与现
场20余人分享投资观点、企业
发展理念等。

山东桌趣文化传媒有限
公司是一家专注于桌面媒体
广告发布的创新型公司，公司
针对桌面媒体的特点设计开
发了集游戏、广告展示、二维
码等功能于一体的星语广告
机，摆放在餐桌上，为大家在
等餐过程中提供娱乐，并植入
广告，计划融资150万，升级产
品及扩大产量等。韩红表示，
该产品的优势在于把广告位
拉到了消费者眼前，能够提高

消费欲望及成效。对于秒展科
技的“妙展网”项目，韩红说，
你们的项目跟桌趣有点像，他
们是用线下带动线上，而你们
则是线上线下同时发展。

大学生创业之星开选

报名截至11月20日

本报济南11月15日讯 (记者
李虎) 创业者们注意啦 !为鼓励我
省高校毕业生自主创业 ,山东省人
社厅启动“山东大学生十大创业之
星”评选。据了解,报名截止到11月20

日 ,各市、各高校可以推荐候选人。
评选活动同步在山东省高校毕业生
就业信息网开辟报名通道 ,符合条
件的自主创业大学生 ,可在网上报
名。

此次评选条件包括 ,参评人为
近5年以来毕业且在我省进行自主
创业的高校毕业生或省内普通高校
在校大学生。参评企业以零起点自
主创业的小微企业为主 ,所创办企
业带动就业效果明显。企业文明经
营 ,管理规范 ,与员工全部签订劳动
合同 ,依法缴纳社会保险 ,薪酬高于
全省平均水平,按时发放。

评选原则上采取自愿报名 ,由
各市人力资源和社会保障局、各高
校集中上报 ,在媒体上进行公开宣
传并接受社会监督 ,通过社会投票
和专家组评选确定入围人选 ,经社
会公示后确定最终人选。

报名结束后 ,11月23日-11月27

日 ,对上报的候选人 ,专家评审组将
进行初评,确定30名“山东大学生十
大创业之星”入围名单。随后将公示
入围名单 ,其间 ,将通过省内媒体和
网络平台刊登宣传入围人员事迹 ,

扩大在社会上的影响。同时,山东高
校毕业生就业信息网上将30名入围
者情况向社会公示 ,并开辟投票栏 ,

按照投票规则进行公开投票。
公示期后 ,将邀请有关专家组

成评审委员会 ,对30位入围人员进
行评选。根据专家票和网络人气票
的投票结果,确定10名“山东大学生
创业之星”人选 ,其余20名获“山东
优秀大学生创业者”称号。

本报济南11月15日讯 (记者
李虎) 近日，省林业厅联合省发改
委、省财政厅开展了社会资本投入
林业生态建设的专题调研 ,发现社
会资本投资林业呈蓬勃发展态势 ,

有的已经收获了林业第一桶金。据
不完全统计 ,自2012年以来 ,每年社
会资本投入林业建设资金达200亿
元以上,2014年高达473亿元,是当年
各级财政资金投入林业的11 . 9倍。

据介绍 ,我省是人口大省和农
业大省 ,却是森林资源小省 ,全省森
林资源总量约占全国总量的1%,人
均森林面积只有0 . 4亩 ,仅为全国平
均水平的1/5,森林资源严重不足,提
供的生态产品与人们对良好生态的
要求差距越来越大。同时,林产品营
养价值丰富 ,质量安全系数较高 ,在
发展绿色食品、有机食品上具有独
特的优势 ,与人们追求健康、营养、
安全、绿色的生活方式高度契合。因
此 ,可以说 ,今后一个时期,工业产品
可能会过剩,但生态产品、林产品不
会过剩 ,林业产业的发展潜力巨大 ,

前景广阔。
从投资项目来看 ,林木种苗投

资金额129 . 8亿元 ,占社会投资总额
的27 . 4%,主要原因是近几年来苗木
行情较好。从经营规模来看。2014年
全省社会资本投资林业建设面积达
713 . 9万亩,其中林下经济、特色经济
林成为经营规模最大的两个类型。
社会资本投资林下经济规模达
2 1 0 . 9万亩 ,占社会投资总面积的
29 . 5%,主要发展林下养殖、林下种
植菌类及旅游观光等。从投资多少
来看,全省投资500万以上的企业和
大户共计1365家 ,投资金额达294 . 4

亿元,其中3000万元以上的有185家,
1000万到3000万的334家。

社会资本

热衷投资林业

推广模式是关键

山东桌趣文化传媒有限
公司总经理王树春在路演中
介绍说，他的产品不到2个月，
就发展到了200多家合作方，
入驻了恒隆、世贸、雨滴等各
大商业综合体，并与很多品牌
进行合作，得到了商家的好
评，市场反响很好。韩红评价
说，此款产品非常先进，也具
有一定的市场前景。现阶段，
要脚踏实地的占领线下市场，
同时要组建这款产品的设计

和升级团队。
两位嘉宾指出，对于桌趣

传媒的此款产品，用户量几乎
等于产品价值，产品的市场推
广的重要性不言而喻，做不好
产品推广、获取不到用户，就
难以跨过创业的生死线。当产
品确定后，要大规模、创造式
的发展时，产品推广是核心，
应该找到有效的推广模式。

“产品的核心竞争力是要
具备不可替代性。而此款产品别
的公司随时都能进行模仿，这是
公司发展中一个明显的弊病。用
户永远都是有选择权利的，当市
场上出现同类产品，凭什么让用
户不选你的竞争对手，而是来选

你？”张文亮提醒。

扩张勿忘轻资产运作

上马餐饮管理公司成立
于2014年，商业定位是水饺快
餐连锁，公司成立之初就确定
了公司的使命是：“服务于大
众的一日三餐，着力解决顾客
的简单和方便”。

经过一年多的运作，现已
建成800平米的中央厨房，上
马水饺连锁店3家，正在建的
两家，投资300多万元。未来两
年，上马餐饮管理公司总经理
张斌打算继续扩张。“我想了
三种开店策略，一是加盟开

店，对加盟商收取加盟费；二
是公司投资进行直营开店，再
有就是通过员工众筹的方式，
筹集资金。”张斌说道。

上马水饺的经营方式得到
了张文亮的认可，他认为，在三
种开店方式中，公司应当考虑众
筹方式。“不仅可以做员工的内
部众筹，可以进行社会众筹。这
样可以进行轻资产运作，减轻企
业发展负担，这也是投资公司在
投资中比较在意的一点。”

对于上马水饺打算建立
自己蔬菜基地的想法，张文亮认
为产业链不必过长，可考虑第三
方合作并表示可帮助对接。

本报记者 韩笑 王颖颖

谈钱也要谈感情，小技巧帮你拉投资人“上船”

不不得得不不说说的的创创业业融融资资十十大大技技巧巧
一、你的气场比PPT更重

要
创业者一般需要通过一份

简单的商业融资计划书，向投
资者(天使投资人、风险投资等
投资机构)进行介绍。很多融资
企业花了大量的时间准备融资
计划书PPT，这非常重要。不过，
在PPT之外，创业者个人的素
质、魅力和气场也非常重要。

二、直指痛点，让听者产
生共鸣

投资者最关心的问题无
外乎市场、需求、竞争、资金等
几大块。其中需求是基础。如
若能将企业产品所能解决的
痛点用恰当的方式表达，让投
资者产生共鸣，将对融资有非
常重要的意义。

三、有的市场数据，胜过
千言万语

现在指望通过一个创业
IDEA就获得投资基本是不可
能。如果创业企业能够拿出一
份详尽的市场数据，公司的客
户概要数据等，相信它的作用
胜过千言万语。

四、多用图片、图表、视
频，少用文字

在向投资人进行介绍时，
要善用图片、图表等。这些多
媒体素材，能够让你的讲解更
加生动。

五、让团队给你加分
有相关工作背景、学历背

景、技术背景的团队，能让你
的团队加分。要善于发现团队
的优点，并妥善表达出来。

六、谈钱不伤感情 拉投
资人“上船”

要让投资人相信创业者，
就需要拿出数据展示创业成功
的商业机会，跟投资人交流时，
感情很重要。与投资人交流时，
谈钱也要谈感情，重点是要真
诚交流而不是骚扰，但最忌讳
的是让投资人觉得创业者在吹
牛。不要介意融资额，拿到钱比
拿多少更重要。投资人一旦投
入，就和创业者在“一条船”上，
会在后续帮助融资。

七、提前做好财务分析及
规划

很多创业企业融资陷入
一个误区：盲目融资。他们只
知道企业需要资金，但对如何
利用好融得的资金，却没有相
应的分析和规划。足够的资金
能够帮助企业更好地运营；但
同时，如果资金使用不当，对

企业也是一种成本的增加及
浪费。对投资者更是不负责任
的表现。

八、不着急要钱
要钱是融资的最后一步。

在要钱之前，还需要详细介绍
企业、产品、服务、痛点、市场、
竞争、运营、团队等方面。只有
把前面的部分做好，融资才是
水到渠成的事情。

九、知己知彼，大有帮助
在与投资公司接触前，最

好能够知己知彼，多了解一些
与对方相关的事情。比如对方
是否投资过同行业的其他企
业、之前的投资历史、投资者
在管理经验及行业经验等方
面能对企业的价值和帮助。

十、站在投资者的立场看
问题

投资的目的是实现投资
收益，绝不是慈善；创业企业
股权投资有非常大的风险，一
旦投资失败，投资方也将遭受
大损失。投资者也希望创业企
业能够用好其资金，而不是毫
无规划。

现场互动

任何创业企业，都希望
能够实现创业融资。那么，
创业者在进行股权融资，与
股权投资机构或天使投资
人进行接触时，是否有什么
技巧呢？今天，小编就跟大
家分享一下“创业融资的十
个技巧”，希望对创业者有
帮助。

本报记者 李虎 整理

创业动态速递
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