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他，思路清醒、口才颇好又喜欢钻研，本以为可以做销售，却因为梦想毅然闯入律师界。没想到的是，这位非科班出身身的年轻人在处理法律事务
时却惊人得游刃有余。入职不久，他就独立办理了一批重大、疑难案件和重大专项法律事务，也为我省改革、发展、稳稳定做出显著的成绩。

他就是齐鲁律师事务所的高级合伙人，现主要从事房地产法律服务工作的律师——— 贾峻峰。

齐鲁律师事务所高级合伙人贾峻峰：

身身体体里里流流淌淌着着律律师师的的血血液液

本报记者 赵清华

理想职业就是律师

“从小我是个不爱学习，但成绩不错
的学生。”贾峻峰口中的自己从小贪玩，与
朋友们玩闹是最开心的事儿。小学升初中
时，他考得全乡第一的成绩，后来，他“玩
着”考上聊城一中，再后来又“玩着”考上
大学。当时，他可是村里第一个考上大学
的孩子。至于成绩为什么这么优秀，他自
己也解释不清楚，只是淡淡地说，可能那
时候学的东西简单吧……

考入大学后，贾峻峰强大的个人号召
力展露出来。他兼任系学生会主席、校学
生会外联部部长，在积累实践经验的同
时，也为自己赚了一笔小钱。在那个流行
跳迪士高的年代，他在学校策划组织了

“假面舞会”、“反邀舞会”(女生邀请男生
跳舞)等多场舞会，每一次活动至少能给
他带来一两千元的收益，当时，他想自己
以后可能会从事销售方面的工作。

临近毕业，同学们中传出同校的师哥
多次考试后终于考出了律师资格证的消
息，“以后师哥就可以做律师了！”听着同
学们的议论，他对那个即将成为律师的师
哥羡慕不已。从此，律师便成为他一心向
往的职业。“虽然，那时我对律师行业根本
不了解，律师具体做什么工作、工资收入
等情况一概不知，就是感觉好，说不出来
的好！”工科专业的贾峻峰，大学毕业后被
分配到重汽集团任职。工作认真负责的
他，很快得到了领导的赏识和重用。次年，
单位给他分了一套70平米的房子。日子就
这样不快不慢地过着，他的办公环境、工
资待遇等都越来越让人满意，可他仍惦记
着那个律师梦。下班时间他也不闲着，时
刻为律师资格证考试准备着。

待人真诚 注重口碑

2001年秋，律师资格考试成绩公布几
天后，山东某知名律所给考了259分的贾
峻峰打来聘用电话，他毫不犹豫地答应下
来。就这样，贾峻峰顺利进入了律师行业。

在贾峻峰实习期间，律所里接到一个
关于济南当时的最大烂尾楼项目的案子，
该项目从1995年开始停工，其间几次易
主，截止到2001年仍然处于停工状态。律
师们都不愿意接这样棘手的案件，“初生
牛犊”的实习律师贾峻峰却二话没说把案
子接了过来。

“案情是比较复杂，但最终还是找到了
突破口。”贾峻峰轻描淡写地说着自己的

“第一次”，这背后付出的努力，他却只字未
提。据说，为这场官司他前前后后做了大量
工作，为搜寻线索他翻阅了五年来的所有
记录，与多方进行多次沟通，兢兢业业的精
神也深深感动了很多人，很快与工作中结
识的人成为好朋友。正是这次房地产案件
的胜诉，成为他今后律师生涯的敲门砖，尽
管在这个案件中他没收取任何律师费。

“与当事人坦诚相待”是贾峻峰做律
师的职业信条，他把自己与当事人的关系
形象地比喻为恋爱关系。“当事人对我一
见钟情，我也必须真情相对，像恋人一样
竭尽全力为当事人争取合法权益。”逻辑
能力极强、口才颇好的贾峻峰更有着超强
的亲和力，通过一场场官司，他被越来越
多的人所认识和熟知，也树立了良好的口
碑，找他打官司的人越来越多，2002年时，
他的年收入已达十几万元。

2002年年底，贾峻峰所在的律所内评
选优秀律师时，他获得律所全票通过，这
在当时的律所来说是一个奇迹。2004年，
他转入现在所在的律所(齐鲁律师事务
所)，一个拥有200多名员工的大型律师事
务所，凭借超强的业务水平和良好的口
碑，他再次创造了律所奇迹。入职一年，他
从一名普通律师晋升为律所二级合伙人，
次年，再次晋升成为律所的高级合伙人。

走律师专业化道路

贾峻峰坚持“客户利益至上，法律尊
严至重”的从业理念，坚持走律师专业化
道路，每涉及一个新的领域，他总会通过
各种方式为自己充电，为自己能成为专业
化的律师努力。正因如此，贾峻峰独立办
理了一批重大、疑难案件和重大专项法律
事务，也为我省改革、发展、稳定做出显著
的成绩。

2003年，他代理了一个山东某混凝土
公司的案件，具体案情是某针织集团所建
设的办公楼在工程竣工一年后，该建筑墙
体出现大量贯穿性裂缝，施工单位所使用
的商品混凝土由山东某混凝土公司供应，
于是施工单位将混凝土公司告上法庭，理
由是鉴定报告显示建筑开裂原因是墙体
强度不达标。在鉴定书面前，贾峻峰的当
事人百口莫辩，心急如焚。“方法总比问题
多，办法肯定是有的。”他这样安慰当事
人。为寻找案件突破口、理清事故来龙去
脉，他广泛查阅相关专业书籍，深入研究
混凝土的性能，最后终于找到了答案。

因为专业性太强，他在法庭上向法官做
出了这样一个比喻：如果面粉是坏的，蒸出
的馒头肯定是馊的；而如果馒头是馊的，却
不能说明面粉一定是坏的，因为从面粉到馒
头经过和面、锅蒸等环节，这一过程中任何
一个环节出现失误都有可能导致馒头馊掉。
同理，混凝土经过搅拌等多个工序加工成墙
体，墙体强度不达标并不必然得出混凝土强

度不达标的结论，施工单位必须提供按照施
工规范进行施工的全部证据，所以，这份鉴
定报告不能作为有效证据。他的形象比喻得
到了法官的当场肯定，就这样，贾峻峰巧妙
地把一场本以为必输无疑的官司扳回来了，
这让在场的所有人都很震惊。

作为从事律师行业十余年的“老律
师”，他深刻意识到做专业化律师的重要
性，即使法庭上为当事人维权，也不是无
厘头地争辩，而是有凭有据地说理，这就
需要有与案件相关的专业理论知识的积
累，这也是当今很多年轻律师所匮乏的。

“有些律师，对什么行业都一知半解，什么
案子又都接，往往会给当事人造成损害。”
所以，他经常在年轻律师培训课上告诉年
轻人只有提高自身专业化水平，拥有自己
所擅长的专业领域，才能真正提高自己的
业务水平。

专心做好法律服务

如果你还认为律师只是在法庭上帮当
事人打官司，那就错了。随着市场经济的发
展，律师市场也出现了细分，有这样一部分
律师，不需要整天跑法院，一样为当事人维
护合法权益，一样履行着律师的职责。

“很多被搬上法庭的案件，是可以在事
发之前预防和避免的，我们何不把工作做
在前面，把麻烦有效地避免掉呢？”贾峻峰
现在从事的工作主要是为企业提供房地产
项目的专项法律服务，而他现在所做的就
是不用跑法院打官司的工作，这种法律服
务不是一锤子买卖，而是律师为企业项目
提供分阶段、成体系的法律服务。为企业提
供专项法律服务，不仅需要向企业提供法
律咨询、讲授法律实务知识，还需要为企业
管理人员提供法律实务培训，帮助建立健
全项目管理制度、合同及工程档案资料管
理制度；为企业项目工程起草、制定招标文
件以及项目招标过程中遇到的法律事务、
法律风险，提供口头或书面咨询意见等整
套法律服务。如此以来，企业项目的每一步
进展都在律师的合理评估下进行，有效规
避了不必要的纷争和风险。

十余年的律师执业磨炼，使贾峻峰律
师拥有丰富房产、地产、建筑及环保业法
律实务经验，特别擅长房地产业开发全过
程法律服务操作，他对BOT项目投资有深
入的研究。贾峻峰曾作为济南市2000吨垃
圾焚烧发电BOT项目(日处理垃圾量亚洲
第一)中方首席法律顾问，开创了济南市
环卫公共设施项目律师全过程参与谈判
之先河。在与中国香港投资方谈判过程
中，贾峻峰充分运用法律知识与法律经
验，最大限度维护政府合法权益，经过30
多轮的谈判，最终使项目双方签署友好合
作协议。贾峻峰律师过硬的专业法律水
准，高超的谈判技巧，兢兢业业的敬业精
神，在不仅得到济南市政府有关领导的表
扬，同时也获得了中国香港律师同行的高
度肯定和赞扬。

2004年，16岁的中学生张
某，因涉嫌故意重伤害被依法提
起公诉。贾峻峰初步了解案情
后，得知了被告人家庭困难的信
息，便通过法律援助减免了代理
费用。

在办理案件的过程中，他发
现许多青少年误入歧途是因为
成长过程中所产生的不健康心
理，而家庭教育对青少年思想品
德和行为习惯的形成则起着殊
为关键的作用，于是，贾峻峰律
师还经常牺牲休息时间，组成律
师团队深入社区，以众多触动心
灵的实际案例对家长们展开宣
传引导工作。这一切，都收到了
良好的反馈，对和谐社会的建
设，做出了重要贡献。

另外，他主动与各地中小学
取得联系，当起了义务法制宣传
员，强化对《未成年人保护法》、

《预防未成年人犯罪法》的宣传
普及，并针对近年来青少年犯罪
案件中居高不下的犯罪类型，结
合经办的一些典型案例，对青少
年予以教育预防，累计做专题讲
座不下百场。

与此同时，贾峻峰律师还认
真学习了立法的相关规定，总结
归纳了兄弟省份在未成年人保
护立法方面的工作，对其中的亮
点予以归纳，对其中的疏漏予以
总结，为参与起草《山东省未成
年人保护条例》，大量建设性意
见被省人大采纳。

贾峻峰坚信律师既是国家
法律的实践者，也是国家法律的
宣传者，他一贯坚持在工作和社
会活动以及生活中普及和宣传
法律知识，自觉履行法律援助义
务，积极参加社会公益活动。
2004年至今受山东房地产网、济
南房地产网邀请主持购房法律
顾问栏目，免费为购房者提供法
律咨询上万次。

一分耕耘，一分收获。贾峻
峰的不懈努力和辛勤工作，受到
了社会、当事人和律师同仁的认
可和一致好评。

相关链接

积极投身公益

担当服务职责
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