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一一条条街街上上55家家理理疗疗店店
社区老年人被商家“盯紧”消费

很多老人成箱成箱地买

目前来看，此模式的商品种类
还以保健品和食品为主。比如某次
讲座中讲到中老年人钙流失严重，
易患骨质疏松甚至诱发骨折，严重
者乃至丧失行动能力。然后讲师话
锋一转，介绍羊奶是众多奶制品中
补钙效果最佳的品种，继而现场向
老年人推销羊奶粉。“很多老人成箱

成箱地买。”马国英说。
诸如此类的公司不止一家，马

国英也参加了不止一个。随着老龄
化加剧和老年人消费能力增长，越
来越多的公司涌入老年购物市场，
并在近两年达到一种井喷的态势。
据马国英描述，就在今年下半年，
突然有至少四家这样的公司找上

了她。“都好久不用买鸡蛋了，在各
个地方领的鸡蛋都吃不完。”因为
很多公司都是到场送“鸡蛋”。

此模式在济南不少小区的渗
透率相当惊人，尤其是老年人相对
聚集的小区。“据我所知，我周围的
同龄人几乎没有没参加过的，只是
去的次数多少不同。”马国英说。

家门口的理疗店

和马国英定期去“开会”不同，
63岁的刘长云（化名）选择定期去
“理疗”。

她常去的店是一家医疗器械
店，位于棋盘街小区。店内器材为
高电位治疗仪，工作人员介绍称，
这种仪器通过高压电场调节血液
的酸碱平衡，最终达到治病和保健
作用，对治疗动脉粥样硬化、改善
心脑血管疾病、降低高血压、消炎
镇痛等均有疗效。

每天下午，刘长云都会到店里

做半小时的“电疗”。房间面积不
大，20平左右，分3排放置了30把椅
子。每把椅子上都有一个坐垫，坐
垫有电线连着6台高电位治疗仪。
每次电疗，都会有工作人员在前面
讲解，或拉家常。

工作人员一边为每位老人做
测试，一边亲切地叫着“刘阿姨”、

“魏阿姨”和老人打招呼。店铺小黑
板上也清楚地记着“新人目标”、

“本月总人数”等数字。
“不便宜，要一万多块呢，先体

验体验，觉得好再买也不迟。”刘长
云刚体验不久，每次问机器价格，
工作人员都这样回答她。其实，时
有买高价健康器械上当的老人的
案例被媒体曝光，老人们也变得谨
慎小心起来。

在刘长云居住的棋盘街小区
里，每天坚持到理疗店做理疗的老
人不在少数。而小区内此类店铺也
越开越多，在小区东首一条不足
200米的道路上，可以为老年人提
供理疗服务的店铺不下五家。

在济南不少老旧社区，一条街上的店大半都是为
老年人服务已不是什么稀奇事。社区老年人已被商家

“盯紧”消费。

本报见习记者 张阿凤

忙着“开会”的老人

戴好手套，推出电动车，58岁的
马国英（化名）准备出门去“开会”了。

早上7点刚过，泺源大街某商业
楼三楼的一个房间里，20多位老人
就已陆续到场。他们是来听一场免
费的健康讲座的，讲座主题是老年
人的肠胃问题。主讲人先给老人们
放了一个片子，然后讲起老年人肠
胃功能衰退，对食物的吸收能力下

降，需要补充蛋白质、氨基酸等多种
营养成分。

这是最近在济南中老年群体中
相当流行的一种模式：5元钱办张会
员卡，加7元可购买3斤鸡蛋，之后还
能免费领取4次福利，一小瓶香油或
一小袋玉米片。不同公司间会员费
用或具体福利可能稍有不同，但模
式大同小异。重点是，福利不是拿了

就走，通常情况下，老人还要坐下听
一到两小时讲座，号称健康讲座或
养生课堂，也就是老年人私下所说
的“开会”。

事实上，此类模式的本质主要
是针对老年人的一种“团购式”老年
购物。公司以免费讲座和小福利为
契机，吸引老年人到店听课，继而围
绕老年人进行周边商品销售。

某店面一眼就能看出来目标是老年人。
见习记者 张阿凤 摄


	C09-PDF 版面

