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山东银监局近日公布数
据显示，2015年四季度末，辖
区中小法人银行业金融机构
资产利润率同比下降0 . 19个
百分点，成本收入同比上升
1 . 82个百分点，利润同比下降
4 . 4亿元，城商行的日子显然
并不好过。

“网点少，品牌知名度不
够高，是城商行异地经营的劣
势，因此我们不可能追求‘大
而全’。”从去年5月份正式开
业算起，东营银行济南分行进
军省城已经快1年了。相比于
网点遍地的国有银行，初来乍
到的城商行该如何获取第一
批客户呢？东营银行的答案是
4个字——— 零手续费。从银行

卡开户到跨行取款，从本地柜
面到异地ATM终端，免收各
项手续费和工本费。

更早进入济南市场的日
照银行，在客户群体上做了差
异化的服务。由于不习惯使用
网上银行，老年人是去银行网
点办业务的主要客户。日照银
行济南分行就设置了一台老
年人优先的排队叫号机，老年
人按下叫号机后，可以到老年
人专用窗口办理柜台业务。

在冬天，日照银行还会把
营业大厅在固定时间向老年
人开放，想跳广场舞的大爷大
妈可以刷卡进厅，不用在外面
受冻。敬老也带来了业务流
量，以理财产品为例，日照银

行济南分行50岁以上的客户
理财产品购买额，占全部购买
额的70%到80%。

发展来客户、吸收到存款
之后，如何把钱贷出去更是城
商行需要操心的。对于城商行
来说，常常被国有银行所忽视
的中小企业自然就成了融资
服务对象。“其实中小企业的
融资需求还是很大的，从小额
贷款公司的快速发展就能看
出来，就看银行怎么去发掘细
分市场了。”

记者在采访中发现，这
些城商行的经营理念中，几
乎都把中小企业作为了主要
信贷对象。“除了市场定位的
考虑之外，城商行的层级比

国有银行简单得多，业务的
审批决策也快，这也是服务
中小企业的优势吧。”日照银
行济南分行一位工作人员介
绍，他们为小微企业和个体
工商户量身定做了小额贷款

“3天贷”，大大压缩了业务办
理时间。

为了推广小额贷款“3天
贷”，日照银行还结合济南市
商圈密集的特点进行批量营
销，研发出了新的信贷业务品
种“商圈贷”：在食品、服装、百
货、进出口等专业市场的商圈
内，银行与对应的行业协会或
市场管理方，签订批量业务合
作协议，信贷业务实现了积少
成多。

本报济南３月6日讯（记者 朱
洪蕾 通讯员 孙晓彤） 3月1日，
山东电力建设第三工程公司签订阿
曼益贝利和苏赫两个项目的EPC合
同。标志着该公司在中高端火电总承
包领域的市场份额进一步扩大，成为
中东市场最大的国际知名电站EPC

承包商之一，同时也成为了阿曼电力
市场最大的电站EPC承包商。

益贝利项目位于阿曼益贝利西
北部的内陆地区，距离益贝利约27

公 里 ，电 站 设 计 装 机 容 量 为
1516 . 5MW，采用Ansaldo GT26燃
机技术，两组二拖一配置，全厂计划
于2019年4月1日移交。

苏赫项目位于阿曼苏赫工业港
内部，濒临阿曼海湾，电站设计装机
容量为 1714 . 9MW，采用Ansa ldo
GT26燃机技术，两组二拖一配置，
全厂计划于2019年1月1日移交。

上述两个项目由沙特ACWA
Power公司、日本Mitsui公司和阿曼
DIDIC公司共同投资建设。山东电
力建设第三工程公司EPC总承包，
并负责整个电站的设计、设备供货、
现场施工、电站调试等所有工作。

这是该公司与中东最大私人
IPP开发商沙特水电ACWA Power

公司的又一次合作。

“EPC合同”是与建筑物、
工厂及发电站等建设相关的一种协
议，是指包括设计（engineering）、采
购（procurement）、施工（construc-
tion）在内的建设项目的工程承包
合同。

电建三公司成阿曼

最大电站EPC承包商

*

敬老带来业务流量，贷款瞄准中小微

城城商商行行异异地地经经营营主主攻攻市市场场细细分分
我省有着较为发达

的城商行体系，除菏泽、
聊城、滨州外，其他14个
市均设有法人城商行。近
年来地方城商行力图规
模扩张积极开展跨区域
经营。然而由于经济下行
压力，互联网金融业异军
突起，以及利率市场化的
推进，传统银行已经普遍
面临经营压力。而相比
中、农、工、建、交等国有
商业银行以及股份制银
行，总体规模偏小、网点
少且异地运营的城商行
该如何求生存呢？答案应
该是市场细分。

本报记者 张頔
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