
年后济阳楼盘迎来销售高峰

一一楼楼盘盘俩俩月月卖卖出出440000多多套套
年后济阳楼市迎来销售高峰

一楼盘俩月卖了400多套

近日，记者走访了济阳县澄波湖壹
号、祥生·中央华府、闻韶佳苑、龙港·清
华园、四建·金海花园等楼盘，记者看到，
每个楼盘的售楼大厅内都有不少市民围
着沙盘讨论，旁边还有几位置业顾问在
为其进行讲解，大厅会客室内也有几组
客人在置业顾问的带领下进行签约。

据澄波湖壹号售楼处的工作人员介
绍，他们售楼中心共有10位置业顾问，自
年后至今基本上每天都会迎来20至30组
客户，其中能与他们达成购房协议的大
约有20组，“每一组客人来到售楼处大约
都会转半个小时，在这期间，置业顾问会
全程跟随为其讲解。”正月初七那段时
间，不少置业顾问基本上一天都在跟着
客户看房子，为顾客进行讲解，没有一会
儿是闲着的。

记者了解到，除了澄波湖壹号外，祥
生·中央华府、闻韶佳苑、龙港·清华园等
楼盘，年后的销售情况也比年前情况大
为好转。“年后卖了400多套，这样的销售
成绩在济阳应该是最好的了。”祥生·中
央华府销售负责人介绍。

各楼盘针对返乡客大打优惠牌

每平方便宜100-200元

随着房贷首付比例下调等一系列
“政策红包”的逐步落地，济阳楼市迎来
了销售高峰。此外，春节期间各楼盘针对
返乡客回家置业也打出了一系列的优惠
措施，“交三万抵五万”“5000元大礼包”
等一系列的优惠政策，在一定程度上也
确实吸引了很多市民购房。

“大年三十刚过，来济阳各楼盘看房
子的市民突然之间增多，正月初七达到
了人流量最高峰。”据祥生·中央华府销
售负责人朱经理介绍，初七一天接待了
大约40组客户，其中大多数为在外打工
的市民，想趁着临外出之前再来看看房

子。
“我们楼盘也针对春节期间返乡客

打出了优惠政策，若都折成房价，最起码
每平方比平时便宜100-200元。”闻韶佳
苑的销售主管吴女士说，春节期间也利
用各种媒体渠道对楼盘进行了大幅度的

宣传，“年后确实吸引了不少市民前来，
大都是春节返乡的。”

记者在采访中发现，前来看房的市
民大多都是春节返乡者。市民刘先生说，
想在临外出前来济阳的各个楼盘转转，
若价格合理、户型合适就先把房子的事
情解决了。“在北京打工一点归属感都没
有，再说北京的房价那么贵，我也买不
起。”刘先生说，他也不能一辈子都在外
面打拼，“趁着济阳的房价还没有涨上
来，就先买了吧。”

目前楼盘优惠政策正陆续收回

济阳房价或将呈阶梯性上涨

记者了解到，济阳各楼盘针对春节
前后返乡客置业打出的一系列优惠政
策，现阶段正陆陆续续收回。“楼盘打出
的‘ 5 0 0 0元大礼包’，现在已经被收回
了。”闻韶佳苑销售负责人称，若各个楼
盘打出的优惠政策都一一收回后，预估
济阳房价将阶梯性进行上涨。

针对济阳楼市，不少楼盘销售负责
人认为，近期多地楼市火爆、房价上涨的
原因主要是：宽松的购房政策使各类购
房者在更低的门槛下得以进入楼市；局
部优质供给开始出现库存规模不足，进
一步刺激一二手房价格呈现快速飙升态
势；市民受心理预期影响，尤其是在“买
涨不买跌”的心态下会有一部分“恐慌心
理”存在。

“在这一大趋势的刺激下，济阳楼市
或多或少会有一些变动。”不少楼盘销售
负责人称，但预计济阳房价涨幅不会很
大，每平米在100-200元，“当然房价涨幅
也是因楼盘位置、质量、销售情况等因素
而定，并不是一成不变的，市民还是要仔
细挑选，选适合自己的房子才是最好
的。”

多组市民正在参观沙盘。

近日，记者在济阳各大楼盘了解到，春节期间不少
楼盘针对返乡客置业打出了一系列的优惠措施，像“三
万抵五万”，“5000元大礼包”等等，在房贷首付比例下
调、公积金贷款额度上调、房产交易契税减免等一系列

“政策红包”的推动下，年后济阳楼市迎来了销售高峰
期，其中祥生·中央华府两月卖了400多套。
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