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440000人人体体检检，，225577人人视视力力不不合合格格被被刷刷
6500余人报名省实验航空实验班招飞

为为招招揽揽存存款款，，银银行行私私下下给给““好好处处””
一些城商行推存款送礼品，实为隐形利率行为

本报4月23日讯（记者
周国芳 实习生 韩晓婉）
“回去吧，视力不行。”23

日，在济空招飞大厦省实验
中学航空实验班的初选体检
现场，视力检测工作人员连
连摇头。据了解，23日当天有
400名学生参加体检，其中，
257人因视力不合格被淘汰。

体检现场，不少家长隔
着招飞大厦的玻璃门向里观
望。虽然体检8点半开始，但9
点左右已经陆续有考生走了
出来。原来，凡是视力关没有
通过的学生，就无缘进行下
面的各项测试了。

“唉，视力没过，没希望
了！”济南市26中学的杨易东
朝门口等待的妈妈摆摆手，
垂头丧气地说，这次体检所
用的视力检测表与自己以前

接触过的不一样，“以前测视
力是E型表，这次是C型的，有
8个方向，而且C字母的开口
特别小，看不清楚。”

据了解，此次初选视力
测试的标准是0 . 9及以上，也
就是新视力标准5 . 0及以上，
招飞大厦的眼科主任鲍莉介
绍，第一关的视力检测只有
不到四成的学生达到标准。

针对考生视力通过率低
的情况，招飞大厦的眼科主任
鲍莉表示，空军招飞不同于民
航，民航是一整个机组，而空
军作战有时则仅一个人，这就
需要考生具备多方位的视野，
所以C型视力表对于考察考生
们的视力具有重大参考意义。
而本着对空军事业负责的原
则，在第一关的视力检测要求
是比较高的。

“今年大概有7763人报
名航空班，其中，6500余人报
名省实验中学航空班。23日，
济南考区有101人合格，全省
范围内大概有2100人通过初
选。”济空招飞局选拔中心计
划科干事朱星桥介绍，初选
内容包括眼科、外科、耳鼻喉
科及文化课摸底考试四部
分，其中眼科包括视力、色
觉；外科包括身高、体重、坐
高、臂长；文化课摸底考试包
括语文、英语、数学三大主科
和物理。

此次初选历时两天，其
中市中区、历下区、天桥区、
槐荫区、历城区考生为23日
检测，章丘市、长清区、平阴
县、济阳县、商河县的考生24
日进行检测。经过初选后，将
于5月5日进行招飞定选。

虽不是年末，但银行却面临着严峻的经营压力。在东营银行和渤海银行济南网
点内，就再次出现存款积分送礼品的揽储情况。其实近一两年来，为了从大银行手
里分一杯羹，一些小的城商行不断依靠私下的“好处”来招揽市民，各类积分换购层
出不穷。

视力检测成了不少考生空军梦的“拦路虎”。
本报记者 周国芳 实习生 韩晓婉 摄

不不正正当当竞竞争争让让小小银银行行““引引鸩鸩止止渴渴””

去年年初开始，省内两家地方法人银行就存款利率上浮问题“大打出手”，往往是
下午五六点钟央行刚刚出台利率上浮办法，不到两个小时这两家银行就会宣布“存款
利率一浮到顶”，而且通过各种传播渠道进行宣传，一些总部远在北京的国有行或者
股份行往往非常被动。“我们有几百亿上千亿的存款量，而这些银行仅有几十亿，政策
一出他们就上浮利率，第二天一早就有市民来我们这里抗议，可我们要上浮需要省
行、总行研究批准，往往是一个月后才能有所行动，这样很容易造成存款搬家，乃至流
向一些并不算正规的P2P平台中。”一家大型国有商业银行在青岛地区的营业部主管
说。

就这种不正当竞争情况，省人行曾在去年3月份进行清查并约谈了当事银行。此
后，虽有河北银行等少数城商行在部分地区将存款利率“一浮到顶”，但总体上存款市
场向好。

就在今年年初，存款积分换购行为再起，不少银行颇为被动。据了解，一些颇具规
模的股份行也正在尝试跟进或者对某些经营压力大的网点“开特殊通道”，让他们参
与到揽储大战中来。

“揽储大战到头来真正吃亏的还是储户。”农行一位资深业务人员告诉记者，相比
于国有行来讲，小银行的揽储成本很高，利差要小，净利润低，这种不正当竞争只能让
小银行“引鸩止渴”，不能从根本上解决经营困局，一旦债台高筑，风险发生，银行破
产，到头来受损失的还不是普通市民？ 本报记者 姜宁

存款百万
就送俩豆浆机

位于山大路上的东营银行济
南分行刚刚开业不到一年的时间。
20日上午，记者在该行营业部看
到，除了各式产品信息外，如小山
一般的日用品被摆放在柜台外。

“这是用来兑换积分的礼品。”大堂
经理告诉记者，市民在东营银行存
款，除了能获得35%的利率上浮，
还能凭借积分获得各类赠送，小到
卫生纸，大到电饭锅。“以存款100
万1年为例，利息收益为2 . 025万
元，此外还能兑换五桶5L花生油，
或者两台豆浆机，很划算的，现存
现领。”

而在另外一家小型股份制商
业银行渤海银行的网点中，市民不
仅存款可获得积分，甚至买理财和
基金产品也能获大米、蔬菜等赠
品，不过没有电饭锅、豆浆机这类

“大件”。
济南一家地方法人银行的行

长级高管老李透露，去年央行在4
月初降息后，虽然名义上放开了
50%的存款利率上浮上限，但为了
保证货币政策的长期利好，又实行
了“窗口指导价”，即一年期存款利
率不得超过基准利率的1 . 3倍，随
后大额存单制度的推行，这一“窗
口指导价”略微上调至35%。

赠送礼品属于
隐形利率行为

2014年11月开始，央行祭出降
息手段调整利率市场，不到一年的
时间里央行6次降息，7次降准。但
在政策实行初期，省内某些城市中
出现了城商行借利率调整打价格
战的行为。为了银行业存款市场的
整体发展，省人民银行曾在去年年
初对两家地方法人银行进行过约
谈，此后，极少再有敢于将存款利
率一浮到顶的银行。

但如果利率相同，小银行势必
不是国有行的竞争对手，况且近些
年来，各家银行抢滩济南市场，P2P
机构更是经营得风生水起，在这种
情况下，存款积分换购的竞争方式
重出江湖。“从春节前开始实行存款
换礼品活动的，现在快要结束了。”
东营银行济南分行营业部的大堂经
理介绍说，与国有行相比，小银行在
客户数量、质量等方面处于下风，营
业网点不足，辐射面过窄。以东营银
行为例，来济南近一年的时间网点
数一直没有增加。

根据《商业银行法》第四十七
条规定，超过央行利率上浮规定的
利率标准为违规行为，任何利率之

外的金钱、礼品赠送行为为隐形利
率行为。银行不得以违规手段来吸
收存款、发放贷款。“我们国家对于
银行隐性利率的监管，更多的体现
在利息以外的返现方面，也就是
说，如果存一万块钱，除了利息之
外你再给钱的话，那肯定是违规行
为，但是，如果是送礼品，就很难界
定了，也没有专门的规定说不能赠
送。”山东财经大学经济研究中心
主任陈华说。

而在老李看来，虽然银行赠送
的礼品应该折现计算在利息当中，
但在实际过程中有操作困难，所以
各级监管部门也追究不多。

完不成任务指标
奖金大打折扣

自2014年下半年开始，银行业
主营业务逐步低迷，利润增幅放
缓，寒冬期渐渐来临。

“现在经营形势太难了，特别
是零售业务，我们行零售业务部经
理跳槽后，外聘了一位，给予40万
元的高薪，但人家干了没几天都跑
了，没办法，省行让我临危受命，但
我自从坐在这个位置上后就没睡
过一天安稳觉。”某股份制商业银
行的零售部经理杨女士说，银行的
零售业务，囊括了存款、理财等一
系列和市民相关的领域，在金融产
品同质化的情况下，为了完成任务
指标，不得不依靠一些“投机取巧”
的方式。“今年总行要求我们在零
售业务上有所增长，但年初至今我
们分行的存款量竟然下降了2亿
多，如果完不成任务，今年的奖金
就要大打折扣。”

而济南市一些股份制商业银
行已经开始实行了绩效打折，一些
支行网点甚至将奖金降至原有的4
折。“一些同事拿着两千多块钱的
工资，下班后甚至去开滴滴或者优
步，而在银行业发展巅峰时期，这
些人几乎每两三年就换一辆车。”
杨女士透露。

在这种情况下，为了完成各项
零售业务指标，特别是一些原本经
营情况不太好的小银行就动起了

“小恩小惠”招揽客户的心思。
“真的是太惨了，坏账、存款流

失等等问题很严重，不少贷款端的
客户经理主动或者被动地离职，零
售端的业务员天天跑客户，拉存款
办卡卖黄金贵金属，如果完不成既
定指标，那绩效工资就会很低，在这
种情况下，你不靠点小恩小惠，怎么
打动市民？”一位城商行基层柜员告
诉记者，就算是银行不掏钱，到了岁
末年初时，他们自己也会掏腰包给
客户送礼。“这就是行业潜规则，无
法改变，愈演愈烈，无休无止。”

本报记者 姜宁

银行内用于积分兑换的礼品。本报记者 姜宁 摄

行业观察
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