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保保险险业业““放放大大招招””推推出出““个个人人税税优优健健康康险险””
太平人寿此专项产品除政策“标配”外配套专属健康管理APP

看病、治病，怎样才能少花
钱、办好事？保险业为此放出

“大招”，出台了以完善社会保
障体系和惠民为根本目的的

“个人税优健康险”相关政策。
身为四大保险央企之一中国太
平集团的成员公司，太平人寿
立马响应，于猴年伊始获保监
会批准，开始经营“个人税优健
康险”业务，其专项产品“太平
个人税收优惠型健康保险”于4
月14日正式获批。

作为我国首类受到国家政
策支持的人身险产品，“个人税
优健康险”的保障责任主要集
中在老百姓最关注的医疗补偿
上。依据政策规定，“太平个人

税收优惠型健康保险”提供了
住院医疗费、住院前后门诊医
疗费、6种特定疾病门诊治疗费
及3种慢性病门诊治疗费的费
用报销。

“个人税优健康险”与普
通商业健康保险产品的不同，
集中体现在，保费可作为税前
收入的抵扣，直接为投保人节
省个税，还允许带病投保，保
证续保至退休，突破医保目录
限制，保障范围广额度高、不
设免赔额，没有等待期，差额
返还及保单权益转移等等，这
些最能给老百姓带来实惠的
产品亮点，“太平个人税收优
惠型健康保险”严格依照政策

规定，完整配备。不仅如此，这
款产品，还具有保费低，保额
高的特性，年交保费2400元
(如风险保险费高于2400元，
年交保费即为风险保险费)，
每年最高保额能达到20万元，
累计保额最高80万元。

除了依据政策所必有的
“标配”，太平人寿还特别为这
款专项产品配置了专属的健康
管理APP——— 乐享太平。据了
解，太平人寿把“健康管理、养
老服务、财富安全”作为推进公
司精品战略发展的“三驾马
车”，而“周到的健康管理”位居
首位，同时，太平人寿还一直深
耕于互联网金融的创新开拓。

此次，税优健康险的健康管理
APP即是利用移动互联网开启
全方位满足客户健康和保障需
求之路的一次积极尝试。通过
这款APP服务平台，客户能获
得在线门诊预约挂号、重疾国
内二次诊断、在线自诊、健康评
估、健康咨询、健康资讯等一系
列高品质专业健康管理服务。
通过太平人寿覆盖全球的从预
防保健到康复养老的健康管理
服务网络，以及专业的产品研
发专家、健康管理专家及健康
保险专家、整合行业知名的医
疗专家及护士团队，为客户提
供防、治、保一体化的高品质专
业健康管理服务。

作为一款政策为导向的准
公益性产品，中国保监会对“个
人税优健康险”的经营具有严
格的监管要求。太平人寿因具
备良好的执行基础，加上过硬
的软、硬件实力，使得其成为国
内为数不多具有税优健康保险
售卖资格的保险机构。

不管怎么说，摆在橱窗里
的都是广告，进了自己口袋的
才是真实惠。此前“个人税优健
康险”政策出台，大家都欣喜地
等着、盼着，现在有了“太平个
人税收优惠型健康保险”这样
实打实的产品，终于是可以实
实在在地享受政策红利了。

(吴茵 王丹)

太平人寿“消费者权益保护”系列之“2015最窝心”赔案：

太太平平人人寿寿““卓卓越越医医疗疗””客客户户：：保保障障很很““卓卓越越””赔赔付付够够““到到位位””
看病治疗花费56万 ,太平

人寿理赔50万 ,自己只用支付
很少一部分 ,太平人寿“卓越
医疗”险给予了高端人士足够
的医疗保障。

高额医疗费用大部分都
能赔？辽宁牛先生对此深信不
疑，原因正在于他亲身体验过
太平人寿带来的“惊喜”服
务。

牛先生之前为自己投保
了太平人寿“卓越医疗”保险

产品，保额为50万，后因胰腺
恶性肿瘤住院医疗，2015年
花费医疗费56万元。出院后，
牛先生向太平人寿提出理赔
申请，成功获赔50万元。这一
理赔结果让牛先生很惊喜，

“本以为和社保一样，理赔得
很少，没想到赔付了这么多，
自己只需要支付很少的一部
分。”

牛先生购买的“卓越医
疗”是太平人寿专门针对高端
人士推出的一款医疗险，最大

特点是：客户一旦产生住院费
用或是住院前后的门诊急诊
费用，只要是治疗需要且合理
的，均可获得保额范围内的赔
付，可以让客户获得“深度保
障”。

这在很大程度上突破了
社保限制，一是突破门诊治疗
费用报销的限制，医保不能报
销门诊治疗费，而“卓越医
疗”可以为客户报销住院前7
天及后7天的门诊费用。二是
突破药品报销的限制，医保一

般只报销甲乙类的药品，而
“卓越医疗”可以报销重疾患
者后期化疗常用的丙类药品。
三是突破床位费报销的限制，
医保仅报销住院期间每天20
元床位费，而“卓越医疗”可
以为客户提供300元-2000元
不等的床位补贴。四是突破报
销比例的限制，客户在医保报
销后，仍有大额医疗费可以由

“卓越医疗”报销，让客户对
高额医疗费不再有后顾之忧。

据太平人寿相关负责人

介绍，客户购买了“卓越医
疗”高端医疗险后，合同有效
期内第四年开始，只要符合续
保条件，太平人寿将自动为客
户办理续保手续，目前，牛先
生的续保审核已通过，牛先生
在后续的治疗过程中可持续
获得太平人寿的理赔。近年
来，太平人寿坚持对高端医疗
险进行升级优化，升级后的产
品理赔比例更高，客户可以获
得更高的理赔额度。

(闫玉龙 洪丹)

线线上上预预约约申申请请 线线下下““名名医医有有约约””
太平人寿推出专项健康管理移动应用———“乐享太平”APP

4月7日，太平人寿举办
“名医有约”活动，除了邀请美
国纽约特种外科医院脊柱科
大主任、康奈尔大学医学院教
授，弗兰克?施瓦布医学博士
(Frank Schwab，M.D)进行专
业健康知识讲座，还在活动现
场推介了公司发布的首款专
项健康管理移动应用———“乐
享太平”APP。

“乐享太平”APP是太平

人寿首款面向客户，集健康管
理与保险产品购买于一身的
移动应用，是太平人寿为客户
打造的专属健康管理平台。在
APP上，太平人寿根据客户的
健康史、疾病史、饮食运动习
惯等信息，对客户的健康状况
进行综合评估，同时提出合理
化建议，提示影响健康的风险
因素，并为客户制定运动和膳
食计划，帮助重建健康的生活

方式。客户还可通过“乐享太
平”APP在线自助挂号，自行
挑选三甲医院专家，同时，
APP上还设置了“乐享太平”
保险超市，为客户精选各类健
康保险提供便利，更有专属服
务人员提供一站式服务。值得
一提的是，“乐享太平”除了健
康管理功能外，还具有活泼的
互动和社群功能，此次“名医
有约”的讲座活动，就是采取

用客户线上报名、线下听讲的
形式开展的。

将名医讲座与“乐享太
平”APP的推介结合在一起，
旨在传递出太平人寿“线上+
线下”多维并行、“便捷+个性
化”同步满足的健康管理服务
理念。在当日的活动中，通过
与美联医邦的合作，太平人寿
邀请到弗兰克?施瓦布医学博
士，从其专业的视角出发，运

用自身精深的医学知识和多
年的临床经验，为公司客户分
享脊柱疾病的治疗方法、脊柱
保健方法，以及美国治疗脊柱
问题的手段等，并与现场客户
沟通互动，答疑解惑。

据悉，“乐享太平”已于3月
初在太平人寿部分机构测试运
行，4月份则将在更多机构进行
试点，以期更加全面专业地帮助
客户实现健康管理。 (王丹)


	W03-PDF 版面

