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聊城农商银行“家庭主办行”产品推介会暨战略合作签约仪式启动

““幸幸福福++””助助力力家家庭庭点点滴滴梦梦想想

中国农业银行“进取”系列半月/每月/每季开放式理财管理计划

产品名称 半月开放式 每月开放式 每季开放式

预期年化收益水平
以1年定期存款基准利率

+2%作为业绩比较基准

以CPI+3%作为业绩比

较基准

以4 . 8%作为业绩比较

基准(2016年4月起)

认购起点 5万元 10万元 10万元

购买、赎回开放期(节

假日顺延)
每月的1日和16日 每月的3日

1月、4月、7月、
10月的8日、9日

购买渠道
柜面、网银、
手机银行等

柜面、网银、
手机银行等

仅柜面

4月份期间年化收益

率(仅供参考)
4 . 05% 4 . 42% 4 . 81%

中国农业银行“进取”系列理财管理计划
产品介绍：“进取”系列半月/每月/每季开放式理财管理计划，是我行面向投资

者发售的期限灵活、具有较高收益的非保本浮动收益半开放式理财产品。

(投资有风险，交易须谨慎。内容以产品说明书为准，解释权归聊城农行所有，详
情请垂询您身边网点。)

农行高唐县支行与武警高唐中队联合举办读书交流会

近日,为深化“书香
农行”建设,推动“两学
一做”深入开展,扩大农
行影响力,农行高唐县
支行与武警高唐中队
联合举办读书交流会。
活动中，该行青年员工
与武警官兵从学习情
况、读书感悟、思想改

造等方面，畅谈自己通
过多读书、读好书得到
的启发。随后，双方进
行自由式交流，谈工
作、谈生活、谈理想、谈
未来，交流会现场气氛
融洽，取得良好效果。

交流会前,该行员
工还参观了武警官兵的

办公区、宿舍区,在官兵
们的指导下，学习了折
叠“豆腐块”军被的技
巧。（通讯员 郭金楼）

农行莘县支行举办

“拥抱春天赢未来，我与客户共成长”客户活动

5月21日，农行莘
县支行组织开展“拥
抱春天赢未来，我与
客户共成长”户外健
身拓展活动，10余名
贵宾客户受邀参加活

动。本次活动旨在通
过户外拓展的方式，
增进银客友谊，搭建
银客合作平台，提供
银客交流学习机会，
进一步促进银客共同

健康成长。活动中，
受邀贵宾客户纷纷表
示感谢农行的关心帮
助，愿与农行携手共
进，阔步前行。
（通讯员 苑建华）

产品期限 起点金额 年化利率
较基准

利率上浮

3个月 30万元 1.56% 41.82%

6个月 30万元 1.85% 42.31%

1年 30万元 2.13% 42%

2年 30万元 2.98% 42%

3年 30万元 3.91% 42%

5年

(行庆专享)
30万元 4.36%

较我行五年

期定存挂牌

利 率 上 浮

21%。

产品名称 认购起点 预期年化收益率 期限 募集期 产品类型 目标客户
欢乐泉家18号(T款) 5万元 4.30% 220天 2016.05.30——— 2016.06.05 非保本浮动收益 个人客户
和谐社区35号(R款) 50万元 4.35% 66天 2016.05.31——— 2016.06.06 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家19号(D款) 5万元 4.25% 57天 2016.05.30——— 2016.06.06 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家18号(U款) 5万元 4.30% 97天 2016.05.31——— 2016.06.06 非保本浮动收益 个人客户

鸿运财富6号(行庆专享C款) 50万元 4.80% 66天 2016.06.06——— 2016.06.06 非保本浮动收益 个人客户
鸿运财富6号(行庆专享B款) 5万元 4.60% 66天 2016.06.06——— 2016.06.06 非保本浮动收益 个人客户
鸿运财富6号(行庆专享A款) 5万元 4.60% 66天 2016.06.06——— 2016.06.06 非保本浮动收益 个人客户

和谐社区36号(A款) 50万元 4.40% 124天 2016.06.01——— 2016.06.07 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(B款) 5万元 4.35% 123天 2016.06.01——— 2016.06.07 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(A款) 5万元 4.30% 90天 2016.06.01——— 2016.06.07 非保本浮动收益 个人客户
安稳泉家6号(A款) 5万元 3.30% 91天 2016.06.01——— 2016.06.07 保本浮动收益类 个人客户
和谐社区36号(B款) 20万元 4.35% 91天 2016.06.02——— 2016.06.07 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(C款) 5万元 4.40% 180天 2016.06.02——— 2016.06.07 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(D款) 5万元 4.35% 120天 2016.06.06——— 2016.06.12 非保本浮动收益 个人客户
和谐社区36号(C款) 100万元 4.40% 36天 2016.06.07——— 2016.06.13 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(F款) 5万元 4.30% 91天 2016.06.07——— 2016.06.13 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(E款) 5万元 4.20% 34天 2016.06.07——— 2016.06.13 非保本浮动收益 个人客户

畅享泉家10号(以老带新客户专享) 5万元 4.40% 122天 2016.06.07——— 2016.06.13 非保本浮动收益 个人客户
安稳泉家6号(B款) 5万元 3.30% 91天 2016.06.08——— 2016.06.14 保本浮动收益类 个人客户
和谐社区36号(D款) 100万元 4.45% 180天 2016.06.08——— 2016.06.14 非保本浮动收益 个人客户
欢乐泉家20号(G款) 5万元 4.25% 61天 2016.06.08——— 2016.06.14 非保本浮动收益 个人客户

齐鲁银行在售理财产品一览表 齐鲁银行
个人大额存单产品

存款靠档计息，提前支取也可享受到实际存
期对应挂牌期限的利率计付利息，实现最大程度
增值。

发行时间：2016年6月1日-6月30日
详询客服电话96588或各网点电话

理财有风险、投资须谨慎。

咨询电话：分行营业部：2939069 东昌府支行：7077177 临清支行：2976507 茌平支行：2982101 开发区支行：5089100

高唐支行：2968067阳谷支行：2953001 莘县支行：7316598 东阿支行：2170196 冠县支行：2915001

2016年5月28日上午，聊
城万人健步走在东昌湖畔拉
开帷幕。此次活动是山东省
第六届全民健身运动会的重
要项目之一。活动现场彩旗
飘飘，来自各个单位和企业
的方队列队而行，更有市民
慕名而来。浩浩荡荡的健步
行队伍，一望无际，精神抖

擞，步伐矫健，本次活动旨在
倡导客户运动健身，传承文
明、引领风尚，快乐的运动理
念。新华保险山东分公司为
此次活动所有参赛人员提供
保险保障。

活动中全体参与人员用
1 . 5小时步行6公里。参与人
员在领队的带领下自聊城运

河博物馆南广场出发，向南
行进至古城区延西城墙路跨
东昌大桥转向北延湖滨路、
繁森路，一路北行至东昌路，
延东昌路东行至运河博物馆
北广场结束。

本次活动中，聊城新华
保险积极组织单位人员和客
户参与此次活动，组成新华

保险方队。公司派出专业服
务人员为参赛者提供服务，
切实承担协助单位的责任，
方队积极向上的精神面貌展
现公司文明健康的良好形
象。作为本次活动的保险提
供者，新华保险一直恪守“以
客户为中心”的战略，不断完
善服务平台建设，树立和强

化全员服务意识，为客户提
供便捷、温馨的服务体验。新
华保险希望用优质的服务、
丰富多彩的客户活动，使广
大客户享受到轻松、愉悦、健
康的生活，与客户一道创造
美好生活，为客户的未来保
驾护航。

(李凤)

新华保险助力聊城万人健康走

本报聊城 6月 2日讯 (记
者 李璇 通讯员 韩晶奇

张磊 刘迪) 6月1日，聊
城农商银行“家庭主办行”
产品推介会暨香江光彩大市
场 聊城农商银行全面战略
合作签约仪式正式启动。省
联社郇涛主任，省联社信贷
管理部董兴磊部长、赵涛科
长，省联社聊城办事处丁建
民主任，全市各农商银行董
事长，香江光彩大市场管委
会许凤明主任，以及各市场
相关负责人及商户代表等出
席了签约仪式。现场进行了
家庭主办行产品发布及战略
签约和授牌仪式。

签约仪式上，聊城农商
银行副行长姜涛对该行推出
的 一 种 全 新 金 融 服 务 模
式———“家庭主办行”进行产
品推介。据了解，“幸福+”(家
庭主办行 )是指以家庭为单
位，以“家文化”为支撑，以家

庭的资产、负债、收入、支出
及所有成员的信誉等信息为
基础，围绕家庭的生产经营、
生活消费，通过签订书面协
议的形式，由聊城农商银行
为其提供包括存款、贷款、支
付结算、便民金融服务及增
值延伸服务等一站式服务，
实现银行——— 客户共赢的综
合 服 务 模 式 。围 绕 家 庭 的

“衣、食、住、行、用”需求，根
据客户类型、所属行业、区域
等因素，该行为“商户、农户、
单位白领和社区居民”四大
类客户，设计了内容丰富的
主办行产品套餐等。

陈洪波在香江市场经营
皮鞋批发生意已有十四个年
头，他代表广大鞋区商户发
言时表示，聊城农商银行推
出的家庭主办行中的商户家
庭贷有效解决了商户贷款
难、担保难、难担保的局面。
同时该产品办理手续简便，

采用家庭成员担保的方式，
仅用两个星期就把他们55户
贷款手续全部处理完毕，放
款快速，全市自助设备渠道
放款，能够循环使用，利息
低，最低达到6厘1，有效解决
了客户资金缺口和融资成
本，切切实实为商户着想，对
广大商户来说是一个难得的
机会。

“聊城农商银行5月份面
向香江大市场7000余商户推
出的以‘家庭贷’为主打产品
的‘家庭主办行’服务模式深
得广大商户青睐，有效解决
了 广 大 商 户 的 融 资 难 问
题。”香江光彩大市场管委
会主任许凤明表示，从5月份

“家庭贷”推广以来，该产品
以其批量、模型、类信用，流
程快、风险小等优势，迅速赢
得广大商户的认可，现场反
应强烈，商户呼声高涨，踊跃
报名参加。目前已经在鞋区

和布匹区进行推广，通过先
期对鞋区市场的宣传通过集
中调查，1 0多天时间，已有
102户商户提交申请，布匹区
现已有83户商户提交申请；
服装区、副食区等部分工会
主动与聊城农商银行联系商
讨下一步的合作。通过家庭
贷的合作，聊城农商银行与
光彩大市场、商户及商会分
别签订了家庭主办行合作协
议，建立起在个性化理财、电
子产品服务，水电费代理等
综合业务的全面合作。

仪式上，聊城农商银行
分别与香江光彩大市场鞋区
家庭主办行商户、商会代表
签约并授牌，与香江光彩大
市场管委会主任许凤明签订
全面战略合作协议并授牌，
与红星美凯龙商场代表签订
合作意向书。

聊城农商银行行长邵景
国表示聊城农商银行将以打

造“千家万户的主办银行”、
“助力家庭点滴梦想”为己
任，探索实行“家庭主办行金
融服务联盟”会员制，打造围
绕家庭成员“上学、就业、建
房、结婚、工作、生活、经营”
等全链条、流程化、多元化的
综合服务平台，实现客户单
纯以金融服务为主向“情感
体验”为主的服务转化，构建
跨界、发散、融合的“大家”合
作融通模式，推动金融发展
成果全社会共享，助推经济
社会持续健康和谐发展做出
积极的更大的贡献。未来三
年，“家庭主办行”服务模式，
计划辐射高端家庭1万户，核
心家庭5万户，基本家庭10万
户，签约客户5万户，储备客
户10万户，家庭授信总量和
授信分别突破 5万户、5 0亿
元，确保实现对村庄、社区、
专 业 市 场 、沿 街 商 铺 全 覆
盖。

大额存单 保本保息。
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