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姜价连涨三年后暴跌，姜农一亩亏两千

去去年年每每斤斤姜姜卖卖33 .. 55元元，，今今年年只只66毛毛

14日中午，在潍坊安丘姜
蒜批发商场，一有拉姜的货车
进入，还不等停稳，马上就会有
小伙子跳上车看货。这些小伙
子都是收姜的，如果相中货，马
上会上前把货主拉到一边谈价
格。“六毛，出不？”“少了六毛五
不卖。”

在正常情况下，一斤姜卖
到0 . 7元以上姜农才能够本，捞
不回本钱，姜农陷入“卖还是不
卖”的矛盾中。

本报记者 周锦江

只要有姜过来
立马“黏”上姜主

13日，在安丘姜蒜批发商
场内，一群人在争抢货源，只要
有车过来立马跃上车，碰到好
货便“黏”上姜主。新姜还没顶
上，当下正是市场上缺姜的时
候，谁手里有姜，只要不贪心很
容易出手。但是跟市场上大姜

“吃香”不同，收姜碰到了难题。
姜农刘庆华种了五亩大

姜，去年收成不错，亩产接近万
斤，现在还有近两万斤在窖里。

刘庆华算了一笔账：种姜
之前要先熏地，预防发生姜瘟，
一亩地就要花费2000元左右，
如果不熏中了姜瘟就可能绝
产；一年下来，化肥就要用10袋
左右，一袋就是200多元；再加
上农药、地膜等其他成本，一亩
地成本接近8000元，这还不算
人工费。

按目前每斤6毛左右的收
购价格，刘庆华每亩要亏近
2000元，总共要亏近万元。

价格太低，姜农赔本，自然
惜售。也有姜农在去年大姜收
获时卖掉了些，但更多的姜农
是把姜藏在窖里等待今年出
售，恰似刘庆华这样的种植户。

潍坊市生姜行业协会副
会长张其录说，2012年每斤生
姜的最高收购价是0 . 3元，接
下来三年丰产还高价，2013
年、2014年、2015年三年每斤
生姜的最高收购价为4 . 8元、8

元、3 . 5元。这连年的高价会刺
激农户不断增加种植面积，虽
然他们大都知道姜价“高不过
三年”这一“魔咒”。供求关系
发生变化，势必会导致姜价波
动，这也就是农户常说的“大
小年”。

“以前我敢估价，
现在不敢了”

大姜收购商刘先生说，
之前通过电话联系，就有姜
农拉着姜上门卖，最近姜农
舍不得了。而且，现在正处于
老姜消耗殆尽，新姜还没跟
上的时期，只能上市场上搜
罗一些散户。

在洗姜厂工作的刘汉强
说，舍不得卖多是没算过账，他
家里种了两亩，老早就卖了，出
来打打工，一样可以降低损失。

“犯不着为了那几千块钱整天
磨叽，挣钱的时候也挣了，亏一
年应该的。”

姜价在过去十多年里，基
本遵照着“三年一跌，一跌一两
年”这样的规律。“以前我敢估
价，现在不敢了。”张其录说。

张其录研究姜价已经多
年，数据烂熟于胸，以前哪年
涨、哪年跌可以预测个八九不
离十。张其录说现在不敢预测
了，目前信息流通快，有时一些
莫须有的消息也会左右姜价；
加上这种散兵游勇式生产方式
的大背景，价格变数太大。

另外，在销售环节，目前潍
坊商超内的姜价在 1 . 2 元-
1 . 8 元之间，流通、房租等成本

成为影响姜价的主要因素。

心理和信息博弈
愈演愈烈

“黑埠子市场三天不见姜，
姜价就得涨三毛。”市场上有这
句传言，黑埠子市场就是安丘
的姜蒜批发商场。

有行业数据显示，全国的
生姜种植有 220 万亩，潍坊就
可以占到 70 万亩左右，而安丘
独占近20万亩。因为北方土地
和气候适合种姜，再加上地窖
这一“创造性”高性价比仓储，
造就了这个种植地的影响力。

张其录说，很多人说姜价
波动无非是供求关系，实际
上，除了供求关系，姜农心
理、收姜者心理以及出口因
素、天气原因等，都会影响到
大姜的价格。

“某地下冰雹了，几十亩姜
田被毁。”这样一条消息，就可
能在坊间传开，形成减产的舆
论，从而引起姜农惜售。收购商
也时不时会放出风，外地跌价
了，不卖还得降。这样的心理博
弈在近些年愈演愈烈。另外，齐
鲁晚报记者在采访中了解到，
虽然目前有利用生姜提取姜黄
素、制姜油等深加工、附加值高
的产业，但是用量较少且使用
质量好的大姜，对生姜的价格
影响有限。

张其录说，目前有计划通
过政府层面分配种植面积，再
加上运用电商和打造品牌来改
变姜价波动幅度过大的现状，
不过，还处于探索阶段。

本报记者 周锦江

2000 年左右，刘元明开始做姜窖出租生意，时间久了，自
己也存一点姜伺机销售。

刘元明起初在潍坊城区打工，后来有朋友需要一批生姜，
老家到处都是种姜的，刘元明就揽下了这个活儿。当时已经过
了1996年那一波一两姜都能卖到二元钱的疯狂时期。但这一单
生意，刘元明挣了3万元。辛苦打工一年除去吃喝能剩下3万元
已算不错，也就是这个时候，他想回老家做大姜生意了。刘元明
并没有像其他人一样跟风收姜、囤姜、卖姜，靠差价生存。他找
地方挖姜窖，靠出租挣钱。

最初刘元明的姜窖无人租赁，随后种姜的多了，租金也从
最初的每年 260 元慢慢上涨。现在的刘元明已经有了不下六
个姜窖，一年可以存 3000 多吨姜。

2010 年前他只是租窖，到 2010 年大涨时，自觉基本可以
拿准市场脉搏的他挣了一笔。具体多少，他不愿意说，只是在
县城买了房，还把五菱宏光换成了10多万元的速腾。

福兮祸所伏，没想到2012年的大跌来得这么快。有钱了，
胆大了，刘元明在这次大跌中也亏了不少。从此便一心只做租
赁，再不愿涉足大姜的买卖。

“这和炒股一样，太费心。”刘元明现在囤姜也只囤短期，
且量不大，见好就收。他自己戏称，“小囤怡情，大囤伤身。”

本报济南6月14日讯（记者
刘帅） 14日，山东省人民

政府举行新闻发布会，邀请省
住建厅主要负责人解读《中共
山东省委山东省人民政府关于
切实加强和改进城市规划建设
管理工作的实施意见》（以下简
称“《实施意见》”）。

在省人民政府新闻发布会
上，住建厅厅长王玉志介绍，根
据《实施意见》，到2020年，规划

建设用地控制性详细规划覆盖
率100%。对于非农就业达到
75%的镇，按照小城市标准进
行培育，争取到2020年培育10
个左右人口超过10万人的小城
市，赋予县级政府管理权限。

在《实施意见》中，城市道
路交通规划要落实“窄马路，密
路网”，推广街区制，逐步打开
能够改善交通微循环的封闭住
宅小区和单位大院，形成快速

路、主次干路和支路级配合理
的路网系统。

省住建厅工作人员说，“城
市中道路面积占城市建设用地
的比例并不低，可交通状况并
不好，原因是主干路很宽，占用
了大量道路面积，城市路网密
度低，尤其是支路太少，而且很
多支路都被封闭住宅小区和单
位大院拦腰砍断，不利于车辆
循环。”《实施意见》中提出，在

路网密度较高的城区，统筹考
虑采用单向交通系统等措施，
提高通行能力，也是基于此。

《实施意见》规定，到2020
年，大中城市交通拥堵得到缓
解，城市建成区道路面积率达
到18 . 8%，平均路网密度达到
8 . 7公里/平方公里。

《实施意见》规定，将统筹
地下管网建设，严防路面反复
开挖。凡建有地下综合管廊的

区域，各类管线必须全部入廊。
《实施意见》还规定，通过拆

违建绿、拆墙透绿等方式，建设
一批规模适度、功能适用、景观
宜人的街头游园，实现城市居民
出行“300米见绿、500米见园”。
住建厅工作人员说，城市绿地公
园布局要均衡，不仅要建市级、
区级的大型公园，也要建便于居
民使用的街头游园、组团绿地
等，提高绿地公园的均好性。

定定了了，，妨妨碍碍交交通通的的单单位位大大院院将将““开开门门””
我省发布实施意见，再过四年拥堵将缓解

““小小囤囤怡怡情情，，大大囤囤伤伤身身””

拉姜的货车进入安丘姜蒜批

发商场，立刻有人跳上车看货。

本报记者 周锦江 摄
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